





Materiales e Insumos | set 1 2000 2000
Implementos de
seguridad set 1 2000 2000
Mano de obra jor 5 6000 30000
subtotal 34000
Ano 7,8y 10 Podal,2y3
Materiales e Insumos | set 1 2000 2000
Implementos de
seguridad set 1 2000 2000
Mano de obra jor 6 6000 36000
subtotal 40000
Ano 12 Raleo comercial
Materiales e
Insumos
Bueyes y aperos m3 33,07 378 12500,46
Herramientas set 1 15492 15492 | .
Insumos set 1 11732 11732
Implementos
seguridad set 1 24470 24470
Transporte personal | km 60 1100 66000
Asesoria Técnica ha 1 28484 28484
158678
Jornales
Volteo jor 1 26250 26250
Madereo jor 3 13000 39000
Arrumado jor 3 6000 18000
83250
Carguio y flete
Carguio y flete m3 33,07 3125 103343,75
103344
subtotal 345272
Administraciéon
Aiio 1-21 ha 1 2000 2000
2000
Cosecha
Ao 21 Cosecha
Materiales e
Insumos
Bueyes y aperos m3 450,688 378 170360,06
Herramientas set 1 15492 15492
Insumos set 1 11732 11732
Implementos
seguridad set 1 24470 24470
Transporte personal | km 580 1100 638000
Asesoria Técnica ha 1 28484 28484
888538
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Jornales
Volteo jor 14 26250 367500
Madereo jor 29 13000 377000
Arrumado jor 29 6000 174000
918500
Carguio y flete
Carguio y flete m? 450,688 3125 1408400
1408400
subtotal 3215438
Valor
INGRESOS Item Unidad | Cantidad | unitario Costo/ha ($)
Ao 1
Subsidio
forestacion
Subsolado ha 1 32554 32554
Plantacién ha 1 214487 214486,863
Construccion cerco km 0,179 355415 63619,285
Cerco peq. Propiet.
(Cerco x 2) km 0,179 355415 63619,285
Asesoria profesional | ha 1 28484 28484
subtotal *
0,75 "~ 302073
Ao 3
Subsidio
forestacion
Subsolado ha 1 32554 32554
Plantacion ha 1 214487 214486,863
Construccién cerco km 0,179 355415 63619,285
Cerco peq. Propiet.
(Cerco x 2) km 0,179 355415 63619,285
Asesoria profesional |ha 1 28484 28484
subtotal *
0,15 60414,5
Afo 8
Subsidio
Manejo
Primera Poda ha 1 44529 44529
Primer Raleo Ha 1 25234 25234
Asesoria Profesional | Ha 1 28484 28484
98247
Raleo afio 12
Productos
Forestales
Trozas pulpables M3 33,07 11250 372037,5
subtotal 372038
Cosecha ano 22
Productos
Forestales
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Trozas libre de nudos | M3 36,055 18750 676032
Trozas con nudos > 18
cm M3 310,975 15000 4664620,8
Trozas pulpables M3 94,6445 11250 10647504
subtotal 6405403
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ANEXO 1

ENCUESTAS POR RUBRO PRODUCTIVO
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CUESTIONARIO HONGOS SILVESTRES

Identificacion del entrevistado

Nombre: Edad:
Comuna:
Localidad: Fecha:

Antecedentes Generales

Hace cuanto tiempo se dedica a la recoleccién de hongos silvestres.
Cémo aprendib esta actividad.

Ha recibido alguna capacitacion o ha asistido a algun curso relacionado con la colecta o
procesamiento de hongos. Describalos. 4 Le han sido utiles?

¢La colecta la realiza usted sélo(a) o con otras personas?; Ellos son familiares (indicar
parentesco) u otros?

En la época de colecta cuanto tiempo le dedica usted a esta actividad (diario o semanal
o mensual).

Cuanto tiempo le dedican sus familiares a esta actividad (diario o semanal o mensual).

Caracterizacion del Proceso

Qué hongos recolecta, y en qué época del afio cada uno.
Dénde recolecta, indicar localidad, predio y propietario.

Si los predios son ajenos indicar como ingresa a ellos ej.: si existe algun arreglo con la
empresa, o con el cuidador, o nunca ha tenido problemas u otro.

Cdmo realiza la colecta: indicar forma de extraccién del hongo y herramientas utilizadas.

En qué se fija para seleccionar los hongos en cuanto a estado del mismo.
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10.

1.

12.

13.

14.

Cuantos kilos colecta diariamente.

Coémo traslada los hongos durante la colecta. Sufren algin dafio.

Donde crecen mejor los hongos, como identifica esos lugares. Describir por tipo de
hongo.

iLa colecta se repite en los mismos lugares cada afo?

Qué problemas ha tenido durante la colecta y traslado, cémo los ha solucionado o
persisten.

Luego de la colecta le realiza algun tratamiento a los hongos, cual, describa.

Los hongos los vende frescos, secos u otro. Describa.

Ha notado que la gente que se dedica al colecta de hongos es normalmente la misma
cada temporada, o bien han entrando nuevas personas. Si fuera asi, ellos son locales o
vienen de afuera. Explique.

Cdmo ha afectado lo anterior a su negocio.

IV. Comercializacion

Cuan importante es el aporte' monetario de los hongos a su hogar.

Cémo vende los hongos, especificar para cada tipo y forma (ej: boletus fresco y boletus
seco, a granel, envase individual u otro).

A quién y dénde vende: en forma directa al consumidor final; a un intermediario que
viene a comprarle o usted va donde él; se junta con otros y venden por cantidad; otro.

Cual es el precio de venta de los productos mencionados anteriormente.

Qué problemas ha tenido en la venta de sus productos, los ha solucionado o persisten.
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¢ Existen anos buenos y afios malos? a qué se debe.

¢Aplica alguna normativa (sanitaria, resolucion etc.)?

£ Coémo se podria mejorar la colecta y procesamiento de los hongos?

¢ Como podria ser un mejor negocio?
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CUESTIONARIO MIEL

{. Identificacion del entrevistado

Nombre: Edad:
Comuna:
Localidad: Fecha:

i. Antecedentes Generales

1. Hace cuanto tiempo se dedica a la produccién de miel.
2. Como aprendi6 esta actividad.
3. Ha recibido alguna capacitacion o ha asistido a algun curso relacionado con la

apicultura. Describalos. jLe han sido Utiles?

4. ¢ Cuantas personas trabajan en las colmenas, son familiares? (indicar parentesco)
5. Cuanto tiempo le dedica usted a las abejas (diario o0 semanal o mensual).
6. Cuanto tiempo le dedican sus familiares a las abejas (diario o semanal o mensual).

Hl. Caracterizacion del Proceso

1. Numero de cajones o colmenas que posee

2. Como obtiene los nucleos o familias. Describir.

3. Cuanto cosecha por colmena y cuantas veces al aifo.

4. Sus colmenares son fijos o realiza una produccion movil.

5. Si son moviles, como los maneja (hacia donde los lleva). Si se trasladan hacia predios

ajenos como es el arreglo con el propietario: arrienda las colmenas para polinizacion 6
compra el servicio.
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10.

11.

12.

13.

14.

De qué vegetacion (especies) recolectan sus abejas y en qué época del afio (si es movil
especificar para cada lugar).

Qué manejo alimentario realiza a sus colmenas. Especifique y describa.

Qué manejo sanitario realiza a sus colmenas. Especifique y describa.

Qué problemas sanitarios ha tenido, cuan graves han sido y como los ha solucionado.

Lleva registros o controles de las actividades realizadas a los colmenares.

Qué productos obtiene de las abejas. Describir.

Coémo extrae la miel. Descripcion del proceso completo.

Cbémo extrae los demas productos si es que los hay. Descripcion del proceso completo.

Qué problemas ha tenido en la produccion y proceso de sus productos, como los ha
solucionado o persisten.

IV. Comercializacion

10.

11.

12.

13.

14.

15.

Cuan importante es el aporte monetario de los colmenares a su hogar.

Coémo vende los productos mencionados anteriormente (ej: a granel, envase individual u
otro).

A quién y donde vende: en forma directa al consumidor final, a un intermediario, se junta
con otros y venden por cantidad, otro.

Cual es el precio de venta de los productos mencionados anteriormente.
Qué problemas ha tenido en la venta de sus productos, los ha solucionado o persisten.

Conoce las “Buenas Practicas Apicolas”. Las aplica o ha pensado aplicarlas.

113



16. Aplica alguna normativa (sanitaria, resolucion etc.).
17. Cémo se podria mejorar la produccion de miel y los productos asociados.

18. Cdmo seria un mejor negocio.

V. Uso Interno

Describa el lugar donde estan las colmenas (fijarse en el estado general de las colmenas,
cercanias a la poblacién, aseo, y otros relevantes)

Describa el lugar donde se realiza el procesamiento (fijarse en el estado general, aseo) y el
nivel tecnolégico del productor.
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CUESTIONARIO RECURSO FORESTAL

Identificacion del entrevistado

Nombre:

Edad:

Direccién:

Comuna;

Teléfono:

Actividad:

N° personas grupo familiar

Entrevistador: Fecha entrevista:

Il. Vegetacion nativa

a) Antecedentes generales

1.

¢ Posee usted vegetacion nativa en su propiedad?

Si es bosque de su propiedad, dénde esta ubicado y cuanto tiempo le toma llegar hasta
el

¢, Qué tipo de vegetacion nativa encuentra principalmente cerca del area donde usted
vive o frecuenta? Mencione especies y su proporcion

Especie Proporcién

¢ Qué superficie abarcan las formaciones naturales que se encuentran en su cercania?
Indique con una X '

Superficie (ha) Indique con una X
0-5
5-10
10-50
50-100
100-500
> 500

5. ¢Qué especie del bosque nativo le es mas atractiva? ;Por qué?
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6. Qué productos obtiene de la vegetacion natural
7. En qué condiciones esta el bosque (sanitario, despejado, manejado, buena forma, etc).
8. Ha tenido problemas de plagas, cuan graves han sido y como los ha solucionado.

b) Manejo

9. ¢Tiene alguna técnica para intervenir el bosque?
10. Interviene usted vegetacion nativa en su predio o en el de otro?
11. ¢ Si es de otro el predio, de qué forma lo hace: pide permiso? ;Paga? Otro. Indique

12. ¢ A qué distancia se encuentran los recursos que Usted explota?
m km

13. En qué época(s) del aiio interviene el bosque. Indique con una X.

Epoca del afio Indique
Primavera
Verano
Otofio
Invierno

14. Cémo decide que material (arbol, rama, trozo, hojas, otro) cosechar

15. Qué herramientas y/o magquinaria utiliza al aplicar la intervencién

16. ¢ Realiza Usted la intervencion solo o con otras personas? ?; Ellos son familiares (indicar
parentesco) u otros?

17. ¢ Cuanto tiempo dedica a realizar cada intervencion?
Dias Semanas

18. ¢ Realiza cortas previo plan de manejo aprobado por CONAF?

19. ¢ Conoce la normativa vigente para cortar o manejar bosque nativo?
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20.

21.

¢ Ha participado en alguna actividad de capacitacion relacionada al manejo de bosque
nativo? Le sirvio? ; Quién los ha dictado?

¢ Realiza alguna-actividad para conservar o reproducir la vegetacion?

c) De los Productos

22.

23.

24.

25.

26.

27.

28.

29.

30.

31.

32.

Hace cuanto tiempo se dedica a los productos del bosque.
Coémo aprendio6 esta actividad.
Qué tipo de productos extrae del bosque, especificar por especies, medidas y fines.

Qué herramientas, maquinaria y vestimenta utiliza para el dimensionamiento de los
productos.

¢ Qué cantidad obtiene para cada producto (rendimiento por dia u horas)?
Qué cantidad extrae anualmente.
En el caso de carbdn, donde y como lo realiza.

¢Ha solicitado algin tipo de financiamiento para desarrollar las actividades
mencionadas? ¢En caso de ser positiva la respuesta, a que entidad?

Qué proceso realiza para obtener el o los productos.

¢ El proceso lo hace solo o acompafiado? ¢Ellos son familiares (indicar parentesco) u
otros?

Cuanto tiempo le toma en llegar a producto final
Dias Semanas

d) Comercializacion

33.

Cuan importante es el aporte monetario del bosque a su hogar (porcentajes).
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34. Como promociona la venta de sus productos, cémo consigue los clientes.

35. A quién, donde y cuando vende: en forma directa al consumidor final, a un intermediario,
se junta con otros y venden por cantidad, a una empresa (cual) otro.

36. Cual es la forma de empaquetar el producto (formato de venta).

37. Cudl es el precio de venta de los productos mencionados anteriormente.

Producto Precio Venta

38. Cual es el precio minimo al que estaria dispuesto a vender cada uno de sus productos.

Venta

Producto Precio minimo

39. Vende toda la produccién o mantiene para el autoconsumo? Cantidad aproximada de

cada producto (volumen, porcentaje, fraccion, otro).

Producto Venta (%)

Autoconsumo (%)

40. Qué problemas ha tenido en la venta de sus productos, los ha solucionado o persisten.

41. ;Ha calculado cuanto es el costo aproximado de su produccidén? A cuanto se eleva?

42. ;Le exige el comprador algun requisito de calidad para los productos? Indique cual y

como lo obtiene para cada producto
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43. ; Se asocia UD con alguien para realizar la venta de su(s) productos?

44. ; Estaria dispuesto a asociarse?

45. Como se podrian mejorar los productos.

46. CoOmo seria un mejor negocio.

Ill. Plantaciones Forestales

a) Antecedentes generales

1. ¢ Tiene usted una plantacién forestal en su predio?

2. Qué especie tiene plantada. Indique superficie y densidad de plantacién

Especie

Supetficie plantada | Densidad de Plantacion

3. Por qué se decidid a plantar esa especie

4. Cuadl es su objetivo de la plantacion

5. ¢Sino posee una plantacion forestal pero si tiene un predio, le interesaria forestar? ; Por
qué? Con qué especie, con qué fin y donde dentro de su predio

b} Manejo

6. ¢Tiene alguna técnica para intervenir la plantacion? ¢4 cual?

7. ¢Qué tipo de manejo ha realizado en su plantacién? Indique tipo (poda, raleo).y edad de
plantacion al momento de la intervencion

8. En qué época(s) del afo realiza alguna intervencion

Epoca del afio

Indique |

Primavera

Verano
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Otono
Invierno

9. Coémo decide que arbol cosechar (o que rama podar se la intervencion es poda)
10. Qué herramientas o maquinaria utiliza al aplicar la intervencion

11. ¢ Realiza Usted la intervencion solo o con otras personas? ?¢Ellos son familiares (indicar
parentesco) u otros?
12. ; Obtiene Usted productos madereros de otros predios distintos al suyo?

13. ¢De qué forma lo hace: pide permiso? ¢Paga? Otro. Indique

14. ¢ A qué distancia se encuentra la plantacion que Usted explota?
m km

15. ¢ Cuanto tiempo dedica a realizar cada intervencién?
Dias Semanas

16. ¢ Realiza el manejo de acuerdo a un plan de manejo aprobado por CONAF?

17. ¢ Conoce la normativa vigente para cortar o manejar una plantacién?

18. ¢ Ha participado en alguna actividad de capacitacion relacionada al manejo de
plantaciones forestales? ¢ Le sirvi6?  Quién la realiz6?

19. Qué volumen total obtiene en cada intervencion

d) De los Productos

20. Hace cuanto tiempo se dedica a los productos de las plantaciones.

21. Cémo aprendid esta actividad.

22. Qué tipo de productos extrae de las plantaciones, especificar por especies, medidas y
fines.

23. Qué herramientas, maquinaria y vestimenta utiliza para el dimensionamiento de los
productos.
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24. ; Qué cantidad obtiene para cada producto (rendimiento por dia u horas), de acuerdo a
la intervencion realizada?

25. Qué cantidad extrae anualmente.

26. jHa solicitado algin tipo de financiamiento para desarrollar las actividades
mencionadas? En caso de ser afirmativa la respuesta, ¢a qué entidad?

27. Qué proceso realiza para obtener el o los productos.

28. El proceso lo hace solo o acompanado? ¢Ellos son familiares (indicar parentesco) u
otros?

29. Cuanto tiempo le toma en llegar a producto final
Dias Semanas

e) Comercializacién

30. Cuan importante es el aporte monetario del bosque a su hogar (porcentajes).

31. Como promociona la venta de sus productos, como consigue los clientes.

32. A quién, dénde y cuando vende: en forma directa al consumidor final, a un intermediario,
se junta con otros y venden por cantidad, a una empresa (cual) otro.

33. Cual es la forma de vender el producto (metro ruma, con corteza, sin corteza, otro).

34. Cual es el precio de venta de los productos mencionados anteriormente.

Producto . Precio Venta

35. Cual es el precio minimo al que estaria dispuesto a vender cada uno de sus productos.

Producto Precio minimo Venta |
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36.

¢Vende toda la produccion o mantiene para el autoconsumo? Cantidad aproximada de
cada producto (volumen, porcentaje, fraccion, otro).

Producto Venta (%) Autoconsumo (%)

37.

38.

39.

40.

41.

42.

43.

44,

. Qué problemas ha tenido en la venta de sus productos, los ha solucionado o
persisten?.

¢ Ha calculado cuanto es el costo aproximado de su produccién? ;A cuanto se eleva?

iLe exige el comprador algun requisito de calidad para los productos? Indique cual y
como lo obtiene para cada producto

¢ Se asocia UD con alguien para realizar la venta de su(s) productos?
¢ Estaria dispuesto a asociarse?

¢ Como cree UD. Que le afecta la existencia de grandes superficies de plantacion
asociadas a grandes empresas?

£ Como se podrian mejorar los productos?

¢ Cémo seria un mejor negocio?
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PRODUCTORES ENCUESTADOS
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PRODUCTORES Y
PAISAJES DEL

T | = P
UQUENES; CHANCO™ ~=—= S
EMPEDRADO;PELLUHUE o7 4
SAN JAVIER

124



ANEXO li

TALLERES DE AUTOANALISIS
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TALLERES DE AUTQANALISIS
VALIDACION DE LAS LINEAS BASE
ABRIL 2005

GRUPO MADERERQ
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