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En Chile la mineria tiene nom-
bre y apellido, el cobre y sus meta-
les derivados: molibdeno, oro, pla-
ta, selenio, etc.

Lo anterior, sin duda, es una ge-
neralizacion exagerada de la reali-
dad, de la cual sélo se puede ex-
cluir a SOQUIMICH con los nitra-
tos, que siendo una industria con
mds resonancia histérica que eco-
némica, tiene sin embargo el méri-
to de conferir particular relieve al
menos a un no metalico. También
Chile produce y exporta sal co-
miin, yodo, carbonato de litio, etc.

Pero, de alguna manera, la pri-
mera afirmacion sigue siendo vili-
da. La tremenda gravitacion sobre
la economia del pafs de la mine-
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ria del cobre, en particular, y de
los minerales metadlicos, en general,
no ha dejado espacio para el desa-
rrollo de la mineria no metdlica.

Concretamente, esta falta de es-
pacio se manifiesta de modos di-
versos, Aunque Chile es capaz de
exportar tecnologia asociada a los
distintos procesos del cobre, no hay
una instancia técnica en el pais ca-
paz de decir algo sobre andalusitas,
dolomitas, kieselgur, caolin, etc.
Por “algo” se entiende informacion
relevante, de bajo costo, y que ten-
ga eficacia comercial. ;Qué mine-
ro en Chile ha ido con diatomita a
un laboratorio y ha salido con un
resultado que le sirva?

Por otro lado, si un empresario
de la mineria acude a un banco y
afirma poseer reservas importante
de tenardita, con una ley natural

del 99,80%, notard que en el eje-
cutivo una seflal de desaproba-
cién. Pero si le habla de un mine-
ral de oro, aunque con concen-
traciones de 1 p.p.m., notard una
recepcion distinta. Se sabe que
una mina de oro con ley de un
gramo por tonelada no sirve. Y,
lamentablemente, pocos saben
que una mina de tenardita con
99.80% de pureza es “grito y
plata™,

La falta de espacio también se
manifiesta en la tremenda diferen-
cia entre las préicticas comerciales
y empresariales asociadas a los
metdlicos, comparadas con la de
los no metdlicos. La mineria de
los metdlicos en Chile tiene uno de
los dos polos que intervienen
en cualquier transaccion comercial
—el oferente y el demandante— ab-
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compra mineral de oro o plata y
paga por sus leyes, de acuerdo a
andlisis que podrian ratificar cual-
quier instituto técnico del mundo.
El cobre de CODELCO, por otro
lado, se ofrece con especificaciones
al detalle.

Para salir del estancamiento en
que se encuentra la mineria no me-
tdlica, por lo tanto, lo primero es
convencer al empresario que se
comporte como empresario. Por
ello se entiende que éste manifieste
la voluntad de producir y vender lo
que tiene, y hacerlo con espiritu
pionero, sin esperar soluciones
irreales.

Una segunda recomendacion es
empezar a producir con una invet-
sibn minima. Chile es un pais ca-
rente de recursos de capital. Por es-
ta razon, las tasas de desarrollo que
se pueden esperar en la mineria no
metdlica son bajas. Pero en muchos
casos el ingenio empresarial es ca-
paz de suplir, con capital humano,

solutamente tecnificado. ENAMI

con un molino de martillos y un ci-
clén se puede producir algo vendi-
ble, debe partirse por ahi.

Tercero: el empresario no debe
perder tiempo ni recursos trabajan-
do un mineral que no se lo pueda
comprar nadie. Conocer las distin-
tas especificaciones y grados en que
el producto se comercializa, es el
primer paso. Luego seleccionar de
éstos los que, a partir de la minera-
logia y caracteristicas geologicas de
su yacimiento, puede producir a
menor costo.

Cuarto: en no métalicos, nunca
debe ofrecerse B cuando se pide A.
Al contrario, debe ofrecer A+ cuan-
do las especificaciones son sélo A.
Ningln otro mercado se quema tan
facilmente como el de los no meté-
licos por incumplimiento en espe-
cificaciones de calidad.

Quinto: el valor de los no-meta-
licos en el mercado, sube en forma
dramitica * dependiendo del grado
de proceso. Generalmente, el valor

sionalmente, circunstancias muy
an6malas en el mercado internacio-
nal hacen que un producto, ain en
colpa, sea transable. El minero debe
saber que no puede confiar en que
tal situacion se mantenga. Al con-
trario, debe aprovechar los recursos
de capital que por esa via pueda ob-
tener, para incorporar tecnologia de
beneficio a su mineral.

Sexto: mucho mds que los meta-
les. el marketing de los no metélicos
es una cuestion esencialmente técni-
ca. El empresario debe desarrollar
una sensibilidad especial por esta
cuestion. Si tiene que ofrecer direc-
tamente el producto a un usuario,
debe conocer antes cOmo y por qué
lo usa. La seriedad técnica es la me-
jor herramienta de marketing, des-
pués de la calidad del producto.

Séptimo: el empresario de los no
metdlicos debe estar muy atento a
las fluctuaciones en los precios de
mercado. Por cuanto los minerales
no metalicos intervienen en proce-

la falta de recursos financieros. Si del mineral en colpa es nulo. Oca-
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sos intermedios, estdn sujetos a va- | funcional y diluyente sélido en la | medida su mineral se presta para un

riaciones drasticas de precios y el
comportamiento de estos es impre-
decible.

Octavo. el que un yacimiento de
alglin no metalico no llame la aten-
cién de un inversionista extranjero,
casi nunca significa que su explota-
ciébn no sea viable. Reservas de te-
nardita de un millén de toneladas
al 90%, pueden no interesar a la
Rhone-Poulenc, pero para Chile
pueden significar ingresos en divisas
por US$ 140.000.000.

A continuacion, las perspectivas
y las realidades de algunos no me-
tlicos en Chile.

SULFATO DE SODIO

El sulfato de sodio, que se pre-
senta en Chile, principalmente, co-
mo Tenardita (sulfato anhidro) y,
secundariamente, como Mirabilita
(sulfato con 10 moléculas de agua
estructural) tiene un mal nombre.
Cuando SOQUIMICH inici6 su re-
cuperaciéon como sub-producto en
la elaboracion de los nitratos, bajé
los precios y ocasion6 la quiebra de
la mayoria de los productores arte-
sanales.

Sin embargo, las perspectivas de
este no metdlico son buenas, espe-
cialmente como producto de expor-
tacién en los paises del mercado re-
gional (Sud-América).

La demanda actual por este pro-
ducto en dicho mercado sefialado es
del orden de las 300.000 toneladas
anuales, en el grado técnico interna-
cional (99,5% de pureza). La pro-
ducci6n total de Chile no excede las
50.000 T™M por afio, de las cuales
SOQUIMICH produce un 70%o. Es-
tando la fuente mas proxima a los
mercados de interés en México,
donde el mineral se encuentra como
Mirabilita en un yacimiento con
10 m. de sobrecarga, competir con
este proveedor debiera ser ficil.
A.demés, en el norte de Chile, con-
diciones climaticas muy especiales
Permiten procesos de beneficio del
mineral a bajo costo.

El principal uso del sulfato de
sodio es como insumo en el proceso
Kraft para el tratamiento quimico
de la celulosa nativa. Un uso secun-
dario en importancia es el de carga

industria de detergentes.

En el primer uso, se espera una
alta tasa de incremento en la de-
manda, pues tanto Chile como Bra-
sil estdn expandiendo significativa-
mente la industria de la celulosa. En
particular, se espera que Brasil se

transforme pronto, en el primer
productor mundial de pulpas qui-
micas de celulosa. Una demanda
actual de 300.000 TM por afio, por
lo tanto, puede ficilmente dupli-
carse a corto plazo. Chile podria
perfectamente abastecer el 100%
de este mercado.,

El precio internacional compe-
titivo para este producto en el mer-
cado regional, oscila entre US$ 130
a USS 140 por TM. F.O B.

MANGANESO

Una circunstancia muy especial
hace .a este producto interesante.
Sud-Africa, que abastece el 15%
del Manganeso que se consume en
el mundo, estd considerado como
una fuente riesgosa de suministro.

Para evitar un alza en los precios
por la menor oferta, los principales
consumidores mundiales estdn bus-
cando fuentes alternativas.

Chile posee reservas importantes
de Manganeso. El mineral se presen-
ta, principalmente, como pirolusita,
criptomelano y psilomelano. Leyes
del mineral equivalentes a un 50%
de Mn metélico pueden colocarse
en el mercado directamente en vo-
limenes no inferiores a 30.000 TM
por transaccién. Cuando las leyes
son inferiores, en muchos casos la
mineralogia particular de un yaci-
miento permite su beneficio a cos-
tos muy bajos.

En Chile, Manganeso Atacama
S.A., una subsidiaria de Abasteci-
mientos CAP S.A ., a su vez una sub-
sidiaria de CAP, representa el (inico
poder comprador por este mineral.
La tabla de precios versus ley que
ofrece esta compafiia, refleja el he-
cho de que, por ser sus proveedores
muy diversos, sus procesos de be-
neficio tienen que ser aptos para
una variedad de materias primas y,
luego, de alto costo relativo.

El minero no debe perder la
oportunidad por investigar en qué

pre-concentrado a costos inferiores.
Especialmente ahora, en vista de un
previsible aumento en la demanda
por el manganeso chileno.

Los precios de exportacién com-
petitivos para este mineral son:

— Grado “baterias: US$ 245 a
US$ 320/TOM, en colpa, CIF.

— Grado “metalargico”: US$ 126
a US$ 210/TM, en colpa, CIF

El grado “baterias™ (catodos de
pilas secas) —que también es el lla-
mado grado intermedio— lo consti-
tuyen los 6xidos inestables de man-
ganeso y el carbonato de Mangane-
so conocido como Rodocrosita. La
demanda por este producto es de
importancia creciente.

BENTONITA

Existe la tradicional creencia en
Chile de que quien encuentre ben-
tonita, se habra ganado la loteria.

Cierto. Curiosamente en Chile la
bentonita es abundante, pero de la
variedad calcica. La sbdica, que es
la que tiene el nimero ganador,
continia siendo elusiva.

ENAP, principal consumidor na-
cional de bentonitas sGdicas, estd
habituada a rechazar ofertas de mi-
neros nacionales, quienes han gasta-
do tiempo y esfuerzo en promover
un producto que ellos mismos hu-
biesen descartado mediante un ex-
perimento simple.

La bentonita sodica se usa tam-
bien como agente sellante en obras
de ingenieria hidrdulica, como com-
ponente ligante de arenas para mol-
des de fundicién y en la peletiza-
ciéon del hierro y la harina de pes-
cado,

Una bentonita cdlcica puede tra-
tarse con carbonato de sodio para
producir bentonita sédica. La facti-
bilidad de un proyecto de esta en-
vergadura depende del volumen del
consumo interno, donde actualmen-
te se paga del orden de US$ 400/TM
por una buena bentonita sodica.

Las perspectivas de exportacion
son pobres. Argentina y Per( tienen
bentonita sédica natural de calidad
intermedia, y para mercados mds
alejados, el valor F.O B. internacio-
nal de este producto es inferior a
los US$ 100/TM. Sus especificacio-

Lo Lo |
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nes para el mercado petrolero, son
extremadamente rigurosas.

La bentonita cdlcica, sin embar-
go, tiene un uso interesante como
materia prima para la elaboracion
de arcillas decolorantes. El otro in-
sumo en este proceso conocido co-
mo “activaciéon” dcida, es el dcido
sulfurico, que en Chile tendrd un
vlor muy bajo cuando se empieze
a producir masivamente como re-
sultado de la recuperacion de gases
sulfurosos en la Gran Mineria del
Cobre.

Para la bentonita dacidamente
activada existe un importante mer-
cado dentro del pais (US$ 3.000.000
al afio) y en Brasil (US$ 20.,000.000
al afio). —Pert activa su propia ben-
tonita calcica—. Valores de US$ 400
a US$ 500/TM CIF, son normales
para este producto.

Un proyecto de activacion dcida
de bentonitas tiene, sin embargo,
varias dificultades. El capital en-
vuelto es alto y una parte importan-
te de éste es investigacién tecnolo-
gica. No existe una receta industrial
estandar, ya que los procesos de-
penden de la mineralogia especifica
de cada yacimiento. La comerciali-
zacién del producto es también
complicada ya que cada usuario tie-
ne exigencias muy rigurosas y par-
ticulares de su proceso.

A pesar de lo anterior, en Chile
existen inversionistas que estan de-
sarrollando la pre-factibilidad de
este proyecto. Una industria de ac-
tivacion dcida nacional abriria un

poder comprador para la bentonita
cdlcica que, en este momento, tiene
un valor de mercado nulo.

BARITINA

Chile exporta baritina, principal-
mente en colpa. Como tal, la de-
manda es altamente fluctuante (de-
pende criticamente de cuanto esté
perforando la industria del petréleo
en el mundo) y los precios son ba-
jos.

El mineral con algo de proceso,
sin embargo, sube enormemente su
precio como se ilustra a continua-
cion:

— En colpa: US$ 40/TOM FOB

Marruecos

AT T T A T A e TR T T T e e Y s
— Grado pigmento: USS$ 175 a 189/

T™ FOB

999%0 bajo 20 micras: US$ 189

a 196/TM FOB

Vender el mineral en colpa tiene
el inconveniente adicional de que
no llega al consumidor final, sino
que pasa por una cadena de inter-
mediarios que le agregan valor y ob-
tienen utilidades.

De ser las reservas de Baritina
importantes, Chile debiera desarro-
llar una industria de barros de per-
foracion orientada a llegar lo mds
proximo posible al usuario final.
Tal como Baribent S.A. en Pert
(BARItina & BENtotina), esta in-
dustria tendria que desarrollar, a su
vez, la de activacion alcalina de la
abundante bentonita cdlcica chile-
na. Ventajas adicionales para la pro-
duccién de una gran veridad de lo-
dos de perforacion, es la existencia
en Chile de una importante indus-
tria de pulpas quimicas de papel y
salmueras de practicamente todo
tipo.

CAOLIN

Chile es productor de caolin en
volimenes superiores a las 100.000
TM al afio. Los precios que el mer-
cado paga por este producto, pre-
parado —sin molienda severa—
100%0 a malia 325, es bajo (del or-
den de USS 100/TM).

El producto es interesante por
cuanto la demanda es variada y las
reservas de la zona central se estin
agotando, por lo que se espera que
su precio suba y yacimientos alter-
nativos mds alejados de los centros
de consumo empiecen a ser viables.

Este producto no tiene posibili-
dades de exportacién salvo por la
calidad (recubrimiento de papeles)
que, en el caso de buenos yacimien-
tos y buena tecnologia de proceso,
podria representar hasta un 10%
del volumen total producido.

El caolin que requiere el mer-
cado de las cargas no debe contener
cuarzo; por lo tanto su tratamiento
debe ser por disgregacién hiimeda y
seleccién granulométrica por hidro-
ciclones. Contaminantes usuales,
como 6xidos de manganeso o ilme-
nita, que le imprimen al producto
“pecas negras”, deben estar total-

T S e SV DTS T ML
mente ausentes.

La industria papelera (caolines
de carga), requiere que el producto
sea muy blanco (Brillo, estandar
TAPPI > 80). Contaminantes férri-
cos o ferrosos por lo tanto, limitan
el uso en esta aplicacion.

Un buen yacimiento, es uno que
se presenta ntuy blanco a la vista,
sin contaminantes cuarzosos o con
estos contaminantes presentes en
granulometrias gruesas. También es
importante que el mineral se pre-
sente bien cristalinizado (caolines
caoliniferos).

DOLOMITA

Los principales usuarios de dolo-
mita en Chile son la CAP y la in-
dustria de vidrios planos. Problemas
de calidad con los yacimientos co-
nocidos hacen que Chile importe
pricticmente la totalidad de lo que
consume,

Otras dreas de aplicacién de la
dolomita son la agricultura (desaci-
dificacién de suelos para cultivo) e
industria del cemento (aditivo y ce-
mentos especiales).

Chile posee reservas de este mi-.
neral, pero ninguno de los estudia-
dos reune los pardametros cualativos
requeridos por los usuarios, siendo
los mds importantes los siguientes:
— Fe+ + y Fe + + + menor que

0,05%.

— MgO > que 19%

Una buena dolomita tiene posi-
bilidades de exportacion, siendo
Brasil el mas importante comprador
entre los paises del mercado regio-
nal.

DIATOMITA

Chile posee reservas considera-
bles de esta materia prima. Las mds
importantes, tanto por volumen co-
mo calidad, son las asociadas a las
formaciones Huaylas y Lluta en la
provincia de Arica.

Otra reserva de importancia estd
en Chiloé, donde el producto se da
con contaminantes que inhabilitan

su uso como auxiliar filtrante, prin-
cipal aplicacién de este mineral una
vez elaborado.

Al igual que la bentonita calcica,

S
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en colpa es pricticamente nulo, su
elaboracién envuelve procesos tec-
nolégicos complejos y poco conoci-
dos, y su comercializacion es alta-
mente especializada.

Una dificultad adicional que pre-
senta, es su doble caricter de insu-
MmO Menor en costos pero critico en
los procesos de las empresas usua-
rias, Por esta razén, los comprado-
res se sienten muy poco motivados
a cambiar de proveedor.

Chile se autoabastece de diato-
mita y es un exportador neto, sien-
do Sud-América el mercado donde
el producto chileno se vende princi-
palmente.

Para exportacién, el precio inter-
nacional de la diatomita en calidad
auxiliar filtrante es de US$ 480/
M. CIF cualquier puerto europeo.

AZUFRE

En estos dltimos afios, el precio
del azufre refinado (> 99%) ha
subido de US$ 20 por TM FOB
Vancouver, a US$ 140 por TM
—precio de agosto 1986). Aunque
la tendencia alcista se ha detenido,
s¢ espera que para fines de esta dé-
cada alcance US$ 200 la TM FOB
Vancouver, valor que probable-
mente se mantenga estacionario.

Los buenos auspicios para el
azufre se han hecho sentir en Chi-
le. Desde luego son numerosos los
potenciales inversionistas que han
llegado buscando calicheras y mds
de una venta de importantes reser-
vas se ha concretado. Una inusitada
¥ reciente actividad minera en tor-
NO a este no metdlico contrasta con
la situacién de letargo que vivié
POr mucho tiempo.

Parte importante del alza en los
precios del azufre proviene de la
menor produccion de petrdleo y ga-
5§ naturales por los bajos precios
que afectan a este sector. Otro fac-
tor decisivo, proviene del agota-
miento (previsto para fines de esta
década) de enormes stocks acumu-
lados en Alberta, Canadd, durante
la década de 1970. Solo en 1985 ]
25 millones de toneladas de este
Stock fueron refundidas, actuando
como “colchén’ depresor de la ten-
dencia alcista,

vas de dcido sulfhidrico gaseoso,
(40 millones de toneladas) detec-
tadas en la costa del Canadi, po-
drian reemplazar, en su efecto re-
gulador de los precios, a los stocks
de Alberta. Estando estas reservas
en zonas pobladas y agricolas, una
nueva tecnologia tendria que desa-
rrolarse para recuperar en forma se-
gura el azufre de esta fuente. Por
esta razon las estimaciones de pro-
ducciéon asociadas a este depdsito
gaseoso se estiman, para 1990, en-
tre cero y 400.000 TM por afio.

El uso principal del azufre es co-
mo fertilizante e insecticida, esti-
méndose que la demanda no expe-
rimentard un crecimiento mayor al
vegetativo.

PERLITA

La perlita es una ceniza volcani-
ca que, bajo tratamiento térmico
sufre una expansion brusca, en for-
ma semejante a una roseta de
maiz.

Los usos principales son como
agregado liviano en la industria de
la construcciéon y como auxiliar
filtrante.

La variacién de los precios de es-
te producto, dependiendo del tipo
de proceso, es tal vez el mejor ejem-
plo del alto valor agregado que es
posible imprimir a un no metdlico
con un tratamiento:

— Materia prima, chancada, al gra-
nel: US$ 56 por TM.

— Agregado liviano: US$ 335 por
™

— Auxiliar Filtrante: US$ 400 por

TOM

Todos estos valores son CIF
cualquier puerto europeo.

Paradojalmente, con excepcién
de su uso como agregado liviano, es
la materia prima chancada la que
tiene algunas posibilidades de ex-
portacion.

Argentina es importante produc-
tor de perlita expandida. El merca-
do interno es limitado en la varie-
dad auxiliar filtrante y desconocido
para la variedad agregado liviano.
Brasil, sin emgargo, compra mate-
ria prima para tratamiento indus-
trial. Las posibilidades de colocar el
producto chileno en ese mercado

por otra parte, el valor del minerﬁ Por otro lado, cuantiosas reser- dependen exclusivamente de los

precios.

SAL COMUN

La caracteristica prominente de
este mercado es que es plano: Pre-
cios internacionales bajos y esta-
bles, costos altamente dependien-
tes del flete, buen negocio para las
compaiiias navieras, malo para el
productor a menos que produzca
en forma masiva,

La estabilidad en el precio de la
sal comin se explica porque sal hay
en todas partes y el producto inter-
viene en una variedad de procesos
intermedios que redundan en mds
de 18.000 productos finales,

Un dato interesante es que, el
consumo humano como aplicacién
del producto, representa una frac-
¢i6bn menor de su uso total. En par-
ticular, para la sal cristalizada, la
composicion de usos en Europa es
la siguiente:

— Consumo humano 13.3%
— Industria quimica 48 8%
— Antideslizante (De-icing) 20,0%
— Otros 16,0%

Consumo total europeo (1984):
18.829.000 TM.

El uso principal en la industria
quimica es en la manufactura de
cloro-dlcalis por electrolisis. La ten-
dencia mundial a cambiar las celdas
electroliticas basadas en mercurio,
o celdas de diafragma a celdas de
membranas, tendrd consecuencias
tanto en las especificaciones del
producto como en su precio para
esta aplicacion,

Las celdas de membrana, mucho
mds eficientes, requieren sin embar-
£0, que la materia prima se le re-
mueva practicamente todo el calcio,
el magnesio, el hierro y que el con-
tenido de sulfato sea menor que
0,5%. Tal vez sea este el tGnico
cambio importante en la estructura
de la demanda, que tenga alguna
consecuencia en el mercado de la
sal a corto plazo,

En Chile, la empresa “Salinas
Punta de Lobos” es el mayor pro-
ductor y tnico exportador. La ca-
pacidad instalada de esta compafiia
era (septiembre 1985), de 1.5 mi-
lones de toneladas al afio, de las
cuales produce solo 700.000. Sali-
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nas de Punta de Lobos produce sal
en las variedades adecuadas para los
principales usuarios.

CUARZO - CRISTAL DE ROCA

El cuarzo es una de las maltiples
formas cristalogrificas en que se
presenta la silice (SiO2). Esta mate-
ria prima constituye un gran espec-
tro de rocas, tales como cuarcitas,
areniscas, vetas de cuarzo amorfo,
etc. Una de las formas mds particu-
lares es como monocristales. En la
naturaleza se le encuentra comun-
mente con un hdbito de prismas
hexagonales, terminando en sus
puntas como romboedros.

El cuarzo, en esta forma cristali-
na, tiene una variada gama de apli-
caciones especailmente en la elec-
tronica y en Opticas de alto rendi-
miento.

El cuarzo se utiliza en forma na-
tural, cuando es posible reconocer
los ejes 6pticos del cristal. El mate-
rial debe estar libre de toda impure-
za visible como particula, asi tam-
bién como de “nubes” o burbujas.
La cantidad de cristales de buena
calidad, que cumplan estos requisi-
tos es sumamente bajo. Los yaci-
mientos son explotados con una re-
cuperacion de 1 : 10.000, o sea se
extraen 10000 TM por cada TM
de material util.

En 1958 se logré perfeccionar la
tecnologia para producir monocris-
tales en forma sintética en un auto-
clave. Sin embargo, recién en la dé-
cada del 70 conquisto el cuarzo sin-
tético, en forma masiva, el merca-
do. Se utilizan pedazos (*“Lascas”)
de cuarzo, sin importar la ubicacion
de sus ejes cristalograficos, pudién-
dose en éste caso determinar las
impurezas mediante andlisis qui-
micos.

Indudablemente, gracias a estos
avances tecnologicos, el aprovecha-
miento del mineral es mucho ma-
yor, llegandose a utilizar en algunos
casos hasta el 109% del cuarzo ex-
traido.

Por ejemplo, la firma alemana
Heraeus Quarzschmelze compra las-
cas con las siguientes caracteristicas
quimicas:

Si02 > 99.999%

Al203 = 20,0 ppm
Li < 0,5 ppm
TiO2 = 1,0 ppm
Fe203 < 1,0 ppm
Na20 < 0,5 ppm
K20 =3 0,5 ppm

Esta firma tiene contratos a
largo plazo para su abastecimiento
desde Brasil y Madagascar. Dadas
las exigencias cualitativas extremas,
estdn reacios a buscar nuevos pro-
veedores.

Segiin encuesta realizada a los la-
boratorios tradicionales en Santia-
go, estos no estarian en condiciones
de realizar este tipo de andlisis.

EE.UU. tuvo un consumo de
aprox. 650.000 TM de lascas y
cuarzo natural en 1983, de las cua-
les 300.000 fueron importadas,
principalmente de Brasil. Las expor-
taciones fueron de unas 300.000
TM de cristales naturales y sintéti-
COS.

India alcanzé una produccion de
188.000 TM de lascas y cuarzo na-
tural en 1981. La produccién pro-
viene de aprox. 100 pequefios yaci-
mientos, de los cuales s6lo 40 son
productors de mds de 1.000 TM/
afio. Las exportaciones indias estan
dirigadas principalmente al mercado
japonés.

La produccién de Angola y Ma-
dagascar se comercializa en su to-
talidad a través de un procesador
en Amburgo (Alemania Federal).
Se calcula una produccién de unas
50.000 TM/afio.

Los productores de cuarzo sinté-
tico son, en primer término, los
EE.UU. y los paises del sudeste
asidtico (Japén, Taiwan, Korea,
etc), con un 60% del total. El
409 restante se reparte entre Bra-
sil y Europa (Alemania e Inglate-
rra). Se sabe que la URRSS y Bul-
garia también fabrican monocris-
tales de cuarzo, desconociéndose su
capacidad.

El cuarzo sintético, de aplica-
cién en electrénica, es abastecido
principalmente por los paises del
sudeste asiatico y EE.UU., siendo
un mercado sumamente competiti-
vo. Por esta razoén, los europeos di-
rigen sus esfuerzos hacia la Optica
de precision.

Debido a los grandes logros en
la miniaturizacién de las compo-
nentes electronicas, el consumo ha
declinado bastante. La mayor parte
de los consumidores prefiere hoy
dia el cuarzo sintético por su homo-
geneidad y seguridad en el abaste-
cimiento. Esto hace que el mercado
de lascas sea mds importante que el
del cuarzo natural.

Lascas de buena calidad, que
cumplan con las especificaciones
quimicas indicadas anteriormente
se cotizan a precios que van de 1 a
2 US$/Kg, puesto en mina.

OTROS NO METALICOS

La lista de no metdlicos es muy
extensa. Aqui solamente se hace re-
ferencia a aquellos que tienen algu-
na presencia econdmica, posibilida-
des de desarrollo o valor ilustrativo.
Otros no metdlicos con posibilida-
des claras de exportacién son la
piedra pomez (pomecita), las rocas
ornamentales. Pero hay muchos
mads. Uno no mencionado aqui es la
Ulexita, que Chile procesa y expor-
ta como Acido Bérico.

La gran diversidad.de minerales
no metdlicos explica en parte por
qué, a nivel mundial, su importan-
cia econdmica supera ampliamente
a la de los metales en general,

CONCLUSIONES

Dada la caida en los precios in-
ternacionales de los metales que
Chile exporta, un desarrollo de la
mineria no-metalica podria, al me-
nos, mantener constantes los ingre-
sos del pais asociados al sector mi-
nero, Esta afirmacién estd avalada
por reservas abundantes de no me-
tilicos con posibilidades de expor-
tacién que posee el pais.

De existir en Chile los recursos
de capital necesarios, el desarrollo
de la mineria no-metalica seria sim-
ple v fluido. Como éste no es el ca-
so, se han entregado aqui algunas
recomendaciones dirigidas a los em-
presarios de la pequefia mineria, cu-
yo objeto es compensar parcialmen-
te —y con expectativas mucho mas
modestas— la falta de recursos fi-
nancieros, con un capital humano
capaz de entender las dificultades
y perspectivas de este tipo de mi-
_nerales,
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