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V.A.1. Mercados.

1. SITUACION ACTUAL.

El objetivo principal que se ha tenido presente en la elaboracibn
del presente subcapitulo es proporcionar los antecedentes que per
mitan conocer la situacidn actual de mercado que enfrentan los
productos agropecuarios chilenos, tanto en los mercados externos
como en el mercado nacional.

Respecto al mercado externo el anflisis se ha centrado en estudiar
las caracteristicas principales y perspectivas de los mercados in

ternacionales, para aquellos productos que el pais y especialmen-

te la cuenca, exporta o tiene posibilidades de hacerlo en el futu

ro y ademds se han recopilado y analizado los antecedentes relati

vos a las actuales exportaciones chilenas, especialmente en cuanto
a precios que se obtiene, destino de las mismas, etc.

En lo relativo a mercado nacional el andlisis ha cubierto. especial
mente lo relativo a produccidn, importaciones, exportaciones y dis
ponibilidad de los principales productos gque tienen importancia en
este mercado.

1.1. Mercado externo.

l.1.a. Caracterizacidn de los mercados internacionales.

A continuacidn se indican las principales caracteristicas de los
mercados internacionales en cada rubro, tanto respecto a la pro-
duccidn, como a las importaciones y exportaciones, la importancia
relativa de los diferentes paises en cada uno de estos aspectos y
las tendencias mds importantes que se pueden detectar en los mer-
cados internacionales.

La fuente principal de informacidén ha sido el trabajo denominado
"Estudio de Precios y Mercados Internacionales de Productos Agri
colas" preparado por la firma Tams de New York, gue se encuentra
en la documentacidén interna de este estudio en poder de la Comi-
sidén Nacional de Riego.
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l.1.a.1. Frutas.

i) Manzanas. El grueso de la produccién mundial de manzanas se
ubica en el hemisferio norte, donde USA, Japbn, Alemania Federal,
Italia, Espafna y Turquia concentran el 50% de la produccién. Es
ta iltima entre 1970 y 1976 se ha mantenido en niveles cercanos Ta
los 22 millones de toneladas métricas.

En el hemisferio sur, Sud Africa y Argentina, .son los principales
productores aventajando a Chile que sblo produce el 0,6% de la
produccidn mundial (1976).

Las exportaciones mundiales, en permanente crecimiento entre 1970
y 1975, representan sblo un 10 a 11% de los volfimenes producidos,
siendo los principales exportadores Francia, Italia y Hungria en
Europa y Sud Africa y Argentina en el hemisferio sur. Asi mismo
los principales paises importadores se localizan en Europa, afin
cuando debe destacarse la importancia reciente como importador
que ha adquirido Brasil.

J
A pesar que el balance entre produccidn y consumo, en los princi
pales mercados importadores no es favorable para un exceso de ofer
ta, existirian posibilidades para el producto fresco producido en
el hemisferio sur, el que por estacionalidad compite ventajosamen
te con la produccién almacenada, obteniendo en el periodo de Abril
Agosto precios bastante superiores a esta filtima.

Chile, con una muy baja participacidén actual en los volGmenes im-
portados en esta &poca por Europa, puede aspirar - a una mayor pene
tracidn en esos mercados, afin cuando se enfrentaria sin duda a la
competencia de Sud 'Africa, por sus menores costos de transporte y
eficiente organizacién del sector exportador. Se compensa en al-
go esta desventaja por las posibilidades de Chile de llegar entre
4 y 6 semanas antes que Sud Africa al mercado europeo.

Argentina en el mercado brasilefio y Australia y Nueva Zelandia en
los mercados de Asia, también son competidores para el producto
chileno.

ii) Peras. La produccidn mundial de peras se ha mantenido cons-
tante en alrededor de 7,7 millones de tons. métricas entre 1970 y
1976. Los principales productores son USA, Japdn, Francia, Repfi-
blica Popular China, Alemania Federal, Italia, Espana y Turquia.

Estos paises concentran alrededor del 67% de la produccidn mundial.

Al igual que en manzanas, en el hemisferio sur son importantes
Australia, Sud Africa y Argentina, que cuando menos triplican la
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produccidn chilena, que en 1976 alcanzé a 30.000 toneladas. Las
exportaciones mundiales entre 1970 y 1975 crecieron un 7,2%, sien
do los principales exportadores Francia e Italia en Europa, y USA
y los paises competidores de Chile en el hemisferio sur.

Por su parte, Alemania Federal, Francia e Inglaterra en Europa,
Hong Kong en Asia y Brasil en Sud América son los principales im
portadores.

AGn cuando no se dispone de datos de consumo a nivel mundial en
los paises de la Organizacidn para la Cooperacidn Econdmica y el
desarrollo (OECD), a la que pertenecen los principales mercados,
se estima para 1980 una sobre oferta de 600.000 toneladas (12,8%).

Sin embargo, al igual que para manzanas, los paises del hemisferio
sur tienen un buen mercado en el hemisferio norte durante los me-
ses de Febrero a Abril, donde el producto fresco compite con el
producto almacenado. Chile puede seguir explotando este periodo
estacional, pero enfrentdndose a una fuerte competencia de los
raises del hemisferio sur, por lo que un aumento espectacular de
produccidn no seria aconsejable.

iii) Uva de Mesa. La estadistica mundial incluye en un todo la pro
duccidn de los diferentes tipos de uva. La produccidén de uva de me-
sa de ocho paises, que incluye seis de los principales productores
mundiales, seflala que Italia es el mayor productor y Espafa, Francia,
USA y Japbn, también son importantes en el hemisferio norte. Sud A-
frica es el principal productor en el hemisferio sur seguido de Ar-
gentina y Chile.

Las exportaciones han tenido un ritmo creciente en los Gltimos
anos, siendo en 1975 un 10,6% mayores que las registradas en 1970.
Italia y Espana en Europa, USA en Norteamérica y Chile y Sud Afri
ca en hemisferio sur son los més grandes exportadores. En este
sentido Chile ha desplazado a Argentina y seglin las estimaciones
para 1985 superaria a Sud Africa en los volGmenes exportados.

Los importadores principales se concentran en Europa, donde Ale-
mania Federal absorbe entre el 25 a 30% del total importado.

El mercado de Estados Unidos, con un menor volumen de importacibn.
(2% del total) es dominado por Chile, en cambio el mercado euro-
peo es basicamente abastecido por Sud Africa.

En opinidn de los importadores norteamericanos, el potencial pa-
ra la uva de mesa chilena es amplio, teniendo claras posibilida-
des de ocupar el sistema de comercializacidén de la costa oeste,
que en el periodo de Diciembre a Abril, estéd escasamente utiliza
do por la diferencia estacional de produccidn.
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iv) Ciruelas y cerezas. Los principales productores de ambas
frutas se localizan en el hemisferio norte, observ&ndose una cai
da de 1la producc1on entre 1970 y 1975 de 7% en cerezos y entre
1970 y 1976 'de 9% de ciruelos.

Chile y Argentina, los principales paises productores del hemis-
ferio sur, sblo contribuyen con menos del 1% y alrededor de 2%
de la produccibén mundial de cerezas y ciruelas respectivamente.

Dado que las producciones del hemisferio norte son un 100% consu-
midas, congeladas o procesadas dentro de 8 semanas después de co-
sechadas en el mercado no existe el producto fresco hasta la proéxi
ma cosecha, abriéndose con ello :claras posibilidades a la produc-
cidén del hemisferio sur en el periodo Enero-Junio. Estudios recien
tes indican muy buenas perspectivas enel hemisferio norte para ce-
rezas y favorables condiciones para ciruelas, avaladas también por
la escasa participacidn que hasta ahora han tenldo las produccio -
nes del hemisferio sur a nivel mundial.

l1.1.a.2. Hortalizas frescas.

i) Cebollas. La produccidn mundial de cebollas ha crecido casi
sin interrupciones entre 1970 y 1976, siendo un 15% superior 1la
produccidén de 1976 a la de 1970.

Los principales productores son China, India, USA, Japdn, Turquia,
Italia, Espafa y la URSS que concentra el 57% de la produccién mun
dial.

En Sud América, Argentina y Brasil son los productores principales,
pero sdlo cubren alrededor del 4% del total mundial.

S6lo un 7% de la produccidn mundial se transa en los mercados y el
comercio se verifica en gran medida entre paises vecinos.

Los principales exportadores son los Paises Bajos, gue concentran
el 30% de lo exportado en los Gltimos anhos. Le siguen en impor -
tancia Espafia e India. Las exportaciones del hemisferio sur sbélo
representan un 2% del total exportado.

Las importaciones mis significativas ocurren en los paises euro-
peos, Alemania Federal, Francia y Reino Unido. Es notorio también
gque muchos paises son a la vez exportadores e importadores lo que
explicaria las posibilidades de competir que tienen las cebollas
frescas con las de almacenaje controlado.

Con respecto a Chile, estudios recientes indican gue sus cebollas,
tienen un buen grado de aceptacidn en Europa, pero el crecimiento es
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pectacular de las exportaciones en los filtimos afios debe tomarse
con cierta precaucibn, por cuanto de recuperarse la produccidn
europea, muy decaida en 1976 y 1977, las exportaciones chilenas se
enfrentarian a mayor competencia. Es valido estimar, eso si, que
para las cebollas frescas chilenas se tienen claras posibilidades
de Diciembre a Abril, perfodo en que se compite con el producto al
macenado.

ii) Ajos. La produccidén mundial de ajos en 1976 fue de 1,45 mi-
llones de toneladas métricas, 12% superior a la alcanzada en 1970.

India, Espafia y Egipto son los principales productores, concentran
do alrededor del 40 a 45% de la produccién mundial. Argentina en
Sud América es también un importante productor. Los escasos da -
tos respecto del comercio internacional del producto permiten se-
nalar que Espana y Egipto son exportadores netos, al igual que Ar
gentina, en tanto USA ha sido importador los Gltimos anos. Ita -
lia por su parte ha sido exportador e importador a la vez, pero
con tendencia a consolidar su mercado de exportacidn.

l1.1.a.3. Leguminosas Secas. En este grupo de productos las fuen

tes de informacidn disponibles consignan la produccién mundial por
producto, en tanto que los antecedentes sobre el comercio mundial

de ellos, se encuentra a nivel agregado.

Produccidn Mundial.

i) Frejoles. La produccién mundial de frejoles ha crecido en la
década del 70 a una tasa promedio de 3% anual, alcanzado a 12,5
millones de toneladas en 1976. Esta produccidn representa alre-
dedor de 1/3 de la produccidn mundial de leguminosas.

Los principales paises productores de frejoles son India, China,

Brasil y México, que en 1976, representaron el 62% del total.y cu
ya caracteristica principal es que es destinada casi integramen-_

te al consumo interno.

En Norteamérica, México es el principal productor seguido por USA.
Europa y Sudamérica contribuyen cada uno con un 5% de la produc -
cidén mundial, siendo los principales paises productores Espana e
Italia y Brasil y Argentina respectivamente.

Chile, con una-produccidén méxima de 83.000 toneladas en 1972 no

alcanza al 1% de la produccidén mundial.

ii) Arvejas. Las arvejas representan un 40% del total de legumi-
nosas producidas, concentréndose un 80% de ellas en China y Rusia.
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En ambos se observa una tendencia creciente en su produccidn.

En Europa, Hungria, el Reino Unido y Francia se mantienen como 1los
pr1n01pales productores, pero representan sblo el 2% de la produc
cidén mundial. Sudamérica contribuye con menos del 1%.

iii) Garbanzos. La produccién mundial de garbanzos representa
alrededor del 20% del total de leguminosas y con excepcidn de 1976
su produccidn ha ido disminuyendo a una tasa de 4% anual.

India produce cerca del 80% destindndolo pré&cticamente toda a con

sumo interno.

iv) Lentejas. En 1976, la produccidén mundial de lentejas sobre-
pasd 1.000.000 de tons. y representd aproximadamente el 4% del to
tal mundial de leguminosas.

India Y Turquia son los principales productores con un 40 y 20%
del total.

Etiopia en Africa y USA en Norteamérica son también productores
de relativa importancia.

La produccidn de lentejas ha tenido un crecimiento lento durante la
presente década, cercana al 2,5% anual.

Exportaciones de Leguminosas.

A nivel agregado el total de leguminosas transadas en el mercado
mundial en 1975 representd sblo el 3,8% del total producido, con
un volumen de 1,6 a 1,8 millones de tons.

En Norteamérica, USA es el principal exportador y en 1975 con sb
lo un 6% de la produccidn mundial, exportd el 27% del total tran
sado. El grueso de sus exportaciones corresponden a frejoles,
las que se destinan al Reino Unido, Paises Bajos, Japdn y otros.
En Sud América su principal mercado es Venezuela.

En Africa se produce un 10% del total mundial de leguminosas pero
sus exportaciones alcanzan a un 20% del total transado internacio
nalmente. Etiopia y Marruecos son los exportadores més importan-
tes, especialmente en arvejas, lentejas y garbanzos.

Europa por su parte participa con un 23% del total exportado, afin
cuando sb6lo produce un 5% del total de leguminosas. Todos los ex
portadores Europeos son a su vez importadores netos. E1l Reino Uni
do el mayor exportador,con 144.000 tons. sblo produce 44.000 tons.
proviniendo el grueso de sus exportaciones de sus propias 1mport§



V.A.1. Mercados.

ciones.

Asia que produce méds de la mitad de la produccibén mundial, sélo
contribuye con un 20% a las exportaciones, siendo los exportado
res principales China y Tailandia. ’ -

En Sud América, Argentina es el principal exportador con 60.000
toneladas, seguido de Chile con 30.000 toneladas en 1975, compues
tas bédsicamente por frejoles y lentejas.

Importaciones de Leguminosas.

El continente Europeo, que en 1975 importd 835.000 toneladas de
leguminosas, representa casi el 50% del mercado. Los paises Ba-
jos e Inglaterra con 150.000 tons., para 1975 son los pr1nc1pa -
les importadores.

Alemania e Italia han sido también importantes pero muestran una

tendencia decreciente en sus importaciones. Francia se une tam-

bién a Inglaterra y los Paises Bajos con algunas fluctuaciones en
sus importaciones.

Los paises del continente asidtico siguen a Europa con un 23% del
total de leguminosas transadas en 1975. Japdn, afin cuando dismi-
nuyendo a una tasa de 6% anual entre 1970 y 1975, se mantiene co-
mo el principal importador del continente.

M&s distante en cuanto a volumen, pero con tendencia creciente
y sostenida se observa la importacién de Irak y Arabia Saudita.

- En Norteamérica y en el Caribe, el mayor importador es Cuba y en
USA se observa una tendencia creciente de importaciones.

Sud América es importador menor, con s6lo un 3% y dentro de &l los
mercados m&s importantes son Venezuela, Brasil y Colombia.

Perspectivas Futuras.

En ausencia de antecedentes de consumo y stocks existentes es di-
ficil proyectar la situacidn del mercado de leguminosas. A corto
plazo es dable esperar que la demanda por leguminosas crezca de
acuerdo a las proyecciones de FAO a largo plazo que estiman un 3%
anual de incréemento.

Dado que, tanto garbanzos como lentejas, son consumidas en regio-
nes de menor desarrollo o subdesarrolladas, es probable que sus
perspectivas sean mejores que otras leguminosas. En frejoles, la
evolucidn de la demanda dependerd mucho de las condiciones climé-
ticas en las principales &reas de produccidn.
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1.1.a.4. Vinos. La produccibén mundial de vinos én la década del
70 se ha mantenido afin cuando con fluctuaciones, en alrededor de
31 millones de Klts. (1)

En Europa se produce sobre el 60% y Francia e Italia producen m&s
del 44% del total mundial. Sud América participa con un 11% de la
produccién mundial, siendo Argentina con 2,5 millones de Klts. y
Chile con 0,5 millones de Klts. los mds destacados.

Las exportaciones han fluctuado entre 1970 y 1976 pero con tenden

cia creciente, estimidndose para 1976 un volumen de 4,4 millones

de Klts. transados. 1Italia es el principal exportador, siendo

sus volimenes mé&s del doble de los paises que le siguen, como Fran

cia, Espana y Argelia.

Las exportaciones chilenas han crecido los filtimos anos, en tanto
Argentina, su principal competidor ha ido aumentando constantemen
te sus exportaciones hasta 1974 cayendo bruscamente en 1975.

Con respecto a las importaciones mundiales, en 1975 de alrededor

de 4,5 millones de Klts. cerca del 70% fue importado por paises
europeos. El mayor importador fue Francia con un 20%, seguido de
Rusia, Alemania y el Reino Unido. S6lo el 4% del volumen total fue
importado por USA. En Sud América, Venezuela y Brasil son los prin
cipales importadores.

En general se observa que los principales paises exportadores son
a la vez importadores y operan adquiriendo vino a granel que mez-
clan con sus propios vinos y reexportan como producto nacional.

Las perspectivas de comercio internacional aparecen como bastante
positivas en algunos paises. Basados en las tendencias histbricas,
los paises con importaciones crecientes y que pueden ofrecer buenas
posibilidades a los vinos chilenos son USA, Braﬁll Venezuela y Ja=-
pbén.

Las importaciones de los paises europeos han sido variables y nor
malmente &stos buscan su abastecimiento en los paises vecinos.

Para apoyar el posible aumento de las exportaciones chilenas es im
portante mantener una adecuada relacidn comercial con el importa -
dor, asegurando la calidad del producto y una regularldad de 1la
oferta, aspectos a los cuales no se ha dado afin la debida importan
cia.

(1) 1 Klt. = 1.000 1lts.
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Finalmente se debe senalar que las mejores posibilidades en los
préximos 2 a 5 afios son para los vinos finos chilenos.

1.1.a.5. Cereales.

i) Trigo. El trigo es un cultivo universal y su produccién ha
fluctuado entre 1970 y 1977 entre 318 y 413 millones de tons. E1
principal productor es la Unidn Soviética seguida de USA con un 24
y 14% respectivamente.

Existe un ndmero mucho mayor de importadores que se abastecen de
pocos paises desarrollados que exportan grandes cantidades. En-
tre 1970 y 1975, USA ha sido permanentemente el principal expor-
tador, cubriendo en 1975, el 48% del total. Le sique Canad& con
un 15% y en menor grado Australia, Francia, URSS y Argentina.

Debido a la creacidn de stocks mundiales, especialmente USA, y a

la caida de los precios desde 1974, en el corto plazo las perspec
tivas no son muy optimistas para los productores. Sin embargo.a
més largo plazo, el sostenido crecimiento de la demanda y la sustitu
cibén de granos méds baratos en la alimentacidén humana son factores
muy favorables a la demanda por trigo. Chile por su parte deberia
intentar reemplazar sus tradicionales importaciones. : '

ii) Avena. Entre 1970 y 1976 la produccidn mundial de avena dis-
minuy® en un 9% de 55,6 a 50,4 millones de tons. La Unidn Sovié-
tica es el mayor productor, con un 34% de la produccidn de 1976.
Le siguen USA con 16% en el mismo ano. Otros productores impor-
tantes son Canadé&, China, Polonia y Alemania Federal.

El volumen mundial transado apenas alcanzaria al 5% de la produc
cidn. Las exportaciones han sido fluctuantes entre 1970 y 1975,
promediando un volumen de 1.5 millones de toneladas. Los princi
pales exportadores son USA y Australia, seguidos de Suecia y Ca-
nada. '

21 mayor importador es Alemania Federal con un 20% en 1975, segui
lo por Suiza y Japdn con un 13 y 11% respectivamente. Los paises
ruropeos son los mayores importadores.,

El consumo mundial de avena se estd@ incrementando principalmente
para consumo animal, tanto en Japdn como en los paises en desa -
rrollo y de economia centralmente planificada. En Sud América,

sb6lo Aregentina ha recuperado el nivel de sus exportaciones sien
do el resto de los paises importadores netos. -



V.aA.1. Meréados.

10

1ii) Centeno. En el periodo 1970 - 1977 la produccién mundial
ha fluctuado entre 21,4 y 31,9 millones de tons. En 1977, Ru -.
sia con un 33% y Polonia con un 26% fueron los principales pro-
ductores. El volumen mundlal transado representa en promedio sb
lo un 6% de la produccién mundial. Las exportaciones, muy fluc-
tuantes, han promediado el millén de tons. durante el periodo
1970 - 1975, Canadi exportd en 1975 el 44% del total mundial se
guido por Suecia, Francia y otros paises europeos

La participacién de Sud América es minima en las exportaciones mun
diales y sblo Argentina alcanzd a figurar algunos afios. En cuanto
a importaciones, Polonia es el mercado mas importante, seguido de
Japbn. A continuacidn estén varios paises europeos, pero es.di -
ficil un ordenamiento por cuanto su importacidn afo a afio varia
mucho.

En todo caso, los principales importadores se concentran en Euro-
pa.

Las perspectivas del centeno son buenas debido a que nuevamente
se estd incorporando al consumo animal, especialmente en Japdn y
los paises de economia centralmente planificada.

Ademés el empleo de este cereal en la elaboracibn del alcohol y
otras bebidas siempre estard presente.

z/.

iv) Maiz. En el perfodo 1970 - 1977 la produccidn mundial fluc
ta ente 342 y 261 millones de toneladas. El productor mis lmpor
tante es USA que en 1977 concentro sobre el 40% del total produ01
do. Le siguen en 1mportané1a China y Brasil.

'El volumen transado internacionalmente es alrededor del 30% de
‘la produccidn y es tan alto debido a gque es un componente bdsico
v habitual en la produccidén animal.

El principal exportador ha 'sido permanentemente USA que en 1975
aportd el 65% del total exportado. Le sigue Argentina con sdlo
el 4%.

Existen més importadores gue exportadores y los paises europeos
. N - A . - i . . 4 ]

son en conjunto los m&s importantes. A nivel individual 'Japdn

y Rusia son-las més relevantes. :

Si bien en términos globales el consumo mundial se espera que
crezca, la recuperacidn de la produccidén europea y la probable.
reduccidn en el consumo de los principales productores, como USA,
hacen preveer en el futuro inmediato un comercio poco atrayente.
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v) Arroz. Entre 1970 y 1976 la produccibén mundial ha fluctuado
entre 296 y 349 millones de toneladas. China produce sobre 1/3
del total, seguida de India gque aporta el 20%. Por las caracteris
ticas del cultivo, la produccibn se concentra preferentemente en
Asia.

El volumen transado internacionalmente esti entre el 5 y 6% del
total producido como consecuencia del auto consumo de los princi
pales productores y alcanza alrededor de 9 millones de tons.

China también es el principal exportador con un 33%, seguido de
USA con un 24% y que exporta casi todo lo que produce. Tailandia
y Paklstan les siguen en importancia.

Los principales importadores son también los paises asidticos en
los gque el producto representa el componente principal de su die
ta.

Viet-Nam importa alrededor del 15%, equivalente a 1,3 millones de
tons., seguido por Indonesia y Corea con el 8 y 6% respectivamen-
te. Irén recién comienza a importar cantidades s}gnificativas.

En 1975, Sud América fue un exportador neto, especialmente por el
salto de la produccidn colombiana. Argentina y Venezuela esperan
desarrollar sus exportaciones como respuesta a los precios mundia
les. La produccidn chilena esti creciendo pero es insuficiente
para la demanda interna.

La demanda.a nivel mundial est8 creciendo en forma sostenida y a

largo plazo hay buenas perspectivas, ain cuando el comercio se ve
afectado a menudo por las variaciones en cosechas anuales de los

principales paises productores - consumidores.

1.1.a.6. Oleaginosas.

i) Raps. La produccidn mundial de raps ha crecido a una tasa de
5% anual en los Gltimos 10 afios. El1l m&s importante productor es
India, que en 1976 con casi 2 millones de tons., aportd sobre el
25%. El segundo productor es China gque también ha ido aumentan-
do su produccidn acorde con la tendencia de largo plazo.

Canadd ha disminuido notoriamente su produccidn.

Por su parte las exportaciones de raps han dismunuido a una tasa
del 10% anual, debido principalmente a la caida de las exporta -
ciones de Canadé gque controlaba cerca del 70% del c¢omercio mun -
dial.
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Francia, el segundo exportador del mundo, también ha disminuido
sus exportaciones.

Japdn en 1975, acapard el 60% de las importaciones, manteniéndo
se en un nivel fluctuante entre 600 y 700.000 toneladas anuales.
Otros importadores, especialmente en Europa, han disminuido drés
ticamente sus importaciones de raps en grano.

En términos de aceite de raps, en 1976 las exportaciones aumenta
ron respecto de su nivel m4s bajo alcanzado en 1975 se espera
subir en 1977 de 780.000 a 835.000 toneladas de aceite.

ii) Mani. La produccidn mundial se ha mantenido m&s o menos cons
tante entre 16 y 18 millones de tons., siendo el principal produc—
tor India con un 30%, seguida de China (16%), USA (10%) y Senegal
(8%) .

En las exportac1ones, USA es el 1lider, con un tercio del manti tran
sado en 1976, seguido de Sudén y Sudafrica.

India es el principal productor pero, précticamente no contribu-
ye al comercio mundial. Brasil es el mds importante exportador
de Sudamérica y Argentina, gran productor, sb6lo exporta aceite.

El grueso de las importaciones ocurre en Europa con Francia e Ita
lia como los més impdrtantes, alin cuando han disminuido sus vold-
menes. :

Para 1977 se espera un aumento de la produccibdn lo que significa-
ria en 1978 un incremento de alrededor de 4% en la produccidn de
aceite y harina de mani.

iii) Soya. Desde 1970 la produccidn de soya ha venido creciendo
a una tasa promedio de 5% anual, alcanzando la produccidn record

en 1977 con 73,4 millones de tons. USA es el principal produc -

tor con aproximadamente el 60% del total. Le sigue Brasil con al
go mds del 15%, pais que ha incrementado notoriamente su produc

cidén. Argentina y Paraguay también han tenido una produccién cre
ciente en los ﬁltimos anos.

Las exportaciones de semillas y harina de soya han crecido, des
de 1970, a una tasa cercana al 8% anual. USA, que en 1977 cubrid
alrededor del 75% del total de soya exportado, ha tenido una tasa
de crecimiento de alrededor de 5%.

Brasil, el segundo exportador mds importante ha aumentado sus vo
lﬁmenes en forma espectacular desde 200.000 tons. en 1971 a 2,3
millones de tons. en 1977. i
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M&s distantes, pero también con exportaciones crecientes esté&n
Argentina y Paraguay.

Los principales importadores son Japdn y Alemania Federal con un
volumen estable de 3 millones de tons. cada uno. El resto de los
importadores principales también se encuentra en Europa.

A futuro, a pesar del incremento de la produccidén se espera tam--
bién un consumo de harina de soya lo suficientemente alto para
evitar caida en los precios y acumulacidn de stocks. Por todo
esto parece ser que la répida expansidn del mercado de la soya
continuaré.

iv) Maravilla. La produccidén en 1977 seg(n estimaciones preli-
minares habria alcanzado a 12 millones de toneladas, recuperando
su nivel de 1973. Los principales productores son la URSS y USA
concentrando entre ambos el 64%. Les sigue Argentina con alrede
dor de 1 millén de toneladas. -

La exportacidn de maravilla en grano alcanz® en 1977 a casi me-
dio milldn de toneladas, correspondiendo un 80% a USA, un pais
que ha tenido un espectacular crecimiento en sus exportaciones.

En Europa, PFrancia se mantiene como el principal exportador.

Argentina en cambio s6lo exporta pequenas cantidadés de aceite,
a pesar de ser un productor importante.

Entre los importadores, Alemania Federal es el més grande, habien
do captado el 60% del total de 1976.

Japén e Italia han disminuido dristicamente sus importaciones.
En cuanto a perspectivas, se prevee un leve aumento para 1978 de
la produccidn de aceite y harina de maravilla, A su vez se espe
ra llegar a un milldn de toneladas de aceite y harina conjunta -
mente.

La maravilla, por su alto contenido de aceite, tiene ventajas en
el mercado mundial cuando los precios estén firmes.

l1.1.a.7. Papas. La produccidén mundial de papas ha fluctuado en

tre 290 y 315 millones de tons. durante el periodo 1970 - 1976.

Los principales productores se localizan en Europa y tan solo un
1 a 2% de la produccidn es comercializada internacionalmente.

El comercio a grandes distancias no es habitual, debido al bajo
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valor por unidad de peso del producto.

Los principales exportadores son a la vez grandes importadores,
destacédndose los Paises Bajos, Alemania Federal, Francia, Polo -
nia, etc.

Si bien las oportunidades mundiales son limitadas la localizacibn
geogrdfica de Chile podria significar un mercado local en Sudamé-
rica, considerando que entre Brasil, Argentina, Uruguay y Chile
importaron en promedio entre (1973 - 1975)119.000 toneladas.

1.1.a.8. Azficar. La produccién ha venido creciendo en los {lti

mos siete anos a una tasa del 3% anual. En 1977 se alcanzd un

nivel record de produccidn con 90.7 millones de tons., siendo los
principales productores Rusia, Brasil, USA y Cuba.

El volumen transado internacionalmente se ha mantenido estable en
tre 21 y 22 millones de tons., siendo los principales exportado -
res Centro-América (Cuba y Repfiblica Dominicana) seguidos por Bra
sil y Australia.

En Europa, Francia es el principal exportador, siendo notable el
incremento de las exportaciones verificado en India.

El principal importador es USA que compra el 15% seguido por
Japbén y el Reino Unido con un 10%.

Las (ltimas estadisticas disponibles del balance produccibdn-consu

mo son de 1973 y desde entonces la produccién ha crecido a una ta

sa que es el doble que la del consumo, que sblo lo ha hecho al

1,5% anual. Ello ha derivado en un aumento de los stocks, los que
alcanzan a un 30% del consumo anual.

Esto ha hecho caer los precios del azficar cruda a USS$ 0,07 /lb es-
perdndose que a partir de 1978, con la entrada en vigencia de los
acuerdos internacionales, la oferta y demanda se equiparen y lo -
gren elevar los precios a un rango entre 11 y 21 centavos de do -
lar por libra. En todo caso no se espera un equilibrio antes de
1980 y por lo tanto las perspectivas futuras de mercado no son bue
nas.

1.1.a.9. Carne bovina. El consumo de carne estd altamente rela
cionado con el precio y el nivel de ingreso. Es asi que, con al

gunas excepciones como Japén donde estd restringida la importacidn

en los paises de mayor ingreso se verifica también el mayor consu-
mo per cépita. b

El comercio mundial de carne enfriada y congelada continia repun-
tando en 1977 y la iltima estimacidn del Servicio Agricola Exte -
rior del U.S.D.A. sefialaba un volumen de exportacidn mundial de

2.8 millones de toneladas, es decir un nivel similar que en 1973.
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Australia sigue siendo el principal exportador con una organiza-
cibén muy expedita y que puede responder ripidamente a auméntos en
la demanda.

Argentina le sigue en importancia con un potencial exportador

bastante grande. Nueva Zelandia por su parte continuard con su
mismo nivel e incluso ha incentivado la produccibén de carne ovi
na y lana. En tanto Uruguay hace esfuerzos por aumentar sus ex
portaciones.

USA es el principal importador y su abastecimiento proviene en
70 - 75% desde Australia y Nueva Zelandia.

Europa se enfrenta a una sobreproduccidén y ha decidido aplicar
gravémenes adicionales desde Abril de 1977, a pesar de que la ma
yoria de las importaciones se han hecho bajo acuerdo especial del
SATT.

La CEE (Comunidad Econémica Europea) est8 apoyando sus exportacio
nes a terceros paises y ha aumentado el subsidio en exportaciones
de carne enfriada y congelada.

Japdbn y el Medio Oriente no presentan buenas perspectivas por el
momento.

En resumen, el mercado internacional es extremadamente competiti
vo y la llave para entrar en &l seria a través de acuerdos unlla
terales con el pais importador. Las posibilidades de Chile son
escasas en un mercado que ser& dominado por la carne congelada.
Es necesario hacer notar que Chile ha sido importador por varios
anos.

1.1.a.10. Leche en Polvo. La produccién mundial de leche en pol
vo entre 1970 y 1976 ha crecido a una tasa del 6.1% anual,.

Los principales productores y exportadores se concentran en Euro
pa, en tanto los importadores se localizan en Europa, y Asia prin
cipalmente.

Las perspectivas de mercado no son buenas ya que la oferta ha su
perado permanentemente a la demanda y varios paises estdn promo-
viendo la disminucibén de la produccidn y desarrollando programas
que incentivan el consumo. Uno de &stos incluye subsidios a los
productores para que no produzcan alimento para el ganado y lo
reemplacen por leche en polvo.
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1.1.b. Caracterizacidn de las exportaciones agropecuarias chi-
lenas.
El objetivo principal de este punto es recopilar y analizar los
antecedentes relativos al comportamiento histb6rico de las expor
taciones agropecuarias chilenas. Esta informacibn complementa-
da con el an8lisis de los mercados internacionales permitiri es
timar las posibilidades que tiene la produccibn de la cuenca de
ser exportada.

1.1.b.1. Importancia y composicidn de las exportaciones agrope-
cuarias. En el cuadro N° V.A.l1l-1 se presenta en forma
sumaria la composicién de las exportaciones agricolas y pecuarias
en el perfodo 1970 -~ 1975 expresadas en miles de USS$ a 1970 segfn
la metodologia fijada por Odepa, organismo gque ha suministrado la
informacién. ‘

Sin duda las cifras histdéricas reflejan una predominancia clara
de los productos agricolas en el total de exportaciones agrope-
cuarias chilenas, situacidn que se mantiene también en 1976 segfin
las cifras preliminares extraoficialmente conocidas.

Ahora bien, es interesante destacar dentro de los productos agri
colas la importancia relativa que han tenido las frutas y las le-
guminosas durante el periodo analizado.

En promedio estas dltimas han representado el 57 y 19,6% del to-
tal de productos agricolas exportados respectivamente.

Las hortalizas y chacras las siguen en importancia, afin cuando
han tenido alzas y bajas dentro del periodo. Se debe aclarar que
el monto importante con que aparecen los cultivos industriales
en 1975 obedece a una exportacidn aislada de azficar realizada por
IANSA en un momento de acumulacidn de excedentes estacionales.

En el cuadro N° V.A.l1-2 se presenta la informacidn relativa al
grado de elaboracidn en que han sido exportados los productos
agricolas chilenos.

Se puede deducir que existe una clara primacia de los productos
primarios, es decir, sin mayor transformacidn dentro de las ex-
portaciones agropecuarias chilenas.

Lo anterior es especialmente v&lido para los principales grupos
de productos agricolas exportados, esto es, frutas, leguminosas
y hortalizas. Efectuando este bosquejo general de las exporta-
ciones chilenas, a continuacidn se analizan los vollimenes expor
tados para los grupos de productos mds relevantes, tanto a ni -
vel nacional como para la cuenca del Maule, los principales mer
cados y sus caracteristicas m&s importantes y los precios prome
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dios alcanzados en las exportaciones.

1.1.b.2. Productos y volfimenes exportados. En el cuadro N°
V.A.1-3 se presenta la nbmina de los productos principales que Chi
le tradicionalmente ha exportado, con sus respectivos volGmenes,
agrupados en tipos o grupos de productos. Se han incluido en la
némina de productos algunos que si bien en la actualidad tienen
poca importancia en cuanto a volumen exportado, tienen posibili-
dades de desarrollo significativo en lg cuenca en estudio.

En general se observa que para casi todos los productos el perio
do 1970 - 73, es de una relativa estabilidad en los vol(menes ex
portados, produciéndose un incremento notorio a partir de 1974,
como consecuencia de la favorable politica cambiaria.

i) Frutas. Junto con demostrarse la significacibén de las man-
zanas y uvas, es el rubro con un crecimiento mis espectacular, ha
biendo tenido un aumento en 1976 de 140% y 59% respecto de 1970.
Las cifras preliminares de 1977 indican que el volumen exportado
se habria pr&cticamente mantenido en ‘manzanas y peras y subido le
vemente en uvas (1).

Sin duda Chile presenta ventajas comparativas en frutas ya que su
periodo de cosecha coincide con el término de los stocks del he-
misferio norte, que es el principal consumidor.

ii) Hortalizas frescas. Su carlcter de cultivo anual determina
que el ritmo de las exportaciones sea m&s fluctuante, al depen-
der tanto de la produccidn interna disponible como del abasteci-
miento propio que alcancen los mercados consumidores ano a ano.
En todo caso las fluctuaciones mds notorias corresponden a cebo
llas, que segfin antecedentes preliminares proporcionados por el
SAG, en el primer trimestre de 1977 alcanzaron la cifra de
71.200 ton, de exportacibn, cifra que es un 122% mayor a lo ex-
portado en 1976.

Todas estas variaciones, unido a las caracteristicas internas de
produccibn de estos rubros, los identifican como cultivos de com
portamiento muy errftico y altamente dependientes de las situa-
ciones vigentes en la temporada agricola en que se desarrolla el
cultivo, asi como de la precedente. Por lo demds esta caracte-
ristica es comfin al rubro horticola, en que los volimenes produ
cidos presentan grandes fluctuaciones de un ano a otro. -

(1) Cifras preliminares de Exportacidn. Banco Central.
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iii) Leguminosas secas. Frejoles es el rubro mis importante y

que presenta el mayor ritmo de crecimiento en los Gltimos anos.
En lentejas a excepcibn de 1972 y 73 se han mantenido o crecido
levemente los niveles de exportaci®n. Garbanzos no es un rubro

importante dentro de las exportaciones de este tipo de legumino
sas.

iv) Vinos. Chile ha participado desde fines del siglo pasado en
el comercio internaciomal, sin embargo, el volumen de sus exporta
ciones ha sido poco significativo si se lo compara con la produc-
cién nacional, cercana a los 500 millones de litros anuales.

En los anos recientes se ha logrado una significativa expansibn
de las exportaciones, en especial de vinos embotellados, los que
desde 1974 en adelante casi han triplicado su volumen.

En los vinos a granel, afin cuando los volfimenes exportados se han
mantenido o bien disminuido en términos relativos, han ido acompa
nados de una fuerte. caida del precio unitario, por efecto de una
sobreproduccién de vinos ordinarios a nivel mundial (1). En 1976
se habfa alcanzado el més alto volumen exportado y que representa
un crecimiento de 273% respecto de 1970.

v) Cebada. Dentro de los cereales se ha incluido exprofeso la
evaluacidn del producto primario y del industrializado, por el
crecimiento experimentado por este iltimo. Incluso, la impor -
tancia relativa calculada no favorece el producto industrial,
sin incluir las mermas del proceso. '

Este es un rubro en que a futuro, si la estructura de precios in
ternos se establec¢e definitiwamente con relacién a precios inter
nacionales, puede transformarse en una alternativa del cultivo
de trigo para la cuenca.

vi) Productos pecuarios. Con re@specto ,al rubro pecuario, los
productos principalmente exportados corresponden a animales de
pedigree, carne de ovino en vara y en pie, sub-productos industria
lizados (tripales y cueros) y lana sucia, productos que en la cuen
ca no tienen mayor importancia y por ello se han excluido del ané&-
lisis.

(1) CORFO op. cit.
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1.1.b.3. Destino y precios de las exportaciones chilenas e impor-

tancia relativa de Chile en los mercados. A continua -
cibén se efect@ia un anflisis para cada uno de los rubros producti-
vos de importancia actual o perspectivas futuras en la cuenca, que
cubre el destino de las exportaciones, los precios obtenidos en
destino por los exportadores chilenos y de los paises competidoéres
y la importancia relativa de Chile en sus mercados actuales.

Cabe senalar que los antecedentes recopilados provienen en su mayo
ria de fuentes nacionales y publicaciones internacionales y gque en
aquellos rubros en que no habia informacién disponible se recurrid

a entrevistas a firmas exportadoras conocedoras de la situacién im

perante.

i) Frutas.

Destino de las exportaciones.

En el cuadro N° V.A.1-4 se resumen los principales compradores de
manzanas, peras y uvas para el periodo 1970 - 76.

De las cifras presentadas se puede deducir que en manzanas y pe-
ras, a través del periodo analizado se han ido consolidando los
mercados, llegdndose a que en las primeras son los Paises Bajos
en Europa y Colombia y Venezuela en Latinoamérica, los principa

les mercados. En peras los Pafises Bajos y USA predominan seguidos

por Venezuela y Brasil en Latinoamérica.

En uvas, en cambio se han mentenido USA, Brasil y Venezuela como
los mercados principales, pero con una clara predominancia de Es
tados Unidos en el total exportado.

Precios de las exportaciones.

En el cuadro N° V.A.1l-5 se presenta los precios promedios FOB
puerto chileno obtenidos en las diferentes especies frutales en
el periodo 1970 - 1976.

Dichos precios estdn expresados en US$ de Mayo 1977/ton., hablén
dose utilizado como deflactor el IPC norteamericano.

Los valores consignados corresponden a un promedio de las diferen
tes variedades y calidades para el producto embalado a nivel FOB
puerto chileno de embarque.

Analizando las cifras expuestas y los parémetros de la serie se
puede senalar gque manzanas y peras muestran una relativa estabili
dad en los precios alcanzados, siendo mds estable en peras. En
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cambio, en uvas, el coeficiente de variacibn se eleva a casi 25%,
por efectos de incremento de los precios reales en las dés Glti-
mas temporadas.

Precios en destino.

En este punto se analizan algunos precios puntuales para las frutas
chilenas méds importantes de exportacifn. Tiene como objetivo visua
lizar la relacidn entre los precios de exportacidn chilenos y los
alcanzados por el producto nacional en los principales mercados,
asi como también el que obtienen los paises competidores.

Lamentablemente la falta de una estadistica a nivel mundial comple
ta y disponible limita el anflisis, pero se ha preferido entregar
la informacibn con que se cuenta y que est8 referida a las filtimas
temporadas. También se presenta como una limitante, el hecho que
los valores considerados, en algunos casos, son promedio de dife-
rentes variedades, de modo que la comparacién es solamente indica
tiva. Este preimbulo es v&lido para todos los productos analiza-
dos en este informe.

Manzanas. En el cuadro N° V.A.1-6 se presentan los precios de im
portacibn para variedades rojas y verdes en 1975 y 1976 en Holan-
da, uno de los mercados importantes en Europa. Se incluyen los
precios obtenidos por Chile y los paifses competidores del heéemis-
ferio sur.

Se observa que bésicamente no existen diferencias significativas
en el precio obtenido por el producto chileno y el proveniente de
los paises competidores del hemisferio sur.

A su vez la produccidn frigorizada de Europa que sale a mercado en
la época de comercializacibn del producto chileno obtiene precios
notoriamente més bajos, seglin la misma fuente de informacidn.

Por otra parte en relacidn al precio de exportacibén FOB-Chile, pa
ra 1975 en una base promedio, el precio de importacidén en Holanda
resultd ser alrededor de un 50% superior, diferencia que debe cu-
brir seguros, fletes, frigorizado y derechos especificos.

Se confirman las condiciones de igualdad de precio en el cuadro
N°¢ V.A.1-7, donde se muestra el precio a mayoristas para manzanas
Granny Smith en el Reino Unido durante el periodo 1974 - 76.

Las diferencias mé@s marcadas en 1976 obedecen a que en Abril, co-
mienzo de la temporada la manzana chilena obtuvo bajos precios por
la inmadurez de la fruta enviada al mercado.

Con respecto a los mercados latinoamericanos de manzanas la situa
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cibn en Venézuela y Brasil para Chile y sus competidores aparece
resenada en el cuadro N° V.A.1-8.

Peras. Los precios obtenidos por exportaciones de Chile y otros
paises en Estados Unidos, uno de los mercados importantes para la
pera chilena, se presentan en el cuadro N° V.A.1-9.

En general se observa en la informacidén indicada que Chile obtie
ne precios inferiores a la competencia, lo que puede atribuirse
en parte a su llegada demasiado temprana al mercado. Sin embargo
2s posible que existan otras razones de tipo cualitativo, ya que
ocurre que con similares fechas de llegada para las mismas varie
dades, los precios australianos se mantienen por encima. -

Comparados los precios en destino con el precio FOB de exporta -
cibn promedio, el primero de estos resulta ser superior entre un
200 a 300% dentro del periodo analizado, diferencia altisima, afin
cuando los precios en destino sean précticamente a minoristas.

En el cuadro N° V.A.1-10 se indican los precios obtenidos por 1los
exportadores de Chile y paises competidores en Venezuela y Brasil,
principales mercados latinoamericanos.

Solamente a partir de 1973 se observa un precio marcadamente infe
rior de la pera chilena, respecto de la Argentina en Venezuela.

Al desconocerse la calidad promedio no es posible clarificar las
razones de la diferencia de precio. Una de ellas es sin duda el
mayor costo de flete, pero a pesar de ello los vollmenes chilenos
exportados a Venezuela no son significativamente mayores que los ar
gentinos.

Uvas. Para este producto el principal mercado es Estados Unidos,
pails para el cual se dispone de una comparacidn de precios mayo-
ristas de diferentes variedades chilenas con la mds representati-
va de Sud-Africa, un competidor a nivel mundial.

Esta informacidn se presenta en el cuadro N° V.A.1-11.

En el periodo analizado Chile ha alcanzado mejores precios que
sud Africa en casi todas sus variedades, destacéndose la variedad
Thompson Seedless (Sultanina) como la de mejor comportamiento.
Cabe destacar si, que USA no es el mercado principal de Sud Afri
ca.

En cuanto a la relacidn precio FOB/ precio en destino, consideran
do los precios promedios de exportaciones chilenas a USA y el pre
cio indicado en el cuadro anterior, la diferencia ha estado siempre
por sobre el 300%, a excepcidn de 1975, margen gue sin duda aparece
como excesivo.



V.A.1. Mercados.

En cuanto a Latinoamerica los precius obtenides por Chile en Ve-
nezuela y Brasil, los principales mercados, se presentan en el
cuadro N° V.A.1-12. :

En el caso de Brasil se observa nitidamente las ventajas compara
tivas de distancia, permitiéndole obtener a Argentina precios FOB
superiores a Chile. Es probable que esa diferencia a favor no re
presente notorias ventajas para los productores argentinos ya que
el grueso de su produccidn se ubica en las provincias.de San Juan
y Mendoza, debiendo recorrer una distancia importante para llegar
al mercado brasileno.

Con respecto a Venezuela, Chile es el prcveedor mds importante del
hemisferio sur. Estados Unidos tiene la ventaja de llegar al mer
cado en periodos de ausencia de produccidn interna, por ubicacidn
geogréfica, reflejdndose en los mayores precios alcanzados.

Importancia relativa de Chile en sus actuales mercados.

Manzanas. La participacién de Chile en las importaciones de sus
principales mercados, tanto europeos como latinocamericanos se pre
sentan en los cuadros N°s. V.A.1-13 y V.A.1-14.

En Europa, Chile tiene una participacidn de relativa importancia
sb0lo en Holanda, que es uno de los menores importadores. Es inte
resante destacar si el crecimiento en el mercado de Alemania Fede
ral que es el mds importante importador. La competencia, que en-
frenta Chile proviene principalmente de los paises miembros de la
CEE. (Com. Econdmica Europea).

" Por otra parté no se observan tendencias crecientes en las importa

ciones de dichos mercados, lo que significa que una mayor penetra-

cibén en ellos debiera ser en base al desplazamiento de otros pai-
ses exportadores.

Los antecedentes sobre el mercado latinoamericano presentados en
el cuadro N° A.V.1-14 indican que en Venezuela, mercado pequeno y
con tendencia a mantener o disminuir sus importaciones de manza -
nas, la participacidén chilena es significativa. En cambio el mer
cado de manzanas en Brasil, es ampliamente dominado por Argentina
y presenta una tendencia creciente de sus importaciones. La ve -
cindad de Argentina es en gran medlda una desventaja para las p051
bilidades chilenas.

Peras. La participacidn de Chile en los mercados de Holanda 'y USA
se presenta en el cuadro N° V.A.1-15.

Mientras en Holanda, Chile ha incrementado su participacidn, a pe



V.A.1. Mercados. 23

sar de mantenerse el volumen total importado, en USA ha sido muy
fluctuante, alternéndose afio a afo con Australia.como proveedor.
En estos mercados, la tendencia de las importaciones es a mantener
se.

Respecto al mercado latinamericano 1la ﬁarticipacién de Chile en

las importaciones de Venezuela' y Brasil se presentan en el cua-

dro N° V.A.1-16, e indican que en Venezuela, la participacidn chi
lena es m&s significativa pero es un mercado pequefio y con tendencia
a mantener o disminuir sus importaciones en peras.

En cambio, el mercado de Brasil es ampliamente dominado por Argen-
tina y presenta una tendencia creciente de sus importaciones.

Uvas. La posicidn de Chile en sus mercados principales de uvas
de mesa se exponen en el cuadro N° V.A.1-17.

Destaca la primacia de Chile en USA y Brasil, mercados que son im
portantes porque presentan una tendencia creciente de sus importa
ciones. En Venezuela, de los paises del hemisferio sur, Chile es
el lider pero lamentablemente en un mercado decreciente, Ya que
estéd tendiendo al autoabastecimiento.

ii) Hortalizas frescas.

Destino de las exportaciones.

En el cuadro N° V.A.1-18 se presenta la importancia de los dife-
rentes mercados compradores para ajos y cebollas, gue son rubros
horticolas de gran importancia y que pueden desarrollarse en la
cuenca. B ) T

En ajos, en el periodo 1970 - 73, Cuba fue principal comprador,
para ser reemplazado, a partir de 1974 por Brasil y USA en segun
do término. '

En cambio en cebollas, Gran Bretaha se ha mantenido como el princi
pal mercado, seguido de América del Norte, A diferencia de lo ob-
servado en frutas en el mercado de hortalizas frescas existe una
concentracidén de la demanda en pocos paises.

Precios de las exportaciones.

En el cuadro N° V.A.1-19 se presentan los precios promedios FOB
puerto de embarque chileno obtenidos en ajos y cebollas en el pe
riodo 1970 - 1976. Esté&n expresados en US$ Mayo 1977/ton., ha -
biéndose utilizado como deflactor el IPC norteamericano.

Los precios consignados corresponden al promedio de calidades y va
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riedades en su envase final de exportacidn.

Precios en destino.

Los precios de Chile y de los principales paises exportadores de
cebollas se presentan en el cuadro N° V.A.1-20. Para ajos no se
.encontrd una estadistica disponible, asi como tampoco para los pre
cios del producto chileno en los mercados de destino. Es por ello
gque sblo se presenta la situacibn de Chile frente a los exportado-
res mis importantes.

En general se observa que nuestro pais se encuentra por debajo de
los precios alcanzados por los europeos, a excepcidn de Espana.
Nueva Zelandia también supera a Chile en precios de exportacidn.
Es muy probable que las fluctuaciones de oferta de Chile de un ano
a otro afecten en forma negativa al nivel de precios alcanzado .
Una perseverancia en el mercado externo es fundamental para obte
ner una retribucibn mejor. -

Importancia relativa de Chile en sus mercados actuales.

La disponibilidad de informacidn a este respecto en estadisticas

de los paises importadores es escasa y es por ello que solamente

se exponen a continuacién criterios cualitativos derivados de entre
vistas efectuadas a los exportadores. En los mercados latinoameri-
canos de ajos, especialmente Brasil, Chile compite en buenas condi-
ciones con Argentina, el proveedor més importante. EIl menor cali -
bre del ajo chileno se compensa con una excelente calidad y conser-
vacién. Los volimenes exportados por Chile en ajo morado represen-
tan poco mis del 10% del volumen exportado por Argentina. Uruguay-
y PerG también abastecen a Brasil pero en menores cantidades que
Chile.

El ajo blanco es mucho m&s limitado que el morado, siendo sus mer
cados principales USA y Europa donde Chile participa escasamente.

Con respecto a cebollas, el comportamiento err&tico de las expor-
" taciones chilenas se ha traducido en que no tiene una participa -
cidn importante en los mercados europeos.

iii) Leguminosas secas.

Destino de las exportaciones.

En el cuadro N° V.A.1-21 se presentan los principales paises de
destino de las exportaciones chilenas en estos rubros.

En frejoles, decrece la importancia de Cuba como pais comprador
y adquieren relevancia como principales mercados para este rubro
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Alemania Federal y Estados Unidos. El poroto arroz es la varie-
dad principal demandada por estos paises.

Por su parte, los mercados de lentejas han sido bastante estables,
encabezados por Colombia seguido de Brasil, lo que refleja que es
un producto que ha sido destinado preferentemente a Latinoamerica.

Precios de las Exportaciones.

Los precios promedios para las distintas especies y variedades de
leguminosas secas obtenidas por Chile en el periodo 1970 - 1976 se
presentan en el cuadro N° V.A.1-22, estando expresados en US$ de Ma
yo-1977/ton. -~ FOB puerto chileno, habiéndose utilizado como deflac
tor el IPC norteamericano.

Se puede observar que las lentejas se han mantenido relativamente
constantes a través de la serie, siendo el frejol el que mis cambios
ha experimentado. Esto Gltimo puede deberse tanto a las fluctua -
ciones en la- oferta mundial como a la incidencia de las diferentes
variedades en el precio promedio.

Precios en destino.

A diferencia de los productos anteriores, para leguminosas secas

la estadistica mundial es bastante escasa en cuanto a precios, es
pecialmente por la infinidad de variedades y tipos existentes. Es
por ello que solamente se presenta en el cuadro N° V.A.1-23 una com
paracidn entre los precios obtenidos por Chile y los principales
paises exportadores, extraido del Anuario de Produccidn y comercio
de FAO. 1Incluso en esta publicacidn sb6lo se dispone de precios pro
medios para frejoles y lentejas juntos, lo que en si es una limitan
te importante. -

En general se observa que Chile ha obtenido niveles de precio muy

favorables, estando s6lo detrds de Holanda en los Gltimos anos. A
su vez se confirma las variaciones anuales gque ocurren en el merca
do mundial de leguminosas. -

Importancia relativa de Chile en sus actuales mercados.

La produccidn exportable de leguminosas secas chilenas comparadas

con la de los principales exportadores es baja. Esto Gltimo deter
mina que el producto chileno tenga escasa importancia relativa, es
pecialmente en Europa. -

Existen mercados, en Latino y Centroamerica - Colombia, Panam§,
Costa Rica, etc. donde Chile es el exportador mé&s importante pero
son mercados pequenos.

En opinidn de los exportadores muchas veces no se pueden satisfacer
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los pedidos de firmas extranjeras por cuanto superan con creces
la disponibilidad interna. Ademds, el sistema de compra que &s
tas establecen persigue obtener una exclusividad del producto,
el cual estd en varias manos en Chile.

iv) Cereales. Dentro de este grupo de productos el m8s relevan
te en cuanto a exportacién se refiere a la cebada. por lo que el
andlisis se centra en este rubro agroindustrial, considerando la
cebada malteada. '

Destino de las exportaciones.

En el cuadro N° V.A.1-24 se presentan los principales paises de
destino de las exportaciones en este rubro, para el periodo 1970~
75 con su respectivo porcentaje referido al volumen total expor-
tado.

En este rubro, las cifras anotadas reflejan una permanente esta-
bilidad en los mercados del producto, habiendo sido Brasil el prin
cipal pais comprador. Solo en 1975, Bolivia se acercb a los nive-
les de importacidn de este Gltimo coincidiendo adem&s con el afo
de mayor exportacidn del producto. Practicamente los mismos mer-
cados ha tenido la exportacibén del producto primario, es decir,
sin ninguna elaboracibn.

Precios de las exportaciones.

En el cuadro N° V.A.-1-25 se muestran los precios promedios anua
les para el periodo 1970 - 76 expresados en US$/ton. FOB puerto
de embarque en dblares de Mayo de 1977, deflactados por IPC nor-
teamericano.

Se identifican en la serie dos periodos. Entre 1970 y 1973 el pre
cio estuvo cercano a los US$ 180/ton. y en el periodo 1974 - 76
promedia los US$ 380.

Se observa una caida en 1976, la que segfin informaciones obtenidas
en las malterias se habria acentuado en 1977 como consecuencia de
la baja general, a nivel internacional, que ha afectado a los ce-
reales. Ademds, tienen efecto bonificaciones especiales estable-
cidas internamente por la CEE. (Com. Econfmica Europea).

Precios en destino.

En el cuadro N° V.A.1l-26 se comparan los precios alcanzados por
Chile y otros paises exportadores en el perfodo 1972 - 1975.

Se considera como aceptable este nivel de comparacidn por cuanto
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se trata de una materia prima que es transformada, directamente
por el mismo importador y por lo tanto no existe un mercado secun
dario dentro del pais de destino.

Imgortancia relativa de Chile en sus mercados actuales.

Los principales mercados de Chile son Brasil y Bolivia. Este Gl-
timo pais tradicionalmente ha importado desde ‘Chile que es su prin
cipal abastecedor.

En Brasil, Chile compite fuertemente con Argentina y otros abaste
cedores europeos. El pails trasandino tiene ventajas de flete (re
lacidén 1:2 aproximadamente) lo que facilita su penetracidn al.mer
cado brasileno y su permanencia en &l. -

v) Vinos.

Destino de las exportaciones.

El destino de las exportaciones chilenas de vinos embotellados se
presenta en el cuadro N° V.A.1-27 con indicacidén del porcentaje de
la exportacidn total correspondiente a cada uno de los continentes
o grupos de paises considerados.

Dentro del Pacto Andino los principales paises compradores son Ve
nezuela y Colombia, mientras que en la ALALC Brasil encabeza los
paises de destino del producto chileno.

Es importante destacar la caida en términos relativos que ha expe
rimentado el mercado de Estados Unidos y que coincide con el co -
mienzo del aumento de las exportaciones totales. Esto Gltimo po-
dria explicarse por las ventajas arancelarias que representaba pa
ra Chile el Pacto Andino y que fomentd la entrada en dichos merca
dos.

Precios de las exportaciones.

El precio obtenido por Chile en sus exportaciones de vino a granel
"y embotellado se presenta en el cuadro N° V.A.1-28.

‘-Los precios estén expresados en US$/lt. FOB puerto de embarque y
en US$ de Mayo de 1977, deflactados por IPC norteamericano y co-
rresponden a precios promedios de diferentes calidades.

Las cifras expuestas revelan una gran estabilidad en los vinos em
botellados, mientras que el producto a granel, después de un alza
en 1973 y 1974, ha comenzado una baja en su nivel general.
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Precios en destino.

En este rubro Chile participa en diferentes mercados especialmen-
te en Latinoamerica y Norteamerica, enfrentando la competencia de
paises con tradicibn en exportacién .de vinos.

Los precios promedios obtenidos por el producto chileno en sus prin
cipales mercados, asi como los paises competidores, se observan en
el cuadro N° V.A.1-29, :

De las cifras expuestas se deduce que Chile, con excepcidn de Fran
cia, ha obtenido mejores precios en sus mercados que los paises
competidores. La estadistica de Colombia y Venezuela al expresar
se en US$/kg. bruto y no conocerse las equivalencias de medida,
distorsionan un poco el valor por lt., pero afin asi, independien-
te de ello-en una misma base, Chile obtiene mejores precios que
los otros paises exportadores.

Importancia relativa de Chile en sus mercados actuales.

La importancia relativa de Chile en sus principales mercados se
presenta en el cuadro N° V.A.1-30. Se ha incluido a los exporta-
dores mds relevantes y que en conjunto con Chile, superan en la ma
yoria de los mercados analizados, el 90% del abastecimiento. Chi-
le tiene especial participacién en Latinoamérica, pero en USA cla-
ramente el mayor importador, tiene escasa figuracidn.

AGn asi, no dejan de tener importancia Brasil, Venezuela y Colom-
bia por cuanto presentan un ritmo creciente de importacidén. Por
el volumen importado USA representa sin duda una posibilidad po-
tencial importante, siempre y cuando, se mejoren los aspectos re
lativos a la comercializacidn del producto. -

1.2. Mercado Interno.

Con el objeto de determinar la situacidn actual del mercado inter
no se ha hecho un andlisis histérico de su comportamiento con51de
rando un periodo de doce anos entre 1965 y 1976.

Para estos efectos se ha analizado la disponibilidad total de ca=-
da producto a través de sus componentes: produccidn nacional, im-
portaciones y exportaciones. Tambié&n se ha determinado la disponi
bilidad per cédpita y la produccidn de la cuenca. Este Gltimo an&-
lisis se ha efectuado para cada uno de los productos de importa -
cibn para la cuenca.
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i) Trigo. En el cuadro N° V.A.1-31 se presenta la disponibilidad
total y per cipita de trigo en Chile desde 1965 a 1976, consign&ndo
se ademds la produccidn nacional y de la cuenca y la importacidn del
pais.

De los antecedentes indicados se puede concluir que la produccibn

de trigo ha tenido durante el periodo variaciones de importancia.

- En efecto, durante los anos 65/69 se mantuvo constante en aproxi-
madamente 1.200.000 toneladas, durante los anos 70 y 71 tuvo un cre

cimiento promedio de un 10% para caer bruscamente a partir del aino

1972, y al final del periodo evidenciar una tendendia a la recupe-

racidn.

Por su parte, la importacidén de trigo fue durante el periodo 65/70
de aproximadamente 250.000 toneladas anuales. A partir de 1971,
las importaciones crecen en mis de un 100% manteniéndose esta ten
dencia llegando a significar un 169% de la produccidn nacional du
rante 1973. -

La disponibilidad total de trigo definida como la suma de la pro-
duccibn nacional més las importaciones ha sido creciente durante
el periodo como consecuencia del fuerte crecimiento de las impor
taciones. La disponibilidad per cédpita definida como la disponi
bilidad total dividida por la poblacidn ha sido creciente entre
1965 y 1973 para caer bruscamente durante los afios 74 y 75 notén
dose una recuperacidn al fin del periodo. La disponibilidad per
cdpita es superior en un 15% aproximadamente al consumo per capi
ta ya que incluye el consumo animal, las mermas y lo destinado
a semillas.

La produccidn de la cuenca ha variado proporcionalmente con la
produccidn nacional manteniéndose en un 11% de ella aproximada-
mente. -

ii) Avena. En el cuadro N° V.A.1-32 se presenta la caracterizacidn
del mercado nacional de la avena. De los antecedentes elaborados se
concluye que la produccidn nacional de avena ha tenido una leve ten-
dencia creciente en el periodo.

Por su parte, la produccidn de la cuenca es poco significativa a
nivel nacional representando sélo un 2%.

La importacién y exportacidn ha sido inestable y de poca signifi-
cacidn en los vollimenes totales.

iii) Cebada. La informacibn sobre el mercado nacional de la ce-
bada se indica en el cuadro N° V.A.1-33 y de ella se pueden obte-
ner las siguientes conclusiones:



V.A.1.  Mercados. . 30

La produccidn nacional de cebada ha tenido altibajos en el perio
do pero ha mantenido una tendenc1a creciente.

Por otra parte, se nota un aumento de las exportac1ones tanto en
cebada natural como malteada. Debido a esto la disponibilidad
total a nivel nacional ha disminuido en los afios Gltimos. 2

La produccidn de 1la cuenca es aproximadamente un 7% de la. pro -
duccibn nacional.

iv) Arroz. De acuerdo a los antecedentes recopilados y elabora
dos que se presentan en el cuadro N° V.A.1-34 el mercado del arroz
ha presentado las siquientes caracteristicas: A

La produccidn nacional de arroz Paddy se ha mantenido entre 75 ¢
80 mil ton. existiendo s6lo dos caidas importantes los afios 69 y
74, siendo la prlmera atribuible a la sequia que afect6 a la zo-
- na durante el afho agricola 68/69.

Las importaciones han fluctuado entre 15 mil y 76 mil toneladas
expresadas en términos de arroz paddy.

La disponibilidad total definida como la suma de la produccidn na
cional m&s las importaciones se ha mantenido alrededor de 110 mil
toneladas not&ndose s6lo una caida de importancia enAel ano 1974.

La disponibilidad per cépita definida como la disponibilidad to
tal dividida por la poblacidn ha mantenido un promedio de aprox1
madamente 11 kg/afno con una baja importante durante 1974.

La produccibn de la cuenca es bastante significativa siendo en
promedio un 60% de la produccibn nacional.

v) Maiz. En el cuadro N° V.A.1-35 se incluyen antecedentes sobre
la produccién, importaciones Yy dlsponlbllldad de este grano en el
pais desde 1965 a 1976.

De acuerdo a esa informacidén la disponibilidad total de maiz ha
tenido una tendencia creciente hasta el ano 74. Este crecimien-
to se ha basado principalmente en un aumento de las importaciones
a partir de 1969 las que han llegado hasta un 170% de la produc-
cién nacional. Por su parte, la produccidn nacional ha tenido una
leve tendencia al crecimiento.

La producc16n de la cuenca equlvale aproximadamente al 10% de la
produccidén nacional. .
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vi) Frejoles. De acuerdo a los antecedentes presentados en el
cuadro N° V.A.1-36 la produccién nacional de frejoles ha tenido
oscilaciones en el periodo estabiliz&ndose a partir de. los filtimos

afilos en un promedio de 73.000 ton. aproximadamente.

Las exportaciones han sido permanentes notindose un incremento sig
nificativo a partir de 1974 llegando a superar el 40% de la produc
cibén nacional durante el Gltimo afio del perfiodo.

Debido a esto, la disponibilidad total y per cdpita han ido decre
ciendo especialmente en los tres (ltimos afios analizados.

La produccibn de la cuenca equivale en promedio a un 25% de la pro
duccidn nacional llegando en elgunos afios a superar el 30%.

vii) Lentejas. En el cuadro N° V.A.1-37 se presentan anteceden
tes sobre el mercado interno de lentejas que permiten concluir 1lo
siguiente:

La produccibn nacional de lentejas ha sido creciente a partir de
1967. El nivel promedio de produccidn del trienio 74/76 es de
12.790 ton. la que es un 115% mayor que la produccidn del trienio
65/67. ’

Las exportac1ones han 1do en aumento y han alcanzado un nivel pro
medio equivalente al 60% de la produccién durante el Gltimo trie=
nio.

Debido al aumento de las exportaciones las disponibilidades total
y per c8pita han disminuido en el fltimo trienio enrelacidn al pe
riodo anterior.

La produccidn de la cuenca ha tenido variaciones importantes en el
periodo en que se cuenta con informacidén alcanzando un promedio a
un 11.8% de la produccibn nacional.

viii) Garbanzos. De acuerdo a los antecedentes incluidos en el
cuadro N° V.A.1-38 la produccidn nacional de esta leguminosa pre
senta oscilaciones de importancia alcanzando el promedio de proaug
cién en el Gltimo trienio a 4.200 ton/ano, lo que equivale a un
72% del promedio de produccidn del periodo 1965-67. Por otra par
te las exportaciones se han realizado todos los anos pero con grEﬁ
des variaciones en los vollimenes exportados.

La disponibiiidad per cépita en el Gltimo trienio hadisminuido com
parativamente con el promedio del trienio 1965-6/ en un 70%.

La produccidn de la cuenca se ha mantenido relativamente constante
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en el periodo en un volumen promedio de 1.670 ton.

ix) Papas. Los antecedentes sobre el mercado interno de esta
especie se incluyen en el cuadro N° V.A.1-39 y permiten concluir
con lo siguiente:

La produccibn interna de papas se ha mantenido pr&cticamente cons
tante en cada trienio del perfodo en un promedio anual por trie -
nio de 740 mil ton.

La importacidén no ha sido significativa en relacién a.la produc-
cidén nacional, alcanzando s6lo a un 3,2% de ella en el afio de mayor
importacién. '

La disponibilidad per cépita,tiene en el perfodo una leve tenden
cia decreciente disminuyendo desde 83,6 Kg. durante el primer trie
nioc a 72 Kg. en el Gltimo. De acuerdo a como se . ha definido la
disponibilidad per cipita,tiene incluido el consumo animal, el vo
lumen destinado a semillas y las mermas lo que en promedio equiva
le a un 30% de la disponibilidad total. -

La produccifn de la cuenca ha tenido grandes variaciones en el pe
riodo significando en promedio aproximadamente un 15% de la pro -
duccidn nacional.

X) Maravilla. La‘'produccién de maravilla ha tenido una tenden-
cia decreciente bajando desde 43.800 ton. promedio en el trienio
65/67 a 18.970 ton. promedio en el Gltimo de acuerdo a los ante
cedentes presentados en el cuadro N° V.A.1-40. -

Por su parte la produccién. de la cuenca ha tenido altibajos mos-
trando una tendencia decreciente similar a la produccibdn nacional.
Considerando el filtimo trienio la produccién de la cuenca equiva-
le a un 32% aproximadamente del total producido en el pais.

xi) Raps. Conforme con los antecedentes presentados en el cua-
dro N° ViA.1-41 la produccibdn nacional se mantuvo relativamente
constante durante el periodo 65/72 en un promedio aproximado de
65 mil ton. mostrando sb6lo una baja importante durante 1968. En
los afios 73 y 74 se produce una fuerte cafida en la produccidn al
canzando a un promedio del 50% del perfodo anterior. Al final
del periodo hay una recuperacién violenta siendo la produccidn
del (iltimo ano la m&s alta del periodo total.

En las importaciones se ha incluido las de aceite vegetal utili
zando el coeficiente de conversién respectivo. La importacidén
ha sido creciente en el perfodo llegando a significar un 80% de
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la disponibilidad total.

Por su parte, la disponibilidad total ha sido creciente producto
principalmente del aumento de las importaciones.

La produccién de la cuenca ha ido en aumento pero no tiene signi-
ficacidn en la produccibn nacional.

xi) Azficar. La informacién recopilada y elaborada sobre este
producto se presenta en el cuadro N°¢ V.A.1-42 y permite concluir
lo siguiente:

El comportamiento de la produccibdn de azficar fué creciente en el
periodo 65/70 con una tasa anual promedio del 15% a partir de 1970
la produccidn cae violentamente siendo en 1973 equivalente a un 40%
de la produccién del afio 70. En el Gltimo trienio se ha evidencia
do una recuperacidn con una tasa de crecimiento promedio de 56%
anual.

Como se puede apreciar por la magnitud de las importaciones Chile
es deficitario en azfcar, siendo las 1mportac1ones un 40% del con
sumo total en el Gltimo trienio.

Exportaciones s6lo han habido los anos 74 y 75 y no tienen gran
importancia dentro de la produccidn nacional.

La produccidn de la cuenca es en la actualidad equivalente a un
28% de la produccidn nacional.
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2. SITUACION FUTURA.

El presente subcapitulo tiene por objeto estudiar las perspecti-
vas que ofrece el mercado externo a futuro para los productos a-
gricolas chilenos, especialmente aquellos que se producen o pue-
den producirse ventajosamente en la cuenca con miras a la expor-
tacién y ademis analizar la futura demanda nacional principalmen
te para aquellos productos en que el pais es autosuficiente o de
ficitario. Los antecedentes recopilados y elaboradas en este
subcapitulo serin un aporte valioso en la estimacibén de la situa
cién que enfrentard la cuenca en el futuro en lo gue respecta a
mercado de productos agropecuarios, lo que ser& objeto del sub -
capitulo final "Resumen y Conclusiones del estudio de Mercados".
(V.A.1.3.).

2.1. Mercado Externo.

Las perspectivas futuras de exportacibn para los productos agri-
colas chilenos se enfocan desde tres &ngulos. Estos son:

- Desarrollo de los mercados actuales.

Es interesante conocer cual seré@ el comportamiento de los merca- .
dos que actualmente constituyen los principales importadores de
productos chilenos, por cuanto las tendencias que en ellos se ob
serven son un primer indicador de la potencialidad de crecimien-
to de las exportaciones de Chile hacia ellos.

A su vez, la tendencia en ellos anotada define la necesidad de
buscar ‘0 no nuevos mercados, lo que de ser afirmativo representa
un freno en el corto plazo a las perspectivas de exportacién.

-~ Nuevos Mercados.

El andlisis de este aspecto se desarrolla en la medida que los
mercados actuales presenten dificultades de crecimiento.

Como el objetivo de esta seccidn es dar un marco de orientacidn
para el desarrollo agropecuario de la cuenca no se pretende en-
trar a una cuantificacibn precisa de los nuevos mercados existen
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tes, sino més bien en forma cualitativa y a través de la experien
cia empirica de las firmas exportadoras se senhalan aquellos pai-
ses o zonas que representan un potencial de mercado.

4

- Mejoramiento cualitativo del comercio exterior.

Se pretende a través de este punto sefialar las principales defi-
ciencias que actualmente tienen los productos agricolas chilenos
de exportacidn y que en opinibén de los exportadores nacionales
como de las firmas extranjeras que operan en el comercio exterior,
constituyen trabas y defectos que limitan una expansién de los vo
lGmenes susceptibles de exportar. -

Finalmente, es preciso senalar que los antecedentes y opiniones
que a continuacibn se presentan tienen como fuente,estudios rea
lizados por organismos estatales chilenos o bien son el resulta
do de entrevistas directas realizadas a los exportadores chile=
nos, especialmente en aquellos rubros donde no habia estudios de
mercado propiamente tales.

2.1.a. Frutas.

Para este grupo de productos la descr1pc16n de la.situacibén futu
ra del mercado externo esti basada en el resumen y conclusiones
del "Estudio de Mercado Externo para Productos Agropecuarios chi
lenos", publicado por CORFO recientemente. (Volumen N°2).

i) Desarrollo de los mercados-actuales:

Manzanas. Las perspectivas para manzanas son diffciles por una
probable reduccibn general de las importaciones de los mercados
actuales y que coincidir8 con un incremento de consideracién en
la produccibn exportable de los paises competidores de Chile en
el hemisferio sur.

En Europa, Alemania, Holanda y Reino Unido, pertenecen a la Comu
nidad Econbmica Europea, donde Francia e Italia, principales pro
ductores, presionan para colocar su propia produccibn almacenada
en frigorificos. En caso que la CEE no redujera sus importacio-
nes desde nuestro hemisferio, como consecuencia de su recupera -
cibn econbmica, ser& también improbable que las incrementara.

En Estados Unidos hay suficiente abastecimiento y- no es un mer
cado importante para Chile.

Brasil, por sus problemas de balanza de. pagos, presiona por re-

ducir sus importaciones y se estima que en los prbximos afios de

biera aumentar dr8sticamente su produccibn interna de manzanas.

Se agrega ademfs la competencia que ofrece Argentina en este mer
cado.
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Venezuela es un mercado interesante para manzanas chilenas y pue
de serlo mds si se superan las dificultades de fletes y diversos
problemas manifestados por los importadores que dicen relacibn
con la calidad de los productos chilenos.

De este panorama no muy alentador no puede deducirse la inexis-
tencia de demanda por las manzanas chilenas y del hemisferio sur,
pero es un hecho que los mayores vollmenes de produccibn en Chi-
le y sus competidores, unidos a las crecientes existencias frigo
rizadas, deberén afectar negativamente sus precios y con ello la
rentabilidad de las exportac1ones.

Estas perspectivas a su vez senalan la necesidad desde ya, de ir
buscando nuevos mercados.

Peras. La situacibfn de peras es menos dramédtica, pero son vili-
dos en general los mismos comentarios que para manzanas, con la
sola excepcibén de que Brasil no producir& a corto-plazo grandes
cantidades, en Venezuela se deben solucionar los problemas vi -
gentes y Estados Unidos con una demanda estable permite entrar
desde mediados de Marzo hasta fines de Abril, en que por una me
nor competenc1a 'se pueden lograr prec1os mas atractivos.

Uva de mesa. Las perspectivas de la uva de mesa son interesan=-
tes en Estados Unidos y los mercados europeos, en los que Chile
no participa. : ‘

La produccibn interna de Brasil no compite en calidad ni estacio
nalidad con la del hemisferio sur y estd expandiendo sus importa
ciones.

Solamente Venezuela estd8 en una clara tendencia al auto-abaste-
cimiento y se supone una eliminacibfn total de las importaciones
a breve plazo.

La competencia en uva de mesa proviene por ahora exclusivamente
de Sud-Africa, cuya produccibn est& en expansibn, pero es posi-
ble por calidad enfrentarla sin mayores problemas.

ii) Nuevos mercados. La expansidn del mercado de USA en manza
nas se puede deber por una parte a que las importaciones de la
Costa Oeste puedan incrementarse y por otra es abrir mercado en
la parte central del pais.

Japbn ofrece mayores posibilidades como mercado para las frutas
frescas chilenas, en el corto plazo. En la actuwalidad nuestra

fruta no puede entrar por barreras fitosanitarias. Sin embargo,
en el mediano plazo a largo plazo, pudiera llegar a ser un mer-
cado potencial interesante en cuanto a volumen, aunque ofrecien
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do menor rentabilidad a los exportadores chilenos que otros mer
cados més préximos.

Debe hacerse mencibn respecto de los paises &rabes, los que en
este momento est&n siendo auscultados por los exportadores chi-
lenos. De lograrse una cierta penetracién en ellos serian sin
duda una alternativa interesante.

1ii) Mejoramientos cualitativos del comercio exterior. Las
principales recomendaciones, efectuadas por los importadores a
la produccién fruticola chilena que es considerada de excelente
calidad, se refieren a los siguientes aspectos:

- Ampliacibén del periodo de produccidn en ambos sentidos, para
gozar de mayores precios en la fruta temprana y de mayores
volGmenes con la fruta tardfa.

- Mejoramiento del manejo té&cnico y comercial para lograr fruta
con nivel adecuado de madurez, homogeneidad dentro de cada en
vase y apariencia externa asi como para extender su duracién
en estanteria para 1lo cual se requlere una continuidad en el
frio.

- Mejorar la planificacién de embarques para lograr un flujo re
gular y sostenido de productos, con menores costos de fletes
y mayor confianza hacia los exportadores chilenos.

- La falta de organizacibn de los exportadores resulta perjudi-
cial en los precios obtenidos, por inconsistencia en la cali-
dad o por excesiva oferta al mercado en un mismo momento.
Ello s6lo puede superarse a través de una accidn coordinada
de los exportadores, dentro de algunos de los mGltiples esque
mas que utiliza la competencia. -

2.1.b. Hortalizas Frescas.

i) Desarrollo de los mercados actuales. En ajos morados las
posibilidades del mercado brasileno se mantienen vigentes y po-
drian incrementarse en la medida que se mejora el calibre del
producto. Esto filtimo podria permitir competir mejor con Argen
tina que el el principal productor y exportador de América.

Para ajos blancos no se tienen buenas perspectivas ya que no es
un producto muy apetecido internacionalmente. Con respecto a
cebollas el desarrollo de los mercados actuales se dard en la me
dida que se logre mantener una oferta exportable més o0 menos cons
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tante. Las fluctuaciones de oferta a nivel mundial representan
un peligro latente, siendo un negocio muy riesgoso en opinién
de los exportadores. En todo caso por diferencias estacionales
Chile debe pensar en los mercados europeos y norteamericanos.

ii) Nuevos Mercados. Por los volGmenes producidos y la situa-
cidn de los mercados actuales no parece necesario buscar a cor-
to plazo nuevos mercados para ajos y cebollas.

En ajos morados los paises Centro-americanos ofrecen un mercado
potencial, pero pequeno. Sin duda en este iltimo rubro debe bus
carse mayor penetracién en el mercado brasilefio,pero a condicién
previa de mojorar la calidad, especialmente el callbre que debe
ser mayor.

iii) Mejoramiento cualitativo. En opinidén de los exportadores
hay tres elementos principales que deben mejorarse en hortalizas
frescas para tener una base cierta de incremento en las exporta-
¢ciones. Estas son:

- Calidad de semilla.y tecnologia.

La base de un cultivo para exportacidn esté en el empleo de se-
millas de variedades aceptadas internacionalmente. Si a ello se
agrega una tecnologia adecuada, se cosecharé un producto de cali
dad, condicibén indispensable para la exportacibn.

- Seleccidn y embalaje.

La rigurosidad en la aplicacidén de las normas de seleccibn y em
balaje debe ser una préctica generalizada. El llenado de las
cajas o bolsas con la calidad timbrada en ellas es un factor al
que actualmente no se da la debida importancia y que hace desme
recer al producto chileno en el exterior.

- Regularidad en la oferta.

Los paises cuya'produccién no representa un porcentaje importan
te de la cosecha mundial deben tratar de regular su oferta como
punto de partida para asegurar la colocacién de su producto.

Con volfimenes discordantes entre un afio y otro como ha ocurrido
hasta ahora, dificilmente Chile puede aspirar a una mayor expor
tacidn y relativa estabilidad en los precios obtenidos.
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2.1.c. Cebada Malteada.

i) Desarrollo de los mercados actuales. Chile se enfrenta a sus
mercados actuales con buenas perspectivas. La demanda por cerve-

za en el mundo es creciente y las cifras hist6ricas de consumo in

dican que cada 8 anos é&sta se dobla.

En opinidén de los exportadores, las bonificaciones que otorga la
CEE, especialmente a Francia y Bélgica, no podrian mantenerse, ya
gue Inglaterra y Alemania Federal no se muestran dispuestos a se-
guir beneficiando a 1los agricultores de esos paises. Las referi-
das bonificaciones a la industria de la cebada han permitido a
esos paises penetrar en el mercado latinoamericano, pero tanto
Estados Unidos como otros paises han protestado ante el. GATT.

Por otra parte, cabe recordar que la industria nacional de ceba-

da malteada ha estado efectuando ampliaciones de su capacidad ins

talada, lo que refleja que estiman como buenas las perspectivas
de mercado para sus productos.

En todo caso, los mercados para el producto chileno estén en La-
tinoamerica, especialmente Brasil, Bolivia y Perd, -en los cuales
por efectos de la ALALC se tienen ventajas arancelarlas respecto
de terceros paises.

El competidor més fuerte de Chile seguiré siendo Argentina por
su participacidn en el mercado brasileno.

ii) Nuevos Mercados. Segfin los exportadores los mercados actua
les son relativamente estables, pero afin asi, se inclinan a pen-
sar gue nuestro producto tendria algunas posibilidades en Africa
y probablemente en Medio Oriente si se logra una expansidn del
consumo de cerveza en ellos.

iii) Mejoramiento cualitativo. La industria de la cebada maltea

da es de larga trayectoria en Chile y de reconocida calidad integ
nacional. B&sicamente no se requeririan mejoramientos en este as

pecto por ahora.

2.1.d. Leguminosas secas.

Los h3dbitos de consumo mundial determinan que &ste grupo de pro-
ductos se enfrente a una demanda en permanente crecimiento, simi
lar o levemente superior al de la poblacidn mundial. Esta situa
cidn por si sola representa una posibilidad cierta para Chile,
que tiene ventajas climiticas y sanitarias para desarrollar es-
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tos cultivos. A continuacibn se efectfia un anflisis por rubro,

ya que si bien las perspectivas son comunes, para leguminosas se
cas en conjunto hay diferencias especiflcas que conviene anotar

por separado.

2.1.d.1. Frejoles.

i) Desarrollo de los mercados actuales. Para visualizar las pers
pectivas de los mercados actuales necesariamente el an&lisis debe”
efectuarse por variedades. Las exportaciones chilenas han consis
tido en frejoles blancos (arroz y cristal), frejoles negros y ro-
jos.

Frejoles Blancos:

Dentro de este tipo, el frejol arroz tiene una demanda interesan
te, tanto en Europa y USA, de parte de las industrias conserve -
ras. La estacionalidad de la cosecha chilena coincide con el pe
riodo de falta de stocks de estas empresas para una produccidn
continua.

En cambio el tipo cristal que es un poroto de buena presentacién,
enfrenta una competencia fuerte de las variedades argentinas, te
niendo dificultades para su colocacién. Adem&s es afectado por
problemas sanitarios.

Comparativameﬁte las exportaciones chilenas reflejan esta situa-
cibén ya que los vollGmenes de poroto arroz comercializado superan
el cristal (3 por 1).

Resumiendo, segfln los exportadores no habria problema para al me
nos duplicar los vollmenes ekXportados de poroto arroz.

Frejol de color:

Dentro de estos, el frejol con demanda m8s interesante para la
produccibn actual chilena es el frejol negro (black mexican), con
mercados en Brasil, Venezuela y Centro América.

Las condiciones sanitarias y de presentacidn del producto chile-
no son excelentes.

Para los frejoles rojos, Red Kidney especialmente, el mercado
Centro y Norteamericano tiene excelentes perspectivas. El pro-
blema para el productor chileno es actualmente que la semilla dis
ponible se encuentra totalmente degenerada y sb6lo es posible ex-
portar contra muestra. ,En opinidn de los exportadores, esta es
una variedad que con renovacién del material b&sico podria hasta
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triplicar los volfimenes exportados.

Hay otras variedades, pero que son de poco monto en la demanda
mundial. Dentro de las variedades chilenas de amplia difusibn
solamente tendria algunas perspectivas el tipo coscorrén, espe-
cialmente en Espana, de acuerdo a la experiencia reciente que es
t&n desarrollando los exportadores chilenos. -

ii) Nuevos Mercados. En el filtimo tiempo se ha estado desarro-
llando un mercado, en la préctica, institucional, representado
por corporaciones privadas que adquieren leguminosas secas en can
tidades considerables para destinarla como ayuda a paises subdesa
rrollados. -

La principal dificultad para aprovechar este mercado ha sido la
falta de disponibilidad de volGmenes considerables en una sola
mano, perdiendose con ello las posibilidades de nogociacidn.

iii) Mejoramiento cualitativo. Segfin los exportadores chilenos
las posibilidades de aumentar las exportaciones de frejol, espe-
cialmente Red Kidney y otras variedades con potencial, requieren
de un mejoramiento o renovacién del material b&sico, para lograr
un producto de la calidad reconocida internacionalmente.

Respecto de los productores, deben tener presente la bfisqueda de
canales de comercializacién gque les permita obtener los benefi-
cios de las mayores posibilidades de exportacibn.

2.1.4.2. Lentejas.

i) Desarrollo de los mercados actuales. Las perspectivas tanto
en Colombia, Brasil, Venezuela y Panam& son auspiciosas para la
lenteja chilena. El estado sanitario, asi como su tamafo le otor
gan ventajas respecto de la Argentina, reflejado en sobreprecios
de hasta 15%. Con una mayor disponibilidad interna se podria
hasta triplicar los volfimenes exportados, los que no han supera
do las 10.000 tons.

ii) Nuevos Mercados. Por el momento no parece necesario preocu
parse de nuevos mercados. La produccién mundial de lentejas se
encuentra en pocos paises y por la posicidn en el hemisferio sur
de Chile, su estacionalidad de cosecha s&lo enfrenta competencia
de Argentina y Nueva Zelandia, pero la calidad del producto chi-
leno es un buen respaldo.
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1ii) Mejoramiento cualitativo. En este rubro, el mejoramiento
mids importante que cabe considerar frente a la comercializacibn
externa es la propia organizacién del sector productor. Las pric
ticas de compra que establecen las firmas exportadoras no permi-
ten al agricultor beneficiarse de las ventajas de su producto, es
pecialmente por el grado de seleccibn con que vende.

2.1.d4.3. Garbanzos.

i) Desarrollo de los mercados actuales. La estadistica de expor
tacidén disponible senala la poca importancia que ha tenido esta
leguminosa. Sin embargo, las firmas exportadoras chilenas han de
tectado que es un rubro de amplias perspectivas.

Las razones de las bajas exportaciones estéin en la calidad actual
del producto, el que al provenir de semillas degeneradas no puede
competir con los garbanzos espanoles y mexicanos.

El convencimiento de esta situacién ha llevado a los exportadores
a iniciar importaciones de material b8sico para aprovechar las
ventajas comparativas de Chile en clima y estacionalidad. En o-
pinién de. &stos, Chile puede hasta quintuplicar sus exportaciones
a corto plazo, siempre y cuando disponga de una calidad similar a
la exigida pér los mercados internacionales. Es decir, tendria
un potencial exportador a corto plazo del orden de 8.000 tonela-
das.

ii) Mejoramiento cualitativo y nuevos mercados. Sin duda, lo
mds importante es la introduccidén de variedades nuevas que permi
tan obtener garbanzos de tamanho y color similares a los espaholes.

Los mercados crecientes de Colombia, Brasil y Uruguay estarfan
abiertos a Chile e incluso con posibilidades de entrar en Espana,
en donde M&xico ha tenido problemas para cumplir sus convenios
de exportacidn.

2.1l.e. Vinos.

Los antecedentes gque a continuacidén se exponen estén basados en el
resumen y conclusiones del "estudio de Mercado para productos agro
pecuarios chilenos" Volumen N° 5 publicado por CORFO recientemen-
te. ‘ :

i) Desarrollo de los mercados actuales. Como consideracidén pre-
liminar es necesario decir que los consumidores de los principa -
les mercados chilenos se encuentran en la etapa de desarrollo del




V.A.1. Mercados.

43

hdbito de consumir vinos, sustituyendo asf en mayor o menor gra-
do el consumo de otras bebidas alcohélicas.

También es un hecho que la demanda por vinos finos importados es-
t4 creciendo en esos mercados a tasas bastante mayores que el 10%
acumulativo anual.

Las perspectivas mids interesantes se encuentran en el mercado de
Estados Unidos, para los vinos de mesa chllenos. Chile apenas
participa en &l y la demanda es elevada, en especial para vinos
finos de precio medio.

Brasil también ofrece perspectivas de interé&s a los vinos embote
llados chilenos, mientras que en Colombia y Venezuela seri difi -
cil mantener la preponderancia lograda por los vinos chilenos mien
tras Chile pertenecia al Pacto Andino y que le did fuertes venta -
jas arancelarias frente a la competencia.

En vinos a granel el mercado mids interesante es Japbn, en el cual
Chile est& casi ausente mientras Bulgaria, Espana, Yugoeslavia y

Argentina compiten por su abastecimiento. En América se observa

que Venezuela, realiza importaciones, que Brasil prohibe las im-

portaciones para proteger la industria local y que en USA y Colom
bia existe escaso interés por el producto a granel.

ii) Nuevos mercados. Estados Unidos y Japdn por los volGmenes
de importacién que tienen (200 y 20 millones de litros respecti-
vamente) y por la escasa participacidn que ha tenido Chile en esos

mercados pueden ser considerados pr&cticamente como un nuevo merca

do para el producto chileno.

En USA las mayores posibilidades son para los vinos envasados y
en Japbn las mejores perspectivas son para los vinos a granel, que
gozan de menores aranceles de importacidén e impuestos. La penetra
cién del mercado con vinos embotellados exigird desarrollar una i-
magen de calidad, en competencia con la de vinos europeos, 1o que
requerird de tiempo y calidad consistente de una a otra cosecha.

iii) Mejoramiento cualitativo del comercio exterior. Los expor-
tadores chilenos deberan esforzarse por controlar estrictamente

la calidad de sus vinos y mejorar la presentacidén de los envases,
a fin de crear la imagen de calidad necesaria para penetrar exito
samente en los mercados internacionales. -

Se necesita un esfuerzo planificado y sostenido, sea a nivel de
las empresas individuales o del sector en su conjunto, para lo -
grar la entrada y permanencia en los mercados. El mercado de
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vinos no es un mercado de oportunidad, al que se entra o se sale
segin los niveles de oferta y demanda, sino muy por el contrario
la imagen del producto determina una demanda sostenida del mismo.

Se complementa ello, con una estable relacién con el importador
y demds instancias del canal de comercializacifn y una estrate-
gia programada de penetracibn,

Los aspectos anteriormente citados, debieran ser tomados muy en
cuenta por las cooperativas vitivinicolas de la cuenca, las que
tienen una materia prima de excelente calidad, pero que para ser
exportada requiere de .un proceso en el que adem&s del aspecto téc
nico, tiene especial importancia el desarrollo de una comerciali-
zacibn externa apropiada.

2.2. Mercado Interno.

2.2.a. Andlisis de la Oferta.

Debido a la implementacién reciente de nuevas politicas agropecua
rias, especialmente en lo relativo a mercado externo y precios de.
productos e insumos, parece muy dificil poder predecir el compor
tamiento de la oferta de productos del sector en el mediano y lar-
go plazo.

Por lo anterior,se ha centrado el estudio en un anflisis de la
demanda de productos agropecuarios, el gue complementado con la
informacifn de oferta histérica nacional y de la cuenca permiti
r§ estimar situaciones de mercado para el futuro.

2.2.b. Anf8lisis de la demanda.

Con el objeto de poder estimar situaciones de mercado para el fu
turo se ha elaborado proyecciones de consumo de algunos produc -
tos especialmente aquellos en que el pals es autosuficiente o de
ficitario. Los productos considerados son trigo, arroz, aceite,
azQicar, maiz, papas, frejoles, garbanzos, vino, leche y carne de
vacuno.

En primer lugar se indica el procedimiento empleado para realizar
las proyecciones y luego se presentan los resultados obtenidos.

2.2.b.1. Procedimiento utilizado en la proyeccién de la demanda.
Las proyecciones del consumo para los productos anteriormente in
dicados se han elaborado para el periodo 1977 - 1995 y se han ba
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sado en el crecimiento del ingreso nacional y de la poblacibn y
en la relacibn entre el consumo de los productos considerados y
el ingreso.

Con los antecedentes de que se dispone en Chile no es mucho més
lo que se puede elaborar en cuanto a predicciones de demanda, a
no ser que también se considere la distribucién futura del ingre
so y las relaciones de consumo-ingreso de los distintos tramos

de esta distribucibén. Pero no es probable gque la distribucibn
del ingreso pueda ocasionar cambios espectaculares en los niveles
de consumo, por lo que parece suficiente realizar las prediccio -
nes tomando solamente ‘la relacién media entre el consumo y el in
greso.

Para los productos cons1derados en esta seccibn se dispone de es'
timaciones de la elasticidad ingreso de la demanda. Con estas
elasticidades ingreso y con distintas hipbtesis sobre el creci-
miento del ingreso nacional, podemos hacer proyecciones del cre
cimiento de la demanda segﬁn estas hipb6tesis.

La f6rmula utilizada es la siguiente:

gt = (gt-1) (1l+c)

donde

gt : cantidad demandada en el afio t, per cépita

gt-1 : cantidad demandada en el afo anterior (t-1), per cépita
c : tasa de crecimiento del consumo per cépita.

La tasa de crecimiento del consumo per cipita se determina en ba

se a la elasticidad 1ngreso y el crecimiento del ingreso, en la
siguiente forma:

c = QX:\
y
porgque NL _ dq . Y
q dy
entonces

'
.
|z
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donde

dy : tasa de crecimiento del producto geogrdfico bruto per
y cipita.
m : elasticidad ingreso de la demanda.

dq
q

tasa de cambio de la cantidad demandada per cipita = c.

La fb6rmula de cdlculo puede escribirse, entonces, como:
gt = gt-1 ( 1 + M 9% )

Por otro lado, la demanda total en el periodo t (Qt) es

ot = gt . Pt
donde Pt : poblacién;
y Pt = Pt-1 (1 + p)
donde p : tasa de crecimiento de la poblacidn.
Entonces
ot = gt . Pt = qgt-1 (1L + 7 §§ ) Pt -1 (1+p)
dy ,
t = -1 + et &
Q ot (1 n v ) ( + p),

que es la fb6rmula que finalmente se usa.

La tasa de crecimiento de la poblacidn (p) usada para las proyec
ciones es de 1,8% anual.

Las elasticidades ingreso de los distintos productos se tomaron
de Mujica y Martinez, que las estimaron con los datos de la en-
cuesta de presupuestos familiares de la Universidad Catélica en
1964. Las elasticidades usadas aparecen en el cuadro N° V.A.,1-43
en el cual se incluyen las cantidades consumidas de cada producto
al ano base, obtenidas de los antecedentes presentados en el N°
V.A.1.1.2. "Situacidn actual del mercado interno".

Con respecto a los cambios futuros en el ingreso, se tomaron tres
hipbétesis. La hipbtesis media fue proporcionada por ODEPLAN, aun
que no es una proyeccién oficial. Segfin ella, el ingreso creceria
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en un 8% en 1977 y en un 5,8% al afio entre 1978 y 1995. Alrede-
dor de esta hipbtesis se establecid una hip6tesis alta y una ba-
ja. De acuerdo a ambas, el ingreso crecerfa en un 8% en 1977.
Seglin la primera, el crecimiento anual serfa 7% entre 1978 y 1995;
segfin la segunda, este crecimiento alcanzarfa s6lo al 4%. Ningu-
na de estas tasas es demasiado alta comparada con los crecimien-
tos que han sostenido algunos otros paises por muchos anos; pero,
por otro lado, ellas implican altas tasas de inversibn que el pais
dificilmente podria sobrepasar, afin contando con inversibn extran-
jera.

En- el cuadro N° V.A.1-44 se presentan las tres hipbtesis de creci
miento del ingreso considerando las cifras totales y las per cépl
ta gque son las que se utilizan en los c&lculos.

Las proyecciones se realizan simplemente aplicando la férmula pe

riodo a periodo para las tres hipbtesis consideradas.

2.2.b.2. Presentacién de los resultados de la proyeccidn de la
demanda.

En los cuadros que se indican a continuacién se presentan los re

sultados para el perfodo 1977 - 1995 de la proyeccidn de la de -
manda de los productos considerados tomando en cuenta las tres
hipb6tesis de cambio de 1ngresos que se han definido anteriormen-
te.

cuadro N° V.A.1-45 - Trigo
cuadro N° V.A.1-46 - Arroz
cuadro N° V.A.1-47 - Aceite
cuadro N° V.A.1-48 - Azficar
cuadro N° V.A.1-49 - Maiz
cuadro N° V.A.,1-50 - Papas
cuadro N° V.A.1-51 - Frejoles
cuadro N° V.A.1-52 -~ Garbanzos
cuadro N°® V.A.1-53 - Vino
cuadro N° V.A.1-54 - Leche
cuadro N° V.A.1-55 - Carne de Vacuno.



V.A.1. Mercados.

3. RESUMEN Y CONCLUSIONES.

Después de haber analizado los aspectos relativos a mercados ex-
ternos, produccibn y mercado intérno y proyecciones de la deman-
da para los.principales productos agropecuarios de la cuenca en
estudio, se ha considerado conveniente efectuar una sintesis y
una interrelacibn de dichas variables, con el fin de estimar las
perspectivas de mercado que tienen los diferentes rubros y fijar
los "techos" o restr1cc1ones que por concepto de mercado tiene
la produccibn de ila cuenca en algunos rubros que son b&sicamente
de consumo interno. :

Se presenta para cada producto las posibilidades de mercado in-
terno y externo, entrando en una cuantificacién de éstos, en 1la
medida en que los antecedentes lo permiten, considerando también
la importancia potencial:de &l en la cuenca. -

Dicha cuantificacibén estd referida a 1995, el fltimo afo de pro
yeccidn de la demanda.

3.1. Frutas.

i) Mercado externo. De las frutas analizadas, sdlo presenta bue
nas perspectivas 1? uva de mesa, con mercados crecientes en Esta-
dos Unidos y Latinanérica, y con posibilidades en Europa.

En cambio para manzanas y peras, la reduccibn probable de las im
portaciones de los mercados europeos, unido a un aumento de la
produccibn de los paises competidores, hacen preveer, si bien no
una disminucidén de la demanda a nivel mundial, una competencia
mis fuerte y que deberia reflejarse en posibles disminuciones en
los precios.

Dado que &stas dos filtimas espec1es tienen una buena adaptac16n
de los suelos y clima de la.cuenca y a que la produccidn nacio -
nal no tiene una part1c1pac16n relevante a nivel mundial, un in-
cremento de las producciones de estos rubros no tendria mayores
problemas de colocacibn, a excepcidn de la fuerte competencia.
Este Gltimo aspecto;se puede enfrentar con una aplicacibén riguro
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sa de las normas de clasificacidn y embalaje, unido a una regula
ridad de oferta y calidad del producto ofrecido.

/
/

Con respecto a otras frutas, como por ejemplo cerezas y ‘ciruelas,
la participacién de Chile en el comercio mundial de ellas.es tan
baja, que los incrementos que ocurran no tendrian problemas de
comercializacibén en el exterior.

ii) Mercado Interno. El consumo de fruta fresca se encuentra
relativamente estabilizado y los incrementos de produécién que
se postulen deben estar orientados al mercado externo. Es muy
probable que aumentos bruscos en la disponibilidad interna ten
gan efectos negativos en los precios, con la posibilidad de uEi
lizar el producto como materia prima en la agroindustria.

3.2. Hortalizas Frescas.

i) Mercado Externo. Las mejores perspectivas se presentan para
ajos morados, donde los mercados actuales tienen una demanda cre
ciente. En este rubro para tener posibilidades de mayores colo-
caciones en el exterior es condicidn previa un mejoramiento de
las técnicas de cultivo y en especial el uso de semllla apropla
da para mejorar el calibre del ajo producido.

Con respecto a cebollas las posibilidades de exportacidn estén
abiertas, siempre y cuando se logre mantener una oferta mds o me
nos constante. El problema que se presenta para la exportacién’
de cebollas de la cuenca esti’en la obtencidn de alta calidad en
el producto.

ii) Mercado Interno. El mercado interno de este producto tiene
mucha relacidn con las posibilidades de exportacidn en un deter-
minado ano y tiene grandes variaciones estacionales.

Reconociendo a la cuenca un potencial exportador en cebollas, la
relacidn entre los vollmenes colocables en el mercado nacional y
en los mercados externos va a depender de diferentes aspectos di
ficiles de preveer, como calidad del producto, situacién general
del mercado, etc.
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3.3. Cereales.

Dentro de este grupo s6lo se incluyen trigo, .arroz, cebada y maiz
que son los cereales mds importantes dentro’'de la cuenca. En los
casos que se cuantifica la demanda potencial para la cuenca, ésta
fltima est8 en relacibn con el ltimo afio de la proyeccidén efec -
tuada en este capitulo, considerando la hipbtesis media de pre -
diccibn de consumo (Ver N° V.A.1.2.2.b.2)

3.3.a. Trigo.

i) Mercado Interno. Tradicionalmente Chile ha sido importador
de trigo. En promedio entre 1965 y 1976 las importaciones han
representado un 35% de la disponibilidad interna, pero con una
tendencia creciente en los iltimos cinco afios, alcanzando en es
te periodo en promedlo al 50% de la disponibilidad. (Ver cua -
dro N° V.A.1-31). ‘ '

Por otra parte la participacién de la cuenca en la produccidn
interna ha promediado el 11,5% entre 1965 - 1975 con muy pocas
variaciones.

Dado que la politica general del pais, coloca a la produccién in
terna en competenc¢ia abierta con el mercado mundial, de ser con-
veniente el cultivo a los precios internacionales, seria dable
esperar en el futuro la sustitucién de las importaciones.

Cabe destacar que en esta situacibn se encuentra la mayoria de
los cereales aqui analizados (arroz, maiz) con la sola excepcibn
de cebada. :

En consecuencia para una estimacién de la demanda potencial pa-
ra la cuenca cabe considerar diferentes grados de sustitucidbn de
las importaciones efectuadas, asi como también, establecer hipb-
tesis respecto de la part1c1pac16n de la cuenca en la produccibn
nacional a futuro.

En el caso del trlgo se considerard que en el afo meta de deman
da (1995 )las importaciones representan un 20% de las necesida -
des ya que es improbable -a pesar de que té&cnicamente es posible,
- se sustltuyan totalmente.

De esta forma, para dicho ano, el 80% de las neces1dades se cu
brirfian con produccidn interna y la primera hlpéte51s respecto
de la cuenca es que &sta mantiene su participacidn histoérica,
es decir, 11,5%. ' R :
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Una segunda hipStesis, més optimista, es considerar un incremen
to de la participacibdn de la cuenca, debiendo cubrir ésta el
20% de la produccidn interna.

Los resultados de estas estimaciones basados en los antecedentes
presentados en los cuadros N°V.A.1-31 y V.A.1-45 se presentan a
continuacién:

Demanda 1995 : 3.184.300 toneladas
Importaciones (20%) : 636,860 "

Produccidn interna requerida: 2.547.440 toneladas
Hipbtesis 1 (11,5%) 292.956 toneladas
Hipbtesis 2 ( 20% ) 509.488 toneladas.

Respectivamente, la hipbtesis 1 y 2 corresponderian a los limi-
tes inferior y superior de demanda potencial para la cuenca.

Tomando en consideracién los antecedentes presentados se ha fija
do un techo de mercado para la producc16n en la cuenca de este
producto de 500.000 ton. anuales.

3.3.b. Arroz.

i) Mercado Interno. En este rubro las importaciones han repre-
sentado en promedio 34% de la disponibilidad interna, pero con
grandes fluctuaciones anuales. §i bajo las condiciones de precio
estimadas para el productdé nacional es posible competir con abas-
tecimiento externo, resulta l6gico suponer que al afno meta, las
importaciones se pudieran sustituir completamente. (Ver cuadro

- N° V.A.1:34)

En consecuencia cabe plantearse las alternativas de participacibn
de la produccibn de la cuenca en el abastecimiento interno. La
hip6tesis inferior seria en este caso que la cuenca mantuviera

su participacién en la produccidn nacional que ha sido de un 58%
en promedio en el periodo 1965 - 75. Una segunda hipbtesis esté
basada en el hecho de suponer que la cuenca aumenta su partici -
pacién en el abastecimiento interno a un 70%, debido a la apti -
tud de sus suelos para este cultivo y a la mayor eficiencia en

el desarrollo del mismo.

Los resultados de ambas‘hipétesis basados en la proyeccidn del
consumo presentada en el cuadro N° V.A.1-46, se presentan a con
tinuacién:
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Demanda 1995 : 164.675 toneladas
Hipbtesis 1 (58%) ¢~ 95,512 "
Hipbtesis 2 (70%) : 115.273' "

De acuerdo a lo indicado precedentemente se ha fijado el techo
de mercado para la produccibén de la cuenca en 115.000 toneladas.

ii) Mercado Externo. Afin cuando el cultivo del arroz ha esta-
do, histOricamente en el pafs, orientado a cubrir la demanda in
terna solamente y las variedades actualmente en produccibén no

proporcionan una calidad de° exportac16n aceptable, parece facti .

ble que hacia 1995 existan varledades de exportac16n en produc-
cidén en el pais.

Apoyado en lo anterior y en que Chile puede competir en precios
en el exterior se puede considerar la exportacibén de arroz en el
ano meta del proyecto, para los programas agropecuarlos que se
planteen.

Para las razones dadas anteriormente el cultivo del arroz debe-
ria seguirse orientando hacia la satisfaccibén de la demanda in-
terna pero como una situacibn complementaria es factible postu-
lar el desarrollo de producciones exportables. ‘

3.3.c. Maiz.

i) Mercado Interno. Al igual que en otros cereales, en maiz se
han verificado importaciones los fltimos 12 afios. En promedio
estas han representado el 33% de la disponibilidad interna pero
con grandes fluctuaciones y con tendencia a disminuir notoria -
mente en los filtimos afios ( Ver cuadro N° V.A.1-35).

Por otra parte, considerando los niveles proyectados de demanda
para 1975, estos resultan ser inferiores a algunos afnos del pe
riodo 1965 - 1976, en los que el desarrollo de la industria avf
cola provocd 1mportac1ones crec1entes de este grano.

Es por ello que, en condlclones competitivas de pre01o con el
comercio internacional, se puede considerar sin problemas un au
to abastecimiento en este rubro.

Cabe considerar entonces hipbtesis alternativas respecto de la
participacibn de la cuenca en el futuro abastecimiento interno,
siendo la primera de ellas que la cuenca mantiene su importancia
relativa.
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Considerando que en las regiones de mayor relevancia en este ru-
bro, aparte de la cuenca que son la VI Regibén Y Area Metropolita
na, hay una tendencia creciente a reemplazar cultivos anuales
por rubros permanentes, especialmente frutales, seria dable es
perar que en el ano meta la participacibn de la cuenca se incre-
mente dentro de la produccidn nacional. En esta segunda hipbte
sis se estima que la cuenca podria producir el 18% de las nece-
sidades, lo que se logra aproximadamente con el reemplazo de 1/3
de las importaciones histdricas.

Los resultados de ambas hipStesis se presentan a continuacién y
constituyen los limites inferior y superior de la demanda poten
cial.

Demanda 1995 : 493.606 toneladas (ver cuadro N°
. V.A.1-49)

Hipdtesis 1 (7.5%) : 37.020 toneladas

Hipbtesis 2 (18%) : 88.849 toneladas.

De acuerdo a la hipbtesis 2 se ha fijado un techo de mercado para
la produccidén de la cuenca de 88.000 toneladas.

ii) Mercado Externo. Considerando 1los niveles de precio interno
estimados para el proyecto y tomando en cuenta que Chile es impor
tador del grano, las posibilidades de exportacién se ven limita -
das para este rubro.

3.3.d. Cebada.

Las posibilidades mds claras en el mercado interno las tiene la
cebada para ser destinada a la elaboracidén de malta exportable.
Este rubro tiene buenas perspectivas de exportacidn ya que en -
frenta mercados con demanda creciente y la agroindustria nacio-
nal elabora un producto de calidad internacionalmente reconoci-
da.

3.4. AzQcar.

1) Mercado Interno. Este ha sido un rubro en que tradicional -
mente las importaciones han tenido gran significancia. Es asi
que en promedio entre 1965 y 1976 han representado un 55% de la
disponibilidad interna la que para el promedio de 1974 a 1976 fue
de un 49%. (Ver cuadro N° V.A.1-42) :
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Queda entonces como la posibilidad m&s cierta, que el pais se en
camine en el ano meta hacia un auto abastec1m1ento Sin embargo,
por diversas razones no es probable que se logre integramente cu
brir las neces1dades<xxlproduccién interna. Es por ello que se
ha considerado que en 1995 se mantendrfa afin un 20% de importa -
‘ciones.

Con respecto a la participacidn de la cuenca se plantean dos hi-
pbtesis. La primera es que ella mantenga su actual importancia

relativa (1) 29% y la segunda que sea capaz de proveer el 35% de
las necesidades internas.

De esta forma la demanda minlma y midxima de azﬁcar, bajo estos
supuestos serfa la siquiente:

Demanda 1995 , : 665.681 toneladas (ver cuadro N°
, V.A.1-48)
Importaciones . (20%) 133.136 toneladas

Produccién interna : 532.545 toneladas

Hipb6tesis 1 (29%)  : 154.438 toneladas

Hipb6tesis 2 (35%) : 186.391 toneladas

De acuerdo a la hipbtesis 2 el techo de mercado se fija en
1.165.000 ton. de remolacha, que equivalen a los 186.391 ton. de
azlicar (la remolacha tiene 16% de azficar).

ii) Mercado Externo. No se tienen posibilidades de competir
con azQGcar de remolacha, en un mercado externo 'dominado por la
cafa de azficar. Las exportaciones efectuadas han sido coyuntura
les y no avalan perspectivas de exportacién. Los incrementos
- propuestos deben satisfacer los déficits internos existentes.

3.5. Papas.

i) Mercado Interno. La participacibdn de la cuenca en produccibn
interna ha promediado el 16% en el periodo 1965 - 75, en tanto
que las importaciones no han sido 51gn1f1cat1vas. (Ver cuadro N°
V.A.1-39).

(1) La importancia relativa promedio de la cuenca se calculd en
base al periodo 1970 - 76, el cual, es sin duda el m&s re-
presentativo.
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En consecuencia las perspectivas de demanda para la cuenca gque-
dan supeditadas a la evolucién que tenga su part1c1pac16n en la
produccibén interna en el aho meta.

Si bajo las condiciones tecnolégicas y de precio estimadas el
cultivo en la cuenca es conveniente, la hipbtesis primera es
mantener la participacién de ella en la produccidn interna.

Por otra parte, considerando las tendencias actuales de las otras
regiones del pais, especialmente de la X y XI regiones en donde
el cultivo se orientaria a la produccibén de semilla y materia pri
ma para agroindustria, es posible asumir un incremento de la par-
ticipacidén de la cuenca en el abastecimiento interno con énfasis
en el Area Metropolitana, el principal centro de consumo. Con. -
templando un aumento acumulativo anual de un 2% se llegaria el
ano meta a un 25% del abastecimiento interno, lo cual constitu
ye la segunda hipbtesis. -

Los resultados de ambas hipbtesis se presentan a continuacién:

Demanda 1995 : 1.148.697 ton. (Cuadro N°V.A.1-50)
Hipbtesis 1 (16%) : 183.792 "
Hip6tesis 2 (25%) : 287.174 "

Considerando la estimacién de la hipbtesis 2 se fija un techo- de
mercado de 287.200 toneladas en la produccidn de la cuenca.

ii) Mercado Externo. El comercio externo de papas de consumo
se ve muy limitado tanto por las condiciones de comercializacidn
como también por los h&bitos de los paises destinatarios.

La ubicacibn geogré&fica de Chile por los volfimenes y distancias
a recorrer con este tipo de producto son una seria limitacién a
la exportacibn.

3.6. Leguminosas secas.

3.6.a. Frejoles.

i) De Consumo Interno. Dado gque se desconoce cual es la impor
tancia relativa de 13 cuenca en las exportaciones de frejoles,
se ha estimado que en ella se da la misma relacidn que en el res
to del pais. De esta forma al mantenerse constante este factor
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la participacién porcentual de la cuenca en la produccibn nacio-
nal se mantiene también en la disponibilidad interna.

Para estimar el potencial de demanda interna se parte con la hi-
pbtesis que en el afio meta, la importancia relativa de la cuenca
se mantendrifa, es decir, alcanzarfa un 25% en promedio.

Por otra parte, la segunda hipbtesis contempla un ‘incremento en
la participacién de la cuenca avalado por un mejor desarrollo tec
nolbégico de &sta, que permitirfia reemplazar, con competencia, la
produccién de zonas de la VIII regibn por limitaciones de los re
cursos aplicados al cultivo en ella y adem8s por un desplazamlen
to de los cultivos anuales por cultivos permanentes en la VI Re-
gién. Es asi que se postula que un 35% de la disponibilidad in-
terna podria ser abastecida por la cuenca.

Los resultados de ambas hipbtesis se resumen a continuacidn:
Demanda 1995 63.153 toneladas (Cuadro N° V.A.1-51)

Hip6tesis 1 (25%): 15.788 toneladas
Hip6tesis 2 (35%): 22.104 toneladas

La restriccibn por concepto de mercado o "techo" se puede consi-
derar en 22.100 ton. para la produccién de la cuenca de acuerdo
a lo indicado en la hip&tesis N° 2.

ii) Frejoles de Exportacibén. Las exportaciones de frejoles por
parte de Chile han alcanzado su maximo en 1976 con la cifra de
30.000 toneladas, de las cuales se puede estimar, bajo el supues
to que el porcentaje de la produccibn de la cuenca es igual en
frejoles de consumo interno y de exportacién, que la cuenca par-
ticipa con un 25%, es decir produjo 7.500 ton. de frejol de ex -
portacibn el afio 1976.

Respecto a perspectivas futuras se puede decir que las mejores
posibilidades las tiene el frejol Arroz y el Red Kidney, los que
a juicio de ejecutivos de firmas exportadoras podrian duplicar y
triplicar los vollGmenes exportados en el corto plazo.

Lo anterior, muestra que las posibilidades y perspectivas de la
cuenca en este rubro son muy amplias, si bien debe tenerse'en
cuenta que la produccibn de frejoles de exportacidn es menos ren
table que la de frejoles de consumo interno.
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3.6.b. Lentejas y Garbanzos.

i} Mercado Interno. Los crecimientos de la demanda interna que
se pueden estimar a futuro para estos rubros no son de considera
cibdn en cuanto a volfimenes de producto. Por lo anterior la ex -
pansidn debe orientarse hacia la exportacibn.

ii) Mercado Externo. Para ambos productos existen amplias pers
pectivas en el mercado internacional a condicién de producir las
variedades y tipos que el mercado requiere, lo cual debe lograr-
se a través de la utilizacidn de semillas mejoradas con el obje-
to de obtener productos de mejor calidad.

3.7. Oleaginosas.

i) Mercado Interno. .Para analizar las posibilidades de mercado
interno que tendria la produccibén de oleaginosas en la cuenca se
han considerado como un conjunto las producciones histbéricas de
raps y maravilla tanto a nivel de disponibilidad como de importa
ciones y expresadas en términos de toneladas de aceite converti-
das en base-a rendimientos promedios.

En estos rubros histdricamente se ha importado para cubrir la ai
ferencia entre consumo y produccidn interna. Las importaciones

han representado en promedio cerca del 50%, acentuédndose hacia el
final del periodo 1965 - 74. No se dispone de las estadisticas

de 1975 y 1976 y dado que los volGmenes de produccidén interna de
esos ahios, son superiores a anos anteriores, es posible que las

importaciones hayan decaido. (Cuadro N° V.A.1-40 y V.A.1-41).

Es por ello que para los efectos de este anélisis se ha supuesto
que las importaciones en promedio representan el 40% de la dis -
ponibilidad interna. En consecuencia, de ser competitivos estos
rubros a los precios considerados para el proyecto, seria posi -
ble postular al ano meta una sustitucibén de las importaciones.

La produccidén requerida para sustituir las actuales importacio -
nes de aceite vegetal provendrian principalmente del mayor desa-
rrollo del cultivo del raps en el sur, (Regiones IX y X) y de la
introduccibén masiva en la zona central y especialmente en la cuen
ca del Maule de oleaginosas como el c&rtamo y la soya ademis de
la ampliacidén del cultivo de la maravilla.
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Por lo anterior es posible suponer que la cuenca puede participar
en forma muy importante en el abastecimiento de las 131.067 tone-
ladas en que se estima la demanda interna de aceite para 1995.
(Cuadro N° V.A.1-47). : '

ii) Mercado Externo. Las posibilidades de exportacidén de olea-
ginosas por parte de Chile est&n limitadas principalmente por la
dificultad que tiene el pais de producir oleaginosas a precios
de exportacibdn con los cuales pueda competir en los mercados ex-
ternos.

3.8. Leche.

1) Mercado Interno. Las necesidades totales de leche han sido
cubiertas principalmente con produccién interna en el periodo
1971 - 73 en que las importaciones alcanzaron a un 37% de las ne
cesidades. . -

Ahora bien, la politica oficial actual al respecto, ha estableci
do condiciones a la importacibn que tienden a la proteccidén del”
sector, mientras perduren las irregularidades en el comercio in

ternacional del producto.

Si bajo estas condiciones, reflejadas en el precio interno que
alcanza el producto, es posible producir, cabe plantearse a fu-
turo una reduccibén de las importaciones, que de hecho ha venido
ocurriendo a partir de 1974.

Por otra parte, tambien resulta vglido estimar, que el consumo
de la zona norte, asi como la demanda por leches de caracteris-
ticas especiales (descremadas o ritas en grasa) debiera mantener
se, lo que lleva a plantear que en el ano meta, las importaciones
cubrirdn s6lo el 10% de las necesidades internas globales.

Con respecto a la participacidén de la cuenca en la produccién na
cional é&sta ha sido en promedio entre 1965 y 1975 '‘de 0,7% y con
tendencia a disminuir. En esta tendencia ha tenido especial im
portancia la situacibdn de la agroindustria en la cuenca que no
ha tenido el desarrollo adecuado para estimular la produccién.

Para la estimacién de la demanda potencial de la cuenca se ten-
dria como primera hipbtesis asumir que ésta mantiene su partici
pacién promedio, lo que ya significa recuperar en parte una posi
cién histbrica a nivel nacional.
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Sin embargo, la localizacibdn geogréfica de la cuenca, relativamen
te cercana a los centros consumidores mis importantes (Santiago,
Valparaiso y Concepcidn) unida a la tendencia creciente del con-
sumo de leche fresca en ellos, permitiria suponer que la cuenca
puede incrementar, su participacidén a nivel nacional, transforman
dose en un abastecedor de las empresas lideres en esos mercados.
En base a ello, se plantea para el ano meta 1995, que la cuenca
podria contribuir con el 4% de la produccidn nacional como una se
gunda hipbtesis.

En consecuencia las demandas minimas Y méximas para la cuenca se-~
rian las siguientes:

Demanda 1995 : 2.299 millones lts. (Cuadro N° V.A.1-54)
Importaciones (10%): 230 millones "

Produccidn interna requerida : 2.069 millones

Hipb6tesis 1 (0,7%) : 14.5 millones de lts.
Hipbtesis 2 ( 4%) : 82.76 millones de 1lts.

3.9. Carne Bovina.

i) Mercado Interno. En este rubro entre los anos 1965 y 1970 las
importaciones representaron alrededor del 20% de la disponibilidad
para consumo. A partir de 1971 se incrementa la incidencia de las
importaciones para decaer hasta casi desaparecer a partir de 1974.
Tomando en consideracidn el afo base de la proyeccién de la deman
da (1974) se estima que en el afo meta seria posible casi un auto
abastecimiento. S&lo podrian mantenerse las importaciones tradi-
cionales para las regiones del norte del pais. Es por ello que

se supone para el afio meta un nivel de 3% de importacidn respecto
del consumo proyectado.

La diferencia restante deberia ser cubierta con produccidn inter-
na. Analizando la distribucidn del beneficio de animales bovinos
en el pais, se observa que la cuenca ha aportado alrededor del 6%
(1) en el periodo 1972 - 74. Dicha participacidén aumenta a 7.5%

si se considera que del beneficio de la Regidn Metropolltana aproxi
madamente un 4% proviene de la VII Regibén que llega en pié.

(1) Odepa ~ Chile, Estadisticas Agropecuarias 1965 - 1974.
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De ahi entonces que se planteen dos hipbtesis para el afno meta

de demanda 1995 y que son suponer una participacifén similar a la
actual como minima y una segunda en gque la cuenca aumente su im-
portancia relativa a 12% dél abastecimiento interno, descontadas
las importaciones. Este aumento en la participacidn se estima
posible en la cuenca por la mayor eficiencia que se puede lograr
en los suelos III y IV de riego frente a engordas estacionales en
secano.

Los resultados de ambas hipbtesis expresados en carne en vara se
presentan a continuacién:

441.608 toneladas (Cuadro N°
V.A.1-55)

Demanda 1995

Importaciones (3%) : 13.248 toneladas
Produccidn interna requerida 428.360 toneladas
Hipbtesis 1 (7,5%) 32.127 toneladas
Hipbtesis 2 (12%) : 51.403 toneladas

Las 51.403 toneladas indicadas en la hipbtesis N°2 se han consi-
derado como techo de mercado para la produccidn de la cuenca.

ii) Mercado Externo. No se vislumbra a corto plazo perspectivas
de exportacidn para la carne bovina chilena debido a la falta de
normalizacién del producto y a las exigencias sanitarias interna
cionales, especialmente relativas a fiebre aftosa.

A largo plazo, si se reconoce a Chile como pais libre de fiebre
aftosa y se establece una clasificacidén del ganado en pié y en
vara acorde con las exigencias- internacionales, las posibilida
des de exportaciones estarian supeditadas a los precios posibles
de ofrecer.

3.10. Vinos.

i) Mercado Interno. En este rubro la cuenca tiene especial re-
levancia, representando en produccidn de vinos-en promedio el 39%
de la produccidn nacional (1973 - 74).

Para el afno meta de demanda se plantean dos hipbtesis, una de las
cuales supone mantener la importancia relativa compens&ndose la
posible disminucibén de las vinas de secano (baja productividad)
con un aumento de los rendimientos en las vinas de riego de la
cuenca.
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Una segunda hipdtesis supone un aumento a un 45% de la produccidn
nacional, basado en una probable reduccidn de la oferta de vinos

de la VIII Regidn, en donde predominan las vinas de secano de muy
baja productividad.

Las demandas potenciales que representan ambas hipbtesis se pre-
sentan a continuacibn:

Demanda 1995 : 996,3 mill. de 1lts. (Cuadro N° V.A.1-53)
Hip6tesis 1 (39%) : 388,6 millones de lts.
Hip6tesis 2 (45%) 448,3 millones de 1lts.

X3

ii) Mercado Externo. Las posibilidades de exportacidén de vinos
chilenos son amplias, ya cue se enfrenta mercados con demanda cre
ciente. Si Chile lograra asimilarse al crecimiento de la demanda
de ellos (10% anual) en el afio meta para vinos embotellados podria
exportar del orden de 50 millones de 1lts. lo que significaria au-
mentar las exportaciones del 1,5% al 5% de la produccidn anual.

En vinos a granel las perspectivas del mercado japoné&s son auspl
ciosas pero es dificil efectuar una cuantificacidn del mismo.



CUADRO N° V.A.1-1

CHILE: EXPORTACIONES AGROPECUARIAS 1970 - 75. MILES DE Uss$

"'PRODUCTOS 1970 1971 1972 1973 1974 1975
Agricolas

Hortalizas y

Chacras ' 4.583 3.107 179 1.623 3.073 2.524
Leguminosas 4.624 8.966 3.609 2.975 13.499 6.124
Cereales 1.987 2.016 1.768 323 2.004 5.550
Frutas 16.097 16.847 14.657 18.623 18.333 26.961
Cultivos |

Industriales 1.094 2.640 1.018 690 -715 22.511
Forrajeras 158 132 94 38 (a) 19
Sub total 28.543 33.708 21.325 24.272 37.624 63.689
Pecuarios (b) 9.089 4.831 987 1.255 4.433 12.428

Total Exportado: 37.632 38.539 22.312 25.527 42.057 76.117

(a) Menos de US$ 1.000

(b) Dentro de los pecuarios, se engloba el valor total exportado
tanto de productos primarios, industrializados y sub-produc-
tos pecuarios. ’ o

FUENTE: ODEPA: Directorio de Productos Exportables Chilenos-Tem-
porada 1976 - 77.



CUADRO N° V.A.1-2

CHILE: EXPORTACIONES AGRICOLAS SEGUN GRADO DE
ELABORACION. ANOS 1970 - 75.

($ DEL VALOR TOTAL EXPORTADO)

PRODUCTO 1970 1971 1972 1973 1974 1975
Hortalizas y Chacras

Primarios 97 97 99 100 83 87
Industrializados 2 3 1 - 17 13
Sub-productos - - - - - -
Semillas 1 - - - - -
Leguminosas :

Primarios 100 100 100 100 99 100
Industrializados - - - - 1 -
Sub-productos - - - - - -
Semillas - - - - - -
Cereales

Primarios 31 40 19 99 15 21
Industrializados 54 60 81 - 84 79
Sub-productos 14 - - - 1 -
Semillas 1 - - 1 - -
Frutas

Primarios 73 76 75 62 68 79
Industrializados 27 24 25 38 32 21
Sub-productos - - - - - -
Semillas - - - - - -
Cultivos Industriales :

Primarios ' 1 - - - - 2
Industrializados 25 85 97 94 49 97
Sub-productos 2 1 1 - - -
Semillas ' 72 14 2 6 51 1
Forrajeras

Primarios 4 81 42 13 - 61
Industrializados 15 - - - - -
Sub-productos - - - - - 24
Semillas 81 19 58 87 100 25

o0 de Productos Exportables Chilenos-

FUENTE: ODEPA. ?'



CUADRO N° V.A.1-3

PRODUCTOS Y VOLUMENES EXPORTADOS ANO 1970 - 1976.
(MILES TONELADAS - MILLONES LITROS)

"PRODUCTOS 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976

FRUTA FRESCA

Manzana 19,0 28,0 23,9 24,5 29,2 45,3 65,8
-Uvas 15,9 17,4 15,4 13,6 17,2 25,2 24,8
Peras 5,5 7,3 5,3 4,0 5,4 8,9 12,0
Otros 5,2 6,1 3,4 3,0 6,4 12,1 s.i(a)
Total 45,6 58,8 48,0 45,1 58,2 91,5 s.i
HORTALIZAS FRESCAS

Ajos 2,0 2,4 0,2 0,6 1,5 1,5 2,4
Cebollas 46,2 27,8 2,3 7,4 10,0 6,5 32,0
Otros 0,2 0,1 - - 3,9 4,0 s.i(a)
Total 48,4 30,3 2,5 8,0 15,4 12,0 s.i(a)
-LEGUMINOSAS SECAS ‘
Lentejas 6,3 4,5 - 1,0 1,0 7,9 7,2 8,0
Frejoles 11,7 13,0 i.,7- 7,7 27,6 22,1 30,0
Garbanzas 0,3 0,9 0,2 0,3 0,1 0,6 s.i(a)
Total 18,3 18,4 12,9 - 9,0 35,6 29,9 s.i(a)
VINOS (b)

A granel 2,6 1,4 1,2 1,3 1,4 0,7 1,0
‘Embotellado 2,0 2,1 2,4 2,9 3,2 4,0 7,5
Total 4,6 3,5 3,6 4,2 4,6 4,7 8,5
CEREALES (c) :

Cebada , 5,3 7,4 2,5 2,2 1,1 6,8 s.i(a)
Cebada malteada 9,3 11,0 10,7 - 8,8 22,7 s.i(a)
Total ' 14,6 18,4 13,2 2,2 9,9 29,5 s.i(a)

(a) s.1i Sin informacidn
(b) Millones de litros
(c) Se ha diferenciado entre el producto primario y el secundario

FUENTE: ODEPA: Directorio de Productos Exportables chilenos tem
porada 1976 - 1977.
SAG : 1976
CORFO: Estudio de mercado externo para productos agro-
. pecuarios chilenos. Volumen N° 5: Vinos y de-
rivados, 1977.



V.A.1-4

CUADRO N°
FRUTAS : DESTINO DE LAS EXPORTACIONES CHILENAS ANOS 1970 - 76.
(EN PORCENTAJES)

FRUTAS 1970 1971 1972 1973 1974 1875 1976

A. Manzanas
Colombia 15 24 33 16 32 17 6,0
P. Bajos 9 8 22 25 26 48 68,0
Brasil -(a) -{(a) -{(a) 44 1 7 3,0
Venezuela 7 14 2 5 21 11 3,0
Alemania Fed. 27 21 22 2 7 3 -
Otros 42 33 21 8 13 14 20,0
Total 100 100 100 100 100 100 100,0

B. Peras
USA 21 33 9 3 19 20 15,0
P. Bajos 12 13 20 2 27 30 56,0
Venezuela 13 16 17 15 18 16 11,0
Brasil - 8 2 69 14 14 8,0
Otros 54 30 52 11 22 20 10,0
Total 100 100 100 100 100 100 100,0

C. Uvas.
USA 63 68 67 58 70 77 84,0
Brasil 12 10 13 22 17 12 4,0
Venezuela 12 11 11 10 7 4 3,0
Otros 13 11 9 10 6 7 9,0
Total 100 100 100 100 100 100 100,0

(a) Cifras inferiores al 0.5%

FUENTE: ODEPA. Directorio de Productos Exportables Chilenos

BANCO CENTRAL.

Temporada 1976 - 1977.

Antecedentes 1976.



CUADRO N° V.A.1-5

FRUTAS: PRECIOS FOB DE EXPORTACIONES CHILENAS
ANOS 1970 - 76. US$ MAYO 1977 POR TONELADA.

ANO MANZANAS PERAS UVAS
1970 281 262 389
1971 252 238 380
1972 299 274 ' 398
1973 351 320 419
1974 228 231 406
1975 374 289 596
1976 289 306 652
PROMEDIO 296 274 463

Relacidn por

centual de

desviacibn 17 12 24
respecto al '

promedio

FUENTE: ODEPA: Directorio de Productos Exporté
bles Chilenos. Temporada 1976
1977.

SAG Antecedentes 1976.



CUADRO N° V.A.1-6

MANZANAS: PRECIOS PROMEDIOS DE IMPORTACIONES
EFECTUADAS POR HOLANDA DESDE CHILE
Y OTROS PAISES. ANOS 1975-76.
(USS / tonelada).

vV A R I E D A D E §

PAIS
EXPORTADOR GRANNY RED-DELICIOUS STARKING
SMITH
Chile
1975 598 550 550
1976 527 492 504
Argentina
1976 523 564 -
Australia
1975 558 - _
1976 485 - -
N. Zelandia
1975 610 624 _
1976 492 489 _
S. Africa
1975 591 - 561

1976 549 - 489

FUENTE: CORFO. Estudio de Mercado Externo para
Productos Agropecuarios Chilenos.
Vol. N° 2. Tomo N° 1 Nov. 1977.



CUADRO N° V.A.1-7

MANZANAS GRANNY SMITH: PRECIOS PROMEDIOS A NIVEL MAYORISTA,
DE IMPORTLCIONES EFECTUADAS POR EL REINO UNIDO DESDE CHILE Y
OTROS PAISES. AROS 1974 - 1976.

PAIS

EXPORTADOR 1974 1975 1976
Chile 10,9 13,4 11,0
Sud-Africa 11,0 14,5 13,7
Australia 10,4 14,2 13,5
N. Zelandia 10,6 14,4 13,7

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos
agropecuarios chilenos. Vol. N° 2. Tomo
1. Noviembre 1977.

CUADRO N° V.A.1-8

MANZANAS : PRECIOS PROMEDIOS DE IMPORTACIONES EFECTUADAS POR
VENEZUELA Y BRASII. DESDE CHILE Y OTROS PAISES. ANOS 1970 -
75. (US$ / tonelada). '

PAIS EXPORT. VENEZUETLA (CIF) BRASIL (FOB)

1970 1971 1972 1973 1974 1975} 1973 1975

Chile 213 185 188 276 225 374 319 343
Argentina 227 188 182 - 308 557 504 393
N. Zelandia 250 238 230 229 304 426 - -

FUENTE: CORFO: Estudio de mercado externo para productos agrope-
cuarios chilenos. Volumen N° 2 Tomo 1.
Noviembre 1977.



CUADRO N° V.A.1-9
PERAS: PRECIOS PROMEDIOS EN MERCADO DE NUEVA YORK (U.S.A.)
DEL PRODUCTO PROCEDENTE DE CHILE Y OTROS PAISES.
(CENTAVOS DE USS$ / LIBRA)
PAIS 1972 1974 1975 1976
Chile 25,1 28,8 30,7 34,6
Australia 31,4 30,8 39,7 32,0
sud-Africa 29,1 30,0 - -
Argentina 32,2 37,1 - -
FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos
agropecuarios chilenos. Vol N° 2. Tomo
1. Nov. 1977.
CUADRO N° V.A.1-10

PERAS: PRECIOS PROMEDIOS DE IMPORTACIONES EFECTUADAS DESDE
CHILE Y OTROS PAISES POR VENEZUELA Y BRASIL. ANOS
1970 - 75. (USS / TONELADA)

PAIS VENEZUETLA (CIF) BRASIL (FOB)

1970 1971 1972 1973 1974 1975 1973 1975

Chile 241 217 220 267 244 324 273 306
Argentina 240 185 193 394 350 502 478 455
Uruguay - - - - - - 370 269
Francia 217 224 275 346 412 387 - -

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos
agropecuarios chilenos. Vol. N° 2. Tomo
1. Nov. 1977.



CUADRO N°

UVA: PRECIOS PROMEDIOS DE IMPORTACIONES EFECTUADAS POR

U.S.A. DESDE CHILE Y SUD AFRICA.

(CENTAVOS DE USS$ POR LIBRA).

PAIS Y VARIEDAD 1972 1973 1974 1975 1976
Chile Sultanina 61 69 67 74 82
Chile Almeria 52 68 62 67 65
Chile‘Empéror 56 61 60 64 58
Chile Ribier 57 67 62 67 70
S. Africa Berlinka 48 67 64 67 72

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para produc
tos agropecuarios chilenos.

Tomo 1.

Nov.

1977.

Vol. N° 2

V.A.1-11



CUADRO N°

V.A.1-12

UVA: PRECIOS PROMEDIOS DE IMPORTACIONES EFECTUADAS POR VENEZUELA

Y BRASIL DESDE CHILE Y OTROS PAISES. ANOS 1972 - 75.
(US$ / TONELADA)
CHILE ARGENTINA U.S.A.
VENEZUELA (CIF)
1971 264 - 528
1972 325 - 579
1973 362 - 534
1974 421 - 740"
1975 607 - 830
BRASIL (FOB)
1971 257 379 -
1972 344 397 -
1973 387 637 -
1974 445 503 -
1975 552 590 -
FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos

agropecuarios chilenos.
1977.

Tomo 1.

Nov,

vVol. N°

2.



CUADRO N° V.A.1-13
MANZANAS: PARTICIPACION DE CHILE EN LAS IMPORTACIONES
EUROPEAS (%). ANOS 1972 - 1976.
PAIS ITALIA TOTAL  TOTAL
IMPORTADOR CHILE SUD AFRICA FRANCIA ARGENTINA $  IMPORTADO
' : (a)
ALEMANIA
1972 1 5 76 6 88 792
1973 0.4 6 73 2 81.4 554
1974 1 6 70 7 84 636
1975 2 8 68 7 85 605
1976 (b) 3 11 67 2 83 357
 HOLANDA
1972 7 3 34 38 82 103
1973 5 4 44 13 66 ' 85
1974 6 1 39 30 76 131
1975 13 1 36 29 79 149
1976 19 3 41 21 84 127
R. UNIDO
1976 2 16 62 - 80 381

(a) Total importado en miles de toneladas

(b) Considerado solo hasta Junio 1976

FUENTE:

CORFO.

Estudio de mercado externo para productos agrope

cuarios chilenos.

Vol.

NO

2.

Tomo 1.

Nov.

1977.



CUADRO N°

MANZANAS: PARTICIPACION DE CHILE EN LAS IMPORTACIONES
DE VENEZUELA Y BRASIL (%). ANOS 1971 - 75.
PAIS TOTAL TOTAL
IMPORTADOR CHILE ARGENTINA FRANCIA % (a)
VENEZUELA : :
1971 20 15 50 85 19
1972 3 36 36 75 19
1973 6 - 30 36 17
1974 32 20 23 75 19
1975 27 5 21 53 14
BRASIL
1971 - 90 8 98 121
1972 - 91 4 95 . 131
1973 12 64 9 85 79
1974 - 94 1 95 183
1975 2 93 1 96 208

(a) Total importado en miles de toneladas.

FUENTE:

CORFO.

Estudio de Mercado externo para productos
agropecuarios chileno.

1.

Nov. 1977.

Vol.

NO

2.

Tomo

V.A.1-14



CUADRO N° V.A.1-15

PERAS: PARTICIPACION DE CHILE EN LAS IMPORTACIONES DE

HILANDA Y U.S.A. (%) ANOS 1972 - 76.
PAIS FRANCIA TOTAL  TOTAL
IMPORTADOR CHILE AUSTRALIA  ITALIA % IM?g?TADO
HOLANDA
1972 3 9 64 76 22
1973 - 14 70 84 19
1974 6 10 48 64 20
1975 11 14 49 74 21
1976 24 9 41 74 19
U.S.A.
1972 58 3 - 61 7
1973 1 73 - 74 15
1974 82 7 - 89 8
1975 17 58 - 75 7
1976 28 62 - 90 7

(a) Total importado en miles de toneladas.

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos
agropecuarios chilenos. Vol. N° 2. Tomo
1. Nov. 1977. :



CUADRO N° V.A.1-16

PERAS: PARTICIPACION DE CHILE EN LAS IMPORTACIONES DE VENEZUELA
Y BRASIL (%). AROS 1971 -~ 197S5.

PAIS | | TOTAL TOTAL (a)
IMPORTADOR  CHILE ARGENTINA FRANCIA U.S.A. §  IMPORTADO
VENEZUELA
1971 19 16 53 4 92 7
1972 11 36 19 6 72 7
1973 11 10 19 22 62 6
1974 17 26 28 18 89 5
1975 28 21 21 22 92 5
BRASIL
1971 2 70 7 18 97 22
1972 - 74 7 17 98 25
1973 12 47 3 29 91 23
1974 2 67 6 19 94 30

1975 6 80 - 10 96 41

(a) Total importado en miles de toneladas.

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos agro
' pecuarios chilenos. Vol. N° 2. Tomo 1.
Nov. 1977.



CUADRO N° V.A.1-17

UVA: PARTICIPACION DE CHILE Y OTROS PAISES EN IMPORTACIONES
DE U.S.A., VENEZUELA Y BRASIL. ARNOS 1972 - 76 (%)

PAIS TOTAL TOTAL (a)
IMPORTADOR CHILE MEXICO ARGENTINA - U.S.A. % IMPORTADO
U.S.A.
1972 70 19 - - 89 12
1973 - - - - - 14
1974 62 11 - - 73 16
1975 80 17 - - 97 17
1976 73 22 - - 95 23
VENEZUELA
1972 33 - 7 39 79 6
1973 32 - - 49 81 4
1974 38 - = 53 91 3
1975 38 - - 35, 73 2
BRASIL
1972 39 - 45 - 84 4
1973 69 - 11 - 80 4
1974 54 - 30 - 84 4
1975 | 73 - 13 - 86 6

(a) Total importado en miles de toneladas.

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos
agropecuariogs chilenos. . Vol. N° 2,
Tomo 1 Nov. 1977.



CUADRO N° V.A.1-18

AJOS Y CEBOLLAS: DESTINO DE LAS EXPORTACIONES CHILENAS.
ANOS 1970 - 75. (%)

PRODUCTO :
PAIS 1970 1971 1972 1973 1974 1975
AJOS.

Brasil 2 13 - 6 87 82
Cuba 70 76 75 91 - 1
USA 15 6 19 3 11 13
Otros 13 5 6 - 2 4
TOTAL 100 100 100 100 100 100
CEBOLLAS.

Al. Federal 12 2 - - 10 8
G. Bretana 42 29 26 66 55 71
Canadéa 4 4 5 1 6 6
Usa 13 8 1 1 21 11
Otros 29 57 (a) 68 (1) 32 8 4
TOTAL 100 100 100 100 100 100

(a) En dichos ahos el principal mercado fue Cuba.

FUENTE: ODEPA. op. cit. temporada 1976 - 77.



CUADRO N° V.A.1-19

HORTALIZAS FRESCAS: PRECIOS FOB DE EXPORTACIONES CHILENAS,
ANOS 1970 - 76. US$ MAYO 1977 POR
TONELADA. (a)

PRODUCTO 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 PROM. C.V. (%)

(b)
Ajo 543 562 223 1.118 847 812 952 722 42
Cebolla 120 115 - 80 264 157 183 177 157 38

(a) Los precios corresponden al promedio de calidades y varie
dades en su envase final de exportaciébn:

(b) C.V.: Relacidn porcentual de desviacidn respecto al pro
medio.

FUENTE: ODEPA. Directorio de productos exportables chilenos

Temporada 1976 - 77.
SAG. Antecedentes 1976.

CUADRO N° V.A.1-20

CEBOLLAS: PRECIOS FOB DE EXPORTACIONES DE CHILE Y OTROS
PAISES EXPORTADORES. US$ / TON. (US$ DE CADA ARO).

PAIS 1972 1973 1974 1975
Chile 56 197 130 140
Egipto 108 261 187 254
Italia 150 222 167 o 206
Holanda 100 216 170 198
Espaflia 69 81 64 117
N. Zelandia ’ 105 135 209 _ : 177

FUENTE: Anuari® de Produccidn y Comercio - FAO - 1975.



CUADRO N° V.A.1-21

LEGUMINOSAS SECAS: DESTINO DE LAS EXPORTACIONES
CHILENAS ANOS 1970 - 1975. (%)

PRODUCTO

PAIS 1970 1971 1972 1973 1974 1975
FREJOLES

A. Federal 2 2 - 3 39 27

USA 9 1 4 28 26 22

Francia 13 3 3 2 6 8

Cuba 66 69 82 43 - -

Venezuela 2 4 - 9 3 13

Otros 8 21 11 15 26 30
TOTAL 100 100 100 100 100 100

LENTEJAS

Colombia 21 56 63 97 52 72

Brasil 22 30 21 ' - 12 20

Otros 57 (a) 14 16 3 36 (a) 8

TOTAL 100 100 100 100 100 100

(a) Ocasionalmente importantes:PerG y Alemania Federal
respectivamente. '

FUENTE: ODEPA - Op. cit. Temporada 1976 - 77.



CUADRO N° V.A.1-22

LEGUMINOSAS SECAS: PRECIO FOB DE EXPORTACIONES CHILENAS
US$ MAYO 1977 POR TONELADA (a)

- (b)
PRODUCTO 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 PROM. C.V. (%)
(a)

Lenteja 464 552 665 728 796 529 719 636 19

Frejol 346 764 432 580 639 353 469 512 30

(a) Valores deflactados a Mayo 1977 utilizando el IPC de USA.

(b) Corfesponde al valor promedio de lo exportado por’Valparaiso
ya gue no se conocen alin los retornos totales del arno.

(c) C.Vv. Relacién porcentual de desviacidn respecto al promedio.

FUENTE: ODEBPA. Directorio de productos exportables chilenos,
temporada 1976 - 77.

SAG Antecedentes 1976.

CUADRO N° V.A.1-23

LEGUMINOSAS SECAS: PRECIOS FOB. PROMEDIOS DE EXPORTACIONES
DE CHILE Y OTROS PAISES EXPORTADORES.

UsSS$/TON. (US$ DE CADA ARO)
PAIS 1972 1973 1974 1975
Chile 318 395 536 495
Canadé 224 278 620 : 352
UsSA 241 331 526 473
Argentina 235 342 422 433
Francia 155 314 454 347
Holanda 267 380 602 625

Reino Unido 110 172 218 191

FUENTE: FAO Anuario de Produccién; y Comercio 1975.



CEBADA MALTEADA.

CUADRO N° V.A.1-24

DESTINO DE LAS EXPORTACIONES CHILENAS
ANOS 1970 - 75 (%)

PAIS 1970 1971 1972 1973 1974 1975
Bolivia 5 - 6 - 19 47
Brasil 93 82 83 - 81 53
Otros 2 18 11 - - -
Total 100 100 100 100 100 100

FUENTE: ODEPA.

CEBADA MALTEADA:

Directorio de Productos exportables chilenos
temporada 1976 - 77.

CUADRO N° V.A.1-25

PRECIOS FOB DE LAS EXPORTACIONES CHILENAS.
US$ MAYO 1977 POR TONELADA (a).

PRODUCTO 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 PROM C.V (%)

(b)
Cebada 178 170 209 - 449 387 307 283 41
Malteada

(a) Valores expresados a Mayo 1977 deflactados usando el IPC de USA.

(b) C.V.: Relacidn porcentual de desviacidn respecto al promedio.

FUENTE: ODEPA.

SAG.

Directorio de productos exportables chllenos
temporada 1976 - 77.

Antecedentes 1976.



CEBADA CERVECERA:

CUADRO N°

V.A.1-26

PRECIOS FOB PROMEDIOS DE EXPORTACIONES
DE CHILE Y OTROS PAISES EXPORTADORES

US$S/TON. (USS DE CADA ARNO)
PAIS 1972 1973 1974 1975
Chile 147 - 278 289 (a)
Argentina 151 155 215 231
Bélgica 178 200 247 293
Francia 154 171 205 272
Reino Unido 148 150 213 302
Australia 132 143 204 229
Canada 124 238 283

147

FUENTE: FAO.

(a) ODEPA.

Anuario de produccidn y comercio 1975.

Directorio de productos exportables

chilenos temporada 1976 - 77.



CUADRO N° V.A.1-27

VINO: DESTINO DE LAS EXPORTACIONES CHILENAS.
ANOS 1973 - 76 (%).

DESTINO 1973 1974 1975 1976

Pacto Andino 44 44 61,0 60,0
ALALC 15 27 30,0 31,0
Centro América 12 4 4,0 4,0
Norte América 26 23 3,5 3,5
Europa 2 - 1,0 0,5
Otros 1 2 0,5 1,0
TOTAL 100 100 100,0 100,0

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos agrope
: cuarios chilenos Vol. N° 5. Vinos y Derivados.

CUADRO N° V.A.1-28

VINO: PRECIOS FOB DE LAS EXPORTACIONES CHILENAS.
US$ MAYO 1977 POR TONELADA (a).

PRODUCTO 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 PROM. CV. (%)

(b)
Embotella 1,130 0,962 1,075 1,103 1,100 0,964 0,891 1,03 9
do
Granel 0,187 0,386 0,282 0,390 0,484 0,302 0,208 0,32 33

(a) Precios expresados en US $ Mayo 1977. Deflactados usando
el IPC de USA.

(b) C.V.: Relacidn porcentual de desviacidn respecto al pro-
medio. '

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos agro
pecuarios chilenos.

ODEPA. Directorio de productos exportables chilenos
temporada 1976 - 77.



CUADRO N° V.A.1-29

VINOS: PRECIOS PROMEDIOS DE IMPORTACIONES EFECTUADAS POR
USA, BRASIL, COLOMBIA Y VENEZUELA DESDE CHILE Y
OTROS PAISES. ANOS 1971 - 75 (US$ / LITRO)

PAIS
IMPORTADOR CHILE FRANCIA ITALIA ESPANA ARGENTINA
ANOS
USA
1975 1.15 2.57 1.21 0.87 0.99
BRASIL (a) '
1971 0.69 0.84 0.51 0.36 . 0.59
1972 0.59 0.98 0.68 0.39 0.55
1973 0.70 1.68 0.72 0.52 0.65
1975 0.73 1.51 1.02 0.68 0.62
COLOMBIA (b)
1971 - - 0.71 - 0.35
1973 0.45 0.43 - 0.53 0.37 0.43
1974 0.52 0.47 0.85 0.56 0.47
VENEZUELA (b)
1971 0.46 1.37 0.44 0.41 - 0.39
1972 0.42 1.49 0.50 0.41 0.38
1973 0.44 1.97 0.58 0.52 0.45
1974 0.53 2.09 0.67 0.61 0.51
1975 0.55 2.13 0.72 0.63 0.58

(a) Valor FOB por litro

(b) Valor por Kg. bruto

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos
agropecuarios chilenos Vol. N° 5.



CUADRO N° V.A.1-30

VINOS: PARTICIPACION DE CHILE Y OTROS PAISES EN DIFERENTES
MERCADOS COMPRADORES. AROS 1971 - 75.

PAIS :
IMPORTADOR CHILE ARGENTINA FRANCIA ITALIA PORTUGAL ESPANA OTROS
ANOS

USA (a) |
1971 0,2 - 26,2 27,2 15,3 13,4 17,7
1972 0,2 0,1 26,5 24,0 14,2 18,1 16,9
1973 0,3 0,3 24,3 26,0 14,9 17,9 16,3
1974 0,4 0,8 16,4 28,0 15,9 18,8 19,7
1975 - 0,3 18,1 33,9 13,8 15,4 18,5
BRASIL
1971 9,6 3,2 11,6 14,2 36,0 18,6 6,8
1972 9,9 6,4 10,8 8,7 36,6 18,4 9,2
1973 12,3 4,8 10,5 10,5 47,2 9,1 5,6
1975 41,9 5,3 5,1 8,6 27,4 4,4 7,3
VENEZUELA
1971 5,9 2,6 33,6 15,9 10,1 27,3 4,6
1972 8,9 4,2 31,4 19,4 9,0 22,4 4,7
1973 11,4 8,7 26,4 14,8 8,2 28,6 1,9
1974 - 14,9 9,5 19,1 14,8 8,2 28,6 4,9
1975 24,8 8,0 18,1 10,5 7,3 27,3 4,0
COLOMBIA
1971 - 29,0 - 33,0 - - 38,0
1972 - - - 11,0 - 89,0 -
1973 50,4 7,7 12,5 3,1 1,6 18,1 6,6
6,3 8,2 10,8 1,2 16,0 11,2

1974 46,3

(a) El volumen total est& expresado en millones de lts.

(=) Valores inferiores a 0.1%

FUENTE: CORFO. Estudio de mercado externo para productos
: agropecuarios chilenos. Vol. N° 5.



CUADRO N° V.A.1-31
TRIGO: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976.
ANO PROD. DISPONIB. DISP. PROD. PC .., IMP ..o
NACIONAL  IMPORT. TOTAL PER CUENCA PN PN
(TON) (TON. ) (TON)  CARITA (TON) (a) (b)
1965 1.115.834 288.626 1.404.460 161.3 129.550 11.6 25.9
1966 1.346.410 591.893 1.938.303 217.2 153.357 11.4 43.9
1967 1.203.450 243.136 1.446.586 158.3  137.073 11.4 20.2°
1968 1.219.733 373.989 1.593.722 170.4 129.567 10.6 30.7
1969 1.214.206 281.438 1.495.644 156.3 159.334 13.1 23.2°
1970 1.306.910 218.304 1.525.214 156.9 161.378 12.3 16.7
1971 1.367.974 505.565 1.873.539 189.6 141.903 10.4 36.9
1972 1.195.135 766.271 1.961.406 ‘195.3 115.334 9.7 64.1
1973  746.684 1.261.365 2.008.049  196.3 37.500 5.0 168.9
1974  733.824 879.449 1.613.273  155.0 89.646 12.2 119.8
1975 1.002.420 607.000 1.609.420 152.1 118.610 11.8 60.6
1976  866.4901.140.441 2.006.931  186.4 s/1 -

131.6

(a)
(b)

FUENTE:

ODEPA.

Produccidédn cuenca referida a prod. nacional

Importaciones referidas a prod. nacional

(%)
(%)

Boletin agroestadistico N° 25,
Estadisticas agropecuarias 1965 - 1974.

Directorio de productos exportables 1976/77
Diagndstico regional VII Regidn - 1974.



CUADRO N°

V.A.1-32

AVENA: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
 ANOS 1965 - 76.
ANO  PRODUCCION IMPORTAC. EXPORTAC. DISPONIB.PRODUCCION PC
NACIONAL (TON) (TON) TOTAL CUENCA Lo X %g?
(TON) (TON)
1965 82.233 328 1.058 81.503 - -
1966  107.358 36 477 106.917 - -
1967  115.210 - - 115.210 - -
1968  162.873 7 2.030 160.850 - -
1969 95.224 87 80 95.231 - -
1970  110.572 2.624 - 113.196 - -
1971 111.984 11.285 - 123.269  2.766 2.5
1972  111.255 - - 111.255  2.271 2.0
1973  109.073 2.000 - 111.073  1.622 1.5
1974  149.899 - 0.2 149.899  2.864 1.9
1975  131.050 - 4.473 126.577 1.920 1.5
1976 95.010 - - 95.010 - -

(a) Produccibén cuenca referida a produccidn nacional

FUENTE:

ODEPA.

Boletin agroestadistico N° 25
Estadisticas agropecuarias 1965 - 74
Directorio de productos exportables 1976-77
Diagn&6stico regional Septima Regidn - 1974.

(%)



CEBADA:

CUADRO N°

CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976.

V.A.1-33

ANO PRODUCCION IMPORTAC. EXPORTAC DISPONIB. PRODUCCION PC

NACIONAL (TON) (TON) - TOTAL cuenca by ¥ 100
(TON) (a) ’ (b)
1965 73.966 - s.i 73.966 s.1i s.i
1966 88.039 - 's.i 88.039 s.1 .1
1967 117.540 - s.i 117.540 s.1i .1
1968 157.155 - s.1 157.155 s.1i .1
1969 80.119 - s.1i 80.119 s.1i .1
1970 97.401 - -16.888 80.513 - s.i s.i
1971  113.648 - 21.170  92.478 8.153 2
1972 138.990 - 15.913 123.077 8.836 .4
1973 107.449 20.212 2.176 125.485 3.542 .3
1974 149.599 - 12.163 137.436 10.097 .7
1975 120.560 - 35.062 85.498 10.181 8.4
1976 88.960 - 16.000 72.960 s.1 .1
s.1i Sin informacidn
(a) Incluye exportacidn de cebada en estado natural y
malteada, expresada en cebada natural utilizando
coeficiente 0.8 para cebada malteada.
(b) Producc;én cuenca referida a.produécién nacional.
Boletin Agroestadistico N° 25

FUENTE:

ODEPA.

Estadisticas Agropecuarias 1965 1974
Directorio de productos exportables 1976-77

Diagndstico regional VII Regidn.



ARROZ PADDY: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNQ - ANOS 1965 - 76.

CUADRO N°

V.A.1-34

ARNO

PRODUCCION IMPORTACIONES DISPONIBILIDAD DISPONIBILIDAD PRODUCCION

IMP

NACIONAL {TON) TOTAL PER CAPITA CUENCA %%Xloo §ﬁ—X100

(TON) (TON) (Kg) (Kg) (a) (b)
1965 80.386 16.474 96.860 11.1 48.544 60.4 20.5
1966 76.700 ‘ 61.122 137.822 15.4 42.975 56.0 79.7
1967 84.150 14.924 99.074 10.8 51.649 61.4 17.7
1968 '93.488 21.310 . 114.798 12.3 39.490 42.2 22.8
1969 36.719 76.016 112.735 11.8 27.156 74.0 207.0
1970 76.234 53.551 129.785 -13.4 40.536 53.2 70.2
1971 67.073 40.460 107.533 10.9 44.698 66.6 60.3
1972 86.284 27.700 113.984 11.3 50.338 58.3 32.1
1973 54.953 53.334 108.287 10.6 23.296 42 .4 97.1
1974 34.351 16.704 51.055 .9 20.289 59.1 48.6
1975 76.380 16.000 92.380 8.7 48.639 63.7 20.9
1976 s/1 29.776 s.1 - - - -

(a)
(b)

s.i.

Produccibén cuenca referida a produccidn nacional (%)
Importaciones referidas a produccidn nacional (%)

Sin Informacién

FUENTE: ODEPA. Boletin Agroestadistico N° 25

Estadisticas Agropecuarias 65 - 74
Directorio de Productos Exportables 1976-77.
Diagndéstico Regional VII Regidn, 1974.



CUADRO N°

Vqu 1_35

MAIZ: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976.
ANO PRODDUCCION IMPORTACIONES DISPONIBILIDAD PRODUCCION PC
NACIONAL (TON) TOTAL (TON) cuenca oy *100
(TON) (TON) (a)
1965 259.871 15.017 274.888 23.561 9.1
1966 285,327 29.866 315.193 31.415  11.0
1967 362.220 37.209 399.429 39.880 ° 11.0
1968 320.810 72.744 393.554 31.220 9.7
1969 153.792 254.599 408.391 28.175  18.3
1970  239.052 163.609 402.661 36.954  15.5
1971  258.326 270.531 528.857 32.782 12.7
1972  282.990 358.374 641.364 26.909 9.5
1973  294.016 139.696 433.712 25.898 8.8
1974 366.299 144.598 510.897 38.901  10.6
1975 328.990 40.000 368.990 35.398 10.8
1976 247.950 63.200 311.150 - -

(a) Produccidn cuenca referida a Prod. Nacional (%)

FUENTE:

ODEPA.

Boletin Agroestadistico N° 25

Estadisticas Agropecuarias 65 - 74
Directorio de Productos Exportables
Diagndstico VII Regidn.



CUADRO N° V.A.1-36
FREJOLES: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976.
ANO PRODUCCION EXPORT. DISPONIB. DISPONIB. PRODUC. PC EXP.
NACIONAL  (TON) TOTAL  PER CAPITA CUENCA BN*100 By ¥ 100
(TON) (TON) (Kg) . (a) (b)
1965 58.896 11.939  46.957 5.4 s.i  s.i 20.3
1966 68.799  6.351  62.448 7.0 15.606  22.7 9.2
1967 89.760 13.111  76.649 8.4 20.295 22.6  14.6
1968 65.055 12.835  52.220 5.6 16.357  25.1  19.7
1969  46.750  6.075  40.675 4.3 15.135 32.4  13.0
1970 65.584 11.655  53.929 5.6 13.899 21.2  17.8
1971 72.178  13.059  59.119 6.0 15.744 21.8  18.1
1972 82.901 11.718  71.183 7.1 17.450 21.0  14.1
1973 64.970  7.716 57.254 5.6  14.951 23.0  11.9
1974 74.835 27.567  47.268 4.5 21.375 28,6  36.8
1975 74.050 21.662  52.388 4.9 19.160 25.9  29.3
1976 70.320  30.000  40.320 3.7 s/i - 42.7

(a) Produccién de la cuenca referida a Produccidn Nacional (%)

(b) Exportaciones referidas a Produccidn Nacional (%)

FUENTE:

ODEPA.

Boletin Agroestadistico N° 25
Estadisticas Agropecuarias 1965 - 74
Directorio de Productos Exportables
Diagndstico VII Reglon 1974. :



CUADRO N° V.A.1-37

LENTEJAS: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976.

ARO  PROD. EXPORT. DISPONIB. DISPON. PRODUC. PC EXP
NAC. (TON) TOTAL PER CAPITA CUENCA »N*100 By~ X 100
(TON) (TON) (Kg) (TON)
1965 9.330 4.346 4.984 0.57 s.i - 46.6
1966 4.598 1.745 2.853 0.32 s.i - 38.0
1967 3.840 434 3.406 0.38 s.i - 11.3
1968 4.004 2.159 1.845 0.20 s.i - 53.9
1969 7.813 1.651 6.162 0.64 s.i - 21.1
1970 11.157 6.328 4.829 0.50 s.i - 56.7
1971 11.968 4.508 7.460 0.76 1.997 16.7 37.7
1972 10.707 1.007 9.700 0.97 1.461  13.6 9.4
1973 9.750 1.025 8.725 0.86 628 6.4 10.5
1974 12.783 7.910 4.873 0.47 992 7.8 61.9
1975 12.060 7.203 4.857 0.46 1.708  14.2 59.7
1976 13.540 8.000 5.540 0.51 s.i - 59.1

(a) Produccidn de la cuenca referida a Produccidn Nacional en %

(b) Exportaciones referidas a Produccidn Nacional en %

FUENTE: ODEPA. Boletin Agroestadistico N° 25
Estadisticas Agropecuarias 1965 - 74
Directorio Productos Exportables
Diagnéstico Regional VII Regidn



CUADRO N° V.A.1-38

GARBANZOS: CARACTERIZACfQN DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 76.

ANRO  PRODUCCION EXPORT. DISPONIB. DISPONIB. PROD. PC EXP
NACIONAL  (TON)  TOTAL PER CAPITA CUENCA PN¥100 py x100
(TON) (TON) (Kg) (TON) (a) (b)
1965 5.074 748 4.326 0.50 - - 14.7
1966 4.309 836 3.473 0.39 - - 19.4
1967 8.000 2.650 5.350 0.59 - - 33.1
1968 7.650  3.271 4.379 0.47 - . 42.8
1969 3.478 456 3.022 0.31 - - 13.1
1970 5.403 280 5.123 0.53 - - 5.2
1971 7.166 867 6.299 . 0.64 1.852 25.8 12.1
1972 9.329 145 9.184 0.91 1.943  20.8 1.6
1973 4.112 332 3.780 0.37 1.403  34.1 8.1
1974 4.997 120 4.877 0.47 1.748  35.0 2.4
1975 4.930 553 4.377 0.41 1.412  28.6  11.2
1976 2.740  1.000 1.740  0.16 - - 36.5

(a) Produccidn de la cuenca referida a Produccidn Nacional (%)

(b) Exportaciones referidas a Produccidn Nacional (%) .

FUENTE: ODEPA. Boletin Agroestadistico N° 25
Estadisticas Agropecuarias 1965 - 74
Directorio de Productos Exportables
Diagnbstico Regional VII Regidn 1977.



CUADRO N° V.A.1-39
PAPAS: CARACTERIZACION DEL MERCADO. INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976.
ANO PRODUCCION IMPORT. DISPONIB. DISPONIB. PROD. PC
NACIONAL (TON) TOTAL PER CAPITA CUENCA BN ¥ 100
(TON) (TON) (Kg) (TON) (a)
1965 703.266 - 703.266 80.8 s.1 s.1
1966 802.599_ 2.989 805.988 90.4 105.594 13.1
1967 716.550 11.190 727.740 79.7 94.226 13.1
1968 725.156 635 725.791 77.6 85.421 11.8
1969 602.494 13.347 615.841 64.4 101.369 16.8
1970 683.804 21.962 705.766 72.6 170.984 25.0
1971 835.827 10.744 846.571 85.7 181.187 21.7
1972 733.051 14.915 747.966 74.5 120.746 16.5
1973 623.589 3.191 626.780 61.3 96.377 15.5
1974 .011.987 - .011.987 97.3 169.622 16.8
1975 737.930 - 737.930 69.7 91.564 12.4
1976 538.950 - 538.950 50.1 s;i -

(a)

s.1i.

FUENTE:

ODEPA.

Sin informacidn

Boletin Agroestadistico N°
Estadisticas Agropecuarias 1965 - 74.

Directorio de Productos Exportables 1976-77.

25

Produccidn cuencua referida a Produccidn Nacional

Diagnéstico Regional VII Regidn 1974.

(%)



CUADRO N° V.A.1-40

MARAVILLA: CARACTERIZACION DEL MERCADO _
' INTERNO CHILENO. ANOS 1965 - 76.

ARNO PRODUCCION PRODUCCION PC

NACIONAL cuenca oy X 100
(TON) (TON) (a)
1965 45.534 19.228 42.2
1966 53.984 14.040 26.0
1967 32.101 8.619 26.8
1968 41.477 14.017 33.8
1969 27.178  6.867 25.3
1970 27.166 11.766 43.3
1971 19.586 9.327  47.6
1972 19.177 7.814 40.7
1973 12.968 4.039 31.1
1974 10.057 3.291 32.7
1975 17.840 6.251 35.0

1976 26.970 s.1 -

(a) Produccibén cuenca referida a produccién
nacional (%).

FUENTE: ODEPA. Boletfn Agroestadistico N°25
Estadisticas Agropecuarias
1965-1974
Directorio de Productos Expor
tables -
Diagnéstico Regional VII Regibn



CUADRO N°

RAPS: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976.
ANO PRODUCCION IMPORT. DISPONIB. PRODUCCION PC
NACIONAL (TON) TOTAL CUENCA BN ¥ 100
(TON) (TON) (TON) (a)
1965 65.795 38.848 104.643 863 1.3
1966 70.469 15.113 85.582 490 0.7
1967 55.480 38.831 94.311 210 0.4
1968 43,825 84.982 128.807 54 0.1
1969 58.151 80.553 138.704 35 0.1
1970 - 63.932 69.882 133.814 230 0.4
1971 75.082 91.286 166.368 178 0.2
1972 71.246 100.283 171.529 .1.577 2.2
1973 36.598 121.238 157.836 939. 2.6
1974 31.807 131.643 163.450 1.794 5.6
1975 61.390 s.1i - 2.498 4.1
1976 104.840 s.1i - S.1 -

(a)

FUENTE: ODEPA.

Produccidn cuenca referida a Produccidn Nacio
nal (%)

Boletin Agroestadistico N°25
Estadisticas Agropecuarias 1965-74
Directorio de Productos Exportables
Diagndstico Regional VII Regién 1974.

V.A.1-41



CUADRO N° A.V.1-42

AZUCAR: CARACTERIZACION DEL MERCADO INTERNO CHILENO.
ANOS 1965 - 1976
ANO PRODUCCION IMPORT. EXPORT. DISPON. DISPON. PROD. PC %100
(TON) (TON) (TON) TOTAL PER CAP. CUENCA PN
(TON) (Kg) (a)
1965 100.770 207.206 - 307.976 35.4 33.951 33.7
1966 109.000 198.800 - 307.801 34.5 11.182 10.3
1967 148.805 163.015 - 311.820 34.1 14.555 9.8
1968 169.307 89.686 - 258.993 27.7 14.590 8.6
1969 175.450 290.911 - 466.361 48.8 9.687 5.5
1970 208.190 56.680 - 264.870 27.3 61.475 29.5
1971 177.275 148.968 - 326.243 33.0 43.208 24 .4
1972 150.080 207.772 - 357.852 35.6 37.570 25.0
1973 84.125 272.839 - 356.964 34.9 .31.940 38.0
1974 118.318 173.928 10.464 281.783 28.0 32.680 27.6
1975 229.574 165.300 41.050 353.824 37.3 64.500 28.1
1976 323.216 - 410.126 38.0 s.1 -

86.910

(a)

FUENTE:

ODEPA.

Boletin Agroestadistico N°25

Estadisticas Agropecuarias 1965-74

Produccidn cuenca referida a Produccidn Nacional.

Directorio de Productos Exportables 1976-77

Diagn6stico Regional VII.

1974.



CUADRO N°

ELASTICIDADES DE INGRESO Y CANTIDADES CONSUMIDAS EN EL

(e)
(£)
(9)

ANO BASE.
PRODUC ELASTI CANTfDAD ANO UNIDADES FUENTE
TO CIDAD CONSUMIDA BASE
DE IN ANO BASE
. GRESO

Trigo 0,16 2.006,9 1976 Miles de Toneladas (a)-(c)
Arroz 0,28 92.380,0 1975 Toneladas (a) ~(c)
Aceite 0,34 72.169,0 1974 Toneladas (d)
AzQcar 0,19 410.126,0 1976 Toneladas (a) =(g)
Maiz 0,16 311.150,0 1976 Toneladas (a) =(g)
Papas 0,55 538.950,0 1976 Toneladas (a)
Frejoles 0,15 40.320,0 1976 Toneladas (a) - (£)
Garbanzos 0,30 1.740,0 1976 Toneladas (a) = (f)
Vino 0,61 461,8 1974 Millones de litros (d)
Leche 0,56 1.110,0 1974 Millones de litros (b)
Carne de
vacuno 0,61 204.700,0 1974 Toneladas en vara (e)
FUENTE: (a) INE :Encuesta Nacionél Agropecuaria, 1977.

(b) INE :Encuesta de Produccién Nacional de Leche, 1976

(c) ECA :Antecedentes sobre Informaciones

(d) ODEPA:Boletin Agroestadistico N°25, 1975

ODEPA:Estadisticas Agropecuarias, 1965 - 1974
ODEPA:Antecedentes sobre Exportaciones
SAG :Antecedentes sobre Exportaciones.

V.A.1-43



CUADRO N° V.A.1-44

HIPOTESIS DE CRECIMIENTO DEL PRODUCTO GEOGRAFICO BRUTO
TOTAL Y PER CAPITA. (%) AROS 1977 - 1995.. '

ANO  HIPOTESIS ALTA HIPOTESIS BAJA HIPOTESIS MEDIA

TOTAL PER CAPITA TOTAL PER CAPITA TOTAL PER CAPITA

1977 8 6,09 8 6,09 8,0 6,09
1978 7 5,10 6 2,16 5,8 3,93
1979 7 5,10 6 2,16 5,8 3,93
1980 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1981 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1982 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1983 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1984 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1985 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1986 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1987 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1988 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1989 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
11990 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1991 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1992 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1993 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93
1994 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93

1995 7 5,10 4 2,16 5,8 3,93




CUADRO N°

TRIGO: PROYECCION CONSUMO NACIONAL ARNOS
1977 - 1995.
(MILES DE TONELADAS)
ARO Hip6tesis Hipbtesis Hipbtesis
Alta Baja Media
1977 2.063,3 2.063,3 2.063,3
1978 2.117,6 2.107,7 2.113,6
1979 2.173,3 2.153,1 2.165,2
1980 2.230,5 2.199,4 2.218,0
1981 2.289,2 2.246,7 2.272,2
1982 2.349,5 2.295,1 2.327,6
1983 2.411,3 2.344,5 2.384,4
1984 2.474,8 2.394,9 2.442,6
1985 2.539,9 2.446,5 2.502,2
1986 2.606,8 2.499,1 2.563,2
1987 2.675,4 2.552,9 2.625,8
1988 2.745,8 2.607,8 2.689,8
1989 2.818,1 2.663,9 2.755,5
1990 2.892,3 2.721,3 2.822,7
1991 2.968,4 . 2.779,8 $2.891,6
1992 3.046,5 2.839,7 2.962,1
1993 3.126,7 2.900,8 3.034,4
1994 3.209,0 2.963,2 3.108,5
1995 3.293,4 3.027,0 3.184,3
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ARROZ: PROYECCION CONSUMO NACIONAL
AROS 1977 - 1995.
(TONELADAS)
ARNO Hip6tesis Hipbtesis Hipbtesis
Alta Baja Media
1977  98.091,3 98.091,3 98.091,3
1978  101.285,2 100.461,0 100.956,0
1979 104.583,0 102,888,0 103.903,0
1980 107.988,0 105.374,0 106.937,0
1981 111.504,0 107,920,0 110.060,0
1982 115.135,0 110.527,0 113.274,0
1983 118.884,0 113.198,0 116.581,0
1984 122.755,0 115.932,0 119.986,0
1985 126.751,0 118.733,0 123.489,0
1986 130.878,0 121.602,0 127.095,0
1987 135.140,0 124.540,0 130.806,0
1988  139.540,0 127.549,0 134.626,0
1989  144.083,0 130.630,0 138.557,0
1990 148.775,0 133.786,0 142.603,0
1991  153.619,0 137.019,0 146.767,0
1992  158.621,0 140.329,0 151.052,0
1993  163.785,0 143.719,0 155.463,0
1994  169.118,0 147.192,0 160.002,0
1995  174.625,0 150.748,0 164.675,0
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CUADRO N°

ACEITE: PROYECCION CONSUMO NACIONAL.
ANOS 1977 - 1995. ‘
(TONELADAS)

ARNO Hipbtesis Hipbtesis Hipbtesis
Alta Baja Media
1977 74.867 74.867 74.867
1978 77.539 76.775 77.233
1979 80.305 78.731 79.673
1980 83.170 80.737 82.191
1981 86.138 82.794 84.788
1982 89.211 84.904 87.468
1983 92.394 87.065 90.232
1984 95.691 89.285 93.083
1985 99.105 91.560 96.024
1986 102.641 93.893 99.059
1987 106.303 96.286 102.189
1988 110.096 98.739 105.418
1989 114.024 101.255 108.749
1990 118.093 103.835 112.186
1991 122.306 106.481 115.731 -
1992 126.670 109.194 119.388
1993 131.190 111.976 123.161
1994 135.871 114.829 127.052
1995 140.718 117.755 131.067

V.A.1-47



CUADRO N°

AZUCAR: PROYECCION CONSUMO NACIONAL.

ANOS 1977 - 1995

(TONELADAS)
ARO Hipbtesis Hipbtesis Hipbtesis

Alta Baja Media
1977 422.340 422.340 422.340
1978 434.115 431.708 433,152
1979 446.218 441.283 444.241
1980 458.659 451.070 455.613
1981 471.446 461.075 467.267
1982 484.590 471.302 479.239
1983 498.100 481.755 491.508
1984 511.987 492.441 504.090
1985 526.261  502.363 516.995
1986 540.934 514.528 530.230
1987 556.015 525.940 543.804
1988 571.517 537.605 557.725
1989 587.450 549,529 572.003
1990 603.829 561.718 586.646
1991 620.663 574.177 601.664
1992 637.967 586.912 617.067
1993 655.754 599,930 632.864
1994 674.036 613.236 649.065
1995 692.828 665.681

626.838
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CUADRO N°

MAIZ: PROYECCION CONSUMO NACIONAL
ANOS 1977 - 1995.
(TONELADAS)
ARO Hip6tesis Hipbtesis Hipbtesis
Alta Baja Media

1977 319.837  319.837  319.837
1978 328.255  326.720  327.641
1979 336.895  333.751  335.635

1980 345.762  340.933  343.825
1981 354.863  348.270  352.214
1982 364.203  355.765  360.808
1983 373.788 363.421  369.612
1984 383.627  371.242  378.630
1985 393.724  379.231  387.869
1986 404.086  387.392  397.333
1987 414.722  395.729  407.028
1988 425.637  404.245  416.959
1989 436.840  412.944  427.133
1990 148.338  421.831  437.555
1991 460.138  430.908  448.231
1992 472.249  440.182  459.168
1993 484.679  449.654  470.372
1994 497.435  459.331  481.849
11995 510.528  469.216  493.606
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CUADRO N°

PAPAS: PROYECCION CONSUMO NACIONAL.
AROS 1977 - 1995
(TONELADAS)
ARO Hipb6tesis Hipbtesis Hipbtesis
Alta Baja Media
1977 567.029  567.029  567.029
1978 593.453  584.097  589.710
1979 621.108  601.678  613.299
1980 650.051  619.788  637.831
1981 680.344  638.444 663.344
1982 712.048  657.661  689.877
1983 745.229  677.457  717.437
1984 779.957  697.848  746.171
1985 816.303  718.853  776.018
1986 854.343  740.491  807.059
1987 894.155  762.780  839.341
1988 935.823  785.739  872.915
1989 979.432  809.390  907.832
1990 1.025.073  833.753  944.145
1991 1.072.842  858.849  981.911
1992  1.122.836  884.700 1.021.187
1993  1.175.160  911.330 1.062.035
1994  1.229.923  938.761 1.104.516
1995  1.287.237 1.148.697

967.017
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CUADRO N° V.A.1-51

FREJOLES: PROYECCION CONSUMO NACIONAL
AROS 1977 - 1995

(TONELADAS)
ARO Hip6tesis Hipbtesis Hipbtesis
Alta Baja Media

1977  41.209 41.209 41.209
1978 42.272 42.087 42.198
1979 43.363 42.983 43.211
1980 44.482 43.899 44.248
1981 45.629 44.834 45.310
1982 46.806 45.789 46.397
1983 48.014 46.764 47.511
1984 49.253 47.760 48.651
1985 50.524 48.777 49.819
1986 51.827 49.816 51.014
1987 53.164 50.877 52.239
1988 54.536 51.961 53.492
1989 55.943 53.068 54.776
1990 57.3é6 54,198 '56.091
1991 58.867  55.353 '57.437
1992 60.385 56.532 .58.815
1993 61.943  57.736 60.227
1994 63.542  58.966 61.672

1995 65.181  60.222  63.153




CUADRO N°

GARBANZOS: PROYECCION CONSUMO NACIONAL
ANOS 1977 - 1995
(TONELADAS)

ARO Hipbtesis Hipbtesis Hipbtesis
Alta Baja Media
1977 1.785 1.785 1.785
1978 1.845 1.829 1.839
1979 1.907 1.874 1.894
1980 1.971 1.920 1.951
1981 2.038 1.967 2.009
1982 2.106 2.016 2.069
1983 2.177 2.065 2.131
1984 2.250 2.116 2.195
1985 2.326 2.168 2.261
1986 2.404 2.221 2.329
1987 2.485 2.276 2.399
1988 2.568 2.332 2.471
1989 2.645 2.389 2.545
1990 2.744 2.448 2.621
1991 2.836 2.508 2.700
1992 2.931 2.570 2.781
1993 3.030 2.633 2.864
1994 3.131 2.698 2.950
1995 3.237 2.764 3.039
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CUADRO N° V.A.1-53

VINO: PROYECCION CONSUMO NACIONAL
ANOS 1977 - 1995
(TONELADAS)

ARO Hipbtesis Hipbtesis Hipbtesis

Alta Baja " Media
1977 471,8 471,8 471,8
1978 495,3 486,6 491,8
1979 519,9 501,9 512,7
1980 545,7 517,7. 534,4
1981 572,9 533,9 557,1
1982 601,3 550,7 580,7
1983 631,2 568,0 605,3
1984 662,6 585,9 631,0
1985 695,6 604,3 657,7
1986 730,2 623,3 685,6
1987 766,5 642,9 714,7
1988 804,6 663,1 745,0
1989 844,6 683,9 776,6
1990 886,6 705,4 809,5
1991 930,6 727,5 843,8
1992 976,9 750,4 87?,6
1993 1.025,5 774,0 916,9
1994 1.076,5 798,3 955,7

1995 1.130,0 823,4 996,3




CUADRO N° V.A.1-54

LECHE: PROYECCION CONSUMO NACIONAL
ANOS 1977 - 1995
(TONELADAS)

ARO Hipdtesis Hip&tesis Hipbtesis
Alta Baja Media
1977 1.127 1.127 1.127
1978 1.180 1.161 1.173

1979 1.236 1.196 1.220
1980 1.294 1.233 1.269
1981 1.355 1.270 1.320
1982 1.419 1.309 1.374
1983 1.486 1.348. 1.429
1984 1.556 1.389 1.487
1985 1.629 1.431 1.547
1986 1.706 1.475 1.610
1987 1.786 1.519 1.675
1988 1.870 1.565 1.742
1989 1.959 1.613 1.813
1990 2.051 1.662 1.886
1991 2.147 T 1.712 1.962
1992 2.249 1.764 2.041
1993 2.355 1.818 2.124
1994 2.466 1.873 2.210
1.930 2.299

1995

2.582




CUADRO N° V.A.1-55

PROYECCION CONSUMO NACIONAL
ANOS 1977 - 1995
(TONELADAS CARNE EN VARA)

CARNE DE VACUNO:

ANO Hipbtesis Hipbtesis Hipbtesis

Alta Baja Media

1977 209.131 209.131 209.131
1978 219.529 215.702 217.992
1979 230.444 222.479 227.241
1980 241.902 229.470 236.876
i981 253.929  236.679 246.919
1982 266.554 244.116 257.389
1983 279.807 251.786 268.302
1984 293.719 259.697 279.678
1985 308.323 267.857 291.536
1986 323.653 276.273 303.898
1987 339.745 '234.953 316.783
1988 356.637  293.907 330.214
1989 374.369-  303.141 344.216
1990 392.983 312.666 358.810
1991 412.522 322.490  374.024
1992 433.032 332.623 389.882
1993 454.563 343,074 406.413
1994 477.164 353.853 423.645
1995 500.888 364.971

441.608 -
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V.A.2 Comercializacidn
1.- GENERALIDADES
2.~ ANALISIS DE LA COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS
2.1. Frutas
a) Destino de la produccidn
b) Canales de comercializacién y préacticas de venta
c) Organizacidén de los productores
d) Estructura del precio y participacidén del productor
e) Alternativas de desarrollo de la comercializacién
2.2 Hortalizas frescas
a) Destino de la produccién '
b) Canales de comercializacidn y préacticas de ventas
c) Organizacién de los productores
d) Estructura del precio y participacién del productor
e) Alternativas de desarrollo de la comercializacibn
2.3 Leguminosas secas
a) Destino de la produccién
b) Canales de comercializacién y préacticas de venta
c) Organizacibén de los productores o
d) Estructura del precio y participacién del productor
e) Alternativas de desarrollo de la comercializacibn
2.4. Cereales
a) Destino de la produccidn
b) Canales de comercializacidn y pr&cticas de venta
c) Organizacibén de los productores
d) Estructura del precio y participacién del productor
e) Alternativas de desarrollo de la comercializacidn
2.5 Cultivos industriales
a) Destino de la produccidn
b) Canales de comercializacidn y préacticas de venta
c) Organizacién de los productores
d) Estructura del precio y participacidén del productor
e) Alternativas de desarrollo de la comercializaci®n.



.2, Comercializacidn
Papas

a) Destino de la producccién

b) Canales de comercializacién y pré&cticas de venta

c) Organizacidén de los productores

d) Estructura del precio y participacdbén del producto.

e) Alternativas de desarrollo de la comercializacidn
vino

a) Destino de la produccidn

b) Canales de comercializacidn y précticas de venta

c) Organizacidn de los productores

d) Estructura del precio y participacién del productor

e) Alternativas de desarrollo de la comercializacién
Carne de Vacuno

a) Destino de la produccidbn

b) Canales de comercializacibén y précticas de venta

c) Organizacibén de los productores

d) Estructura del prec¢io y participacidén del productor

e) Alternativas de desarrollo de la comercializacidn
Leche

a) Destino de la produccidbn _

b) Canales de comercializacidn y précticas de venta

c) Organizacidén de los productores

d) Estructura del precio y participacidén del productor

e)

Alternativas de desarrollo de la comercializacién.



V.A.2. Comercializacidn

1. GENERALIDADES

En este capitulo se presenta un an8lisis destinado principalmen-
te a mostrar la actual situacidén de comercializacién de produc-

tos agropecuarios en el drea y las posibles acciones a desarro-

llar para mejorarla.

Este andlisis se ha orientado en primer lugar a conocer el des-
tino del producto, los canales de comercializacibdn m&s habitua-
les y otros aspectos relativos a précticas comerciales, organi-
zacidn de los productores, etc. En seguida se enfoca la estruc-
tura del prec¢io y la participacién del productor en el valor
final, el cual dependiendo del producto estid referido a diferen-
tes niveles en la cadena de comercializacién o grado de trans-
formacibén a gue es sometido. Finalmente en base a las caracte-
risticas del proceso observado en los puntos precedentes se plan-
tean alternativas de desarrollo de la comercializacidn que repre-
senten ventajas directas para el productor.

Los precios que se han utilizado en los diferentes an8lisis han
sido los precios a productor de la temporada agricola 1976-77
en la época de comercializacidn expresados en US $ de Mayo 1977.

Cabe mencionar que los precios de los productos se han considera-
do sin I.V.A. (Impuesto al Valor Agregado).

Con el objeto de obtener una mejor comprensibén, los diferentes
aspectos a tratar en el anflisis se desarrollan para cada produc-
to o grupo de ellos, por lo cual en cada caso se tratan los si-
guientes aspectos: '

- Destino de la produccidn

- Canales de comercializacibn y précticas de venta

- Organizacidén de los productores

- Estructura del precio y participacidn del productor
- Alternativas de desarrollo de la comercializacidn

Las fuentes de informacidn utilizadas han sido diferentes publi-
caciones, especialmente las efectuadas por Odepa y antecedentes
recogidos en terreno a través de visitas a las ferias de ganados,
cooperativas vitivinicolas, industrias molineras de arroz y tri-
go, industrias aceiteras, corredores de productos, agricultores,
comerciantes, etc. '



V.A.2. Comercializacidn

2. ANALISIS DE LA COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS

Los diferentes aspectos del andlisis indicados en las generali-
dades se tratar&n por rubros de produccibén y/o productos siguien-
do el siguiente orden:

- Frutas

- Hortalizas frescas

- Leguminosas secas

- Cereales

- Cultivos industriales
- Vinos

- Papas

- Carne de vacuno

- Leche

2.1. Frutas

2.1.a. Destino de la produccibn

La produccién fruticola de la cuenca, principalmente manzanas y
peras se destina tanto a mercado interno como a exportacidn.

El consumo nacional se localiza de preferencia en Santiago, lo-
grando una distribucifn mds o menos regular a lo largo del ano,
con la utilizacidén del frio. Esta Gltima es dependiente de las

condiciones de precio ya que hay variedades en que la variacidn
estacional del precio no compensa los gastos de frio.

Actualmente s6lo se industrializa en forma artesanal la manzana
de desecho, que no es apta para consumo fresco. A partir de la
préxima temporada entrard en funciones, la planta de jugo con-
centrado de manzana de Coopefrut en Curich, la que serd un ca-
nal alternativo para esa manzana, como para variedades cuyo pre-
cio no permite mantenerlas en frio.

2.1.b. Canales de comercializacidén y précticas de venta

El productor fruticola puede utilizar dos grandes canales de co-
mercializacibn, las Cooperativas fruticolas, especialmente la de
Curicd y las empresas privadas exportadoras que operan también
en otras zonas del pais, tales como Pruzzo y Cfa. Frutera Sud
Americana, del Curto y Cia., etc.



V.A.2. Comercializacidén

La comercializacidn directa por parte del productor no es habi-

tual, alin cuando existan algunos de ellos con infraestructura

de embalaje y frio intrapredial que incluso exportan directamen-
te. En todo caso los volumenes manejados por &stos no son signi-
ficativos.

A través de los dos grandes canales indicados el productor ob-
tiene el servicio completo de comercializacibn, esto es, la se-
leccibn y embalaje, mantencibn en frio y colocacién del produc-
to en los mercados nacionales y extranjeros.

El sistema de operacidén de la Cooperativa Fruticola de Curicd
consiste en recibir la fruta en "bins" (1), procesarla y vender-
la descontando del precio final el costo de los servicios pres-
tados. Las empresas privadas operan en forma similar, pero tam-
bién compran directamente fruta, es decir, combinan la consigna-
cidén con este sistema.

Normalmente durante el cultivo se otorga anticipos ya sean en
dinero o insumos los gue finalmente se descuentan de la liqui-
dacidén final.

2.1.c. Organizacibdn de los Productores

El auge de las exportaciones fruticolas de los filtimos afios ha
ido aparejado con una mayor organizacidn del sector productor
en torno a las Cooperativas.

Si bien en la cuenca no existen Cooperativas fruticolas impor-
tantes, la de Curicé con una moderna infraestructura de packing
y frio, ejerce una accidn significativa sobre los productores
regionales y representa un canal alternativo frente a las empre-
sas privadas fuertemente desarrolladas (2).

Cabe destacar que en Linares est8 instalado un frigorifico de
Enafri, que ofrece la posibilidad de guarda de fruta y gque ser-
viria de base para la operacibdn de una central fruticola al
instalar una linea embaladora.

2.1.d4. Estructura del precio y participacidn del productor

La participacidn del productor se analiza en funcidn del precio
promedio alcanzado en las exportaciones en la temporada 1976/77.
y considerando el costo de los servicios que presta la empresa
que se encarga de comercializar el producto.

(1) BIN : Caja para transportar y guardar fruta con capaci-
dad aproximada de 400 kg. de fruta.
(2) Del Curto, Cia. Frutera Sud-Americdana, Pruzzo y Cia.,
Pirque, etc.



V.A.2. Comercializacidn

En el cuadro N° V.A.2-1 se presentan antecedentes proporcionados
por firmas exportadoras sobre la estructura del precio a nivel
F.0.B. Valparaiso, expresado en US $ por caja (20 Kgr) base Ma-
yo de 1977, para las variedades de manzanas Granny Smith'y Ri-
chared Delicious.

Se puede apreciar en el cuadro mencionado que no es muy amplia
la diferencia en la participacién del productor entre las dis-
tintas variedades, a la vez que la comisidén del exportador apa-
rece como normal. Las ventajas de este ltimo radican en que,
en cada uno de los servicios prestados obtiene un margen, ya
que son de su propiedad el packing y el frigorifico, con lo
cual puede permitirse trabajar con una comisién m&s baja.

El productor tiene como alternativa para mejorar su participa-
cidén en el precio final el encargarse de algunos de los servi-
cios agregados, lo gue depende principalmente de los volumenes
manejados.

2.1.e. Alternativas de desarrollo de la comércializacidbn

Los canales de comercializacidn existentes no son expeditos pa-
ra el productor actualmente, en especial por la ausencia de in-
fraestructuras apropiadas dentro de la cuenca. El desarrollo de
esta (ltima deber& tener presente los volumenes proyectados de
produccién, asi como también la existencia de una organizacibn
que asegure una administracidn eficiente.

A corto plazo, por la experiencia que se requiere para partici-
par en el mercado externo aparece como mids l6gico mantener los
sistemas actuales, toda vez que se tiene la alternativa de ope-
rar con el sector cooperativo adyacente a la cuénca.

2.2. Hortalizas frescas

2.2.a. Destino de la produccidn

La produccibn horticola de la cuenca se orienta principalmente
a consumo local, desarroll&ndose el cultivo de preferencia en
las &reas adyacentes a las principales ciudades. Ailin asi, parte
importante del abastecimiento proviene de sectores de fuera de
la cuenca.

Potencialmente la zona presenta aptitudes para el cultivo de
ajos y cebollas, rubros para los cuales se analizarén a conti-
nuacidn los aspectos mas relevantes del proceso de comerciali-
zacién.
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2.2.b. Canales de comercializacibén y précticas de venta

Para la produccidn horticola a mayor escala, los productores de
la cuenca utilizan dos canales importantes. Uno de ellos es el
envio en consignacidn a la Feria Municipal de Santiago donde el
producto es rematado y el otro lo representa la venta directa
puesta predio a mayoristas que se encargan de comercializar el
producto en Santiago o en el sur.

Un canal alternativo serfan los convenios con empresas exporta-
doras, las gue actualmente operan en las Regiones V y VI, pero
que podrian interesarse en la zona, si es que el volumen de pro-
duccibn fuese atractivo.

A través de este Gltimo canal, las précticas de venta normalmen-
te incluyen anticipos durante el cultivo, los que son desconta-
dos una vez exportado el producto.

2.2.c. Organizacidn de los productores

Las Cooperativas agropecuarias existentes no tienen una partici-
pacién activa en la comercializacién de estos productos, enfren-
tédndose cada productor individualmente al mercado, escogiendo
en funcidén de su experiencia el canal que estime conveniente.

Lo anterior es sin duda resultado de la baja incidencia de los
rubros horticolas dentro de la cuenca.

2.2.d. Estructura del precio y participacibén del productor

Dado que no son importantes actualmente los rubros horticolas
en la cuenca, se presenta en el cuadro N° V,A.2-2 un anflisis .
de la participacién del productor a través del canal de empre-
sas exportadoras, en base a lo ocurrido en la temporada agrico-
la 1976/77 en las zonas productoras.

Se destaca que la informacibdn es solamente indicativa de la si-
tuacién del rubro, ya que es ta modalidad de transaccidn no esté
vigente en la zona actualmente.

Comparativamente la participacidén del productor es bastante més
alta en ajos que en cebollas, situacidn que si bien es puntual,
debe tenerse presente al momento de seleccionar los rubros para
el desarrollo futuro de la cuenca.
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2.2.e. Alternativas de desarrollo de la comercializacidn

"Siendo cebollas y ajos, rubros de poca relevancia actualmente, al
decidirse su fomento debiera considerarse conjuntamente la imple-
mentacidn de infraestructura de seleccibn y embalaje. Esta Glti-
ma, en la situacidn ideal deberia estar en el sector cooperativo
para lograr un mayor beneficio del productor.

2.3. Leguminosas secas

2.3.a. Destino de la produccidn

La produccidn de leguminosas de grano seco es uno de los rubros
cultivados en la cuenca que se destina en una proporcidn impor-
tante a la exportacidn. Dentro de ellos, los frejoles, seguidos
de lentejas, son los cultivos més desarrollados en este aspecto.
La produccidn no exportable se destina al consumo interno, ya
sea de la zona o de los principales centros consumidores del
pais.

2.3.b. Canales de Comercializacidn y précticas de venta

i) Frejoles

En este cultivo se debe diferenciar entre el producto destinado
a exportacidén y el de consumo interno.

- Frejol de exportacidn

En este caso los canales de comercializacidn méds importantes son
las empresas exportadoras y los corredores de productos agricolas
que compran el producto por su cuenta o de terceros. Normalmente
a través de la empresa exportadora se opera con contrato, previo
a la cosecha, estipuldndose en &l los requisitos del producto fi-
nal, su precio de compra y asistencia técnica e insumos propor-
cionados durante el cultivo.

La comercializacién a través de los corredores de productos agri
colas es vdlida principalmente para productores gque siembran sin
contrato previo y eligen este canal al momento de la cosecha. El
agente intermediario a veces exporta el mismo o kien transfiere
el producto a nivel de puerto, a las empresas exportadoras conoce
doras del mercado externo. :
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El productor vende su producto puesto predio, harneado y en sa -
cos de 80 Kg. hasta con 2% de impurezas y 14% de humedad. Si es-
ta iltima es mayor, la empresa no compra el producto, por cuanto
el proceso de secado es dificultose y normalmente afecta la ca-
lidad para exportacidn.

El corredor que adquiere el producto para transferirlo al expor-

tador cobra una comisidn de 3% por sus servicios y entrega el
producto puesto en puerto de embarque.

- Frejol de consumo interno

Para esta clase de frejol no se establece ningln tipo de contra-
to previo y llegada la cosecha el agricultor vende normalmente su
producto limpio a mano, puesto fundo y sin saco al bodeguero ma-
yorista ubicado en los principales centros de consumo. Este Glti-
mo lo vende directamente al minorista o bien lo relimpia y enva-
sa fraccionadamente, comercializidndolo a minoristas.

ii} Lentejas

En este rubro, si bien también se destina parte a la exportacidn,
el canal de comercializacidn mds habitual es el mismo corredor de
productos agricolas que compra por cuenta suya o de terceros en
base a comisibén. Este Gltimo transfiere el producto al exporta-
dor o al bodeguero que lo comercializa en los centros consumido-
res mds importantes.

Normalmente es en este iltimo nivel donde se realiza una limpie?
za méds prolija y el envasado para su venta al detalle.

Hay &reas de la cuenca donde tiene especial relevancia el comer-
ciante mayorista que recorre la zona adquiriendo el producto di-
rectamente en el predio, especialmente en vol@menes poco signifi-
cativos, hasta formar uno mayor que mejora su poder de negocia-

cidén con los exportadores o con las grandes bodegas de productos.

iii) Garbanzos

Los canales de comercializacidn de este producto son muy simila-
res a 1o0s de la lenteja, ya que el mismo comerciante adquiere
ambas leguminosas en el predio mismo, efectuando su venta poste-
riormente a nivel mayorista en los centros consumidores.
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2.3.c. Organizacidn de los productores

Al igual que en muchos otros productos agricolas, el productor

de leguminosas de grano seco se enfrenta en forma individual al.
mercado, escogiendo el canal de comercializacidn que su experien-
cia le aconseje. En repetidas oportunidades su desconocimiento de
las condiciones imperantes se traduce en que, especialmente para
el producto de mercado interno, venda a precios muchisimos méds ba-
jo gque los que pudo haber obtenido.

En este campo existen intentos del sector cooperativo de partici-
par m8s activamente en la comercializacién, tanto de productos

de exportacidn como para mercado interno. Para los primeros se

ha buscado canalizar los contratos de exportacidn a través de la
Cooperativa, oer51gu1endo obtener mayores precios por un volumen
mayor de negociacidn.

Para mercado interno, se han estudiado e implementado en algunas
Cooperativas, lineas de seleccidn y envase adecuado para una dis-
tribucidn directa a locales minoristas en los principales centros
de consumo.

2.3.d. Estructura del precio y participacidn del productor

i) Frejoles. Se ha considerado en forma separada y como dos cul-
tivos distintos el frejol de consumo interno y el de exportacidn
ya que sus precios son diferentes como asf mismo sus caracteris-
ticas de produccidn, siendo mayor el rendimiento en el caso del
frejol de exportacidn, lo que hace que a pesar de su precio infe-
rior el valor de la produccidn por hd. sea comparable al frejol

- de consumo interno.

- De Mercado Interng: Segfin ODEPA (1), en promedio la participa-
cibn del productor en el precio a mayoristas ha sido alrededor
de 81%. Considerando que el bodeguero mayorista ensacd y fle-
td a bodega, su margen alcanz8 a aproximadamente al 15%, sien-
do el 4% restant@ los costos del ensacado y fletes.

Sin embargo, la generalidad de los mayoristas opera seleccio-
nando y limpiando el producto para fraccionarlo en envase di-
visionario, situacidh que les permite mejorar notoriamente su
margen. De acuerdo a las consultas efectuadas a este nivel,

en la temporada agricola 1976/77 se presenta la estructura de
precio en el frejol de mercado interno que se indica en el
cuadro N° V.A.2- 3

(1) Chile: Estadfsticas Agropecuarias 1965 - 74.



V.A.2. Comercializacidn.

Se observa en el cuadro mencionado que el mayorista con un costo
relativamente bajo de seleccidn y envasado divisionario incremen-
ta su margen respecto de la venta ensacado en mis de un 50%.

- Frejol de exportacifn: Para este rubro, el anélisis se efec-
tGa con relacidn a los precios obtenidos por los exportadores a
nivel FOB, considerando valores promedios tanto para los gastos
efectuados, como para el precio alcanzado por el exportador, va-
lores todos en US $§ de Mayo de 1977. Es un hecho que estos valo-
res son fluctuantes dependiendo de las variedades, situacifn del
mercado externo, etc., por lo que son sb6lo una aproximacidén a lo
ocurrido en la temporada agricola pasada.

La estimacidén de la estructurasdel precio y la part1c1pac16n del
productor en &l se indica en el cuadro N° V.A.2-4.

Comparativamente de acuerdo a la informacién presentada, el ex-
portador obtiene un menor margen que el mayorista de mercado in-
terno, situacidn que podria explicarse por la mayor competencia
del mercado externo.

ii) Lentejas

HistOricamente ODEPA (1) ha estimado 1la part1c1pac16n del produc-
tor en un 81% del precio a nivel mayorista.

Sin embargo, como es sabido gran parte de los mayoristas operan
seleccionando y envasando el producto para después venderlo a
minoristas. Se presenta en el cuadro N° V.A.2-5 una estimacidén de
la estructura del precio y la participacibn del productor a este
nivel, en base a lo ocurrido en términos promedios en la tempora-
da agricola 1976/77 en época de comercializacidn, obtenido en ba-
se a consultas directas.

1ii) Garbanzos
Para esta legﬁminosa el estudio de ODEPA estima en un 75% la par-

ticipacidn del productor en el precio al por mayor del producto,
sin mayor grado de transformacibn.

(1) Chile: Estadisticas Agropecuarias 1965 - 74
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En base a los antecedentes obtenidos para las otras leguminosas,
se puede estimar que anilogamente, la seleccidn y envasado, ya
sea para mercado interno o exportacibén, permiten al intermedia-
rio incrementar su margen, sin que el productor mejore el pre-
cio obtenido por é&l.

2.3.e. Alternativas de desarrollo de la comercializacién

La situacidén de la cadena de comercializacidén en estos rubros
permite visualizar claramente que mediante una organizacidbn del
sector productor, é&ste puede mejorar notoriamente la eficiencia
del proceso, reflejdndose ello, en una mayor participacidn en
el precioc final del producto.

El manejo de estos productos de baja perecibilidad, permite que
con un mayor valor agregado a través de seleccibn y envase divi-
sionario, se logren en forma relativamente f&cil los obhjetivos
indicados. Solo se necesita contar con una organizacidn adminis-
trativamente eficiente, caracteristica que puede darse en el
sector cooperativo regional.

2.4. Cereales:

Los cereales mds importantes en la cuenca son el trigo, maiz y
arroz, siendo este (ltimo un cultivo caracteristico del &rea en
estudio, ademds se cultiva en menor escala la cebada, especial-
mente cervecera.

2.4.a. Destino de la produccidn

La produccidén de cereales en la cuenca estd destinada exclusiva-
mente al consumo interno, ya sea humano o animal, salvo la ceba-
da que se elabora para su exportacidn como cebada malteada.

El grueso de la produccibén de trigo y arroz es elaborado por los
molinos industriales y transformado en productos de consumo,
principalmente harina y arroz elaborado. En el caso del maiz
producido en la cuenca, éste est8 destinado al consumo interno,
ya sea dentro de ella o bien en otras regiones del pais, donde
se ubican planteles avicolas importantes. Han existido escasos
intentos a nivel cooperativo de exportar el producto, como una
reaccidn a los deprimidos niveles de precio interno.
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2.4.b. Canales de comercializacibn y précticas de venta

- Trigo y Arroz:

El primer y mds importante eslabdén de la cadena de comercializa-
cibn de trigo y arroz son los molinos industriales, gque han ope-
rado ya sea, comprando directamente a productor o bien adquirien-
do el producto a la Empresa de Comercio Agricola.

Esta empresa estatal participa en la comercializacién a través de
los poderes compradores que establece en la &poca de cosecha, re-
presentando la alternativa de precio minimo para el productor en
el caso de arroz y pagando el precio oficial vigente en. trigo. A
partir de la prdxima temporada, solamente mantendr& su vigencia

el poder comprador de trigo, elimindndose el de arroz. '

Es importante destacar, que la modalidad de pago de ECA, en par-
te al contado vy a plazo, permite a los molinos ofrecer precios al
contado inferiores.

Es asi que, sin duda en trigo y arroz,'la organizacibén del sector
molinero es lo suficientemente poderosa para establecer una depen-
dencia del productor frente a-ella.

Esta situacién adquiere mds relevancia afin, por efectos de la po-
litica oficial de eliminacidn de los poderes compradores de arroz
y posiblemente trigo a m&s largo plazo.

En cuanto a las pricticas de venta, nc se establecen contratos
previos, adquiriendo el molino el producto limpio (no m&s de 2%
de impurezas) y con un peso especifico de 79 puesto en planta (1),
proporcionando normalmente el saco al agricultor. Las normas de
calidad establecidas por la autoridad competente son controladas
por el poder comprador en sus propilas instalaciones.

- Maiz:

Hasta la temporada agricola 1976-77, dentro de la cuenca los cana-
les de comercializacién m&s importantes eran ECA, Copacen (Coop.
del Centro. Calaf, Destileria Traverso y otros.

(1) El peso especifico se calcula en kilos de trigo por hectfli- .

tro. El1 molino recibe el grano en base a 14,5% de humedad,
castigando el exceso y cobrando el secado.



V.A.2. Comercializacidn 12

Con el término de la participacidn de ECA como poder comprador,
es dable esperar que a partir de la préxima temporada incremen-
ten su accidn los otros agentes y los corredores de productos
agricolas que actfian por cuenta de terceros.

Asi también se mantendr&n los canales directos de venta del pro-
ductor a consumidores locales, pero que por el volumen transado
no tienen mayor relevancia.

En cuanto a las précticas de venta en general el agricultor seca
y guarda el maiz en coronta, desgrandndolo al momento de venta,
sin saco, vy con un midximo de 16% de humedad. Otra modalidad ha
sido llevar el maiz a los silos de Retiro y Curicd operados por
SOCOAGRO y en los gue ECA ha instalado poderes compradores duran-
te los Gltimos anos. La utilizacibén de estas instalaciones en el
futuro dependerd mucho de los niveles de precio que alcance el
producto, ya que de acuerdo a lo senalado por autoridades de Go-
bierno, no se abrirén poderes compradores.

- Avena y Cebada:

Para estos cereales, que no son procesados por la industria moli-
nera, se presentan canales de comercializacidn diversos y desa-
gregados. En avena, tiene especial importancia el comerciante ma-
yorista, que recorre el 8rea comprando directamente al productor
en su predio, determinando el precio en el momento mismo de la
transaccién. En cebada el productor tiene como alternativa de
venta, al corredor de productos agricolas que compra por cuenta
de terceros, las fdbricas de alimentos concentrados o bien, me-
diante contrato, convenir previamente la comercializacidn con las
malterias que elaboran cebada malteada para exportacidn.

2.4.c. Organizacibn de los productores

Si bien es cierto que la mayoria de los productores pertenecen a
alguna de las cooperativas regionales, en la comercializacibn de
sus cereales se enfrentan a los compradores totalmente desorgani-
zados, efectuando cada uno la venta de su producto, ya sea con
convenios previos o en el momento de la cosecha misma.

En el caso del maiz, las cooperativas de la zona han intentado
establecer servicios de comercializacidn, pero reiteradamente se
han enfrentado al alto costo del capital operacional involucra- .
do y, por lo tanto, se han remitido sb6lo a servir de enlace entre
compradores y productores.
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A futuro se prevé que debido a la ausencia de poderes compradores
oficiales los productores tiendan a asociarse en cooperativas u
otras formas de asociacibén de manera de poder obtener precios
atractivos, en base a vender vol(menes importantes e€n el mercado.

2.4.d. Estructura del precio y participacidn del productor

- Trigo:

La participacidn del productor en este rubro se ha estimado rela-
cionando el precio recibido por éste, con los ingresos obtenidos
por el molino en la venta de harina y subproductos al por mayor,
como resultado de la transformacibén de una unidad del producto
bédsico.

Se ha preferido este nivel de comparacidn por cuanto es la etapa
de comercializacidn que afecta mds directamente al productor y
gque ademds resulta ser la de mds clara identificacidn entre el
producto primario y su procesamiento.

Para obtener la participacién del productor se han considerado
los siguientes factores:

- El precio pagado a productor por el trigo puesto en molino
en la temporada agricola 1976/77 y en época de comerciali-
zacidn que fue de US$ 207,6 por tonelada, expresado en USS
de Mayo de 1977.

- El rendimiento promedio de trigo en harina que es de 75%
(1) , asumiendo que el resto se comercializa bajo la denomi-
nacidén com@in del afrecho.

- El precio de venta de la harina puesta en molino que fue de
USS$ 291 la tonelada, valor promedio oficial para los meses
de comercializacibn del trigo, expresado en US$ de Mayo de
1977. Para los sub-productos se estimdé un precio de venta
promedio de US$ 95 la tonelada, vigente también en el pe-
riodo de comercializacibn.

De esta forma la estructura del precio equivalente de la tonela-
da de trigo a nivel de molino y la participacidn del productor
en €1 se puede estimar en los valores presentados en el cuadro
N° V.A.2-6.

(1) Rendimiento minimo considerado por las fuentes oflclales pa-
ra la fijacidén del precio de la harina.
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De los antecedentes indicados se desprende que la agroindustria
habria obtenido un margen de 14,2%, sobre el precio final por to-
nelada de trigo procesado y que corresponderia a su retribucidn
por el procesamiento, comercializacidén y rentabilidad del negocio.

No es posible obtener una identificacidén de estas partidas, sin
un detallado estudio de costos de la infraestructura, por lo que
no puede sefialarse si es un margen adecuado o no.

En todo caso, considerando que hay un proceso de transformacién
de por medio, la participacidén del productor es relativamente
alta. También eso si, cabe senalar que la comparacién se ha efec-
tuado tomando como base el precio oficial vigente para el produc-
tor, valor que se ve disminuido cuando el molino adquiere el pro-
ducto al contado. En esta filtima situacibén, sin duda la partici-
pacibén del productor en el precio final se ve desmejorada.

- Arroz:

En forma similar al trigo, la participacidén del productor, se ana-
liza a nivel del precio mayorista que obtuvo el molino que es la
agroindustria que procesa y normalmente comercializa el produc-

to envasado.

Para su estimacidén se han considerado los siguientes factores:

- El precio pagado a productor puesto molino, en la temporada
agricola 1976/77 que fue de US$ 218,1 por tonelada en la
época de comercializacidn

- El rendimiento de arroz paddy o elaborado que es en promedio
un 65%, correspondiendo el 35% restante a la denominacidn co-
mGn de cascarilla y harinilla de arroz.

- E1l precio promedio al por mayor de arroz elaborado que fue
de USS$ 350 la tonelada en la época de comercializacibn, ex-
presado en US$ de Mayo de 1977. Para los sub-productos, se
considerd un precio medio de venta, puesto en molino, de
US$ 125 por tonelada para el mismo periodo.

De esta forma la estructura del precio equivalente de la tonela-
da de arroz a nivel de molino y la participacidén del productor
en el precio final se puede estimar en la forma indicada en el
cuadro N° V.A.2-7,

En este rubro, la participacibén del productor se ve algo dismi-
nuida respecto del trigo, ya que el margen de la agroindustria
bordea el 20%, diferencia que seria la retribucidén al desarrollo
de su actividad. En términos similares al trigo se puede senalar
que se ha considerado el precio a productor pr&cticamente pagado
por ECA, valor que se ve disminuido cuando el molino compra el
producto al contado, con lo cual desmejora la participacién del
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productor en el precio final.

Maiz.

El maiz es un producto que al sufrir una transformaciédn normal-
mente pierde su identidad como tal, ya que pasa a formar parte
del bien, en cuya produccién es utilizado como insumo.

En consecuencia, s6lo se puede establecer una participacién del
productor en relacidén a un nivel mayorista de transaccién. En es-
te sentido ODEPA (1) ha estimado que en promedio el productor per-
cibe un 88% del precio a nivel mayorista, hecho que ocurre cuan-
do un intermediario adquiere el producto a nivel de predio y lo,
vende posteriormente a otro agente que utiliza el grano como in-
sumo.

Dado por otra parte que la mayor parte de las ventas se efectfian
en privado, es dificil conocer exactamente los precios alcanzados
por el producto en los diferentes niveles de transaccibn.

Cebada.

Tal como se sefald anteriormente, éste es un rubro de escasa im-
portancia en la cuenca actualmente y para visualizar la partici-
pacibn del productor se ha considerado la situacibén a que se en-
frenta el -agricultor que contrata su produccidén con la agroindus-
tria exportadora de cebada malteada.

Para ello se han tenido en cuenta los siguientes factores:

- El precio pagado a productor por la industria procesadora
es altamente dependiente del precio internacional de la mal-
ta. En la temporada agricola anterior (1976-77) los contra-
tos estuvieron casi a la par con el precio interno del tri-

go.

- En base a consultas a las empresas exportadores Malterias
Unidas y Aconcagua se estimd un precio a productor puesto
planta de US$ 195 la tonelada de cebada cervecera.

- El rendimiento promedio de cebada a malta es de 80%, corres-
pondiendo la diferencia a mermas, especialmente por secado
durante el proceso.

(1) Chile : Estadistica Agropecuaria 1965/74.
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El precio FOB de exportacién fluctuo en la temporada ante-
rior entre US$ 280. y US$ 330. por tonelada, consider&ndo-
se representativo un valor de US$ 300. por tonelada.

Tomando en cuenta los antecedentes anteriores se puede estimar
en cebada a nivel productor, la estructura de precio y la parti-
cipacidn del mismo, que se indican en el cuadro N° V.A.2-8.

Bajo las condiciones planteadas, la participacibén del productor
es bastante similar a la que percibe en los otros cereales y
aparece como elevada si se considera el mayor proceso que tiene
el producto primario. De hecho esto se ha reflejado en el siste-
ma de contratacidn de la presente temporada (1977/78) en que el
precio ofrecido-al productor esti bordeando las 125 US$/tonela-
das sin que haya ocurrido una baja espectacular en el precio in-
ternacional gque lo justifique.

Avena.

Dado que este cereal no sufre mayor grado de transformacidn des-
pués de producido, no puede establecerse una estructura del pre-
cio a través de la cadena de comercializacidén. En consecuencia,
la participacidn del productor en el precio final del producto
2s altamente dependiente de las condiciones en que se efectlie la
transaccién. En términos promedios, ODEPA (1) ha estimado que el
productor percibe alrededor del 84% del precio al por mayor, co-
rrespondiendo el margen restante al comerciante mayorista, que
fundamentalmente no agrega un mayor valor intrinseco al producto.
Este amplio margen obedece a las condiciones de transaccibn que
se dan y que corresponden a un comerciante ambulante que adquie-
re lotes pequefios en el precio y que sumados le permite, por el
mayor volumen, obtener mejor precio a nivel mayorista.

2.4.e. Alternativas de desarrollo de la comercializacidn

La alternativa mds clara para mejorar la eficiencia del proceso
de comercializacidn estd intimamente relacionada con la organi-
zacibn del sector productor, ya sea en torno a sus cooperativas
o0 en asociaciones de productores por rubro.

(1) Chile : Estadfsticas Agropecuarias 1965/74.
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Las funciones de este tipo de organizaciones pueden ser muy va-
riadas dependiendo del grado de organizacibén y capital que po-
sean y van desde ser compradores directos de productos para su
propia agroindustria o establecer contratos con terceros hasta
servir de intermediarios u ofrecer servicios de 1nformac1on de
mercado.

'Se puede senalar como alternativa interesante la posesidn por
parte de las Cooperativas de infraestructuras agroindustriales
como secadores, silos y f8bricas de alimentos de forma que, agre-
gédndole valor al producto, mejoren su posicidén frente a los deman-
dantes del grano, obteniendo precios m&s atractivos para sus aso-
ciados.

2.5. Cultivos Industriales

Los cultivos llamados comunmente industriales m&s importantes en
la cuenca son remolacha y maravilla.

2.5.a. Destino de la produccién

La producc16n de estos rubros se destina integramente a las agro-
industrias procesadoras, ubicadas en la cuenca o en las regiones
limitrofes a ésta.

A su vez estas empresas, elaboran el producto bésico y comercia-
lizan el producto final en el mercado interno.

2.5.b. Canales de comercializacién y précticas-de venta

En remolacha el finico comprador es IANSA a través de sus plantas
de Curicd, Linares y Cocharcas. IANSA contrata la produccidn y
entrega anticipos en dinero e insumos por h&. sembrada, descon-
tando su valor al momento de la entrega. La Empresa recibe el pro-
ducto limpio en planta, base 16,5% de azficar, habiendo estable-
cido un precio para la presente temporada gque fluctuari entre

US$ 25. y US$ 45/tonelada, de acuerdo a la banda de precios ofi-
ciales (1977/78) .

El pago lo efect@a IANSA con mitad al contado y letras a 150
dias con interés bancarlo.
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En maravilla y cultivos de oleaginosas en general existe una ma-
yor cantidad de empresas elaboradoras, las que contratan la pro-
duccidn o bien compran al momento de la cosecha misma, a través
de agentes propios o de corredores de productos agricolas. Entre
estas empresas pueden mencionarse a via de ejemplo, Coprona,
Indus, Aceital, Arrocera Miraflores, etc.

2.5.c. 'Organizacién de los productores

En general, los productores enfrentan individualmente la produc-

cidbn y comercializacidén de su cosecha. Sin embargo, debido a pro-
blemas en la modalidad de aplicacién de los contratos, especial-

mente en asuntos de precios, reajustes de anticipos, etc. se han

formado organizaciones de productores por rubro. Es asi que tie-

nen actualmente vigencia la asociacidn de productores de remola-

cha y raps, agrupacion. creada para defender sus intereses, pe-
ro sin el objetivo de alterar radicalmente la cadena de comercia-
lizacidn. '

Esto Gltimo es especialmente dificil en remolacha, donde por te-
ner mucha importancia el rubro, existe una politica oficial al
respecto, que los agricultores tienen pocas probabilidades de
cambiar.

2.5.d. Estructura del precio y participacidn del productor

Remolacha:

En este rubro se analiza la participacidén del productor en el
precio del azficar al por mayor obtenido por IANSA expresado en
términos de remolacha en el periodo de comercializacidn, conside-
rando el precio a productor de la temporada agricola 1976/77.

Los antecedentes bdsicos utilizados en el andlisis de la partici-
pacidén del productor en el precio del azlicar son los siguientes:

Precios:

- Remolacha base 16,5% . USS . 35,1/ton.
- Azficar mayorista 411.-
~ . Coseta seca 88 .~

- Melaza 36.-
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Caracteristicas técnicas del proceso de elaboracidn de azficar

De 100 toneladas de remolacha se obtiene lo siguiente:

-~ Azfcar 14,3 toneladas
- Melaza 3,2 toneladas
- Coseta seca 5 toneladas

Utilizando los antecedentes indicados anteriormente se presenta

en el cuadro N° V.A.2-9 la estructura del precio y participacidn
del productor en el mismo y considerando como base 100 toneladas
de remolacha. ' '

Maravilla:

La participacién del productor en este rubro se ha estimado en re-
lacidén al precio alcanzado por la agroindustria en la venta al
por mayor del aceite refinado.

Para ello se ha tenido en cuenta la situacién en época de comer-
cializacidén durante la pasada temporada agricola (1976-77) y que
en promedico fue la siguiente:

- El precio recibido por el productor alcanzd a USS 275.~
la tonelada puesta planta procesadora.

- Un rendimiento promedio se estima en 35% de aceite,'?S%
de afrecho y el resto en cé&scaras y mermas.

- El precio promedio de venta de aceite a granel, en la época
de comercializacidn de la materia prima, fue de USS$ 861.-~ la
tonelada. El precio del afrecho por su parte alcanzd a alre-
dedor de US$ 170.- la tonelada. ;

Tomando en consideracidn los antecedentes indicados, la estructu-
ra del precio se presenta en el cuadro N° V.A.2-10.

El 24% del margen que le gqueda a la agroindustria debe permitir-
le recuperar los costos del proceso, excluida materia prima, y
lograr la rentabilidad de su negocio. Dichas partidas no son po-
sibles de identificar sin un ‘anflisis detallado de costos de la
agroindustria

2.5.e. Alternativas de desarrollo de la comercializacién

En estos rubros, por la alta dependencia del p;oducto,'frente a
la agroindustria, la Gnica alternativa de desarrollo de la comer-
cializacibn es su organizacidn, con miras a enfrentar en forma
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conjunta el proceso desde el momento del contrato de siembra has-
ta la cosecha misma. En oleaginosas es posible tener canales al-
ternativos, entre las diferentes empresas procesadoras, por 1lo
cual una organizacidbén de los productores podria mejorar sus con-
diciones de venta.

2.6, Papas

2.6.a. Destino de la produccibn
El grueso de la produccibn de papas es enviado a Santiago, no te-
niendo el consumo local mayor importancia.

Es interesante destacar que, la legislacibén sanitaria vigente es-
tablece una barrera en el Rio Maule, impidiendo el paso al sur,

de la produccién de papas obtenida al norte de dicho rio. Esto
Gltimo es especialmente relevante para la produccibén de la Provin-
cia de Talca - Comuna de San Clemente, por cuanto la obliga en la
préctica a comercializar en Santiago.

2.6.b. Canales de comercializacibén y précticas de venta

Los canales mas importantes para el agricultor son el envio en
consignacién a la Feria Municipal de Santiago, donde el producto
es rematado, o bien la venta directa a mayoristas en el predio
mismo, siendo este Gltimo intermediario quién se encarga de co-
mercializar el producto en Santiago, a través de venta directa a
minoristas en la Feria Lo Valledor y Feria Poniente principalmen-
te. ‘

En cuanto a précticas de venta el productor que envia a consigna-
cién y cuyo producto es rematado en la Feria Municipal paga un

2% de comisibn al consignatario y 3,5% por derecho a martillo to-
.do lo cual le es descontado de su liquidacidén final.

Normalmente el productor termina su participacibdn en el proceso
de comercializacién al venderle el producto al mayorista que com-
pra puesto predio, ya que son muy pocos los agricultores que in-
tentan una comercializacién directa de su produccibn. En el sis-
tema de venta directa en Santiago el agricultor a veces utiliza
los servicios de comisionistas,  que conocedores del mercado, con-
tactan la venta recibiendo una retribucidn equivalente al costo
del consignatario y comisién de martillo. :
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2.6.c. Organizacibn de los productores

Las Cooperativas agropecuarias existentes no tienen una partici-
pacibn activa en la comercializacién de la papa, enfrent&ndose
cada productor individualmente al mercado, escogiendo en funcién
a su experiencia el canal de comercializacibén que estime conve-
niente.

2.6.d. Estructura del precio y participacibdn del productor

La participacidn del productor se analiza en relacibn al precio
del producto a nivel de remate, considerando para ello un precio
promedio en época de comercializacién de la temporada 1976/77 y
expresado en US$ de Mayo de 1977. Hay que destacar gque en este
producto el precio tiene un comportamiento muy fluctuante y es
altamente dependiente de las condiciones de abastecimiento del
mercado en el momento de la transaccién. En este caso se ha es-
timado un precio promedio de US$ 105 la ton. en remate con lo
cual la estructura del precio es la que se observa en el cuadro
N° V.A.2-11.

En el cuadro citado se indica la participacién del productor a
través de remate. La importancia de dicha modalidad de venta ha
ido disminuyendo los Gltimos anos, siendo reemplazada por la ven-
ta directa.

Esta filtima es realizada preferentemente por el mayorista estable-
cido que adquiere el producto puesto fundo, encargdndose él del
traslado y comercializacibdn posterior. Es muy posible, que al
igual que en otros productos. el margen mayorista se incremente

en la medida que el productor se aleja del proceso comercial.

2.6.e. Alternativas de desarrollo de la comercializacién

Este es un rubro donde seria posible mejorar notoriamente el pro-
ceso en beneficio del productor, mediante una agrupacibdn o asocia-
cibén de los principales productores. Dicha agrupacién puede fun-
cionar en torno a las Cooperativas o bien en forma independiente
pero estableciendo normas de comercio que deben cumplir sus aso-
ciados, referidas estas (iltimas a las pr&cticas de venta. Tiene
especial importancia para el productor de papas poseer un Cono-
cimiento acabado de las condiciones del mercado en Santiago a

fin de decidir el momento y forma de comercializaciédn de su pro-
ducto.
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2.7. Vino

2.7.a. Destino de la produccibn
La produccibn de vinos de la cuenca, importante a nivel nacional,
se destina principalmente al mercado interno.

El productor individual, ya sea que venda uva, vino a granel o
elaborado, destina su producto a dicho mercado, a través de en-
tidades privadas procesadoras y exportadoras o bien por inter-
medio del sector cooperativo que en este campo est8 bastante
desarrollado. Como ejemplo de este tipo de organizaciones se
pueden citar las Cooperativas Vitivinicolas de Talca, San Jav1er,
Linares y Cauquenes.

2.7.b. Canales de comercializacidn y pr8cticas de venta

El viticultor de la cuenca se enfrenta a diferentes canales de
comercializacibén dependiendo del grado de transformacidén con que
venda su cosecha. El canal m8s primitivo es comercializar la uva
a través de otros productores o bodegas privadas que cuentan con
instalaciones de vinificacidén y/o elaboracibn.

La etapa siguiente la representa el productor con instalaciones
de vinificacibén en su predio y que vende vino a granel a bodegas
elaboradoras de la 2zona o a corredores de vino que compran por
cuenta de terceros.

En un grado de desarrollo mas avanzado se encuentran las Coopera-
tivas vitivinicolas regionales, que ofrecen al productor los
servicios de vinificacidn, elaboracibén y comercializacidn a ni-
vel mayorista, para lo tual cuenta con instalaciones apropiadas.
A través de estas (Gltimas, el productor primario tiene la posi-
bilidad de integrarse a la cadena completa hasta llegar a la
distribucién mayorista. Por sus servicios la cooperativa cobra
alrededor de 9% del precio del vino. Las practicas de venta de-
penden del grado de transformacién con que se venda el producto
y van desde el pago al contado de la uva, hasta el pago del vi-
no diferido en cuotas. A su vez este pago diferido se da con mi-
tad al contado y letras hasta 120 dias en productores que ven-
den vino a granel o en 10 cuotas mensuales que es la modalidad
establecida por las Cooperativas. En estas filtimas, en benefi-
cio de la liquidez del productor las Cooperativas establecen
cuotas de disponibilidad de vino a granel para que el cooperado
lo venda por su cuenta si tiene necesidad de caja.
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2.7.c. Organizacidn de los productores

Sin duda, es el sector cooperativo vitivinicola, después del fru-
ticola, el que ha alcanzado un mayor grado de desarrollo y cuenta
con infraestructura apropiada para una comercializacidn eficien-~
te.

Las fallas principales, que no han permitido alcanzar toda la
eficiencia deseable, est&n intimamente rélacionadas con la esca-
sa agilidad comercial y administrativa que presentan algunas Coo-
perativas vitivinicolas, elementos vitales para incrementar la
participacidén en el mercado del vino.

Debe senalarse eso si, que se han enfrentado a una competencia
muy fuerte de parte de las grandes empresas privadas, las que

con un prestigio ya adquirido, especialmente en el mercado de vi-
nos finos, han copado précticamente el mercado de vino familiar
que constituye el grueso de la demanda.

2.7.d. Estructura del precio y participacidn del productor

El an8lisis para este rubro se efectfla en relacidn al precio re-
cibido por el productor, expresado en US$ por arroba (1) de Mayo
de 1977 del tipo semillén y se comparan los dos canales mis impor-
tantes que son las cooperativas y el productor 1nd1v1dual con bo-
dega de v1n1f1cac1on.

La situacidn comparativa se presenta en el cuadro N° V.A.2-12.

De las cifras expuestas en el cuadro mencionado se deduce que el
canal individual aparece como el mds ventajoso para el productor,
pero debe senalarse que este l1timo tiene comprometida una alta
inversién en su bodega, la que en general se ocupa sblo en un ba-
jo porcentaje de su capacidad instalada.

Para el productor sin bodega predial sin duda el canal cooperati-
vo es el m8s ventajoso, situacidn avalada por las condiciones del
mercado en la temporada agricola precedente donde el productor pri-
mario que vendié su uva directamente obtuvo un 40% menos de pre-
cio que el que comercializ6 a través de la Cooperativa, afin con
pago diferido en cuotas.

2.5.e. Alternativas de desarrollo de la comercializacidn
La mejor alternativa de desarrollo de la comercializacidn la cons=-
tituye el fortalecimiento del sector cooperativo, especialmente

(1) Arroba espanola de 40 1lts.
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a través de una modernizacibn de sus instalaciones y apoyo finan-
ciero en el perfiodo de cosecha, de forma tal de mejorar la posi-
cibn de las Cooperativas frente a las grandes empresas privadas
con marcas de prestigio.

Unido a ello debe comprenderse por parte del cooperado la nece-
sidad de otorgar a la administracifn de la Cooperativa la liber-
tad en la toma de decisiones, lo que facilita enormeménte su ac-
cionar en un mercado altamente competitivo.

2.8, Carne de wvacuno

En la cuenca existen fundamentalmente dos formas de produccidn
ganadera: la crianza y la engorda.

Alin cuando el proceso de crianza genera, por la venta de vacas,
una cierta produccidn de carne, se ha considerado a é&sta princi-
palmente como resultado del proceso de engorda. La engorda en la
cuenca se efectfia en base a animales tanto criados en la zona co-
mo traidos especialmente del Sur. Se aprovechan bisicamente sec-
tores de secano para engorda de primavera con salida a mercado
entre Noviembre y Enero principalmente y tambié&n sub-productos

de la remolacha, como coseta, hojas y coronas é€n engordas de In-
vierno. De ahi que, dependiendo de la época del ano, se observan
variaciones considerables en las existencias.

2.8.a. Destino de la produccidn
El ganado gordo producido en la zona tiene como destinos princi-
pales el centro consumidor de Santiago y el consumo regional.

2.8.b. Canales de comercializacién y précticas de venta

El productor de carne de la cuenca utiliza al igual que los del
resto del pals, diversos canales alternativos para la venta de
su producto. Dentro de ellos los mis importantes son, sin duda,
el envio del ganado gordo a las ferias regionales ¢ a la venta
en privado a industriales de la carne y/o a corredores de ganado
que compran por cuenta propia o de terceros.

Existen ferias en las principales ciudades de la zona, a saber,
Talca, San Javier, Linares, Longavi, Parral, Cauquenes.
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Como antecedente general cabe mencionar que en las ferias de la
VII Regibn, segln informacibén obtenida de la Encuesta Nacional
de Mataderos y Ferias de animales, en el primer semestre de 1977
se remataron 32.394 animales, siendo en su gran mayoria vacas
(9.778) y novillos (12.371). El beneficio de ganado bovino en la
misma Regidn y periodo, fué de 19.173 animales (7.427 vacas y
6.560 novillos entre ellos).

A través de los canales menc¢ionados el productor vende ganado en
pié, terminando alli su participacibn en la cadena, ya que son
los intermediarios quienes faenan en la regidn o bien trasladan
el ganado a ferias de Santiago o directamente benefician en el
drea metropolitana.

Son escasos los productores que envian sus animales a las ferias
de Santiago o gue pagan a los mataderos locales el faenamiento
para comercializar la carne en vara directamente. La consignacién
de la carne en vara es otro canal existente peroc que no es utili-
zado por los productores de la cuenca.

A través de feria, el productor debe pagar un 3% de comisién més
el flete a ella, en tanto qué en la venta en privado el productor
cancela la comisidén y vende puesto predio el ganado gordo gue es
retirado por el comprador.

Los costos posteriores de la cadena son asumidos por los interme-
diarios siendo los mds importantes el flete a Santiago y el cos-
to del faenamiento.

2.8.c. Organizacidn de los productores

En este rubro pecuario, la organizacidn del sector productor de
la cuenca es débil, en parte debido a la importancia relativa de
1 en la agricultura regional, como también por la falta de in-
fraestructura de beneficio en manos de los productores. Por la
alta perecibilidad del producto, se requiere de una estructura
comercial muy bien montada para lograr una integracidén vertical
que permita llegar al consumidor. En este sentido no existen por
¢l momento en el sector cooperativo regional empresas que pueden
cumplir este rol.
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2.5.4. Estructura del precio y participacibén del productor
Para- este rubro se analiza la participacidn del productor a ni-
vel de la carne en vara qgue vende el mayorista al carnicero. Pa-
ra ello se han considerado varias relaciones promedios a nivel
nacional y los valores del producto y servicios en &poca de co-
mercializacidn. Dichos factores se resumen a continuacién:

- El c8lculo se efectfia para un animal de 550 Kgs. en prome-
dio y que rinde a la vara 55% y a un precio de compra de
US$ 700 la tonelada en pie, base feria de Santiago.

- La tarifa de faenamiento promedio en época de comercializa-
cidn es de US$ 0,053/kg./vara.

- Los abonos por sub-productos son los siguientes:

Conjunto Uss 19,75/animal
Grasa Uss$ 0,53/kg. y rendimiento de
: 6 kg. por animal
Tripal Uss 0,14/animal
Cuero Uss$ 0,66/kg. y un peso promedio
de 28 Kg.

- E]l industrial de la carne paga la comisidn a nivel de feria
de 3% del valor de la compra y tiene un flete de USS$ 1,9/
animal a centro de faenamiento (1).

- El precio de venta de la tonelada de carne en vara se esti-
mé en un promedio de USS$ 1.260 puesta en matadero de Santia-

go.

Considerando lOs.antecedentes indicados anteriormente la estruc-
tura del precio y la participacidn del productor en &l se presen-
tan en el cuadro N° V.A.2-13.

Al nivel estudiado la participacién del productor es bastante ele-
vada y es' el resultado de considerar la situacidn Sptima de ven-
ta directa en Feria de Santiago.

(1) Estd estimado desde la Feria de Santiago a Lo Valledor.
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Sin embargo, la participacidén del productor se ve reducida cuan-
do no es el mismo quién trae a feria sino el intermediario que
compra en el predio o en la feria regional obteniendo un margen
también a través del flete y por la dlferenc1a de precio entre
feria regional y feria Santiago.

A su vez, en la medida que el comerciante conoce el negocio y
trabaja con animales de mayor rinde a la vara, incrementa su
margen en desmedro del productor. Esto iltimo es espec¢ialmente
vdlido actualmente, por cuanto no se paga por calidad sino més
bien por peso del animal, castigéindose al productor que envia
al mercado animales de mayor rinde, pero que tiene que competir
con otros exclusivamente por peso vivo.

2.5.3. Alternativas de desarrollo de la comercializacibn

Una de las alternativas posibles de desarrollar en la comercia-
lizacibén de carne es lograr gque las cooperativas regionales de
productores estén en condiciones de ofrecer a sus socios servi-
cios de corretajes y otros que sin llegar a la integracidn ver-
tical del proceso de produccién y de comercializacidn puedan
beneficiar directamente al productor.  Otra alternativa a més
largo plazo, que les cabe a las cooperativas de la zona es la
asociacién con Cooperativas de la zona Sur, que estén inicién-
do el proceso de comercializacidn directa en Santiago y Concep-
cibén y que una vez que adquieran experiencia podrian ofrecer
sus servicios a las cooperativas regionales.

2.9. Leche:

2.9.a. Destino de la produccidn
"Existen en la cuenca dos plantas lecheras: Coali en Linares y
Caltyl en Talca, a través de las cuales se ha canalizado prin-
cipalmente la produccidn lechera.

Cabe senalar que en la actualidad la planta dé Linares no opera
y Caltyl est8 arrendada a la Unién Lechera Aconcagua (ULA), em-
presa que utiliza la infraestructura para rectepcidn solamente,
ya que la leche es enviada a Vina del Mar para su procesamiento.
En la zona sur de la cuenca ha estado operando la Cooperativa
Agricola y Lechera fuble, incentivando la producc16n en dicha
drea.
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2.9.b. Canales de Comercializacidn y précticas de venta

El canal m&s importante para el productor es la entrega de su
produccidén en las plantas lecheras, que comercializan el pro-
ducto en estado fresco, en polvo o como sub-producto. La leche
es retirada por la planta desde el predio mismo en tarros de
50 litros, siendo el flete de cargo de la misma.

Otro canal de comercializacidén es la venta directa de leche
fluida por parte del productor al consumidor local o como sub-
producto elaborado artesanalmente. El volumen de leche que abar-
ca este canal no es significativo.

2.9.c. Organizacidn de los productores

El productor lechero no se encuentra organizado en la cuenca,
desarrollando su actividad en forma independiente. No opera ac-
tualmente ninguna Cooperativa lechera como tal, ya que las que
existen tienen paralizadas o arrendadas sus infraestructuras.
Solamente ejerce algo de influencia en el &rea sur de la cuenca
Coopefiuble, pero sin que se traduzca afin en una organizacidn
fuerte del sector lechero.

2.9.d. Estructura del precio y participacibén del productor

En el rubro 1lechero se da en forma marcada una estacionalidad
del precio, fomentada por la industria procesadora gque persi-
gue con un mayor precio invernal, obtener un abastecimiento re-
gular a través del arno. Especial énfasis en este aspecto ponen
las empresas que venden leche fluida las cuales han establecido
cuotas méximas de entrega en verano, equivalentes al doble de
la entrega invernal. El exceso de entrega se castiga en un 50%
del precio.

La participacién del productor en relacidn a precio de venta de
la leche fluida alcanza a no mis de 50%, participacibén que me-
jora en invierno por cuanto las plantas procesadoras no pueden
alzar bruscamente el precio a consumidor.

2.9.e. Alternativas de desarrollo de la comercializacidn

Las perspectivas de mejoramiento de la comercializacidn.'de la
produccién de leche estdn muy ligadas al crecimiento que expe-
rimente el rubro. La situacidn de las cooperativas en la 2zona
es un reflejo de la poca importancia que actualmente tiene, asi
como también es efecto de la lejanfa de un centro consumidor
importante, que para un producto muy alterable, es fundamental.
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La actividad actual, por parte de grandes empresas, en los prin-
cipales mercados consumidores, es una gran desventaja para ini-
ciar una integracidén de los productores en la comercializacidn
de sus productos, ya que requieren gran eficiencia y dinamismo
para poder competir.



MANZANAS. ESTRUCTURA DEL PRECIO FOB VALPARAISO

(US$/CAJA)

CUADRO N° V.A.2-1

GRANNY SMITH

RICHARED DELICIOUS

US$/CAJA % UsS$/CAaJa %
= Precio a Productor 2,60 45 2,70 43
- Insumos (caja, bandejas

y papel) 1,50 26 1,50 24

- Embalaje 0,50 9 0,50 8

- Frio 0,40 7 0,80 13
- Flete Curicb6-valpo. 0,20 3,5 0,20 3,2
- Gastos Embarque 0,20 3,5 0,20 3,2
- Comisidn Exportadof 0,35 6 0,35 5,6
- Precio FOB Valpo. 5,75  100% 6,25 100 %




AJOS Y CEBOLLAS. ‘
ESTRUCTURA DEL PRECIO FOB VALPARAISO (US$/CAJA)

CUADRO N° V.A.2-2

Cebollas
USS$/caja (a) %

Ajos
US$/caja (b) %

Precio a productor

- 1,38 40,6 5,00 62,5
- Valor Materiales,

Servicios y Utili

dad Exportador (c) 2,02 59,4 3,00 37,5
- Precio FOB - 3.40 100,0 8,00 100,0
(a) Caja de 23 Kgs,
(b) Caja de 10 Kgs.
(c) Incluye seleccibn en producto- para exportacidén, merca

do interno y desecho.



CUADRO N°
FREJOL DE MERCADO INTERNO. ESTRUCTURA DEL PRECIO A
MINORISTAS.
Us$/ton. %
- Precio a productor 300 63,5
- Ensacado y Flete 9 1,9
- Seleccidn y Envasado frac-
ccionado ‘ 40 8,5
- Margen del mayorista 123 26,1
- Precio a minorista 472 100,0
Fuente: Estadisticas: Agropecuarias ODEPA 1965-74.

V.A.2-3



CUADRO N° V.A.2-4

FREJOL DE EXPORTACION.
ESTRUCTURA DEL PRECIO FOB VALPARAISO (USS$/TON.)

' US$/TON. 3

- Precio a Productor , 258 69,5
- Comisidn y Flete Bodega 18 4,9
- Limpieza y desinfeccibn 8 | : 2,2
- Flete a puerto o 19 5,1
- Carga y embarque 3 0,8
- Margen exportador 65 17,5

- Precio FOB ' 371 100




CUADRO N° V.,A.2-5

LENTEJAS. ESTRUCTURA DEL PRECIO A MINORISTAS (USS$/TON).

US$/TON % (a)

- Precio a Productor 387,0 ‘ 67

- Costo de seleccibn y Envasado 40,0 | 7
- Otros costos y utilidad del

mayorista 153,0 26

- Precio a minorista 580,0 ' 100

(a) Los porcentajes estén referidos al precio final.



CUADRO N° V.A.2-6

TRIGO. ESTRUCTURA DEL PRECIO A NIVEL DE MOLINO.

US$/TON $ (a)
- Precio a productor 207,6 85,8
~ Precio a nivel del molino |
- harina 218,25
- sub-productos 23,75
Total 242,00 100,0

(a) El porcentaje esté referido al precio final



CUADRO N° V.A.2-7

ARROZ. ESTRUCTURA DEL PRECIO A NIVEL DE MOLINO (USS$/TON).

USS/TON. 2
- Precio a Productor 218,1 80,4
- Precio a nivel del molino
- arroz elaborado 227,50
- sub-productos 43,75

Total 271,25 100,0




CUADRO N° V.A.2-8

CEBADA. ESTRUCTURA DEL PRECIO A NIVEL AGROINDUSTRIA (US$/TON.).

USS/TON. . 3

- Precio a Productor 195 81

- Precio FOB Agroindustria 240 100




CUADRO N° V.A.2-9

AZUCAR. ESTRUCTURA DEL PRECIO A NIVEL AGROINDUSTRIA (US$/TON).

Cantidad - Precio Valor
(ton) US$ (ton) Us$ %

- Ingresos iANSA por venta

productos provenientes de

100 ton. remolacha

Azﬁcar 14,3 411,0 5.877,3

Melaza 3,2 36,0 115,2

Coseta 5,0 88,0 440
- Valo: total ventas 6.432,1 100,00
- Costo remolacha 100,0 35,1 3.510,0 54,56

- Proceso agroindustrial

IANSA ' +2.922,5 45,44




CUADRO N° V.A.2-10

MARAVILLA. ESTRUCTURA DEL PRECIO A NIVEL AGROINDUSTRIA (US$/TON.)

US$/TON. %
- Precio a Productor 275,0 76,2
- Ingresos Agroindustria
Aceite 301,4
Afrecho 59,5

Total 360,9 100




CUADRO N° V.A.2-11

PAPAS. ESTRUCTURA DEL PRECIO DE REMATE EN FERIA DE PRODUCTOS.
(US$/TON.)

US$/TON. %
- Precio a Productor 79,2 75,4
- Flete a Santiago y descarga 20,0 19,1
- Comisibn consignatario 2,1 2,0
- Comisién Martillo 3,7 3,5

- Precio Remate 105,0 100,0%




CUADRO N° V.A.2-12

VINOS. ESTRUCTURA DEL PRECIO A NIVEL AGROINDUSTRIA.

Codperativa Productor Individual
.USS/arroba % US$/arroba %
- Precio a Productor 3,44 84 3,92 96
- Gastos de vendimia y 0,64 (a) 16 0,16 4
comercializacibn
- Precio de Venta 4,08 100 4,08 5 100

(a) Est8 incluido el flete de la uva a
la Central Vvitivinicola.



CUADRO N° V.A.2-13

'CARNE BOVINA. ESTRUCTURA DEL PRECIO EN VARA. (US$/TON.)

US$/animal %

- Precio a productor en feria 385 90,2

(animal de 550 Kg.) '
- Comisién Feria a Industrial 11,6 2,7

(3%)
- Flete a Matadero 1,9 0,5
- Faenamiento 15,7 3,7
- Margen del Industrial 12,4 2,9
- Ingresos por animal

Venta carne en vara - 385

Abonos por sub-productos 41,6

Total 426,6 100%
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V.A. 3. Precios

1. GENERALIDADES.

Debido a gque las diferentes alternativas de desarrollo se evalfian
a precios de mercado y sociales, se hace necesario determinar los
precios para productos e insumos tanto de mercado como sociales
que tengan vigencia durante todo el horizonte del proyecto. Con
este objeto se han calculado los precios base a 1977 y se han pro
yectado los mismos a 1980 y 1985. A partir de ese afo para efec-
tos del proyecto los precios se consideran constantes.

Los precios determinados para el proyecto se entienden sin Impues
to al Valor Agregado (IVA) debido a que éste no constituye en ge-
neral un mayor costo econfmico para el agricultor debido a la mo-
dalidad de descuento considerada en la aplicacibén del mismo. Se
deja constancia ademids que los precios se han considerado a nivel
de predio. :

Para determinar el precio base a 1977 se han analizado los antece
dentes tanto nacionales como internacionaleg que perm#tan conside
rar un precio promedio de mediano plazo no influfdo por circuns-
tancias especiales del momento y que guarda relacién con la poli-
tica econfmica general actualmente en implementacién en el pafis,
caracterizada , entre otros aspectos, por su apertura a los merca
dos.- internacionales.

Una vez determinado el precio base a 1977 en db6lares norteamerica
nos se ha proyectado el mismo siqguiendo un procedimiento que se
explicard oportunamente y que considera las perspectivas de merca
do interno y externo futuras para cada producto y utiliza, en los
casos que sea posible, las proyecciones del Banco Mundial.



V.A.3. Precios.

2. PRECIOS DE MERCADO.

2.1 Precio de productos.

Como se indicd anteriormente se ha procurado en la determinacién
de los precios de mercado que ellos reflejen una situacibn de me-
diano plazo que guarde relacién con la polftica general de apertu
ra a los mercados internacionales. Para ello se han analizado an
tecedentes y seguido procedimientos que se indican primero en 11-
neas generales y que luego se aplican en la determinaci6n del pre
cio de cada uno de los productos considerados.

2.1l.a. Antecedentes y procedimientos generales.

2.1l.,a.1. Antecedentes analizados. Los prlnc1nales antecedentes
analizados se refieren al comportamiento~ hist6rico de los pre -
cios en el mercado nacional e internacional y a las persnectivas
de mercado indicadas en el capitulo N° V.A.1l., "Mercados"

i) Mercado nacional. Con el objeto de poder analizar el comporta-
miento histdrico de los precios en el mercado nacional y obtener
de ese andlisis algunos elementos de juicio fitiles en la determi-
nacién de los precios para el proyecto, se elabord6, en base a an-
tecedentes recopilados de ODEPA una serie completa desde 1965 a
1977 de precios nacionales promedios en US$ de Mayo de 1977 que
se presenta en el cuadro N° V.A.3-1. Esta serie incluye los si-
guientes productos: trigo, avena, cebada, arroz, raps, maravilla,
remolacha, mafz, panas, frejoles, lentejas y garbanzos.

De la observacidn del cuadro citado se puede concluir que los pre
cios de todos los productos han experimentado una gran variabili-
dad en el periodo, observandose una brusca alza especialmente a
partir del ano 1973 y un descenso mis bien moderado en los dos Gl
timos anos.

Por otra parte se debe destacar gque existieron periodos entre los
afos 1965 y 1973 en los cuales los insumos estaban subsidiados lo
que equivale a una bonificacién de precios al productor que deter-
minaba .un nivel general de precios agrfcolas poco comparable con
la situacidn de precios posteriores al aro 1974 en la cual la po-
litica econfmicade] Gobierno tiende a eliminar subsidios, bonifi-



V.A.3. Precios.

caciones y fijaciones y promueve la apertura al mercado externo,
dejando gue la economia se mueva al compds del mercado internacio
nal en materia de precios de productos e insumos.

La politica de precios internos presenta ligeras correcciones pa-
ra aquellos productos que se rigen por el mecanismo de "banda de
precios” cue fija rangos de fluctuacién de &stos en consonancia
con el mercado mundial. Lo anterior rige para trigo, raps y re-
molacha y solamente por tres anos a partir de la temporada 1977-
78.

De los antecedentes indicados podemos concluir que los precios in
ternos histdricos constituyen s6lo una referencia general en la
determinacifn de precios futuros, teniendo mayor utilidad para la
fijacibn del precio base para el proyecto (1977) los precios na-
cionales de los dos fltimos anfos (1976 y 1977), va que tienen una
relacibén directa con la polftica general aque se encuentra en im-
plementacidén en el pais en lo relativo a nrecios de productos a-
gropecuarios.

ii) Mercado internacional. Primeramente se estudidé la relacidn
histdrica existente entre los precios nacionales e internaciona-
les de productos bésicos. Para ello adem8s de la informacidn de
precios internos a que se hizo referencia precedentemente y que

se presenta en el cuadro N° V.A.3-1 se contS con una serie de pre
cios internacionales constituida en base a antecedentes de Unctad-
Gatt, para el periodo 1960-76 que se presentan en el cuadro N° V.
A.3-2. Ambas series se expresan en US$ de Mayo de 1977. La in-
formacién de mercado internacional a que se hizo referencia prece
dentemente esté referida a.trigo, maiz, azlcar, aceite de maravi-
1la y aceite de soya. Para el resto de los productos resulta muy
diffcil encontrar un precio internacional v&lido debido a la gran
variabilidad de formas de comercializacidn, variedades, calidades,
etc.

Los productos para los cuales se conté con informacién tanto nacio
nal como internacional que permitiera comparar, fueron trigo,

mafz y arroz. La maravilla y la remolacha, a pesar de disponer de
los precios nacionales respectivos y de los internacionales para
aceite de maravilla y azficar no se consideraron en este andlisis
ante la imposibilidad de determinar con exactitud los costos de
transformacidn y los coeficientes té&cnicos de rendimiento en cada
caso,

En las figuras N°s V.A.3-1, V.A.3-2 y V.A.3-3 se indica la compa-
racidén de precios nacionales e internacionales de trigo, arroz y
maiz respectivamente. Los productos considerados permiten confir
mar la hipdtesis, que se puede hacer extensiva a la generalidad
de los productos agropecuarios, gue histéricamente no ha habido
una correspondencia entre el precio nacional y el internacional.
En efecto, hasta 1973 los precios nacionales se mantuvieron noto-



V.A.3. Precios.

riamente por bajo los niveles de prec1os internacionales, en cam
bio a partir de 1974 y como consecuencia de la nueva polfitica,
los precios nacionales tienden a equilibrarse con los internacio
nales.

De acuerdo a lo indicado precedentemente, para la determinacifn
de precios para el proyecto los antecedentes de mayor validez lo
han constitufdo los precios internacionales de las filtimas tempo-
radas, afin cuando en algunos casos ha tenido importancia la consi
deracibn de precios nacionales. -

Enseguida con el objeto de tratar de predecir la tendencia de pre
cio futuro se intenté efectuar un ajuste de la curva de los pre-
cios internacionales.

Sin embargo, como se puede observar en las figuras, el ajuste de

la curva da tendencias opuestas seqgln si se consideran los datos

del perfodo 60-72 o 60-76 ya que los filtimos afios de este perfodo
los precios internacionales sufrieron una brusca alza como conse-
cuencia de la crisis mundial.

2.1.a.2 Procedimientos seguidos en la determinacién de precios

para el proyecto. Para cada uno de los productos conside
rados en el proyecto se determindé primeramente el precio base pa
ra 1377 en US$, para lo cual, ante la imposibilidad de utilizar
criterios generales, como se indic6 precedentemente, fué necesa-
rio analizar los antecedentes de precios y de mercado de cada pro
ducto a la luz de la polftica econBmica de liberalizacién de mer-
cado del actual gobierno.

Una vez fijado el precio base se proyectd ese precio a 1980 y 1985
de acuerdo a los siguientes criterios.

- Para aquellos productos considerados por el Banco Mundial en
sus proyecciones los precios se proyectaron aplicando al precio
base la tasa de variacién estimada en las proyecciones del Ban-
co.

- El mismo criterio anterior se tuvo para aguellos productos dque
si bien no estaban inclufdos directamente en las proyvecciones
del Banco Mundial habfan tenido una relacién histérica en el mer
cado nacional relativamente constante con alglin producto para el
cual el Banco Mundial habfa elaborado proyecciones (ej. caso de
avena y cebada respecto a trigo). En este caso se utiliz6 la
tasa proyectada por el Banco para el producto afin, en el su -
puesto que la relac16n histérica entre los productos se mantle-
ne en el futuro,
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Para aquellos productos en que no se podfa aplicar el método des-
crito en el pdrrafo anterior fué necesario hacer un estudio indi-
vidual del mercado de cada uno de ellos, en base a datos propor-
cionados por organismos internacionales,’ antecedentes de exnorta
ciones y firmas dedicadas a la comercializacién y/o exportacién™
de estos productos. En estos casos las proyecciones se efectua-
ron basadas en caracteristicas de sus respectivos mercados.

En algunos casos en que la situacifn de mercado se prevefa incier
ta los precios 1980 y 1985 proyectados fueron idénticos al pre-

cio base (1977). En otros casos en que la nersmectiva futura era
positiva, pero no existian antecedentes esneciflcos para la pro-

yeccibn de precios, se utiliz6 el promedio de aumento de precios

vara 1980 y 1985 registrado para los productos para los cuales el
Banco Mundial tiene proyecciones (15,7% wpara 1980 y 21,05% para

1985 con respecto al precio base). '

2.1.b Andlisis de antecedentes y determinacién de precios para
el proyecto.

Para cada producto, o grupo de productos del mismo rubro, se ha

efectuado un andlisis de los antecedentes especificos relevantes

y se ha determinado el precio base a 1977 y los precios proyecta

dos a 1980 y 1985,

2.1.b.1 Frutas. Este rubro incluye manzanas, peras, uva de mesa,
ciruelas y cerezas.

i) Manzanas.

Antecedentes. Un antecedente importante en la determinacién de
preclos para el proyecto lo constituye el precio recibido actual-
mente por el productor chileno. A este respecto, considerando un
precio FOB promedio de variedades de US$ 6/la caja de 20 Kgs. lo-
grado los fltimos afios por los exwortadores, (Ver V.A.1l.1.1.a.l
"Situacibn actual de mercados internacionales") y un gasto tam-
bién promedio de USS$ 3.35/caja (Ver V.A.2.2.1.d "Estructura del
precio y participacién del productor") se puede estimar un precio
a productor de US$ 2,65 por caja exportada, lo que significa US$
0,13/Kg. Considerando que un 65% de la produccién de un huerto es
de calidad exportable y que el 35% restante se vende en el merca-
do nacional a US$ O 045/Kg. se obtlene un precio promedio a nivel
de productor de US$ 0,10/Xg.

Otro antecedente lo proporciona el hecho ya sefialado en el capitu
lo V.A.1l "Mercados", gue este es un producto que.estd destinado
fundamentalmente a la exportacidén y que por diferentes situacio-
nes allf analizadas, en el mediano plazo al parecer no es dable
esperar un crec1m1ento del mercado externo tan espectacular como
el gque ha ocurrido Gltimamente.
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Por otra parte se prevee un aumento en el mediano plazo de la
produccidn chilena considerando las cifras de produccifn més re-
cientes proporcionadas en 1974 por el Catastro ¥rutfcola, que se
nala que ese afo, de una produccibén total de 87.100 tons. en la
zona comprendida desde Aconcagua a Curic8, se exportS el 76% de
la produccidn. Sin embargo, en esa zona (Aconcagua a Curicé) se-
gGn la misma fuente, en 1974 existfa una cantidad de drboles en
formacidn equivalente al 50% del total de &rboles en produccidn.

Respecto a precio internacional se nuede decir que el precio que
ha tenido la manzana en las dltimas temporadas ha sido alto debi
do a problemas clim&ticos en el hemisferio norte, que han dismi-
nufdo la produccibén local. Ejecutivos de firmas exportadoras en
trevistadas estiman que el precio de la manzana deberi disminuir
relativamente en el mediano plazo por las razones indicadas.

Determinacién de precios para el proyecto. Tomando en considera-
cidn los antecedentes indicados precedentemente se ha considera-
do como base el pnrecio actual recibido por el productor que se
puede estimar, como se indicé anteriormente en US$ 100 por tonela
da no previéndose un aumento del precio a mediano plazo, lo que
implica un deterioro de su precio relativo en el futuro. De
acuerdo a lo anterior el precio determinado para el proyecto es
el siguiente:

1977 100 US$/ton.
1980 100
1985 100

ii) Peras. :

Antecedentes. Un primer antecedente importante lo constituye el
precio actual a productor, para cuya determinacibén se utilizé un
procedimiento semejante al empleado en el caso de la manzana.

Considerando”un precio FOB promedio de variedades de USS 5,25 (ca
ja 21 Z.N.) y un gasto también promedio de US$ 2,75/caja (1) se
puede estimar un precio g productor por caja exportada de USS
2,50 lo que significa aprox. US$ 0,12/Kg.

Tomando en cuenta un 50% de produccibn de calidad exportable y un
50% de venta en el mercado nacional de US$ 0,04/Kg. se obtiene un
~precio promedio a nivel de productor de US$ 0,08/Kq. :
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(1) Gastos: Materiales . US$1,20/caja
: Empaqgue 0,50 "
Flete Curic6-Valpo 0,20 "
Comisién export. 0,35 "

Almac. frlgOrIflco 0,50 »
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Otro antecedente interesante es la situaci®n de este rubro, que
es muy similar a la expresada en el caso de la manzana, en cuan-
to es un nroducto orientado principalmente a la exportacidn cue
ha tenido un enorme crecimiento en el volumen exportado, gque no
parece realista“suponer gue pueda continuar.

En el cuadro N°® V.A.3-3 se aprecia la evolucidn de las exportacio
nes de Chile en este producto que confirma lo indicado precedente
temente.

Adem&s seglin el Catastro Fruticola de CORFO en 1974, la produc-
cibén de peras en la zona comprendida entre Aconcagua y Curicé,
alcanz6 a 28.400 toneladas de las cuales se export6 el 42%, 1o
cual por sus caracteristicas, para este tipo de fruta constituye
un promedio bastante elevado.

Al igual que los manzaneros, los perales en formacién representa-
ban un 50% de los &rboles en produccibn en 1974. Esta situacibn
confirma el hecho que a mediano plazo habrfa una disponibilidad
mayor de esta fruta para exportacidn.

Por otra parte, esta es una fruta delicada que se comercializa a
nivel internacional en volGmenes muy inferiores a la manzana y
que estd fuertemente influenciada por ella en sus condiciones de
mercado, vale decir, si el precio de la manzana baja, el de la pe
ra también se verad afectado.

Determinacidn de precios para el proyecto. De acuerdo con lo ex-
presado anteriormente el precio base estimado para el proyecto es
de US$ 80 la tonelada. Siendo las perspectivas de precio futuro
de la pera inferiores a los valores obtenidos en el Gltimo tiempo
se ha optado por mantener para el proyecto el precio fijo en el
mediano plazo, lo cual significa una disminucién del precio rela-
tivo del producto.

Los valores de prec1o por tonelada de*ermlnados son por lo tanto
los siguientes:

1977 USs 80/ton.
1980 Uss 80/ton.
1985 ‘ . US$ 80/ton.

111) Uva de mesa.

Antecedentes. Con el objeto de determinar el prec1o promedio reci
Bbido por el productor se deben distinguir primeramente tres cali-
dades diferentes en la produccidén de un parronal: calidad exporta
ble (aprox. un 60%), deshecho de parrén (30%) y deshecho de emba=-
laje (10%).
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Los precios'por Kg. promedio se pueden estimar en US$ 0,35, USS
0,07 y Us$ 0,05 respectivamente.

De acuerdo a lo anterior el precio a productor promedio puede es-
timarse en US$ 0,236/Kg.

Respecto a las exportaciones, en general, todas las especies fru-
tales consideradas, muestran las mismas caracteristicas, vale de-
cir, un aumento considerable de las exportaciones en el Gltimo pe
rfodo, afin mids la uva en la Gltima temporada mostr® adem&8 un au-
mento significativo respecto a la temporada 1nmed1atamente ante-
rior como se puede apreciar en el cuadro N° V.A.3-4,

De acuerdo a lo anterior, la produccién y exportacisn de uva de
mesa tiene una fuerte tendencia creciente tanto en el corto como
en el mediano plazo.

Es asf que seglin cifras del Catastro Frutficola de CORFO (1974) la
produccién de uva de mesa ese ano fué de 60.100 toneladas de las
cuales se exportd el 52%. :

Con posterioridad a 1974 si bien no se dispone de la cifra exacta
han existido plantaciones considerables de parronales de exporta-
cién.

El gran aumento de la produccién nacional de uva de exportacién
que se prevé en un perfodo no superior a 3 anos obligard a las
companias exportadoras a buscar mercado en Europa (hasta el momen-
to el grueso de las exportaciones son a Estados Unidos) debiendo
alli competir con Sud-Africa quien llega antes al mercado. Por
esta razbén en opinibén de ejecutivos de compafifas exportadoras el
precio de la uva de exportacibn en el mediano plazo tiende a la
baja. :

Determinacibn de precios para el proyecto. Se ha considerado como
precio base el precio promedio recibido actualmente por el produc
tor calculado precedentemente, de USS 0,236/Kg. y por las razones
dadas no se ha considerado aumento de precio para este producto a
1980 y 1985, lo que significa una baja en té&rminos relativos.

Los valores considerados son por consiguiente, los gque se indican
a continuacién:

1977 US% 0,236/Kg.
1980 Us$ 0,236/Kg.
1985 Us$ 0,236/Kg.
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iv) Ciruelas.

Antecedentes. Se han considerado los siguientes valores prome-
dio a nivel de productor obtenidos por la ciruela en la temporada
1976-77 seglGn antecedentes obtenidos de firmas exportadoras, con
plementados con informacién de registros de importacién. .(¥)

Calidad exportable Us$ 280/ton.
Calidad consumo interno Uss 80 v

Los precios indicados anteriormente corresponden a un precio FOB
de la fruta de exportacidén de US$ 700 a US$ 750 por tonelada, al
cual se le han descontado los gastos de embalaje, flete, comisio
nes, refrigeracidn, etc.

Considerando un 60% de la fruta exportable y un 40% para mercado
interno, el precio a nivel productor actualmente se puede estimar
en US$ 200/ton.

Determinacidén de precios para el proyecto. Se ha considerado como
precio base US$ 200/ton. que es el precio estimado a nivel de
productor para las dltimas temporadas.

En cuanto a proyeccifn de precios, no existen antecedentes especi
ficos suficientemente confiables que permitan efectuar una proye§
cidn, existiendo buena informacidn que indica que la ciruela chi-
lena tiene buenas posibilidades de competir y un mercado muy am-
plio en el exterior. ‘ '

Debido a las consideraciones antes sefialadas se han proyectado
los precios de los anos 80 y 85 de acuerdo a la variacién del in-
dice general de precios de los rubros para los que se dispone in-
formacién.

Los valores son los siguientes, expresados en US$/ton.

1977 200
1980 231

1985 242

v) Cerezas. _ .
Antecedentes. Se hace una diferenciacidn entre calidad de expor-
tacidon y de mercado interno para efectos de determinacién del pre
cio recibido por el productor:. .

Los valores promedio en el Gltimo perfodo para'ambas categorfias,
exportacidn y mercado interno han fluctuado alrededor de USS$ 560
y US$ 160 la tonelada puesto fundo respectivamente.

(*) Publicacién Revista El Campesino - Mayo 1977'
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Siendo un 60% de la fruta producida de calidad exportable, en tan

to el 40% restante es de consumo interno, el valor promedio pond§

rado de la tonelada alcanza a US$ 400.

Determ1nac16n de precios para el proyecto. Las mismas considera-
ciones hechas en el caso de la ciruela rigen también con esta fru

ta, ya que de acuerdo a los antecedentes recopilados en el capitg

lo V.A.1l. "Mercados", el mercado externo de la cereza es muy am-
plio y Chile tiene buenas posibilidades en la competencia.

Debido a lo indicado precedentemente unido al hecho que no exis-
ten antecedentes especificos que den base a una proyeccién con-
fiable, se ha proyectado el precio de acuerdo a la variacién del
indice general de precios de los productos afines para los gque se
dispone informacién.

De acuerdo a lo anterior los precios determinados para esta fruta
son los siguientes:

1977 USS 400/ton.
1980 USS$ 462/ton.
1985 USS$S 484/ton.

2.1.b.2 Hortalizas frescas. Los dos cultivos considerados en es-
te grupo son ajos y cebollas.

i) Ajos.

Antecedentes. Los antecedentes para este producto se presentan
en el cuadro N° V.A.3-5 en lo relativo a precios promedio en mer-
cado nacional y en el cuadro N° V.A.3-6 en lo referente al precio
pagado a productor por firmas exportadoras.

De acuerdo a la informacién presentada los anhos 1974 y 1976, los
precios nacionales han sido USS$S 765,85 y 821, 24/ton. respectlva-
mente, puesto mercado mayorista. Estos valores guardan estrecha
relacidén con el precio pagado a productor que fué US$/ton. 340 y
360 respectivamente, ya que el ajo, ademds de costos de fletes y
otros, requiere de un proceso importante de seleccibn para su ven
ta. Los precios pagados a productor por las firmas exportadoras,
gue se presentan en el cuadro N° V.A.3-6 corresponden a la produc
cién puesta predio al barrer, o sea que incluye los volGmenes que
podrfan exportarse, aguellos de venta en el mercado nacional y el
desecho, y son concordantes, por lo tanto con los precios FOB
que se indican en el cuadro N°V.A.3-7.

DetermlnaC16n de precios para el proyecto. Tomando en considera
cién los antecedentes considerados precedentemente se ha determl
nado para el ajo como precio base (1977) US$ 350/tonelada.
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Debido a la ausencia de antecedentes especificos de proyecciones
de precios internacionales del cultivo se ha aumentado el precio
de 1977 en 15.7% y 21.05% para obtener el precio proyectado a
1980 y 1985 respectivamente. Estos porcentajes corresponden al
aumento de precios de productos para los cuales el Banco Mundial
ha elaborado proyecciones.

De acuerdo a lo anterior los precios determinados para el proyec-
to son los siguientes para el ajo fresco.

1977 US$ 350/ton.
1980 USS$S 405/ton.
1985 USS$ 424/ton.

ii) Cebollas.

Antecedentes. Se han estudiado primeramente los antecedentes de
mercado nacional que se presentan en el cuadro N° V.A.3-5. La
fuente de informacibén ha sido la serie de vprecios histbricos con-
tenida en "Estadisticas Agropecuarias 1965-1974" editada por 1la
Oficina de Planificacién Agrfcola (Odepa) la que ha sido comple-
mentada con los precios de 1976 en los meses de mayor oferta ob-
ternidos de los boletines ECA. La serie de precios presentada in-
dica que a partir de 1972 el precio promedio alcanza valores su-
periores a US$ 100/ton., salvo el afo 1976 con un precio US$
88,39/ton., que es relativamente inferior a los anteriores, debi-
do a que se han considerado s6lo los meses de mayor oferta al mer
cado.

Considerando los costos de flete, selecci6n, guarda, etc. se pue-
de considerar un precio puesto predio en la zona de USS$ 60 a USS$
70/ton. como promedio.

Una cifra semejante se obtiene al considerar los precios pagados
las Gltimas temporadas, puesto predio, por los exnortadores como
se indica en el cuadro N° V.A.3-6. Estos precios corresponden a
contratos entre firmas exportadoras y agricultores, en los cuales
se pacta ademés el otorgamiento de anticipo y de asistencia téc-
nica. Los precios que se nresentan en el cuadro mencionado co-
rresponden a la produccibn puesta predio al barrer, o sea que in-
cluye los volGimenes que podrian exportarse como aquellos de ven-
ta en el mercado nacional y el desecho, y son nor lo tanto concor
dantes con los precios FOB presentados en el cuadro N° V.A.3-7.

Determinacibn de precios para el oroyecto. De acuerdo a. los ante-
cedentes presentados precedentemente se ha considerado como base
(1977) el precio de US$ 60/ton. puesto predio, precio que refleja
tanto las condiciones de mercado nacional como internacional.

Para realizar la proyeccidén de precios se han utilizado los valo-
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res promedios de aumento de precios registrados en los productos
gue el Banco Mundial considera en sus proyecciones.

Los valores son los siguientes:

1977 Uss$ 60/ton.
1980 US$ 69/ton.
1985 Uss$ 73/ton.

2.1.b.3 Leguminosas secas.

o Frejoles. Debido a que existen grandes variaciones en
los precios seglin se trate de variedades de consumo interno y ex-
terno ambos se tratan separadamente.

En lineas generales las variedades de consumo interno tienen un
precio superior al frejol de exportacibn, que permite compensar
el beneficio del productor, dado su menor rendimiento relativo.

i) Frejol de consumo interno.

Antecedentes. E1 frejol, igual que muchos otros productos agrico-
las como se puede observar en el cuadro N° V.A.3-1 "Precios nacio
nales de productos agricolas", ha experimentado una gran variabi-
lidad en el precio promedio en el mercado nacional, observiandose
una brusca alza a partir de 1973 y un descenso en 1977, producto
de un aumento notorio de la superficie sembrada a nivel nacional
y de los rendimientos.

La misma situacibn observada en el promedio de variedades a nivel
nacional ocurre en la variedad "T6rtola" que es la de consumo in-
terno de mayor importancia en la zona y que en 1975-76 y 1976-77
obtuvo un precio promedio de US$ 553 y US$ 436 por tonelada res-
pectivamente, medidos en &poca de comercializacién seglin antece-
dentes recopilados de Boletines Icira (*).

Determinacibn de precios para el proyecto. Por las razones dadas
anteriormente se ha decidido considerar como un precio representa
tivo para el frejol de consumo interno el promedio de la variedad
Tértola en las Gltimas dos temporadas (1975-76 y 1976-77) que es
de USS$ 508/ton. Debido a que no existen antecedentes especificos
para proyectar precios a futuro se han utilizado los porcentajes
de aumento general de precios de productos (15,7% para 1980 y
21,05% para 1985).

De acuerdo a lo anterior los precios determinados para el frejol
de consum@ interno son los siguientes:

(*) Icira.- Boletin de precibs agricolas. Ejemplares 1976 y 1977.
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1977 USS$S 508/ton.
1980 UsSS 587/ton.
1985 US$ 615/ton.

ii) Frejol de exportacién.

Antecedentes. Las variedades més 1mportantes de acuerdo a las
exportaciones ocurridas en el perfiodo 70-75 son Arroz y Cristal,
cuyos precios promedios medidos en &poca de comercializacién para
las dos Gltimas temporadas se presentan en el cuadro N° V,A.3-8.

Determinacibn de precios para el proyecto. De acuerdo a los ante-
cedentes indicados precedentemente como precio base para el pro-
yecto del frejol de exportacién se.ha considerado el valor prome-
dio de variedades de las dos Gltimas temporadas, vale decir, USS$
262/ton.

Debido a la ausencia de antecedentes a nivel internacional y a la
variabilidad en precios y volGmenes de las exportaciones chilenas
no es posible proyectar precios con un Indice especifico, razbn
por la cual €stos se han incrementado en el promedio de varia-
cibn de los cultivos para los que se dispone de proyecc1ones del
Banco Mundial (15,7% para 1980y 21,05% para 1985)

De esta forma la determinacibn de prec10s para el frejol de expor
tacién es la 51gu1ente~

1977 UsS$ 262/ton.
1980 USS$S 303/ton.
1985 Us$ 317/ton.

iii) Lentejas. Este rubro tiene mercado interno y externo; expor-
t&ndose de acuerdo a las exigencias de los pafses importadores,
solamente la lenteja de mayor calibre.

Antecedentes. En el cuadro H°V.A.3-1 "Precios nacionales de pro-
ductos agrfcolas" se observa el aumento de precios promedio gque
ha experimentado esta leguminosa en el mercado nacional a partir
de 1973, aumento que ha sido frenado en la temporada 1976-77 por
incremento sustancial en la produccibén, como lo indican los si=-
guientes antecedentes del INE (Instituto Nacional de Estadistica)
a nivel nacional.

Ano Superficie Sembrada Producci6én toneladas
: (hg) '

1976 22.500 ' : 13.540

1977 30.930 - ’ 23,765

Por otra parte, el aumento de la produccibn de frejoles en la pre

sente temporada, debido al caré&cter de productos sustitutos que
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tienen estas leguminosas ha contribufdo a la baja del precio.

Determinacién de precios para el proyecto. Por las razones dadas
anteriormente se puede considerar como precio base de mediano pla
zo al promedio de las dos Gltimas temporadas medido en época de
comercializacidn, lo que estd avalado ademds por las posibilida-
des de exportacidn de este producto derivadas de las amplias pers
pectivas del mercado externo.

De esta manera, el precio asif calculado es de US$ 551 por tonela-
da (Ver cuadro N° V.A.3-1).

No existen antecedentes gue permitan efectuar una proyeccibén con-
fiable de precios a futuro diferente del promedio Banco Mundial,
toda vez que no hay series internacionales homogéneas para cono-
cer precios histéricos o tendencias. Por lo anterior y con el ob
jeto de no distorsionar los precios relativos, se aumentard el
precio base en 15.7% para 1980 y en 21,05% para 1985, que son los
porcentajes de aumento promedio vara aquellos productos para los
cuales existen proyecciones de precios confiables (Banco Mundial).

De acuerdo a lo anterior, la siguiente es la determinaci6n de pre
clos para el proyecto.

1977 USS$ 551/ton.
1980 US$ 637/ton.
1985 USS 667/ton.

iv) Garbanzos. El garbanzo es un cutlivo de poca importancia a ni
vel nacional pero de grandes perspectivas futuras en la zona y tie
ne mercado tanto interno como externo.

Antecedentes. Al igqual que en el caso de frejoles y lentejas, el
garbanzo a partir del afo 1974 habfa experimentado un continuo
aumento en su precio (Ver cuadro N° V.A.3-1). Sin embargo, en el
afio 1977, como consecuencia del fuerte incremento de la superfi-
cie sembrada y de la produccién, como se observa en el cuadro N°
V.A.3-9, unido al aumento de produccibén de lentejas y frejoles se
ha observado una fuerte caida en el precio.

Determinaci6n de precios para el proyecto. Tomando en cuenta es-
tas razones se ha estimado necesario considerar como precio rele
vante el promedio simple de las dos Gltimas temporadas. '

Al igual que en los casos anteriores no se dispone de anteceden-
tes como para proyectar precios con un' grado de confiabilidad a-
ceptable, por lo tanto para obtener un precio a 1980 y 1985 se ha
seguido la misma metodologia que en casos semejantes.
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De acuerdo a lo anterior, los precios determinados para el proyec
to son los siguientes:

1977 USS 542/ton.
1980 UssS 627/ton.
1985 USs 656/ton.

v) Arvejas. Esta leguminosa se cultiva para grano seco en algunos
sectores de secano de la cuenca con destino a mercado.nacional.

Las informaciones de precio en la zona indican como promedio un
valor de US$ 350 por tonelada como precio base (1977).

Para proyectar el precio base a 1980 y 1985 se han utilizado las
tasas promedio de productos, que indican aumentos del 15,7% y

21,05% respectivamente con relacién al precio base calculado para
1977,

Los valores determinados para esta leguminosa ‘son los siguientes:

1977 US$ 350/ton.
1980 UsS$ 405/ton.
1985 US$ 424/ton.

2.1.b.4 Cereales. Los productos considerados en este rubro son
los siguientes: trigo, mafz, arroz, avena y cebada. Para todos
ellos se cuenta con series de precios nacionales desde 1965 a
1977 y para trigo, mafz y arroz, ademds con antecedentes de pre-
cios internacionales obtenidos de Unctad-Gatt para el perfodo
1960-1976. Para estos tres cereales con el objeto de predecir la
tendencia de precio futuro se intentd, como se indic6 anteriormen
te, efectuar un ajuste de la curva de los precios internacionales
sin embargo como puede observarse en las figuras N°s V.A.3-1,
V.A.3-2 y V.A.3-3, el ajuste de la curva da tendencias opuestas
seglin si se consideran los datos del perfodo 1960-72 o 1960-76,

ya que en los iltimos afios de este perfodo los precios 1nternac1o
nales sufrieron una brusca alza como consecuencia de la crisis
mundial. De acuerdo a lo anterior se desestimé este procedimien-
to para proyectar precios. ,

i) Trigo.
- Antecedentes. El1 trigo es uno de los nroductos inclufdos den-
tro de la lista del Banco Mundial.

Para la determinacién del precio del trigo se analizaron los pre-
cios hist6ricos tanto nacionales como internacionales para un pe-
riodo de 17 anros (1960-77) medidos en la época de comercializa-
cién en base .a antecedentes proporcionados por la Oficina de Pla-
nificacién Nacional (ODEPA) y recopilados de Unctad-Gatt respec-
tivamente.
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Ambas series se encuentran inclufdas en los cuadros N° V.A.3~1 y

V.A.3-2. El andlisis de estas cifras corrobora lo expresado ante

riormente en el sentido de que hasta el afio 1973 el precio nacio-
nal del trigo estuvo notoriamente vor debajo del precio externo.

A partir del afio 1974 el precio a nivel interno comenzd a repun-
tar para llegar a ser superior al precio internacional hasta los
anos 75 y 76. Esto Gltimo se debi6 fundamentalmente a una poli-
tica oficial de incentivo del cultivo y que fijé el precio por
encima del nivel internacional.

En el ano 1977 se pudo observar una tendencia a la baja que ha he

cho menos considerable su diferencia con el precio internacional.
El Gobierno ha implantado un sistema de bandas de precios para al
gunos productos agrfcolas, uno de los cuales es el trigo, que le
asegura al productor nacional un precio minimo y uno mdximo en ba
se al precio internacional del trigo Hard-Winter N° 2, mercado de
New York, Los valores de la banda para 1977-78 son los que se in
dican a continuacién:

Piso Banda . US$S 150/ton.
Punto Medio Banda 166,5
Techo Banda 183

Determinacién de precios para el proyecto. Dado que la politica
agraria vigente postula eliminar el sistema de bandas en un pe-
rfodo de 3 afios y que el afo base del proyecto serfa 1980, fecha
en que el precio nacional deberfa haberse igualado con el precio
internacional, se ha decidido utilizar los precios considerados
por el Banco Mundial, con los correspondientes ajustes por con-
cepto de flete, seguro y arancel.

Finalmente, siendo el precio internacional considerado por el Ban
co Mundial el correspondiente a la variedad Canadian N° 1, varie-
dad que de acuerdo a publicaciones en que aparecen series de pre-
cios de Canadian N° 1 y Hard-Winter N° 2, tiene un precio supe-
rior respecto de esta fltima (1), se ha decidido considerar un
porcentaje del valor de la variedad cotizada por el Banco que re-
sulta de la comparacibn de las series m&s arriba mencionadas. La
variedad Hard-Winter tiene un valor promedio equivalente a 84% de
la variedad Canadian N° 1,

De acuerdo a 1lo anterior en el cuadro N° V. A.3-10 se han determi-
nado los siguientes precios para el proyecto:

(1) Boletin Nacional Economia vy Estadistlcas Agricola FAO Septiem
bre 76, N° 9).
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1977 US$ 155/ton.
1930 Uss 202/ton.
1985 Us$ 207/ton.
ii) Mafiz.

Antecedentes. Igual que en el caso del trigo este producto es
uno de los incluidos en la lista del Banco Mundial.

En los cuadros M° V.,A.3-1 y V.A.3-2 y en la figura N° V.A.3-3 se

observa el comportamiento de este producto en el mercado nacional
e internacional. Hasta 1972 tuvo un precio nacional ubicado noto
riamente por debajo del precio internacional y después de constan
tes fluctuaciones llega a tener en 1977 un precio nacional de

US$ 132/ton. que es equivalente al precio del mafz importado, con
sideradosg los diferentes gastos en que debe incurrirse y que se 1n
dican en el cuadro N° V.A.3-11.

Determinacién de precios para el proyecto.

Tomando en consideracidn los antecedentes indicados precedentemen
te se ha tomado como precio base el precioc interno de Chile en 1a
presente temporada (1976-77), medido en é&poca de comercializacibn
proyect&ndolo para los afos 1980 y 1985 de acuerdo a los porcen-
tajes del Banco Mundial. Los valores respectivos se indican a
continuacidn:

1977 Us$s 132/ton.
1980 UssS 148/ton.
1985 USS 148/ton.

iii) Arroz.

Antecedentes. En los cuadros N°s V.A.3-1 y V.A.3-2 y en la
figura N° V.A.3-2 se observa la evolucidén del precio de este pro-
ducto durante el periodo 1960-1976. La caracteristica de este
comportamiento est& en el hecho que hasta 1976 este cereal tuvo
un precio nacional bajo con respecto al precio internacional.

Determinacién de precios del proyecto. El arroz es uno de los ru-
bros considerados por el Banco Mundial por lo cual se ha decidido
utilizar los antecedentes aportados por esta Institucibn para la
determinacidn del precio base y proyectado, aunque con algunas co
rrecciones para el caso chileno.

Chile estd muy cerca de lograr el autoabastecimiento, sin embargo
el producto no tiene posibilidades de competir en el exterior de-
bido a la lejania de los grandes centros consumidores, a la falta
de ventajas comparativas con los pafses tropicales (mayores cos-
tos y menores rendimientos en Chile) y a su baja calidad (color,
% de grano partido,etc.). Debido a las razones antes sefaladas
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se ha decidido, para efectos de la determinacifén del precio rele
vante para el proyecto, castigar el precio externo del producto
en un 30%. Ademds y por la misma razdn no se considera arancel
para la importacién de este producto. Por otra parte el precio
asf determinado (US$ 211 por ton.) es relativamente concordante
con el precio interno de 1977, medido en época de comercializa-
cibén, que alcanz6 a US$ 218 por tonelada.

En el cuadro N° V.A.3-12 se indica la determinacién del precio pa
ra este cereal. Los precios calculados para el proyecto son los
siguientes:

1977 USS 211/ton.
1980 Us$ 295/ton.
1985 Uss$ 236/ton.

iv) Avena.

Antecedentes. Este producto no estd inclufdo dentro de los ru
bros considerados por el Banco Mundial en su proyecciones. Para
fijar su precio base y proyectarlo se ha utilizado la relacidn
histérica que su precio ha tenido en el pais con el del trigo, re
lacidén que se ha determinado en 65% considerando los respectivos
valores indicados en el cuadro N° V.A.3-1, a excepcién de los
anos 1971, 1972 y 1973, perfiodo en que los precios se encontraban
muy distorsionados.

Determinacidn de precios para el proyecto. La determinacién de
precios para el proyecto se ha efectuado considerando la relacidn
histérica de su precio con el del trigo que se ha indjicado prece-
dentemente y que se estima continuard en el futuro.

Aplicando esa relacién (65%) a los precias determinados en el pro
yecto para trigo se obtienen los siguientes valores para la avena
(US$ Mayo 77 por ton.)

1977 UsS$S 101/ton.
1980 Us$ 131/ton.
1985 Uss 135/ton.

v) Cebada. Este rubro se encuentra en la misma situacibn de la a-
vena, vale decir, no hay proyecciones del Banco Mundial para este
cultivo, pero ha tenido una relacidn histérica relativamente esta
ble con el trigo.

La variedad de cebada que se considerari serd la cervecera ya que
tiene un buen mercado tanto interno (companias cerveceras) como
externo (se exporta como cebada malteada).

Antecedentes. La relacién entre la cebada y el trigo en el merca-
do nacional se ha determinado en promedio en un 90% aproximadamen
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te.

Este valor promedio se obtiene comparando anualmente desde 1965
a 1977 los precios de cebada y trigo en el mercado nacional indi-
cados en el cuadro N° V,A.3-1, excluyendo los atos 1971, 72 y 73
por las fuertes distorsiones del perfodo y el afio 1975 debido a
que en &l el trigo estaba favorecido en cuanto a precio, con res-
pecto al resto de los cultivos por el precio de compra fijado por
el Gobierno a través de ECA (Empresa de Comercio Agricola).

Determinacién de precios para el proyecto. Aplicando al precio ba
se del trigo para. 1977 (USS I55/ton.) el 90% indicado precedente-
mente, se obtendrifia un precio base para la cebada de US$ 139,5/
ton. Sin embargo, dadas las expectativas de comercio externo de
la cebada malteada y/o para malta, se ha decidido proyectar el
precio de este producto sobre la base de USS$ 150 la ton., apoyado
en el supuesto que las companias cerveceras y malterfas, con el
objeto de incentivar el cultivo de este rubro (actualmente tiene
poca importancia en la zona)mejoraran el precio para nivelarlo
con el del trigo que es el cultivo tradicional en la regién.

El valor proyectado para los anos 1980 y 1985 se basa en el por-
centaje de crecimiento del precio que experimenta el trigo segfin
el Banco Mundial debido a dos razones:

- Su caracteristica de cereal para consumo humano.
- Producto competitivo del trigo de primavera (en cuanto tiene
los mismos requerimientos de suelo y clima).

De acuerdo a lo indicado anteriormente los precios de este cereal
para el proyecto son los siguientes en US$ por ton.

1977 Uss 150/ton.
1980 Uss 197/ton.
1985 UsSsS 202/ton.

2.1.b.5 Cultivos industriales.

i) Remolacha. :

Antecedentes. Como antecedentes generales se han considerado
los precios internos de remolacha, indicados en el cuadro N° V.A.
3-1 para los anos 1965 a 1977 y los precios internacionales del
azGcar inclufdos en el cuadro N° V.A.3-2 con informaci6n desde
1960 a 1976.

Como antecedente esvecifico se debe considerar que las caracteris
ticas especiales del producto en cuanto a su aprovechamiento, ha-
ce que las condiciones econfmicas del cultivo, cada temporada es-
tén indisolublemente ligadas a la politica de contratacifn fijada



V.A.3. Precios. 20

por la Industria Azucarera Nacional (IANSA).

Dentro del marco de la politica econ6mica actual IANSA debe com-
petir con el azlicar tanto cruda como refinada del mercado mun-
dial.

De acuerdo a la polftica vigente el precio de la remolacha esta-
r§ determinado por el precio spot del contrato N° 11 de la Bolsa
de Nueva York, en el periodo en que se licuida la remolacha.

Este precio internacional del azficar en Nueva York se relaciona
con el precio doméstico de la remolacha para la temnorada 77-78

a travé€s de una tabla que se senala en el cuadro N° V.A.3-13 y
que relaciona el precio FOB del azficar cruda (precio spot contra-
to N° 11 Bolsa de Nueva York) con el precio de la tonelada de re-
molacha limpia base 16,5% azficar que deberd pagar IANSA al agri-
cultor puesto en f8brica, sin perjuicio de las bonificaciones o
castigos que se establezcan en el contrato.

Determinacién de precios para el proyecto. Debido a que el azGcar
es uno de 1los productos b&sicos analizados nor el Banco Mundial,
se ha decidido considerar tanto el nrecio base como el rrovectado
estimado por este organismo para ese producto industrial y a par-
- tir de ese precio calcular el precio de la remolacha utilizando
la ecuivalencia de IANSA.

Los valores respectivos gque se indican a continuacién constituyen
los precios del proyecto.

Ano AzfGcar (0,01USS$/1b.) Remolacha (US$/ton)
1977 10,5 30,6
1980 13,0 34,6
1985 15,0 38,6

Es conveniente hacer notar que la equivalencia de la escala inclu
ye fletes, seguros, aranceles y otros.

ii) Raps. :

Antecedentes. Como antecedentes generales se incluye la infor
macidén presentada en el cuadro N° V.A.3-1 en que se indica la se-
rie de precios nacionales para este producto desde 1965 a 1977.
Ademis en el cuadro N° V.A.3-2 se presentan los nrecios interna-
cionales del aceite de soya desde 1960 a 1976.

Como antecedente especifico debe considerarse el hecho que el
raps es uno de los productos sometidos en la actualidad al siste-
ma de bandas de precios, el cual "tiene el objeto de evitar las
repercusiones en el mercado interno de las fuertes fluctuaciones
de los precios internacionales y proporcionar a los productores
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agricolas un marco de referencia sobre los »nrecios, para la toma
de sus decisiones de produccién".

No obstante que el sistema de bandas, segfin fuentes oficiales, de
be desaparecer en un veriodo de 3 afios, se ha decidido utilizar ~
este m&todo para la fijacibn del precio del producto a nivel in-
ternacional, debido a que el valor obtenido es bastante real, to-
da vez que considera los siguientes items: precio FOB raps, Cos-
tos de FOB a CIF (flete, seguros), y aranceles que segfin el tipo
de producto tienen las siguientes tasas: grano de raps 10%, acei
te crudo 13%, aceite refinado 17%. -

El mé&todo considerado para fijar el precio interno del rans es el
siguiente:

Los valores de la banda estaré&n definidos en base al precio de la
tonelada de aceite de soya crudo a granel FOB, New York. El pun-
to medio de la banda vara Diciembre de 1977 se calcula de la si-

guiente manera: precio promedio de aceite de soya crudo en meses

de Enero, Febrero y Marzo de 1977: US$ 527,37/tons.; costo de im-
portacibén de raps: (63% de 527,37) USS 332,24/tons.; punto medio

(94% de 332,24) US$ 312,31/ton.

Los valores externos son US$ 281,08 el minimo y US$ 343,54 el m§-
ximo que corresponden a un precio del aceite de soya crudo FOB
New York de aproximadamente US$ 474,64 y US$S 580 la tonelada res-
pectivamente. De acuerdo a los informes de que se dispone, el
aceite crudo de soya se mantiene alrededor de USS$ 530 la tonelada,
por otra parte el Banco Mundial lo sita de acuerdo a estimaciones
de caricter preliminar en un nivel de US$ 583.

Determinacién de precios para el proyecto. Por las razones dadas
precedentemente es posible estimar que el valor gue resulte de cal
cular el punto medio de la banda, de acuerdo a la metodologfa ex-
puesta constituye un precio adecuado como base (1977).

Finalmente dado que el precio del raps estd8 en relacibn directa
con el precio del aceite de sova crudo, producto que estd inclui-
do dentro de los rubros considerados en las proyecciones del Ban-
co Mundial, es esperable que el precio del raps variard de acuerdo
al coeficiente estimado por el Banco, para el aceite de soya.

En el cuadro N° V.A.3-14 se indica el precio considerado para 1977
y las proyecciones de precios para 1980 y 1985 expresadas en USS$/

ton. vy efectuadas de acuerdo a la pauta de crecimiento en el pre-

cio del aceite que considera para esos afios el Banco Mundial.

Los precios determinados para el raps son los siguientes:
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1977 . US$S 312/ton.
1980 Us$ 273/ton.

1985 Uss$S . 309/ton.

iii) Maravilla.

Antecedentes. Tradicionalmente en Chile la maravilla ha teni
do un precio equivalente al del raps de primavera, siendo el pre-
cio de este filtimo un 10% inferior al del ravs de invierno, que
es el producto que se ha tomado en consideracién al tratar el pre
cio del raps. La diferencia de precio a favor del raps de invier
no se explica por el mayor porcentaje de aceite gue posee.

Determinaci6n de precios para el proyecto. La determinaci6n de

los precios para el proyecto, conforme con los antecedentes indi-

cados precedentemente, se ha efectuado en base al 90% del respec-
tivo precio del raps de invierno.

Los valores se indican a continuacidn:

1977 USs 281/ton.
1980 US$ 245/ton.
1985 Us$ 278/ton.

iv) Cirtamo.

. Antecedentes. El1 c8rtamo, si bien es un cultivo cue no ha si-
do introducido todavia en el pais, presenta grandes posibilidades
en el futuro por su bajo requerimiento de agua por una narte y la
excelente calidad de su aceite por otra.

Sin embargo, en este momento las plantas aceiteras pagan por can-
tidad y no por calidad de aceite, es por esta razbn que se ha de-
cidido considerar, en lo que a precio se refiere, al c&rtamo en
el mismo grupo del raps de primavera y maravilla.

Determinacién de precios para el proyecto. Conforme con lo indica-
do precedentemente los precios base y proyectado para el clrtamo
son los siguientes, calculados en un 90% del precio del raps de
invierno. ’

1977 Us$ 281/ton.
1980 US$ 245/ton.
1985 UsS$S 278/ton.
v) Soya.

Antecedentes. La soya es un rubro que hasta el momento no ha si
do introducido en forma masiva en ‘el pais, an cuando algunas em~-
presas productoras de alimentos para ninos han estado realizando,
en el Gltimo tiempo, contratos de siembra con agricultores, en pe-
quena escala.
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Sin embargo, dado que este cultivo tradicionalmente en el pais se
ha considerado solamente como materia prima pvara la industria a-

ceitera, resulta diffcil que en el corto plazo pueda tener un com
portamiento distinto al sefRalado por el Banco Mundial para el res
to de las oleaginosas. ' -

No obstante a partir de 1985 se estima que el precio de este ru-
bro deber& tener un incremento mayor al senalado por el Banco pa-
ra el grupo de las oleaginosas, fundamentalmente debido al desa-
rrollo de una serie de industrias productoras de alimentos, que
demandar@n soya como proveedora de protefina vy no de aceite, como
ocurre en la actualidad.

Determinacidén de precios para el proyecto. A continuacifn .se indi
ca el precio base y proyectado para esta oleaginosa.

1977 USS 243/ton.
1980 UssS 228/ton.
1985 Us$ 26 0/ton.

vi) Zanahoria Industrial. Se ha elegido este rubro dentro de los
susceptibles de introducir en la cuenca, dadas las grandes pers-
pectivas que presenta en el mercado mundial la zanahoria deshidra
tada.

El precio base (mayo de 1977) ha sido determinado de -acuerdo a los
valores efectivamente pagados por las plantas industrializadoras
del producto en las fltimas temporadas, las cuales se encuentran
en otras regiones del pais. Este factor sin embargo, no debe
afectar mayormente el precio va que seria un producto que se des-
tinarfa mayoritariamente a la exportacién.

De esta manera, el precio promedio considerado para el rubro es
de US$ 35/ton. Ante la imposibilidad de obtener nuevas proyeccio
nes confiables de precios para el producto a nivel mundial, se
procedi6 a reajustar el valor mencionado con el indice de varia-
cidén general de precios de 15,7% y 21,05% para los afios 80 y 85
respectivamente.

De acuerdo a lo anterior los valores determinados son los siguien
tes: :

1977 Us$ 35/ton.
1980 UsSS 40/ton.
1985 Us$ 42/ton.

vii) Cebolla industrial. Ademds de la cebolla de consumo directo
se ha considerado la cebolla para deshidratacidén, la que debido

al mayor porcentaje de s&lidos totales gue posee tiene un precio
base estimado para el proyecto de USS$ 65/ton. para 1975. " E1l c&l-
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culo de la proyeccidn de precios se ha efectuado bajo los mismos
supuestos considerados nara el caso de la cebolla de consumo di-
recto y los valores determinados son los siguientes:

1977 Us$S 65/ton.
1980 USS 75/ton.
1985 Uss 78,70/ton.

viii) Papa industrial.

Antecedentes. Las variedades de papas aptas para el nrocesa

miento industrial de deshidratado no son las mismas que se desti-
nan a consumo directo, sin embargo son altamente competitivas con
ellas ya que ocupan el mismo tipo de suelo.

El precio promedio pagado por 1las plantas procesadoras en el Glti-
mo perfodo (1976-1977) es aproximadamente US$ 50/ton. Hay que se
fialar que en la actualidad este tipo de industria no existe en la
zona del estudio, por lo que estos datos corresnonden a la zona
- Sur del pafis. El menor valor por tonelada, respecto a la papa de
consumo directo, se compensa en parte por el mayor rendimiento.

Determinacién de precios para el proyecto. De acuerdo a los ante-
cedentes indicados precedentemente se ha determinado un precio ba
se de USS 50/ton. y se ha considerado para la nama industrial el
mismo criterio de proyeccidn de precios a futuro cue para la pana
de consumo, por la estrecha relacidn que existe entre ambos culti
vos.,

Los valores determinados son los siguientes:

1977 UsS$S 50/ton.
1980 UsS$S 50/ton.
1985 Us$ 50/ton.

2.1.b.6 Papa de consumo directo.

Antecedentes. Los antecedentes de precios internacionales
son inexistentes, debido al escaso comercio mundial de este rubro.
En efecto, la comercializacién de la papa en el exterior constitu
ye un problema extremadamente complejo, debido a varlos factores
entre los cuales se nuede citar los siguientes:

- Las transacciones internacionales de papa fresca, son de escaso
monto, representando no mas de 1,2% de la produccién mundial.

- Existe una gran dificultad para comercializar el nroducto, aGn
en las mejores condiciones de almacenamiento.

- Alto costo de transpOrte, debido al gran contenido de agua, lo
que determina un producto de bajo valor por unidad de vpeso.
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~ La papa estéd generalmente afectada por una serie de enfermeda-
des susceptibles de ser transmitidas al pafs de destino.

- Existe un gran ntmero de variedades en el mundo lo cual obliga
a buscar paises en los cuales el gusto del consumidor se adapte
a las variedades del pais exportador.

Ilustra esta situacidén el hecho que las importaciones y exporta-
ciones de papas tradicionalmente en Chile, han sido de escasa sig
nificacidén y se han utilizado por los diferentes gobiernos como
herramientas destinadas a regular el precio interno.

Referente a precios nacionales, se puede observar en el cuadro N°
V.A.3-1 gue existe una gran variabilidad de precios de un ahno a
otro afin si se deja fuera del an&lisis el afo 1973,

No obstante del andlisis de las cifras de superficie sembrada y
produccidn, se puede deducir que en la temporada 1976-77 el pre-
cio a productor, medido en &poca de comercializacibn, se puede
considerar como un precio normal.

Finalmente, debido a que la barrera sanitaria, ubicada en la ribe
ra sur del rfo Maule, obliga en la préctica a los productores de

las principales comunas de la cuenca a comercializar su producto

en Santiago, se ha estimado que por lejanfa al mercado, el precio
se mantendrd en el mediano plazo, lo que implica un deterioro de

su valor en términos relativos.

Determinacién de precios para el proyecto. Tomando en considera-
cidn los antecedentes indicados precedentemente se han determina-
do los siguientes precios para el proyecto.

1977 Uus$ 73/ton.
1980 Us$ 73/ton.
1985 Uss 73/ton.

2.1.b.7 Vino.

Antecedentes. Como se puede observar en el cuadro N° V.A.
3-15 casi la totalidad del vino se comercializa en el mercado na-
cional, ya que las exportaciones no han sobrepasado el 2% de la
produccién nacional.

" En el cuadro N° V,A.3-16 se presenta una serie de precios a pro-
ductor para los afios 1965 a 1977 expresados en US$S de Mayo 1977
por litro, para el vino a granel en el pafs.

Los precios indicados corresponden a las variedades Semillén y
Sauvignon en blanco y Cabernet y Burdeos en tinto. La cepa pais
ha tenido tradicionalmente un castigo de un 10° sobre los precios
de las cepas menC1onadas '
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En cuanto a los precios relativos entre vino blanco y vino tinto
su comportamiento ha sido variable ya que en un perfodo ha sido
mayor el precio del blanco (anos 1965 - 70) y en otros superio-
res el del tinto, por lo cual resulta incierto el comportamiento
de los precios relativos en el futuro.

En relacidén al comercio exterior, cabe destacar en primer lugar
que el volumen exportado por Chile, como se indica en el cuadro
N° V ..A.3-15, fluctfia entre el 1% y 2% de la produccidn interna,
sumado a granel y embotellado; en segundo lugar, que el vino a
granel es exportado s6lo por bodegas elaboradoras y se trata Gni
camente de cepas tintas (Cabernet y Pinot) filtrados y tratados

y por lo tanto no comparable con el precio a nivel productor esta
blecido anteriormente.

Otro antecedente interesante lo aporta la importacién de vinos a
granel argentino. Respecto a este punto se puede afirmar que su
impacto en los precios internos queda circunscrito a los rangos
de precios histb6ricos de aproximadamente USS$ 0,12/1t.

Determinacién de precios para el proyecto. El andlisis de las
cifras histdricas del precio interno del vino muestra gue en el
periodo considerado (65 - 77) no ha habido variaciones signifi-
cativas en el valor recibido por el productor. En efecto, en
los filtimos 5 anos (con la excepcién del ano 75 en que el precio
fue anormalmente bajo por estar el mercado muy deprimido), el vi
no ha tenido un valor promedio de US$ 0,12 por litro a nivel de
productor

Finalmente, dadas las caracteristicas de la politica econémica
vigente en orden a mantener un comercio exterior abierto, el vi
no argentino estd teniendo el carfcter de regulador del mercado
interno.

De esta manera se puede estimar un precio base a mediano plazo
a nivel de productor de US$ 120 por 1.000 lts, precio que se su.
pone en el mediano plazo. De acuerdo a lo anterior se han de -
terminado los siguientes precios para el proyecto:

1977 Us$ 120 por 1. 000 lts.
1980 us$ 120 ¢ "
1985 ugss 120 " " "

2.1.b.8. Carne de bovino. :

Antecedentes. Este producto est& considerado por el
Banco Mundial en sus proyecciones, sin embargo, dadas las condi
ciones especiales de desenvolvimiento de este rubro en Chile se
ha tomado un precio base distinto al de ese organismo.
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En efecto, debido a la falta de desarrollo de la industria de la
carne en Chile, especialmente en lo que se refiere a volumen y a
tipificacién, unido al hecho de que el pais no es reconocido in-
ternacionalmente como libre de fiebre aftosa, no tiene posibili-
dad de competir en el exterior. Se comprueba esta afirmacibn
con el hecho que las exportaciones de carne de vacuno de Chile
han sido pré&cticamente inexistentes.

Por otra parte, las limitaciones sanitarias establecidas por el
Ministerio de Agricultura, no permiten la importacidén de ganado
en pie de Argentina, elemento que podria influir en el precio in
terno. Al pais solamente puede ingresar carne argentina deshue-
sada y empacada, lo que ha ocurrido en las ltimas temporadas pe
ro en forma poco significativa. La 1mporta016n de carne argen -
tina durante 1977 ha fijado un techo al precio interno de alrede
dor de USS 1 el Kg. vivo.

En el cuadro N° V.A,3-17 se presenta una serie de precios 1965 -
76 preparada por Odepa para este producto, que sb6lo puede consi-
derarse como antecedente general, por las razones dadas anterior
mente y que dicen relacién con el hecho que hasta 1973 (inclusi-=
ve) existfa eh el pais una situacibén de precios de productos e
insumos no comparable con la de los ahos posteriores. La serie
aludida se ha elaborado en base a la conversién de $ 19,4 por 1
US$ de Mayo de 1977 y a la relacién Kg Vara/Kg Vivo de 1: 1,8.

En el cuadro N° V.A.3-18 se presenta una comparacifn entre los pre
cios determinados por Odepa y por Socoagro en el el cuadro N° V.A.,
3-19, se incluye un indice de estacionalidad, del precio del gana- _
do, elaborado en base a los antecedentes hist6ricos de ferias de los
dltimos 12 afios y que serd utilizado posteriormente para proyectar
la variacibén mensual del precio de la carne.

Determinacidn de precios para el proyecto. De acuerdo a los an-
tecedentes indicados precedentemente y basado en el precio ocurri
do en las filtimas temporadas se ha estimado un precio base para el
proyecto de US$ 0,70 el Kg. vivo.

Es necesario destacar que, debido a las variaciones estacionales
en la oferta de carne, el precio tiene importantes variaciones du
rante el afo.

En el cuadro N° V.A.3-20 se indica la variacibn estimada calcula
da con el fIndice elaborado en base a las variaciones de precios
ocurridas en ferias (ver cuadro N° V.A,3-19).

La proyeccidén de precios se ha efectuado a partir del precio base
estimado, aplicé&ndose la tasa de variacibn considerada para el pro
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ducto por el Banco Mundial. -

Los valores son los siguientes en US$ por 1.000 Kg., vivo, consi-
derando un coeficiente de conversién Kg. vara a Kg. vivo de 1,8.

Carne en pié Carne en vara
USS$/ton US$/ton
1977 700 1.260
1980 931 1.676
1985 952 1.714

2.1.b.9. Carne de ovino.

Antecedentes. Para efectos de determinacidén del precio
base se efectud un exhaustivo anflisis de los valores alcanzados
por el producto tanto en mercados como en ferias en el Gltimo pe
riodo. De esta manera se determind como precio promedio un va -
lor de US$ 595 por tonelada. Este valor representa un precio del
Kg. de ovino en- el cual se incluyen corderos, borregas, ovejas
de desecho, carneros, etc.

Determinacién de precios para el proyecto. Como precio base se
considerd el precio promedio de USS$ 595 indicado anteriormente.

En cuanto a la proyeccibén de precios para el ano 1980 y 1985 se
decidibé considerar los porcentajes de incremento estimados por
el Banco Mundial para la carne de vacuno, debido a que existe
una relacidén tradicional en el mercado nacional entre el precio
de la carne de vacuno y las demds carnes (ovino, porcino, ave).
Los valores de US$ por 1.000 Kg. vivo son los siguientes:

1977 US$ 595/1.000 Kg. vivo
1980 uss 791 " "

1985 uss 809 " "

2.b.10 Leche.

Antecedentes. La determinacidn del precio base considera
do para el proyecto y el valor proyectado del mismo, se ha efectua
do basdndose solamente en el mercado interno, debido a las disposi
ciones gubernamentales que fijan una politica arancelaria y de de-

rechos especificos permanentes, destinada a proteger a la industria

nacional de la competencia de la leche en polvo de procedencia im-
portada. Esta politica afecta directamente el precio pagado al
productor nacional (la mayor parte de la produccibn nacional se
industrializa como leche:en polvd), asegurdndole un precio rela-
tivamente estable e independiente de los.excedentes coyunturales
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de produccidén de los paises productores de leche y al mismo tiem
po fijadndole un techo al precio interno.

Por otra parte, el gran stock de los paises productores mundia -
les de leche ha obligado a los Gobiernos a comprar a los ganaderos
de sus respectivos paises, a un precio bonificado, exportando este
excedente a precio "dumping". A manera de ejemplo, se puede citar
que Holanda cotizé la tonelada FOB de leche 26% de materia grasa a
US$ 760 en circunstancia que Chile no est8 en condiciones de expor
tar a menos de US$ 1.500 FOB, con lo cual Chile no tiene ninguna
posibilidad de competir en el mercado externo mientras estos exce
dentes existan permanentemente en alguno de los pafses que son
grandes productores del rubro.

Dentro de la produccidn agropecuaria a nivel mundial la leche a-
parece como uno de los rubros que mantiene un nivel m&s estable
debido a decisiones gubernamentales y acuerdos internacionales.

A manera de ejemplo, en el cuadro N° V.A.3-21 se incluye una se-
rie de precios elaborados por C. Zegers, Instituto Tecnolégico de
la Leche y FAO para algunos mercados importantes de este producto,
expresados en US$ por 1.000 Kg.

Las cifras presentadas confirman que Chile no tiene posibilidades
de competir en el exterior y que por otro lado deber& mantener un
nivel de proteccibn a la produccibn interna para evitar el "dum-
ping”. En razbn de esto se define como irrelevante el mercado ex
terno para fijar precios para el proyecto.

En el cuadro N° V.A.3-22 se presenta una serie de precios reales
al productor en época de comercializacibn para los afios 65 ~ 76,
base Santiago.

De acuerdo a los antecedentes presentados el precio de la leche
estuvo fijo a nivel de productor hasta 1974; a partir de 1975

el precio del producto experimentd un fuerte crecimiento en tér-
minos reales,

Finalmente, con el objeto de ilustrar la situacién ocurrida en
las (ltimas temporadas, se presenta en el cuadro N° V.A.3-23 una
comparacién de los precios de Odepa y Fenaleche y adem&s el valor
promedio pagado por la Cooperativa Lechera de Nuble en el perfodo
Enero-Agosto de 1977 y que constituye el precio mé&s relevante pa-
ra la zona en estudio.

La diferencia entre las cifras de Odepa y Fenaleche se debe a
que la Oficina de Planificacién Nacional considera fundamental-
mente el precio pagado por las plantas de la zona central, ubica
das cerca del mercado de leche fluida de Santiago y Valparaiso,
lo cual eleva el precio al productor, en tanto que Fenaleche es
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tima un precio promedio para las cooperativas lecheras que confor
man ese organismo y que estdn ubicadas principalmente en la zona
sur y cuyos precios son menores debido fundamentalmente, a su mayor
distancia a los mercados.

Determinacifn de precios para el proyecto. Se considera que el

principal destino que se dard en el futuro a la produccién de le
che en la zona, seri el abastecimiento del mercado de leche fluf
da de Santiago y Valparafso lo que se confirma por el hecho que
en la actualidad la produccibén de leche pasteurizada de Talca es
enviada a Viha del Mar para ser distribuida en toda la V Regifbn.

Para efectos de determinaci6n del precio base se ha decidido con
siderar como relevante el pagado en la filtima temporada por la ~
Cooperativa Nuble y la Unibn Lechera Aconcagua, que administra
la planta de Talca ya que son las dos plantas que operan en la
zona.

Ambas plantas han pagado en el periodo Enero-Octubre de 1977

US 0.14/1t. como precio base con 30 gramos de materia grasa; a es
te valor se le deben agregar las correspondientes bonificaciones
o castigos por materia grasa, indice de reductasa y produccibén in
vernal. :

El precio base considerado relevante para el proyecto es de
USS$ 140/1.000 litros.

No se dispone de antecedentes suficientes para proyectar el pre-
cio a mediano plazo, por lo cual y para evitar variaciones en los
precios relativos, se considera el aumento promedio de precios de
productos que es de 15.7% para el ano 1980 y de 21,05 para 1985.

De acuerdo a lo anterior los siguientes son los precios determina
dos para la leche a 1977, 1980 y 1985.

1977 Uss 140/1.000 1ts.
1980 : Us$ 162 "
1985 Us$ 167 "

2.1.b.11. Lana de ovinos.

Antecedentes. Informaciones obtenidas de exportadores
de lana de Magallanes y de la zona central indican, como precio
promedio de las filtimas temporadas de la lana empacada a nivel
de productor, la suma de US$ 1.430 por tonelada.

Determinacién de precios para el proyecto. Se ha considerado co
mo precio base USS 1.430 por tonelada y para efectos de la proyec
cién se ha considerado los porcentajes de crecimiento indicados
por el Banco Mundial, ya que este producto se encuentra en sus es
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timaciones.

De acuerdo a lo anterior, los precios determinados para el proyec
to son los siguientes, expresados en US$ por tonelada.

1977 UsS$ 1.430
1980 Uss 1.520
1985 Uss 1.520

2.1.b.12. Productos forestales., Se ha considerado como precio
base para el m3 de madera en pie, puesto predio, el precio actual
para las tres especies estudiadas en el proyecto. Debido a que
éste se encuentra deprimido y no parece probable un repunte en cor
to plazo, s6lo se ha incrementado, con respecto al precio base, el
de 1985. '

Los valores determinados son los siguientes; expresados en US$/m3.

Producto 1977 1980 1985
Pino insigne

- Aserrable 3.55 - 3.55 3.91
- Pulpa 2.40 2.40 2.64
Alamo _ _
- Aserrable 3.80 3.80 _ 4.90
Eucaliptus ’

- Lena 2.78 2.78 3.10
2.2. Precios de insumos.

Al igual que en el caso de los productos, en la determinacidén de
los precios de mercado de los insumos se ha considerado la situa
cién de precios actualmente vigente en el pafs.y los cambios que
en esa situacibn estén y continuardn ocurriendo debido a la actual
politica de apertura hacia mercados internacionales.

2.2.a. Antecedentes y procedimientos generales.

Los antecedentes generales analizados de precios de mercado nacio
nales e internacionales de insumos permiten concluir que debido a
miltiples distorsiones introducidas en el pasado por bonificacio-
nes, tasa preferencial del délar, cambios tecnoldgicos de los pro-
ductos etc, la comparacidn histbrica de niveles de precios nacio-




V.A.3. Precios. 32

nales e internacionales de insumos no presenta validez.

Los Gltimos anos, debido a la politica de apertura al mercado ex
terior los precios de insumos importados han tendido a normalizar
se paulatinamente.

El andlisis de precios cubre todos aquellos insumos requeridos
por la actividad agricola presente y proyectada de la cuenca los
que se han agrupado en los siguientes rubros:

Fertilizantes
Productos quimicos
Semillas

Mano de obra
Maguinaria agricola
Animales de trabajo

El procedimiento seguido en la determinacién de los precios es el
mismo que el empleado en el caso de los productos. Primeramente
en base a los antecedentes analizados se determindé el precio ba-
- se para 1977 en US$ y luego se proyectd ese precio a 1980 y 1985
utilizando diferentes criterios definidos en cada caso.

Conviene recordar gque tal como se indicd anteriormente los pre-
cios se han considerado sin IVA (Impuesto al Valor Agregado).

2.2.b. Anélisis de antecedentes y determinacién de precios para
el proyecto.

El andlisis de antecedentes y la determinacién de precios se pre

senta por tipos de insumos.

2.2.b.1. Fertilizantes.

Los fertilizantes estan incluidos dentro de las proyecciones del
Banco Mundial (urea y superfosfato triple) por lo cual se utili-
z6 este valor con los correspondientes ajustes por concepto de
fletes, seguros, arancel y margen de comercializacidn.

En el salitre por ser un producto de origen nacional se ha consi
derado como precio base el vigente en el mercado interno a Mayo
de 1977.

Los precios de urea y superfosfato triple se han proyectado de
acuerdo a los valores estimados por el Banco Mundial.

El precio del salitre se ha proyectado de acuerdo a la tasa de
crecimiento estimado por el Banco Mundial para la urea.
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Si bien es cierto que el salitre es m&s caro en la actualidad por
unidad nitrogenada que la urea, no existen mayores antecedentes
para suponer una sustitucidn masiva de urea por salitre en la zo-
na al menos en el mediano plazo, toda vez que la aplicacidén de u-
rea supone un nivel tecnolbgico m&s alto en el agricultor.

Los cédlculos de precios para urea y superfosfato triple efectua-

dos seglin los criterios indicados precedentemente se presentan en
el cuadro N° V.A.3-24 y un resumen de los mismos, incluyendo los

precios de salitre, se indica a continuacidn, expresados en US$/

tonelada.

Ano Urea Salitre S&édico Superfosfato Triple
1977 234 99 192
1980 263 114 - 220

1985 315 142 273

2.2.b.2. Productos quimicos. Los precios internos de pesticidas
estén notoriamente por sobre los internacionales, situacibn que
se puede observar en el cuadro N° V.A.3-25. La diferencia exis-
tente puede atenuarse en el futuro dependiendo del aumento de la
competencia en el rubro.

Una predicciédn de precios resulta extremadamente arriesgada debi-
do a la estructura oligopblica del comercio internacional de pesti
cidas y al gran avance tecnolbSgico de esta industria que constante
mente esti entregando al mercado productos més eficientes.

- Sin embargo, siendo el margen actual de comercializacibén de pes-
ticidas muy elevado resulta improbable que los precios reales de
estos productos tiendan a aumentar en el corto o mediano plazo,
lo que significa un deterioro en términos relativos. Ademés, la
reciente rebaja de aranceles permite suponer un probable descen-
so en los precios finales de los productos quimicos de un 8,33%
aproximadamente.

En el anexo N° V.A.3-1 se incluye la lista de precios de produc-
tos quimicos vigentes en el mercado nacional a Mayo 1977, la que
por las razones dadas precedentemente considera los precios para
el proyecto en 1977, 1980 y 1985 sin variacidn.

2.2.b.3. Semillas. Los precios base (1977) gue se han determina
do para el proyecto son los correspondientes al mercado nacional
de semillas certificadas calculados a Mayo de 1977. La proyeccibn
de precios a 1980 y 1985 se realizd de acuerdo a la variacibn ex-
perimentada por el respectivo producto en ese lapso.
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En el cuadro N° V.A.3-26 sé'presentan los precios base y los pro
vectados para semillas de los principales productos de la zona.

2.2.b.4. Mano de obra.

i) Costo de mano de obra para 1977 (base). La determinacién del
costo de la mano de obra, se hizo en cuatro grupos a saber: Obre
ro Agricola, Tractorista, Minifundista y Obrero del sector refor
mado. A continuacidn se describe la metodologia usada y se pre-
sentan los respectivos cdlculos efectuados en base al cambio de
Uss 1 = 19,39 (Mayo 1977).

Obrero Agricola. Como salario base se utiliz6 el Ingreso Minimo
Mensual vigente en el mes de Mayo de 1977, al cual se le agregd
un 50% de sobresueldo formado por las regalias y otros beneficios
existentes, con lo cual se determind un salario efectivo. Este
se recarga en un 56,7%, correspondiente a las imposiciones de pre
visibén social, obteniéndose asf el costo total mensual. Para ob-
tener el costo por jornada, se dividid el costo total mensual por
22 dfas que se estimb como el promedio de dias efectivamente tra-
bajados en un mes.

Ingreso min. mensual :
(Mayo 1977) $ 1.196,08 Us$s 61,69

50% sobresueldo (Reg. y

otros) 598,04 ’ 30,84
Salario efectivo . ' 1.794,12 92,53
56,7% imposiciones

(sobre I.M.M.) 678,18 34,98
Costo total mensual 2.472,30 127,51
Costo por jornada ' Uss 5,79

Tractorista. Como salario base se utilizé el Ingreso Minimo Men
sual vigente en Mayo de 1977 recargado en un 50% por especializacién
lo cual es de uso habitual en el agro. A este salario mensual asi
obtenido, se le aplicaron los recargos correspondientes en los mis
mos porcentajes que para el obrero agricola. Los-c8lculos respec-
tivos son los siguientes:

Ingreso mensual (Mayo 77) $ 1.794,12 Uss 92,53
50% sobresueldo (Reg. y _ '

otros) 897,06 © 46,26
Salario efectivo B 2.691,18 . 138,79
56 ,7% imposiciones (sobre I.M.M.) 1.017,27 52,46
Costo total mensual 3.708,45 191,25

Costo por jornada ) 7 uss ‘8,69
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Minifundista y parcelero de la reforma agraria. Con el objeto de
asignar un costo al trabajo familiar o propio del minifundista y
del parcelero de la reforma agraria, se consider6 como ingreso to
tal mensual al Salario Minimo Mensual vigente en mayo de 1977, el
cual se expresb en jornadas dividiéndolo por 22. No se ha estima
do adecuado considerar en estos casos la alternativa de obtener un
salario como obrero agrfcola, ya que la abundancia de mano de obra
y la existencia de algunas restricciones en el mercado de trabajo
no hacen en la préctica siempre factible esa posibilidad. Se ha
procedido en la forma indicada precedentemente con el criterio de
costear la mano de obra en estos casos como costeo de oportunidad
ante la imposibilidad de asignar un valor directo al trabajo del
minifundista o del parcelero de la reforma agraria y de sus fami-
lias, que en la préctica no reciben remuneracibén directa por sus
labores.

ii) Proyeccibén del costo de la mano de obra a 1980 y 1985. Para
proyectar el aumento del costo de la mano de obra se utiliz6 un
indice de crecimiento del producto per cipita obtenido de la dife
rencia entre el crecimiento del producto geogré&fico bruto per ci
pita y el crecimiento demogr&fico, ambos proyectados por Odeplén.

Los valores determinados segfin el procedimiento indicado se pre-
sentan en el cuadro N° V.A.3-27.

2.2.b.5. Maqguinaria Agricola. La maquinaria agricola definida

para el proyecto se agrupd en tres grupos o tipos a fin de simpli
ficar los cdlculos de costos de las diferentes explotaciones agro
pecuarias. ' -

Los tipos de maquinaria considerados son los siguientes:

Tipo 1 - tractor con implementos de arrastre

Tipo 2 - tractor con implementos conectados a toma de fuer:za
(P.T.0.)

Tipo 3 - cosechadora automotriz.

Como casos especiales se ha considerado ademds el avidn para fumi
gaciones, la miquina cosechadora estacionaria y la bomba de espal
da.

En el cuadro N° V.A.3-28 se presenta un resumen de los valores .
actuales y proyectados por jornada o hectédrea para cada uno de los
tipos de maquinarias considerados, que han sido determinados en

el anexo N° V.A.3-1 siguiendo la siguiente metodologia:
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i) C&lculo del precio de las distintas miquinas e implementos
a Mayo 1977.

ii) Determinacién del costo horario total para la miguina auto
motriz, el tractor y los diferentes implementos.

iii) CorrecciBn del costo horario total del tractor mediante un
- factor de uso del mismo con cada implemento con el objeto
de obtener el costo horario total de uso.

iv) Determinacién del costo de uso por jornada para cada tipo
de maquinaria.

El costo del avidén, la mé&gquina cosechadora estacionaria y la bomba
de espalda ha sido efectuado mediante un procedimiento, que en ca-
da caso se explica en el anexo N° V.A.3-1; los valores respectivos
se presentan en forma resumida también en el cuadro N° V.A.3-28.

Los costos de empleo de maquinaria que siguiendo la metodologia
indicada se han determinado a Mayo 1977, con el objeto de no in-
troducir distorsiones, han sido proyectados utilizando el indice
de crecimiento promedio de precios de productos definido para el
proyecto. Lo anterior significa que a los valores de 1977 se les
aplic6 un aumento de 15,7% para 1980 y de 21,05% para 1985.

2.2.b.6. Animales de trabajo. En el anexo N° V.A.3-1 se presenta
el detalle de los célculos efectuados con el objeto de determinar
el costo por jornada animal considerando el valor de mercado de un
caballo y del arado de tiro animal.

Para simplificar se asimilé el valor de cada uno de los implemen-
tos como rastra de clavos, carrunchos, tablones, etc. al del ara-
do.

La amortizacién y costo del capital invertido asignados para los
items anteriores fueron de seis ahos, a lo cual se sum8 el costo
anual del talaje.

El costo anual asi obtenido se dividid por el nfimero de jornadas
de trabajo efectivo que desarrolla el animal en un ano (90 dias)
para llegar al costo por jornada de US$ 2.04.

Este costo también representa un arrendamiento y como tal incluye
un interés sobre la inversidbn inicial de un 8,5% anual.
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3. PRECIOS SOCIALES.

3.1. Precios de productos.

Primeramente se tratan aspectos generales que dicen relacién con
la metodologia utilizada para la determinacién de los precios so
ciales y con la fijacién de algunos precios bé&sicos tales como el
valor social de la divisa, el factor trabajo y la tasa social de
descuentc. Luego se presenta una.clasificacién de productos aten
diendo a sus caracteristicas en relacibn con el mercado interna-
cional, lo gue permite aplicar la metodologia propuesta.

Una vez tratados estos aspectos generales se realiza la determi-

nacibn de precios sociales base (1977) de productos y luego se
proyectan los mismos a 1980 y 1985.

3.1.a. Aspectos generales.

3.1.a.1. Metodologfa general utilizada en la determinacidén de pre-

cios sociales de productos. Para los efectos de determi
nar los precios sociales, se ha seguido la metodologia propuesta
por Odepl&n en su publicacidn "PreparaC16n y Presentacidn de Pro
yectos de Inversidn".

En el c&lculo del precio social de los productos generados por el
proyecto se ha considerado que la evaluacibn social diferencia los .
productos en nacionales e internacionales.

Como productos nacionales se define aquellos que por su naturale
za produce el pais principalmente para consumo interno, con nive
les de exportacién e importacidn nulos o muy bajos. Por oposicién
los productos internacionales son aquellos que normalmente se pro-
ducen para su venta en el mercado externo.

Como precio social de los productos nacionales se congiderari el
valor que percibe el productor, es decir el precio sin impuestos
indirectos o el que incluya posibles subsidios.

En el caso de los productos internacionales se hace una dlferen—
cia entre productos importables y exportables.
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En estos casos el precio esté formado por una componente en mone
da nacional y otra en moneda extranjera. La componente nacional
incluye diferentes factores tales como gastos de carga y descar-
ga, gastos de aduana, flete interno, etc.

La componente en moneda extranjera es el precio CIF o FOB segln
sea el caso (importacién o exportacidn) y debe ser corregida me
diante el Valor Social de la divisa que corresponde al valor que
a nivel de la colectividad tiene la divisa y que corrige las dis
torsiones presentes por la existencia de impuestos, aranceles,
etc.

3.1.a.2. Precios SOCiales bdsicos. Como tales se entiende los
precios sociales del factor trabajo, divisa y tasa soc1al de des
cuento.

Estos valores calculados por Odeplén para el mes de Mayo de 1977
son los siguientes:

- Factor trabajo. (1)

USS 47.00 al mes
US$S 54.50 al mes

Mano de obra no calificada S 910,89
Mano de obra semi calificada $ 1.057,47

nwou

- Valor social de la divisa.

1 uss = $ 27.10

- Tasa social de descuento.

Is = 17%

El valor promedio del dbélar privado del mes de Mayo de 1977 fue
de $ 19.39, por lo cual para llevar a valores sociales cantida-
des expresadas en d6lares debe utilizarse como factor de correc
cién (FC) el siguiente:

; _ Precio Social Divisa _ 27.10 _
F.C. = Precio Mercado Divisa _ ~19.39 _ 1.398

Este factor se utiliza en el cdlculo de precios sociales y se in
dica como F.C.

(1) En el precio social del Factor Trabajo no debe incluirse las
Leyes Sociales ya que &stas se consideran como una transfe-
rencia de recursos (impuestos).
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3.1.a.3. Clasificaci6n de productos. De acuerdo a la metodolo-
gia planteada se han clasificado los productos en Nacionales, Ex
portables o Importables. Separadamente se ha considerado adem&s
un grupo de productos bajo la denominacibn "Casos especiales"
constituido por aquellos que tienen caracterfisticas de"Naciona -
les"y de "Exportables" a la vez ya que una parte de su produc -
cibn se consume internamente y otra parte se orienta a la expor-
tacién.

i) Productos nacionales. En teoria todos los productos conside
rados pueden participar en el mercado internacional, 8in embar-
go en la préctica, por problemas de calidad, variedad y otros,
existe una serie de productos que se transan solamente en el pais,
como la papa, la avena, etc. Ademds hay otros como manzanas, pe-
ras, ciruelas, cerezas, etc., en los que, si bien se orienta a la
exportacién la producci6én de mejor calidad, queda una parte impor
tante de ella en el mercado interno. En este @iltimo caso se con-
sider6 como producto nacional la proporcibn de la respectiva pro-
duccién que se comercia en el pais y como producto exportable la
parte que se dirige a los mercados externos.

Los siguientes productos se han incluido como productos naciona-
les:

- Papas Se ha considerado como producto nacional de
bido a que las cantidades gque se importan
son despreciables comparadas con el volumen
de produccibén interna y sb6lo se han efectua
do importaciones como mecanismo para solucio
nar problemas puntuales de precio. Ademi8s,
por otra parte, no tiene posibilidades de
exportacibén estables en la actualidad para
consumo directo, debido en parte a problemas
derivados de las condiciones en que se desa-
rrolla el cultivo en el pais (calidad, varie
dades, etc.). La exportacién de semilla de
papas presenta mayores posibilidades que la
del producto para consumo directo, pero la
zona no se beneficia directamente con esa po
sibilidad ya que la produccién de semilla
por razones fitosanitarias se localiza en

la zona sur.

- Avena

Se destina fundamentalmente al mercado inter
no. A

- Garbanzos S6lo el producto de calidad no exportable.
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- Vino : En el caso del vino se tiene que los nivéles
de exportacidn no son significativos por eso
se ha considerado como producto nacional.

- Manzanas : Corresponde a las calidades no exportables.

- Peras : Corresponde a calidades no exportables.

- Ciruelas : Corresponde a calidades no exportables.

- Cerezas : Corresponde a calidades no exportables.

- Frejoles : Variedades no exportables.

- Cebolla consu
mo directo = : Se ha considerado como producto nacional de
bido a la dificultad para estimar la rela -
cién de ventas en mercado nacional y exter-
no en el futuro debido a la variabilidad de

volfimenes y precios en las exportaciones.

- Carne ovina : No es susceptible de exportar y las importa-
ciones son poco significativas.

- Leche : La produccidén de la cuenca corresponde a leche
fluida destinada a consumo interno.

- Lentejas S6lo el producto de calidad no exportable.

ii) Productos importables. Se han definido como tales aquellos
productos que el pais ha debido histb6ricamente importar para ha-
cer frente a la demanda interna.

Se han considerado en este grupo los siguientes productos:

- Trigo

- Arroz

- Maliz

- Aceites vegetales (Raps, Maravilla, C&rtamo, Soya)
- Azficar (remolacha)

iii) Productos exportables. Se identifican como aquellos rubros
que generan divisas mediante su exportacién. Incluye los siguien
tes productos:

- Cebada cervecera

- Frejol: variedades y calidades de exportacién
-  Lenteja: calidades de exportacidén ‘

- Manzana: variedades y calidades de exportacién
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Peras: variedades y calidades de exportacidn
Cebollas deshidratadas (industriales)

Ciruelas: variedades y calidades de exportacidn
Cerezas: variedades y calidades de exportacibn
Lana - - :

Garbanzos: calidades de exportacidn

Papa deshidratada (industrial)

Zanahoria deshidratada (industrial)

iv) Casos especiales. Como se indicd6 anteriormente, existe una
serie de productos cuya produccién en parte es exportable y en
parte es de consumo interno. En estos casos especiales, se ha
optado por determinar, en cada caso, un precio promedio pondera
do de acuerdo a sus coeficientes de produccién para mercado in-
terno y externo. En esta situacidén se concentran los siguientes
rubros:

- Garbanzos
- Manzanas

- Peras

- Ciruelas

- Cerezas

~ Lentejas

3.1.b. Determinacidn de precioB sociales base (1977) de productos.
A continuacidbn se indican los precios sociales determinados para el
ano base (1977) y m&s adelante se presentan los pre01os proyecta -
dos a 1980 y 1985.

3.1.b.1. Productos nacionales. Se ha considerado como precio so
cial el precio privado calculado en el subcapftulo V.A.3:2 de este
proyecto.

En el cuadro N° V.A.3-29 se presentan los valores determinados pa
ra este tipo de productos que como se indicd precedentemente son
los mismos a precios sociales que a precios de mercado. :

3.1.b.2. Productos importables. De acuerdo a la metodologia Odeplén
se ha determinado los precios sociales, expresados en délares, de
los productos importables utilizando la siguiente relacidn:

P.S. (US$) = P.CIF x F.C. + Gastos aduana.
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En el cuadro N° V.A.3-30 se incluyen los valores determinados pa
ra 1977 para este tipo de productos siguiendo la metodologia in-
dicada precedentemente.

Los antecedentes considerados en la determinacibn de estos pre -
cios son los siguientes para cada uno de los productos:

‘Trigo

- Arroz

- Raps

- Maravilla

- Soya

- Remolacha

El precio CIF del trigo se calculd de acuerdo
a las estimaciones del Banco Mundial mediante
el mismo método utilizado en el célculo del
precio privado.

El precio CIF del arroz de obtuvo ponderando
por 0.7 las estimaciones del Banco Mundial.
Esta correccidn se debe a que la calidad del
arroz considerado por el Banco Mundial es su
perior a la del arroz gue normalmente adqule
re Chile en el exterior.

El precio CIF del maiz se obtuvo de las estima
ciones del Banco Mundial.

Se ha supuesto que el precio CIF del raps es
equivalente al 63% del precio FOB Nueva York
del aceite de soya crudo. '

Este método es el que se utiliza para determi-
nar la banda de precios internos del raps cal-
culada por el Ministerio de Economia. '

El precio CIF de la maravilla se ha calculado
considerando que tradicionalmente ha sido un
108 inferior al del raps.

El cdrtamo por ser un cultivo de introduccidn
reciente se ha asimilado a las condiciones de
la maravilla.

De acuerdo a lo sefialado en el N° V.A.3.2.1.b.5
se ha preferido considerar el precio interno
como precio CIF y este corregido por el factor
divisa. '

Para determinar el precio social de la remola
cha se han hecho las siguientes consideracio-
nes:

- El precio relevante para determinar el pre-
cio de la remolacha es el precio del azficar.
cruda, ya que en el caso de no haber sufi -
ciente produccidén de remolacha internamente,
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se importa azficar cruda.

- Se ha asumido que el precio del azficar en
la Bolsa de N.York (Precio Spot del contra
to N° 11) es equivalente al precio CIF Chi
le del azfcar cruda. -

- Se ha supuesto que el rendimiento remolacha-
azlcar es de 16.5%, que es la base utilizada
por IANSA.

- El valor agregado de la elaboracién de azi-
car a partir de la remclacha es equivalente
a la diferencia existente entre el precio de
la remolacha calculada sobre la base del a-
zicar cruda Bolsa N. York y el pagado real-
mente por IANSA.

V.A. = Precio B.N.Y. x 0,165 - Precio pa-
gado por IANSA.

- Se ha utilizado la tabla base que relaciona
precios azficar N. York y precio pagado por
IANSA por la remolacha entregada en las plan
tas de su propiedad.

- El precio social de la remolacha se calcula

con la siguiente relacibdn:

P.S. = P. Bolsa N. York x 0.165 x P.Social Divisa - Valor Agregado.
P.Mercado Divisa

Con el objeto de hacer el c&lculo del precio social de la remola-
cha se ha supuesto gue el precio de la Bolsa de Nueva York para

el azficar cruda sea de 10,5 centavos de US$ por libra, lo que equi
vale a US$ 231 por tonelada. A ese precio y de acuerdo a la tabla
base de Iansa la remolacha vale US$ 30.60 la tonelada puesta en
las plantas azucareras del pais. Con estos antecedentes el precio
social de 'la remolacha es la siguiente: '

e
wn
I

231 x 0,165 x 1.398 ~ (231 x 0,165 - 30,6)

53.3 - 7.5

i

P.S. 45.80 USS$/ton.

3.1.b.3. Productos exportablés. Para determinar el precio social
de los productos exportables se utilizd la siguiente relacidn:
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Precio Social (US$) = (Precio FOB-Valor Servicios)x P.Social Divisa
P.Mercado Divisa

Se ha estimado que la diferencia de Precio FOB al utilizar los
distintos puertos de embarque posibles (Valparaifso, San Antonio,:
S. Vicente) es irrelevante. El valor de los servigcios correspon
de a empaque, materiales, frigorizacién, comisién del exportador,
etc.

La fuente de la cual se han obtenido todos los precibs FOB, excepto
la cebada que tiene tratamiento especial, es el subcapitulo N°
V.A.3.2 del presente estudio.

En el cuadro N° V.A.3-31 se presentan los valores determinados pa
ra 1977 para este tipo de productos.

3.1.b.4. Casos especiales. El precio social promedio para los
rubros exportables y de consumo interno se calcula utilizando la
siguiente relacién:

P.S.P. = P.S. Nacional x o+ + P.S. Exportables x §
en donde : ol : proporcibn del producto que se consume interna
mente.
) :'proporéién del producto que se exporta.

En el cuadro N° V.A.3-32 se indican los precios base a 1977 deter
minados para este tipo de productos.

3.1.c. Proyeccibn de precios sociales de productos a 1980 y 1985.
Debido a que los precios sociales estadn formados normalmente por
dos componentes, precio base (CIF, FOB, Mercado) y Valor Social
de la divisa, para poder proyectar la tendencia de los precios so
ciales debe conocerse la tendencia de ambos factores. Sin embar-
go, el proyectar el valor social de la divisa requiere de un anéi-
lisis econ6mico profundo, ya que é&sta depende de variables tales
como politicasg arancelarias, politicas cambiarias, etc. cuyo es-
tudio y célculo superan los limites de este estudio. Por otra
parte, los organisMos oficiales encargados de calcular el valor
social de la divisa no efectﬁan proyecciones a mediano y largo
.plazo de ella.

Por estos motivos Se proyecta los precios sociales considerado
constante el valor social de la divisa y hac1endo variar solamen
te los precios bases.



V.A.3. Precios. 45

La tasa de variacib6n de los precios bases se ha obtenido de las
proyecciones de precios de mercado que aparece en el subcapitulo
V.A.3.2. del proyecto.

3.1.c.1. Productos nacionales. En el cuadro N° V.A.3-29 se pre
sentan los valores de precio base y proyectado a 1980 y 1985 de
los productos considerados en esta clase.

3.1.c.2. Productos importables. En el cuadro N° V.A.3-33 se in
cluyen los valores de precio base y proyectado a 1980 y 1985 pa-
ra los productos clasificados como importables.

3.1.c.3. Productos exportables. Los valores correspondientes al
precio base (1977) y proyectado a 1980 y 1985 para estos produc-
tos se presentan en el cuadro N° V.A.3-34.

3.1.c.4. Casos especiales. En el cuadro N°® V.A.3-35 se incluyen
los valores correspondientes a los precios base (1977) y proyecta
dos (1980 y 1985) para este tipo de productos. Cabe mencionar
que los valores determinados son promedios. '

3.2. Precios de insumos.

3.2.a. Aspectos generales.
Conviene senalar que al igual que en el caso de los productos se
consideran dos tipos de insumos, nacionales, e internacionales.

El precio de los insumos nacionales es equivalente al precio que
paga el usuario, es decir, el precio de mercado que incluye im -
puestos '

El precio social de los insumos internacionales tiene una componen
te nacional y una en moneda extranjera. Esta Gltima corresponde
al precio CIF o FOB dependiendo si el insumo es importable o expor
table. :

al igual que en el caso de productos la componente en moneda ex-
tranjera debe valorizarse mediante el precio social de la divisa.

Al igual que para productos, los insumos se han clasificado en
Nacionales, Importables y Exportables.
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Insumos nacionales. Como insumos nacionales s6lo se considera las
semillas ya que el resto corresponde a herramientas y otros, los
cuales por su poca relevancia en el costo se han incluido dentro
de los gastos generales.

Insumos importables. En este item se incluye los siguientes pro
ductos: : -

- Fertilizantes: Urea y Superfosfato triple
- Maquinaria agricola
- Productos quimicos: Pesticidas, herbicidas y fungicidas.

Insumos exportables. Como insumo exportable solamente se ha in-
cluido el salitre s8dico.

3.2.b. Determinacibén de precios sociales base (1977) de insumos.
Excluyendo el factor trabajo (mano de obra) cuyo valor ha sido
calculado directamente por Odeplan la determinacidén de los precios
sociales de insumos se ha efectuado siguiendo una metodologia pro—
pia para cada grupo de ellos que se indica m&s adelante. :

3.2.b.1. Mano de obra. Utilizando los valores mensuales determi
nados por Odeplian e indicados en el N° V.A.3.3.1.a.2. se han cal-
culado los siguientes valores base (1977) por jornada para cada
uno de los tipos de mano de obra consideradas en el proyecto.

Obrero agricola Us$/jornada 2,15
Tractorista " " 2,48
Minifundista " " 2,15
Obrero sector reformado " " 2,15

3.2.b.2. Insumos nacionales. Como precio social base para 1977
de los insumos nacionales, calculados a Mayo de 1977 se considera
el precio que paga el usuario es decir el precio de mercado.

Los valores respectivos se indican en el cuadro N° V.A.3-36.

3.2.b.3. Insumos importables. De acuerdo a la metodologia indi-
cada por Odeplan, el precio social de los insumos importables es
equivalente al precio CIF ponderado por el precio social de la
divisa m8s gastos de descarga y desaduanaje.

Precio Social (US$) = Precio CIF x P.Social Divisa + G. Descarga
P.Privado DlVlsa
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A continuacién se indican los célculos efectuados para determinar
el precio social base (1977) de los insumos de esta categoria.

i) Fertilizantes. Tomando en cuenta los antecedentes proporcio
nados por el Banco Mundial, el precio base (1977) de los fertili
zantes considerados insumos importables se indica a continuacidn.

Producto Precio CIF Précio CIF Gastos Descar Precio
Uss$/ton. Corregido ga y Aduana Social -

Urea 158 221 . - 20 241

S.Fosfato

triple 129 180 20 200

ii) Magquinaria. En el anexo N° V.A.3-1 se presenta el detalle

de los c&lculos efectuados para obtener el valor social base (1977)
de la jornada maquinaria, cuyos resultados se presentan en el cua-
dro N° V.A.3-37.

La metodologia utilizada en la determinacidén a precios sociales
es la misma que la empleada para obtener el valor de uso de la
maquinaria a precios de mercado. :

iii) Productos quimicos. Para determinar el precio social de los
productos agroquimicos (pesticidas, herbicidas, fungicidas, etc.)
se ha utilizado la siguiente relacibn:

Precio Val.soc.divisa
Social = P.CIF x il + Gs.Desaduane + Gs.Comercializ.
USs Val.mer.divisa

En el anexo N° V.A.3-1 se presenta el detalle de la determinacién
de los precios sociales para un nfimero importante de productos de
este tipo, que se ha realizado siguiendo la metodologfa indicada.

3.2.b.4. Insumos exportables. El precio social de los insumos
exportables se calcula corrigiendo el precio FOB con el valor so
cial de la divisa. -

El precio social base (1977) para el salitre, (nico producto de
este tipo considerado, elaborado a partir de antecedentes propor
cionados por Soquimich, se indica a continuacién:
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Producto Precio Precio FOB Precio
FOB - cerreqgido Social

Salitre sédico ,
Uss/ton Uss 110 Uss 154 Uss 154

3.2.c. Proyeccibn de precios sociales de insumos a 1980 y 1985.
La proyeccidn de precios sociales de insumos presenta los mismos
problemas y dificultades que la proyeccibn de precios sociales de
productos, por lo cual se ha decidido proyectar los precios en la
misma proporcidn en que se ha proyectado los precios de mercado
de los insumos.

3.2.c.1. Mano de obra. Se ha proyectado los diferentes tipos
de mano de obra considerados de acuerdo a la metodologia de Ode-
plan. Los respectivos valores se presentan el el cuadro N° V.A.
3-38.

3.2.c.2. Insumos nacionales. En el cuadro N° V.A.3-36 se indi-
can los valores base y proyectados para este tipo de insumos,
constituido basicamente por las semillas.

3.2.c.3. Insumos importables.

i) PFertilizantes. De acuerdo con el procedimiento general los
precios sociales de los fertilizantes se han proyectado en la
‘misma proporcidn que los precios de mercado de estos mismos in-
sumos. A continuacidn se indican los valores respectivos en US$
por ton. .

Producto 1977 1980 1985
Urea 241 270 324
S. Fosfato triple 200 <

24 285

ii) Maquinaria. Los siguientes son los valores base y proyecta
dos para 1977, 1980 y 1985 determinados por los tres tipos de ma
guinaria considerados, a saber: Tipo 1, tractor con implemento
de arrastre; tipo 2, tractor con implemento conectado a P.T.O.

y tipo 3, cosechadora automotriz. ~Adem8s se incluyen los montos
correspondientes a miquina cosechadora estacionaria y bomba de
espalda. ' ' '



V.A.3. Precios. 49

1977 1980 1985
Tipo I (UsS$/jornada) 67,52 78,12 81,73
Tipo II " ' " 84,64 97,90 . 102,40
Tipo III " " 280,40 324,42 339,42
Ma&g. Cosechadora
estacionaria US$/jornada 56,20
Bomba espalda 2,45

iii) Productos quimicos. Por los mismos motivos planteados en
la proyeccidn de precios privados(V.A.3-2), se ha supuesto que

los precios de pesticidas, herbicidas, etc., se mantienen cons-
tantes en el perfodo 1977 - 1985.

En el anexo N° V.A.3-1 se indica el precio para un importante
nlimero de productos de este tipo.

3.2.c.4. Insumos exportables. Siguiendo el procedimiento indi-
cado precedentemente se ha determinado para el salitre sddico,
inico insumo considerado en este tipo de productos el 51gu1ente
prec1o base y proyectado a 1980 y 1985.

1977 1980 1985
Salitre sddico 154,00 177,33 220,88
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4. RESUMEN.

Con el objeto de facilitar la utilizacidn de los valores determi-
nados para productos e insumos en el presente capitulo se presen-
tan a continuacidn los respectivos resfimenes de precios de merca-
do y sociales, expresados en US$ por tonelada o por 1.000 1ts.
segln el caso, determinados para el proyecto a 1977, 1980 y 1985.
Los resfmenes incluyen la totalidad de los productos considerados
en la situacidn actual y/o en las alternativas de desarrollo y los
principales insumos requeridos por las actividades agropecuarias
de la cuenca. '
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4.1. Precios de mercado de productos.

1977 1980 1985
a. Frutas. USsSS/ton.
a.l. Manzanas 100 100 100
a.2. Peras 80 80 80
a.3. Uva de mesa 236 236 236
a.4. Ciruelas : 200 231 242
a.5. Cerezas 400 462 484
b. Hortalizas frescas. USS$/ton.
b.1l. Ajos 350 405 424
b.2. Cebollas consumc directo 60 69 73
c. Leguminosas secas. USS$S/ton.
c.1l. Frejol consumo interno 508 , 587 615
c.2. Frejol exportacidn 262 303 317
c.3. Lentejas 551 637 667
c.4. Garbanzos 542 627 656
c.5. Arvejas 350 405 424
d. Cereales. Uss/ton.
d.l. Trigo 155 202 207
d.2. Maiz 132 148 148
d.3. Arroz 211 295 326
d.4. Avena : 101 131 135
d.5. Cebada 150 197 202
e. Cultivos industriales. USS$S/ton.
e.l. Remolacha 30,6 34,6 38,60
e.2. Raps (de invierno) 312,0 272,0 309,00
e.3. Maravilla 281,0 245,0 278,00
e.4. Cé&rtamo 281,0 245,0 278,00
e.5. Soya : 248,0 228,0 260,00
e.6. Zanahoria industrial 35,0 40,0 42,00
e.7. Cebolla industrial 65,0 75,0 78,70
e.8. Papa industrial 50,0 50,0 50,00
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f. Papa consumo directo

g. wino USS los 1.000 1lts.
h. Carne de bovino (en pié8)

i. Carne de ovino (en pié)

j.. Leche (USS$/1.000 lts.)

k. Lana ovine

1. Productos forestales USS$/m3

Pino insigne aserrable
pulpa

Alamo-aserrable

Eucaliptus-1lena

4.2. Precios de mercado de insumos.

a. PFertilizantes. (US$/ton)

a.l. Urea
a.2. Salitre sbdico
a.3. Superfosfato triple

b. Productos quimicos (US$/lt o Kg)

Aldrin 20%

2-4 D Amina
Afalén

Azufre

Bdrax
Bihedonal
Biarin 103 W.V.
Citroliv emulsible
Cercobim M

. Dexon

Disyston
Dieldrin

1977
73
120
700
595
140
1.430

234
99
192

5,62

0,20
1,52
. 8,61
27,19
0,62
20,14
2,08
1,08

12,06

1980

73
120
931
791
162
1.520

1980

263
114
220

3,66
5,62
19,69
0,20
1,52
8,61
27,19
0,62
20,14
2,08
1,08

12,06

;ggé
73
120
952
809
167

1.520

1985

315
142
273

3,66
5,62
19,69

0,20

1,52
8,61
27,19
0,62
20,14
2,08
1,08
12,06



V.A.3. Precios.

33

Diazinon 40 M
Dithane M. 45
Gebutox

Heptacloro 30% P M
Metasystox 25 E M (Pulgdn)
MCPA

Manzate D

Reglone

Rogor L-40

Stam L-V 10
Supracid 40 E
Thiodan

Tedion

c. Semilllas (USS$S/Kg)

Arroz

Arvejas

Ajos

Avena

Ballica H 1

Ballica Inglesa
Ballica Wimera
Cebada

Cértamo

Cebollas

Frejol consumo interno
Frejol exportacibn
Garbanzos

Lentejas

Maiz grano

Maravilla

Papa consumo directo
Papa industrial
Remolacha (monogérmica)
Raps de invierno
Soya

Trebol rosado

Trebol subterr&neo
Trebol ladino

Trigo

Zanahoria industrial

d. Mano de obra (US$/jornada)

Obrero agricola

5,05

18,80
- 8,61
10,39
14,43

7,27
9,79
11,53
10,41
11,44

0,32

0,64 .

0,78
0,30
0,9¢
1,03
1,01
0,35
0,52
23,90
0,70
0,59
0,98
0,98
1,35
0,29
0,20
0,16
29,93
0,24
0,56
2,28
1,42
3700
0,37
6,83

5,79

1980 1985
8,37 8,37
6,08 6,08
5,05 5,05
3,71 3,71

18,80 18,80
8,61 8,61
10,39 10,39
14,43 14,43
7,27 7,27
9,79 9,79
11,53 11,53
10,41 10,41
11,44 11,44
0,45 0,49
0,74 0,78
0,90 0,94
0,39 0,40
1,31 1,35
1,37 1,40
1,35 1,38
0,46 0,47
0,45 0,51
27,49 28,95
0,81 0,85
0,68 0,71
1,13 1,19
1,13 1,19
1,51 1,51
0,25 0,28
0,20 0,20
0,16 0,16
33,84 37,75
0,21 0,24
0,52 0,59
3,03 3,10
1,88 1,93
3,99 4,08
0,48 0,49
7,90 - 8,27
6,65 8,09
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1977 1980 1985
Tractorista 8,69 9,98 12,15
Minifundista y parcelero sector
reformado 2,80 3,22 3,91
Obrero contratado por el sector
reformado 4,39 5,04 6,13
e. Maquinaria agricola.
Tractor con implemento arrastre (a) 47,92 55,44 58,00
Tractor con implemento conectado a
P.T.0. (a) 60,24 69,68 72,92
Cosechadora automotriz (a) 180,08 208,32 217,98
Avidn (b) 8,51 9,85 10,30
Mag. cosechadora estacionaria (b) 39,83 46,08 48,21
Bomba espalda (a) 15,20 17,58 18,40
f. Animales de trabajo. 2,04 2,36 2,47
4.3. Precios sociales de productos.
a. Frutas. US$/ton.
a.l. Manzanas 136 136 136
a.2. Peras 103 103 103
a.3. Uva de mesa (*)
a.4. Ciruelas 267 308 323
a.5. Cerezas 534 618 646
b. Hortalizas frescas. USS$/ton,
b.1. Ajos (*)
b.2. Cebollas consumo directo 60 69 73

(a) US$/jornada 8 horas
(b) UsS$/ha

(*) No se calculd el precio social debido a que el
fue asignado en las alternativas de desarrollo ni tiene impor

tancia en situacidn actual de la cuenca.

cultivo no
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1977 1980 1985
c. Leguminosas secas. US$/ton.
c.l. Frejol consumo interno 508 588 615
c.2. Frejol exportaciones 366 423 443
c.3. Lentejas 697 808 846
c.4. Garbanzos 634 795 832
c.5. Arvejas 350 405 424
d. Cereales USS$/ton.
d.1l Trigo 195 254 261
d.?2 Mafiz . 168 186 18¢
d.3 Arroz 302 413 456
d.4 Avena 101 131 135
d.5 Cebada 210 275 282
e. Cultivos industriales USS$/ton.
e.l. Remolacha 46 52 58
e.2. Raps 471 411 467
e.3. Maravilla : 425 371, 421
e.4. Céartamo 425 371 421
e.5. Soya 354 . 326 370
e.6. Zanahoria industrial 49 57 59
e.7. Cebolla industrial 91 105 110
e.8. Papa industrial 70 70 .70
f. Papa consumo directo USS$/ton 73 73 73
g. Vino  US$/1.0001lts. 120 120 120
h. Carne de bovino Uss$/ton. 700 931 952
i. Carne de ovino USS$/ton. 595 791 809
j. Leche US$/1.000 lts. 140 162 167
k. Lana USS$/ton. 1.999 2.125  2.125
1. Productos forestales (m3) USS/m3
Pino insigne-asérrable 3,7 3,7 4
Pulpa 2,9 2,9 3

[
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Alamo aserrable

Eucaliptus-lena

4.4. Precios sociales de insumos.

a. Fertilizantes. (Us$/ton.)

1. Urea
2. Salitre sbdico
3. Superfosfato triple

=
a
a

b. Productos quimicos (US$/Kg o 1lt)

Aldrin 20%

2 4 D Amina
azufre
Afalén
Bbérax
Bihedonal
Bidrin 103 W V
Citroliv emulsible
Cercobim
Dexon
Disyston
Dieldrin 50 W P
Diagzinon
Dithane M 45
Gebutox
Heptacloro 30%
Metasystox 25 E M (Pulgdn)
MCPOA
Manzate D
Reglone

Rogor L-40
Stam L-V 10
Supracid 40 E
Thiodan
Tedion

c. Semillas USS/Kg.

Arroz
Arvejas

241,00
154,00
200,00

2,53
3,87
0,14
13,56
1,06
5,93
18,70
0,65
13,84
1,43
0,75
8,30
5,78
4,19
3,48
2,56
12,96
5,95

7.,17

9,94
4,99
6,74
7,93
7,18
7,88

270,00
177,33
224,00

2,53
3,87
0,14
13,56
1,0¢€
5,93
18,70
0,65
13,84
1,43
0,75
8,30
5,78
4,19
3,48
2,56
12,96
5,985
7,17
9,94
4,99
6,74
7,93
7,18
7,88

324,00
220,88
285,00

2,53
3,87
0,14
13,56
1,06
5,93
18,70
0,65
13,84
1,43
0,75
8,30
5,78
4,19
3,48
2,56
12,96
5,95
7,17
9,94
4,99
6,74
7,93
7,18
7,88
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1977 1980 1985
Ajos 0,78 0,90 0,49
Avena 0,30 0,39 0,40
Ballica H-1 0.99 1,31 1,35
Ballica inglesa 1,03 1,37 1,40
Ballica Wimera 1,01 1,35 1,38
Cebada 0,35 0,46 0,47
C&rtamo 0,52 0,45 0,51
Cebollas 23,90 27,49 28,93
Frejol consumo interno 0,70 0,81 0,85
Frejol exportacibn 0,59 0,68 0,71
Garbanzos 0,98 1,13 1,19
Lentejas 0,98 1,13 1,19
Maiz grano 1,35 1,51 1,51
Maravilla 0,29 0,25 0,28
Papa ‘consumo directo 0,20 0,20 0,20
Papa industrial 0,16 0,16 0,16
Remolacha (monogérmica) 29,93 33,84 37,75
Raps de invierno 0,24 0,21 0,24
Soya 0,56 0,52 0,59
Trébol rosado 2,28 3,03 3,10
Trébol subterraneo 1,42 1,88 1,93
Trébol ladino 3,00 3,99 4,08
Trigo 0,37 0,48 0,49
Zanahoria industrial 6,83 7,90 8,27
d. Mano de obra (US$/jornada)
Obrero agricola 2,15 2,28 2,51
Tractorista 2,48 2,63 2,90
Minifundista y parcelero sector
reformado 2,15 2,28 2,51
Obrero contratado por el sector
reformado 2,15 2,28 2,51
e. Maguinaria agricola
Tractor con implemento arrastre (a) 67,52 78,12 81,73
Tractor con implem. conectado PTO (a) 84,64 97,90 102,40
Cosechadora automotriz (a) 280,40 324,42 339,42
Avién (b)
Mag. cosechadora estac1onar1a (b) 56,20 65,02 68,03
Bomba espalda -(a) 2,45 2,83 2,97
f. Anlmales_de trabajo (a) 2,04 2,36 2,47

(a) US§/jornada B horas
(b) US$/ hi&s.



PRECIOS NACIONALES DE

PRODUCTOS AGRICOLAS

(US$ MAYO 1977/TONELADAS)

CUADRPO N°

A N o)

Rubros 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976 1977
Trigo -Blanco 60.5 63.5 61.9 65.9 66.1 66.1 64.6 59.3 (a) 38.6 154.0 199.1 220.3 207.6
Avena 50.3 65.3 61.9 39.1 39.5 60.9 51.0 64.5 138.2 103.2 70.1 150.9 124.4
Cebada 58.0 66.0 59.8 46.5 58.2 64.6 63.7 ° 60.6 130.5 127.1 119.1 214.7 165.1
Arroz 49.7 74.0 66.6 70.6  70.1 73.6 70.6 69.6 83.7 154.6 249.1 294.7 218.1
Raps 107.1 108.9 99.6 104.4 115.8 108.5 118.1 110.1 94.9 195.2 319.7 326.7 292.1
Maravilla 103.0 97.4 98.1 93.8 106.3 100.6 114.1 104.2 104.4 211.9 334.8 346.2 274.7
Remolacha 13.0 14.2 14.9 15.2 15.7 16.5 17.2 13.8 19.4 24.7 42.6 41.6 35.1
Mafz 55.2 60.9 60.2 55.1 49.7 50.9 71.4 65.5 205.7 106.4 119.6 161.8 132.2
Papas 37.4 37.2 30.7 - 31.0 22.2 24.0 26.14 39.0 148.6 38.4 56.3 108.6 73.9
Frejoles 185.0 184.1 168.8 102.0 168.8 283.6 266.3 236.9 467.9 201.8 484.4 783.6 428.3
Lentejas 92.1 175.6 231.4  182.3 187.1 182.3 226.2 300.8 626.6 345.9 383.0 €56.4 445.9
Garbanzos 107.1 133.4 142.3 140.7 160.3 181.8 193.7 208.9 241.1 632.3 451.9

175.8

1199.9

(d) Precio Estanco Oficial de Trigo

FUENTE : ODEPA.

V.A.3-1



PRECIOS INTERNACIONALES DE PRODUCTOS AGRICOLAS (US$ MAYO 1977)

CUADRO N°

V.A.3-2

ANOS TRIGO MAIZ ARROZ AZUCAR  ACEITE ACEITE
Uss/T Uss$/T UsSs/T US$/Lb SOYA MARAVILLA
US$/1.0001 US$/1.000 1.
1960 123.07 115.00 250,80 6,30 447,60 491,70
1961 123,43 109,80 262,49 5,78 570,80 : 620,56
1962 124,12 106,40 300,79 5,91 444,30 479,70
1963 112,41 117,80 277,99 16,52 433,50 458,78
1964 129.68 117,70 264,54 il,25 438,99 486,91
1965 112,04 121,12 256,49 3,99 509,22 554,48
1966 114,98 120,07 303,78 3,40 479,46 477,63
1967 117,19 110,80 393,60 3,54 .384,69 375,69
1968 107,27 95,40 350,34 3,38 304,20 290,53
1969 94,78 97,90 300,07 5,47 321,15 345,48
1970 83,76 105,70 219,07 5,52 >444,28 507,0¢
1971 90,74 96,06 190,84 6,63 447,70 550,50
1972 99,19 87,30 213,30 10,57 338,40 464,99
1973 184,42 155,61 397,68 12,85 586,40 654,39
1974 217,85 186,01 €53,65 36,10 1.004,50 1.185,50
1975 166.78 141,30 401,10 22,66 622,11 824,33
1976 137.39 259,60 11,84 451,70 598,89

134.70




CUADRO N° V.A.3-3

PERAS -~ EVOLUCION DE LAS EXPORTACIOWNES CHILENAS.

Ao ' MILES DE CAJAS

1974 233,5
1975 345,3
1976 600,8
1977 467,2

FUENTE: Banco Central de Chile

CUADRO N° V.A.3-4

UVA DE MESA -~ EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES

CHILENAS.
ARNO MILES DE CAJAS (a)
1974 1.715
1975 2.563
1976 : 3.087
1977 (b) 3.960

(a) Contenico de 8 Kgs. neto/caja
(b) Dato estimado por el Banco Central
al 15.6.1977.



CUADRO N° V.A.3-5

CEBOLLAS Y AJOS. PRECIOS NACIONALES BN US$ DE
MAYO 1977/TONELADA.

ANO CEBOLLAS AJOS
1965 19,64 202,73
1966 ' 60,39 771,53
1967 | 43,68 836,25
1968 | 51,05 461,78
1969 | 28,77 231,00
1970 49,51 332,23
1971 59,66 625,11
1972 133,21 1.039,36
1973 - 125,21 1.227,64
1974 106,49 765,85
1976 (a) | 88,39 821,24

FUENTE: ODEPA "Estadisticas Agropecuarias
1965 - 1974)

(a) Boletines ECA.



CUADRO N° V.A.3-6

CEBOLLAS - PRECIOS PAGADOS A PRODUCTOR NACIONAL
' (USS/TON) (a)
TEMPORADA AJOS CEBOLLAS
1975 - 76 340 50
1976 - 77 360 60

FUENTE: SIGDO Exportaciones.

CUADRO N° V.A.3-7

AJOS Y CEBOLLAS - PRECIOS FOB, ANOS 1970 -76

EN US$ MAYO 1977/TON

(a)

ANOS AJOS CEBOLLAS
1970 543 120
1971 562 115
1972 223 80
1973 1.118 264
1974 847 157
1975 812 183
1976 952 177
-PROMEDIO 722 157
Relacidn porcentual

de desviacidén respec

to al promedio 42 38

(a) Precios correspondientes a promedio de

calidades y variedades en su envase fi
nal de exportacién.

FUENTES: ODEPA
SAG - ANO 1976.



CUADRO N° V.A.3-8

FREJOLES DE EXPORTACION - PRECIOS PROMEDIO A
PRODUCTOR (US$/TONELADA)

AfNO CRISTAL ARROZ PROMEDIO ANUAL
1976 291 278 285
1977 244 233 239
PROM. 268 256 262

CUADRO N° V.A.3-9

GARBANZOS - SUPERFICIE SEMBRADA (Ha) Y PRODUCCION (TON)

AfNO SUPERFICIE SEMBRADA PRODUCCION
1976 7.100 2.740
1977 8.270 4.992

FUENTE: INE.



CUADRO N°

V.A.3-10

TRIGO. DETERMINACION DEL PRECIO ACTUAL Y PROYECTADO

(USS$/TON) .

1977 1980 1985
Bco. Mundial 109,2 152,0 156,7
FOB a CIF 25,0 25,0 25,0
Sub total 134,2 177,0 181,7
Descarga 7,0 7,0 7}0
Arancel (10%) 13,4 17,7 18,2
Sub Total . 154,6 201,7  206,9
Precio Final (a) 155,0 207,0

202,0

(a) Los decimales se han aproximado al entero.



CUADRO N° V.A.3-11

TMPORTACIONES DE MAIZ - PRECIOS FINALES (US$/TON)

PRECIO FOB ' Uss 90,0
FLETES Y SEGUROS Us$ 25,0
Sub Total Uss 115,0
Descarga Uss$ 7,0
Arancel (10%) . uUs$ 11,5
Precio Chile (a) ' US$ 134,0

'CUADRO N° V.A.3-12

ARROZ - DETERMINACION DEL PRECIO ACTUAL PROYECTADO

(US$/TONELADA) .
ANO 1977 1980 .1985

Precio FOB - 270 390 433,72
Flete _ ' 25 25 . 25,00
Sub Total - 295 415 458,72
Descarga . 7 7 7,00
Precioc Final 302 _ ' 422 465,72
Importado '

Precio Proyectado 211 295 326,00

(a)

(a) 70% Precio Final Importado.



CUADRO N° V.A.3-13

REMOLACHA -~ TABLA BASE PARA LA FIJACION DE PRECIOS
EN TEMPORADA 1977 - 78.

Precio FOB azficar cruda Precio remolacha

(GS$ 0,01/Libra) (Nuble y Los Angeles)
(US$/TON) (a)

7.0 25,0

8,0 25,6

8,5 26,6

9,0 27,6

9,5 28,6
10,0 29,6
10,5 30,6
11,0 31,6
12.0 33,1
13,0 34,6
13,5 35,6
14,0 36,6
14,5 37,6
15,0 38,6
15,5 39,6
16,0 40,6
16,5 41 ,¢
17,0 42,6
17,5 43,6
18,0 44,6

(a) Se considera remolacha con 16,5% de azficar.



CUADRO N°® V.A.3-14

RAPS. DETERMINACION DE PRECIQO ACTUAL Y PROYECTADO
US$/TONELADA.

PRECIO BCO.

ANOS MUNDIAL COEFICIENTE PRECIO RAPS
ACEITE SOYA ‘

1977 312

1980 459 0.63 0,94 272
1985 522 0.63 0.94 309

CUADRO N° V.A.3-15

VINOS. PRODUCCION, CONSUMO INTERNO Y EXPORTACION. AROS 1960-7€.
MILLONES DE LITROS. '

ANOS PRODUC % EXPORTACTON CONS . INTERNO
CION MILLONES Lts % MILLONES Lts?%
1970 400,5 100 4,81 1,2 395,69 98,8
1971 525,1 100 3,40 0,6 521,70 99,4
1972 ~ 611,2 100 3,26 0,5 607,94 99,5
1973 569,0 100 4,17 0,7 564,83 99,3
1974 499,7 100 3,34 - 0,7 496,36 99,3
1975 464,9 100 4,73 1,0 460,17 92,0
1,6 505,50 98,4

1976 514,0 100 8,50

FUENTE: CORFO, INE.



CUADRO N° V.A.3-16

VINO: PRECIOS INTERNOS ANOS 1965 - 1977.
US$ MAYO 1977/Lt.

ARNO TINTO BLANCO
1965 0,14 0,17
1966 6,13 0,16
1967 0,12 0,15
1968 0,11 0,13
1969 0,12 0,14
1970 0,12 0,15
1971 0,15 0,15
1972 0,15 0,13
1973 0,12 0,12
1974 0,12 0,12
1975 0,07 0,07
1976 0,12 0,12
1977 0,13 0,10

FUENTE: Corfo, Servicio Impuestos Internos, SAG, Banco
Central, INE, Fecovit y Asociacién de Embote -
lladores y Exportadores de Vino.



CUADRO N° V.A.3-17

CARNE. PRECIOS A PRODUCTOR BASE SANTIAGO.
US$ MAYO 1977/Kg. EN VARA.

ARNO ' US$ Kg. Vara US$ Kg. Vivo
1965 0,46 0,26
1966 0,44 0,24
1967 0,46 0,26
1968 0,51 0,28
1969 0,55 0,31
1970 0,55 0,31
1971 0,55 : 0,31
1972 0,55 0,31
1973 0,55 0,31
1974 1,13 0,63
1975 0,71 0,30
1976 0,94 0,52

FUENTE: Odepa

CUADRO N° V.A.3-18

COMPARACION DE PRECIOS PARA EL KG. DE CARNE VIVO Y EN
VARA (US$ MAYO 1977)

ARNO ODEPA SOCOAGRO
Vara Vivo Vara Vivo
1975 0,71 0,39 _ 0,82 0,46
1976 0,94 0,52 1,13 0,63
1977 ' - - 1,33 0,74

(a) ODEPA considerd en sus c8lculos un precio -
promedio de bovinos. SOCOAGRO solamente no
villos cuyo valor es superior.



CUADRO N° V.A.3-19

INDICE VARIACION ESTACIONAL DEL PRECIO DE LA CARNE.

MES INDICE
Enero 0,976
Febrero 0,925
Marzo 0,920
Abril 0,899
Mayo | 0,900
Junio 0,933
Julio 1,001
Agosto ' 1,054
Septiembre 1,123
Octubre 1,131
Noviembre 1,085
Diciembre 1,053

X Aho 1,000




CUADRO N° V.A.3-20

_CARNE. VARIACION ESTACIONAL DEL PRECIO: (US$/KG. VIVO)

MES INDICE PRECIO
Enero 0,976 0,68
Febrero 0,925 -~ 0,65
Marzo 0,920 0,64
Abril 0,899 0,63
Mayo 0,906 0,63
Junio 0,933 0,65
Julio 1.001 0,70
Agosto 1.054 0,74
Septiembre 1.123 0,79
Octubre 1.131 _ - 0,79
Noviembre 1;085 0,76
Diciembre 1.053 0,74
X Afio 1.000 ' 0,70

FUENTE: ODEPA.



CUADRO N°

LECHE EN POLVO. PRECIOS INTERNACIONALES A NIVEL MUNDIAL.

US$/TONELADA.

V.A.3-21

MERCADO 1971 1972 1973 1974 1975 1976
Mercado interno P. Bajos 1.405 1.476 _1.530 1.642 1.820 1.944
"'Xx. Nueva Zelandia 443 414 543 655 1.104 1.078
Exportacibén Precio finico

seglin acuerdo CEE 550 550 600 :600 600 600
Relacién Precio Interno

Precio Exp. Paises Bajos 2,55 2,68 2,55 2,74 3,03 3,24

FUENTE: C.'Zegers, Instituto Tecnolbgico de la ,Leche y FAO.



CUADRO N° V.A.3-22

LECHE: PRECIO AL PRODUCTOR-BASE SANTIAGO. US$ MAYO

1977.
ARO US$/1t.
1965 0,05
1966 0,06
1967 0,07
1968 » 0,07
1969 0,07
1970 007
1971 . 0,08
1972 0,06
1973 | 0,10
1974 0,10
1975 0,15
1976 0,17

FUENTE: ODEPA (Diario Oficial y Soprole.) -

CUADRO N° V.A.3-23

LECHE. PRECIOS PAGADOS A PRODUCTOR EN CHILE
(US$ MAYO 1977/Litro)

ARNO ODEPA FENALECHE COOP. RUBLE
1975 0,15 0,12 -
1976 0,17 0,11

1977 - - 0,14




CUADRO N° V.A.3-24

UREA Y SUPERFOSFATO TRIPLE. DETERMINACION DE PRECIOS DE MERCADO
PARA LOS ANOS 1977, 1980 y 1985 (US$/TONELADA)

A. UREA.
ITEM 1977 1980 1985
Precio FOB Bco. Mundial 133 153 190
Fletes v Seguros 25 25 25
Arancel (10%) 16 18 22
I.V.A. (20%) 35 39 a7
Descarga o 7 7 7
Margen de comercializacibén (30%) 65 73 87
Precioc Mercado puesto Chile s/IVA 234 263 315
B. SUPERFOSFATO TRIPLE
ITEM 1977 1960 1085
Precio FOB. Bco. Mundial 104 123 160
Fletes y Seguros 25 25 25
Arancel (10%) 13 15 1°
I.V.A. (20%) 28 33 41
Descarga 7 7 7
Margen de comercializacibn (30%) 53 61 76

Precio Mercado puesto en Chile s/IVA 192 220 273




CUADRO N° V.A.3-25

PRODUCTOS QUIMICOS. COMPARACION DE PRECIOS DE MERCADO INTERNO
CON PRECIOS CIF + ARANCEL DE 10%.
(US$/LITRO O KG).

CIF ARAN  PRECIO 3
CEL MERCADO  MARGEN

Ekatin 4.68 5.62 11.90 111
Gebutox 1.87 2.24 5.05 | 125
Matasystox 25 EM 5.98 7.18 18.81 162
Pririnor | 14.22 17.04 42.78 150
Rogor - 40 2.28 2.76 7.27 165
Roxion 2.57 3.08 7.73 151
Thiodan | 3.44 4.13 10.41 152
Supracid 4.86 5.83 11.53 97
Dimecron 100 5.53 6.64 18.29 | 175
Dithane 2.29 2.70 6.08 121
Karathane 4.08 4.89 13.76 181

FUENTE: Shell, Basf y Boletin Precios ICIRA.



CUADRO N°

SEMILLAS. PRECIOS DE MERCADO Y PRECIOS SOCIALES DETERMINADOS
PARA LOS ANOS 1977, 1980 y 1985 (US$/KG).

V.A.3-26

SEMILLAS 1977 1980 1985
- Trigo 0,37 0,48 0,49
Cebaada 0,35 0,46 0,47
Avena 0,30 0,39 0,40
Mafiz grano 1,35 1,51 1,51
Arroz 0,32 0,45 0,49
Remolacha (monogérmica) 29,93 33,84 37,75
Papa consumo 0,20 0,20 - 0,20
Papa industrial 0,1€ 0,16 0,16
Zanahoria industrial 6,83 7,90 8,27
Raps de invierno 0,24 0,21 0,24
Maravilla 0,25 0,25 0,28
C&rtamo 0,52 0,45 0,51
Soya 0,56 0,52 0,59
Frejol (C.I.) 0,70 0,81 0,85
Lentejas 0,98 1,13 1,19
Garbanzos 0,98 1,13 1,19
Arvejas 0,64 0,74 0,78
Cebollas 23,90 27,49 28,93
Ajos 7 0,78 0,90 0,94
Trébol rosado 2,28 3,03 3,10
Trébol subterréneo 1,42 1,88 1,93
Tr&bol ladino 3,00 3,99 4,08
Ballica H-1 0,99 1,31 1,35
Ballica Inglesa 1,03 1,37 1,40
Ballica W 1,01 1,35 1,38
Frejol Exportacibn 0,59 0,68 0,71

FUENTE: Boletin ICIRA - Mayo 1977.

(a) En la proyeccibn de precios se ha considerado constante

el valor de Mercado y Social del USS.



MANO DE OBRA. VALORES ACTUALES Y PROYECTADOS
PRECIO DE MER-

DETERMINADOS.
CADO. (USS$)

CUADRO N° V.A.3-27

TIPO MANO DE OBRA 1977 1980 1985
Obrero agricola 5,79 6,65 8,09
Tractorista 8,69 9,98 12,15
Minifundista 2,80 3,22 3,91
Obrero Sector Reformado 4,39 5,04 6,13




CUADRO N° V.A.3-28

MAQUINARIA AGRICOLA. COSTO ACTUAL Y PROYECTADO A
PRECIOS DE MERCADO. ANOS 1970, 1980 y 1985.

TIPO
MAQUINARIA 1970 1980 1985

TIPO 1.

Tractor con implementos
de arrastre (a) 47,92 55,44 58,00

TIPO 2.

Tractor con implementos
conectados al toma fuerza 60,24 69,68 72,92

(P.T.0.) (a)
TIPO 3.
Cosechadora automotriz (a) 180,08 208,32 217,98

CASOS ESPECIALES

Avién (b) 8,51 9,85 10,30
M&gquina cosechadora

estacionaria (b) _ 39,83 46,08 48,21
Bomba de espalda (a) 15,20 17,58 18,40

(a) USS$ Jornada de 8 horas.

(b) USS$/ hectérea.



CUADRO N° V.A.3-29

PRODUCTOS NACIONALES. PRECIOS SOCIALES BASE Y
PROYECTADOS (USS$/TON.)

PRODUCTOS 1977 1980 1985
Papa 73 73 73
Garbanzos (a) 478 511 534
Avena 101 131 135
Manzanas (a) 45 45. 45
Peras (a) 40 40 40
Ciruelas (a) 80 93 97
Cerezas (a) 160 185 194
Frejoleé (a) 508 588 615
Vino (b) 120 120 120
Cebolla consumo (a) 60 69 73
Carne bovino 700 931 952
Carne ovino 595 791 809
Leche (b): 140 162 167
Arvejas 350 405 424
Lentejas (a) 449 519 544
Alamo (c) 3,8 3,8 4,9
Eucaliptud (&) 2,8 2,8 3,1

(a) Sb6lo considera calidades no exportables
(b) USS$/1.000 1ts.
(c) m3 aserrables

(d) m3 de lefa.



PRODUCTOS IMPORTABLES -

CUADRO N° V.A.3-30

PRECIOS SOCIALES AMO 1977 (US$/TON.)

PRODUCTO Precio CIF Precio CIF Gastos Precio
Corregido Descarga Social (a)

Trigo 134,2 187,6 7 195,0
Arroz 206,5 288,7 7 296 ,0
Maiz 115,0 160,8 7 1€8,0

Raps 332,0 464,1 7 471,0
Maravilla/

Cértamo 298,8 417,7 7 425,0
Soya 248,0 346,7 7 354,0
Remolacha 38,1 - - 46,0

(a)

Los decimales

Se han aproximado al entero.



PRODUCTOS EXPORTABLES.

US$ MAYO 1977/TON.

CUADRO N°

PRECIOS SOCIALES BASE, AfO 1977

V.AO 3—31

PRODUCTO Precio Valor PF-VS Precio

FOB Servicios (b) Social
(c)
Manzanas (ad) 300,0 167,5 132,5 185,90
Peras (4) 250,0 131,0 119,0 166,0
Ciruelas (a) (d) 280,0 - 280,0 391,0
Cerezas (a) (d) 560,0 - 560,0 783,0
Frejoles (a) 262,0 - 262,0 36€,0
Lentejas (a) (a) 619,0 - 619,0 865,0
Garbanzos (a) (d) 660,0 - 660,0 923,0
Cebolla Indust. (a) 65,0 - 65,0 91,0
Papa Indust. (a) 50,0 - 50,0 70,0
Zanahoria Indust. (a) 35,0 - 35,0 49,0
Cebada cervecera (a) 150,0 - 150,0 210,0
Lana (a) 1.430,0 - 1.430,;0 1.999,0
Pino m3 pulpa 2,9 - - 2,9
Pino m3 aserrable 3,7 - - 3,7

(a)

(b)
(c)

Los precios FOB considerados excluyven los servicios,

ya que son precios pagados al productor.

PF - VS = Precio FOB - Valor Servicios

Los decimales se han aproximado al entero superior

o inferior.

S6lo considera calidades exportables.



CUADRO N° V.A.3-32

'CASOS ESPECIALES. PRECIOS SOCIALES PARA PRODUCTOS ARO 1977
USS/TON.
PRODUCTO Producto Producto Precio
Social Social Social
Nacional Exportable Prom.
(a) (bh)
lanzanas 45 0,35 185 0,65 136
Ciruelas 80 0,40 391 0,60 267
Cerezas 160 0,40 783 0,60 534
Peras 40 0,50 166 0,50 103
Lentejas 449 0,40 865 0,60 697
Garbanzos 478 0,65 923 0,35 634
(a) Producto Social Nacional. Se refiere a calidades de

consumo interno.

(b) Producto Social Exportable.

exportables.

Se refiere a calidades



CUADRO V.A.3-33

PRODUCTOS IMPORTABLES. PRECIOS SOCIALES BASE Y PRO
YECTADO (USS/TON.)

PRODUCTO 1977 1980 1985
Trigo 195 254 261
Arroz 302 413 456
Maiz 168 186 186
Raps : 471 411 4€7
Maravilla/C&rtamo 425 371 421
Soya 354 " 326 370
Remolacha 46 52 58

CUADRO N° V.A.3-34

PRODUCTOS EXPORTABLES. PRECIOS SOCIALES BASE Y PROYEC
- TADOS (US$/TON.)

PRODUCTO 1977 1980 1985
Manzanas 185 185 185
Peras 166 1€6 166
Ciruela 391 452 473
Cerezas 783 906 948
Frejol 366 - 423 443
Lentejas 865 1.001 1.047
Garbanzos (a) 923 985 1.031
Cebolla industrial 91 105 110
Papa industrial - 70 70 70
Zanahoria industrial 49 57 59
Cebada cervecera 210 275 282
Lana 1.999 2.125 2.125
Pino m3 pulpa 29 29 31
Pino m3 aserrable ' 37 37 41

(a) Se Supuso que a partir de 1980 cambian los
porceptéjes_de exportacién y consumo inter
no asimiléndose a la situacién de lentejas.



CASQOS ESPECIALES.

CUADRO N° V.A.3-35

PRECIOS SOCIALES BASE ANO 1977 Y PROYECTADOS
PROMEDIO, DE PRODUCTOS. '

PROYECTADO ANO 1980
1977 1 9 8
PRECIO PRODUCTO PRODUCTO PRECIO
PRODUCTO SOCIAL SOCIAL SOCIAL SOCIAL
PROM. NACIONAL EXPORTABLE PROM.
Manzanas 136 45 0,35 185 0,65 136
Ciruelas 267 93 0,40 452 0,60 308
Cerezas 534 185 0,40 906 0,60 618
Peras 103 40 0,50 166 0,50 103
Lentejas 697 519 0,40 1.001 0,60 808
Garbanzos 634 511 0,40 1985 0,60 795
PROYECTADO ANO 1985
1980 1 9 8
PRECIO PRODUCTO PRODUCTO PRECIO -
PRODUCTO SOCIAL SOCIAL SOCIAL SOCIAL
PROM. NACIONAL EXPORTABLE PROM.
Manzanas 136 45 0,35 185 0,65 - 136
Ciruelas 308 97 0,40 473 0,60 323
Cerezas 618 194 0,40 948 0,60 646
Peras 103 40 0,50 166 0,50 103
Lentejas 808 544 0,40 1.047 0,60 846
Garbanzos 795 534 0,40 1.031 0,60 8§32




CUADRO N° V.A.3-36

INSUMOS NACIONALES. PRECIOS SOCIALES BASE Y PROYEC
TADOS (USS/KG.)

PRODUCTO 1977 1980 1985

Semilla de:

Maiz 1.35 1.51 1.51
Trigo 0.37 0.48 0.49
Cebada 0.35 0.46 | 0.47
Avena 0.30 0.39 0.40
Frejol 0.70 0.81 0.85
Maravilla . 0.29  0.25 0.28
Arroz 0.32 0.45 0.49
Cebolla 23.90 27.49 28.93
Papa 0.20 0.20 0.20
Remolacha 29.93 33.84 37.75
Ajos 0.78  0.90 0.94

Raps 0.24 0.21 0.24




CUADRO N° V.A.3-37

MAQUINARIA AGRICOLA. PRECIO SOCIAL BASE

MAQUINARIA PRECIO (US$ Mayo 1977)

TIPO 1. Tractor con imple
mento de arras 7
tre (a) 67.52

Tipo 2. Tractor .con im
plemento conec
tado a P.T.O.

(a) 84.64
Tipo 3. Cosechadora au
_ tomotriz (a) 280.40
Cosechadora es '
tacionaria (b) 56.20
Bomba espalda
(a) - 2.45

(a) USS$ por jornada de 8 horas
(b) US$/hectérea

CUADRO N° V.A.3-38

MANO DPE OBRA. PRECIOS SOCIALES BASE Y PROYECTADOCS

(USS/JORNADA) .
TIPO 1977 1980 1985
Obrero agricola 2,15 2,28 2,51
Tractorista 2,48 2,63 2,90
Minifundista 2,15 2,28 2,51

Obrero sector reformado 2,15 2,28 2,51




Anexo V.A.3.1.- DETERMINACION DE PRECIOS
DE MERCADO Y SOCIALES



V.A.3-1 Determinacidn de precios de mercado y sociales

1. DETERMINACION DE PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES DE PRODUCTOS
QUIMICOS.

1.1. Precios de mercado.

Los precios de mercado vigentes en Chile a Mayo de 1977 y que se
han considerado como precios base (1977) para un grupo de produc
tos quimicos de uso ordinario en la agricultura se presentan en

el cuadro N° V.A.3-1-1, en el cual se incluyen también los pre-

cios proyectados a 1980 y 1985 los que por las razones dadas en

el texto al tratar el tema respectivo no han sufrido modifica -

cibén con respecto a los de 1977. .Ver capitulo N° V.A.3.(2.2.b.
2).

1.2. Precios sociales.

De acuerdo a la metodologfa indicada en el capitulo N° V.A.3 (3.
2.b.2) "Insumos Importables" para determinar el-precio social de
los productos quimicos se ha utilizado la siguiente relacibn:

VSD
Pr. CIF X TMD + G.D + G.C

Valor social divisa

Pr. Soc (USS$)

Precio social (US$S) = P, CIF x Valor mercado divisa + g. Dega—
uanaje

VSD - Valor social de la divisa

VMD - Valor mercado de la divisa

G.D - Gastos desaduanaje

G.C - Gastos comercializacién

Los distintos componentes de la relaci6bn indicada se han tratado
de la siguiente manera:

Precio CIF. Solamente para 15 productos de este tipo se obtuvo
los antecedentes del precio CIF y se pudo relacionar é&ste con el
precio de mercado en el pafs. Para obtener el precio CIF de los
demds productos se aplic6é a los precios de mercado respectivos

el factor promedio calculado para esos 15 articulos obteniéndo-




V.A.3-1 Determinacidn de precios de mercado y sociales.

se de esta forma un precio CIF estimativo.

En el cuadro N° V.A.3-1-2 se presentan los precios CIF y de mer-
cado para aquellos productos en que fue posible obtener  informa-
cién. De los antecedentes presentados se establece que el pro -
medio de relacibén precio de mercado/precio CIF en estos produc -
tos es de 2,88.

Este mismo factor promedio se ha aplicado al precio de mercado
de aquellos productos en que no fue posible obtener informacién
del precio CIF directamente. El resultado de los cdluclos se
incluye en el cuadro N° V.,A.3-1-3.

- Gastos de desaduanaje. Los gastos de desaduanaje inciuyen des
carga, uso de bodegas, comisibén agente de Aduana, etc. y se han
considerado equivalente al 8,5% del precio CIF. ' : '

- Margen normal de comercializacién o valor servicios. Se ha es-
timado equivalente a un 50% del valor CIF.

Con los valores obtenidos se han calculado los precios sociales bg
se (1977) para un grupo de productos quimicos de uso corriente en
agricultura, los que se presentan en el cuadro N° V.A.3-1-4.

En el cuadro N° V.A.3-1-5 se indican los precios actuales y pro-
yectados a 1980 y 1985 para este tipo de productos. Las proyec-
ciones del precio base se hicieron manteniendo el valor del mis-
mo a 1980 y 1985 por las razones dadas al tratar el tema en el
texto del capitulo N° V.A.3(2.2.b.2.).
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2. DETERMINACION DEL COSTO DE USO DE MAQUINARIA AGRICOLA A PRE-
CIOS DE MERCADO Y SOCIALES. '

Para los efectos de la determinacién del costo de empleo, la ma .
quinaria ha sido clasificada en los siguientes tipos:

Tipo 1. Tractor con implementos de arrastre

Tipo 2. Tractor con implemento conectado a toma de fuerza
(P.T.0.) - '

Tipo 3. Cosechadora automotriz

Casos especiales: - Avidn
- magquinaria cosechadora estac1onar1a
- bomba de espalda

2.1. Determinacidén del costo de uso para los tres tipos de ma- .

guinaria.

La metodologia segulda en el c&lculo del costo de uso de la ma-
quinaria, a excepcién de los casos especiales en los que se uti
1izd un procedimiento diferente que se describe mis adelante,
ha sido la siguiente:

- Cdlculo del precio de mercado y social base (1977) de las dis
tintas mdquinas e implementos.

- Determinacibén del costo horario total para la m&quina automo-
triz, el tractor y los diferentes implementos a precios de mer
cado y sociales. ,

- Correccibn del costo horario del tractor en cada caso.

- Determinacidn del costo de uso para cada tipo de maquinaria a
precios de mercado y sociales.

2.1.a. C&lculo del precio de mercado y social base (1977) de
las distintas miquinas e implementos.
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Para determinar el precio de mercado base (1977) de la maquina-
ria, debido a que el mercado nacional del rubro se encuentra en
proceso de normalizacibén, se ha considerado el valor CIF que in
cluye la comisidn del representante y se le ha agregado un 8,5%
que corresponde a gastos de desembarque, desaduanaje y transpor
te a zona y un 10% por concepto de aranceles. Indudablemente
que el precio asi calculado no representa la situacibén actual
de mercado nacional de maquinaria agricola pero se estima seré
representativo de €l en breve plazo. Los precios de mercado de
maquinaria agrifcola calculados de acuerdo al procedimiento indi
cado precedentemente se incluyen en el cuadro N° V.A.3-1-6. -

La determinacidn del precio social base (1977) de la maquinaria
se ha efectuado utilizando la siguiente férmula:

Valor social divisa
Valor mercado divisa

Precio social = Precio CIF + + Gastcs varios

En gastos varios se han considerado los gastos de desaduanaje,
desembarque y transporte a zona, los que se han estimado en un
valor que corresponde al 8,5% del valor CIF.

En el cuadro N° V.A.3-1-7 se presenta la determinacidn del pre-
cio social de la maquinaria, efectuada de acuerdo a la metodolo
gia indicada precedentemente.

2.1.b. Determinacidn del costo horario total para la mégquina
automotriz, el tractor y los diferentes implementos a
precios de mercado y sociales.

Se ha determinado el costo horario total que representa el cos-

to por concepto de capital invertido y los gastos de mantencidn,

consumos, administracidn, etc.

El costo por concepto de capital invertido o costo de capital ho
rario se ha calculado de la siguiente forma.

Costo cap.Inicial:Factor actualiz.acumulado
N° horas de uso anual

Costo cap. horario =

La actualizacidn se ha efectuado utilizando las tasas anuales de
8 1/2% para los calculos a precios de mercado y de 17% para los
realizados a precios sociales.

Al valor obtenido de costo de capital horario se le agregd, cuan
do correspondia, el gasto de mantencifn y en consumos calculados
por hora, un 2,5% de gastos de fletes y seguros y un 2% de admi-
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nistracidén en el caso del tractor y de la automotriz.

De esta forma se obtiene el costo horario total para cada tipo
de maguinaria e implementos que se presenta en los cuadros si-
gulientes:

- Tractor cuadro N° V.A.3-1-8

- Cosechadora automotriz " N° V.A.3-1-9

- Rastra Off-set " N°® V.A.3-1-10
- Arado discos " N°® V.A.3-1-11
- Sembradora " N° V.A.3-1-12
- Enfardadora " N°® V.A.3-1-13
- Rastrillo descarga lateral " N° V.A.3-1-14
- Rotary chopper " N°¢ V.A.3-1-15
- Segadora pasto " N°® V.A.3-1~16
- Pulverizadora de barras " N° V.A.3-1-17
- Carro de arrastre " N°® V.A.3-1-18

2.1.c. Correccidn del costo horario total del tractor en cada
caso.
Debido a que el costo horario indicado precedentemente ha sido
calculado considerando las horas de uso anual marcadas por hord
metro del tractor y que en muchos casos existen diferencias en-
tre la hora cronolbgica de uso de la maquinaria y el horbmetro
debido a que &ste marca segln potencia requerida, se calculd un
factor de correccibén en cada caso. Este factor se multiplicd
por el costo horario del tractor y de esa forma se obtuvo el cos
to corregido del mismo con cada implemento, valores que se pre -
sentan a precios de mercado y sociales en los cuadros N°s. V.A.
3-1-19y V.A.3-1-20 respectivamente.

2.1.d. Determinacidén del costo de uso para cada tipo de magquina-
ria a precios de mercado y sociales.

Utilizando el valor corregido de costo por hectdrea para el trac

tor y cada uno de los implementos se ha calculado un costo hora-

rio y por jornada para los tres tipos de maquinaria considera -

dos, informacidn que se presenta en los cuadros N°s. V.A.3-1-21

y V.A.3-1-22 a precios de mercado y sociales respectivamente.

2.2. Determinacidn del costo de uso de maquinaria para los casos
especiales.

Como se indicd anteriormente, el uso de avién, de mdquina cosecha
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dora estacionaria y de bomba de espalda constituyen casos espe-
ciales no asimilados a los tres tipos de maquinaria considera -
dos para efectos del costeo.

2.2.a. Avibn.

Se ha calculado un costo de uso por hectérea de avién fumigador
de US$ 8,51 a precios de mercados base (1977). Este valor se ha
obtenido de cotizaciones de firmas del rubro.

2.2.b. Maquina cosechadora estacionaria.

El calculo del costo a precios de mercado y sociales del uso de
la m&gquina cosechadora estacionaria se incluye en el cuadro N°
V.A.3-1-23 y estd basado en un valor de arriendo expresado en
gg. de producto por hectirea, que es la modalidad usual en la
zona central del pais. El uso de la miquina cosechadora esta
cionaria se ha planteado principalmente en el estrato minifundio.

2.2.c. Bomba de espalda.

La determinacién del costo horario de la motobomba de espalda
se presenta en el cuadro N° V.A.3-1-24 a precios de mercado v
sociales.
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3. CALCULO DEL COSTO DE LA JORNADA ANIMAL CON IMPLEMENTOS.

En el cuadro N° V.A.3-1-25 se incluye la determinacidén del va-
lor de la jornada animal con implementos considerando las inver
siones y el gasto anual. El valor obtenido es el mismo a precios
de mercado y sociales, debido a la naturaleza de los componentes
del costo.



CUADRO N°

V.A.3-1-1

PRODUCTOS QUIMICOS: PRECIOS DE MERCADO ANO BASE 1977 Y PROYEC

TADOS A 1980 - 1985. USS$ Kg. o Lt.

PRODUCTOS QUIMICOS 1977 1980 1985
Aldrin 20% 3,66 3,66 3,66
2,4 D. Amina 5,62 5,62 5,62
Afalén 16,69 16,69 16,69
Borax 1,52 1,52 1,52
Bihedonal 8,61 8,61 8,61
Bidrin 103 W.V. 27,19 27,19 27,19
Citroliv emulsible 0,62 0,62 0,62
Cercombim M. 20,14 20,14 20,14
Dexon 2,08 2,08 2,08
Disyston 1,08 1,08 1,08
Dieldrin 50 W.P. 12,06 12,06 12,06
Diazinon 40 M. 8,37 8,37 8,37
Dithane 45 M. 6,08 6,08 6,08
Gebutox 5,05 5,05 5,05
Heptacloro 30% PM 3,71 3,71 3,71
Metasystox 35 E.M. 18,80 18,80 18,80
M.C.P.A. 8,61 8,61 6,61
Manzate D. 10,39 10,39 10,39
Reglone 14,43 14,43 14,43
Rogor L-~40 7,27 7,27 7,27
Stam L.V.-10 9,79 9,79 9,79
Supracid 40-E 11,53 11,53 11,53
Thiodan 10,41 10,41 10,41
Tedion 11,44 11,44 11,44

Fuente: Boletin ICIRA
Informaciones directas de mercado.



CUADRO N° V.A.3-1-2

PRECIOS CIF Y DE MERCADO PARA PRODUCTOS QUIMICOS

US$ Kg. o Lt. ARNO 1977.
Producto Precio CIF Precio
US$ Kg,Lt. Mercado CIF (a)
Ekatin 4,68 11,9 2,54
Gebutox 1,87 5,05 2,70
Metasystox 25 5.98 18,80 3,14
Pirimor 14,22 42,78 3,00
Rogor L - 40 2,28 7,27 3,18
Roxibn 2,57 7,73 3,00
Supracid 40 WP 4,86 11,53 2,38
Dimecrén 5,53 18;08 3,27
Bihedonal 78 3,14 8,61 2,74
Pyramin 9,92 20,72 2,09
Brassicol 75 2,55 7,53 2,95
Dithane M - 45 2,29 6,08 2,66
Karathane 4,08 13,76 3,37
Acrdcid 50 PM 6,12 19,15> 3,13
Thiodan 50 EL 3,44 10,41 3,03
 Promedio 2,88

(a) Relacidén precios de mercado interno/precio CIF.

Fuente:

Empresas importadoras.



CUADRO N° V.A.3-1-3

PRECIOS DE MERCADO Y PRECIO CIF ESTIMATIVO PARA
PRODUCTOS QUIMICOS. US$ Kg. o Lt. ARO 1977.

Producto Precio Mercado Precio CIF
Aldrin , 3,66 1,27
2.4. D-Amina 5,62 1,95
Rogor L - 40 7,27 2,52
Esteron 5,13 1,78
M.C.P.A. 8,61 3,00
Thiodan 10,41 3,62
Manzate - D 10,39 3,61
Dexon 2,08 0,72
Borax 1,52 0,53
Ekatin 11,90 4,13
Gebutox 5,05 1,75
Metasystox 18,80 6,53
Pirimor 42,78 14,85
Roxion 7,73 2,68
Supracid 11,53 4,00
Dimecron 18,08 6,28
Bihedonal 8,61 3,00
Pyramin 20,72 7,19
Brassicol 75 7,53 2,61
Dithane M - 45 6,08 2,11
Karathane 5 13,76 4,78
Acricid 15,98 5,55
Disyton 1,08 0,38
Stam LV-10 9,79 3,40
Bidrin 27,19 9,43
Dialdrin 24,10 4,18

Diazinon 8,37 2,91




CUADRO N° V.A.3-1-4

CALCULO PRECIOS SOCIALES PARA PRODUCTOS QUIMICOS
ANO BASE 1977. US$ Kg. o Lt.

Precio Precio CIF Gastos Valor Precio

Producto CIF Corregido Aduana Servicios Social
Aldrin 1.27 1.78 0.11 0.64 2.53
2.4. D-Amina 1.95. 2.73 0.16 0.98 3.87
M.C.P.A. 3.00 4.19 0.26 1.50 5.95
Thiodan 3.62 5.06 0.31 1.81 . 7.18
Dexon 0.72 1.01 - 0.06 0.36 1.43
Borax 0.53 0.74 0.05 0.27 1.06
Rogor L -40 2.52 - 3.52 0.21 1.26 4.99
Disyton 0.38 0.53 0.03 0.19 0.75
Stam LV-10 3.40 4.75 0.29 1.70 6.74
Bidrin 9.43 13.18 0.80 4.72 18.70
Dieldrin 4.18 5.85 0.36 2.09 8.30
Diazinon 2.91 4.07 0.25 1.46 5.78
Citroliv 0.32 0.45 0.04 0.16 0.65
Supracid 4.00 5.59 0.34 2.00 7.93
Tedion 3.97 5.55 - 0.34 1.99 7.88
Cercobim 6.98 9.76 .0.59 3.49 13.84
Gebutox 1.75 2.45 0.15 0.88 3.48
Azufre 0.07 0.10 0.01 0.03 0.14
Heptacloro . 1.29 1.80 0.11 0.65 2.56
Reglone 5.01 7.00 0.43 2.51 9.94
Bihedonal 2.99 4.18 0.25 1.50 5.93
Manzate , 3.61 5.05 0.31 1.81 7.17
Dithane 2.11 2.95 0.18 1.06 4.19
Metasystox 6.53 9.13 0.56 3.27 12.96

Afaldn ' 6.84 9.56 0.58 3.42 13.56




CUADRO N° V.A.3-1-5

PRODUCTOS QUIMICOS: PRECIOS SOCIALES ANO BASE ,
(1977) Y PROYECTADOS A 1980 - 1985. USS$ Kg. o Lt.

Productos Quimicos 1977 1980 1985
Aldrin 20% 2,53 2,53 2,53
2,4 D Amina 3,87 3,87 3,87
Afalén 13,56 13,56 13,56
Borax 1,06 1,06 1,06
Bihedonal 5,93 5,93 5,93
Bidrin 103 W.V 18,70 18,70 18,70
Citroliv .emulsible 0,65 0,65 0,65
Cercobim . M. 13,84 13,84 13,84
Dexon 1,43 1,43 1,43
Disyston 0,75 0,75 0,75
Dieldrin 50 W.P. 8,30 8,30 8,30
Diazinon 40 M. 5,78 5,78 5,78
Dithane 45 M. 4,19 4,19 4,19
Gebutox 3,48 3,48 3,48
Heptacloro 30% P.M. 2,56 2,56 2,56
Metasystox 25 E.M. ‘12,96 12,96 12,96
M.C.P.A. . 5,95 5,95 5,95
Manzate D. 7,17 7,17 7,17
Reglone 9,94 9,94 9,94
Rogor L - 40 4,99 4,99 4,99
Stam LV - 10 6,74 6,74 6,74
Supracid 40 E. 7,93 7,93 7,93
Thiodan 7,18 7,18 7,18

Tedidn 7,88 7,88 7,88




CUADRO N° V.A.3-1-6

MAQUINARIA GRICOLA. PRECIOS DE MERCADO ANO BASE (1977) USS.

Tipo Magquinaria ‘ Precio Precio
CIF Mercado (a)
Tractor Ford 6.600 11.060 13.100
Automotriz I.D. 320 25.950 30.750
Rastra (nacional) Ramsones 1.612 1.620
Arado M. Fergunson 1.010 1.200
Sembradora Gherardi 1.680 2.000
Enfardadora M. Fergunson 3.717 4.400
Rastrillo N. Holland 1.747 2.070
Chopper Mainero 2.290 . 2.700
Segadora J. Deere 1.564 1.850
Pulverizador Jacto 2.392 2.928
Carro arrastre Mainero 778 ‘ 920

(a) Precio mercado = Precio CIF + 8,5% gastos + 10% aranceles

CUADRO N°V.A.3-1-7

MAQUINARIA AGRICOLA: PRECIOS SOCIALES ARO BASE (1977) USS

. . . Valor Valor Gastos Precio

Tipo Maquinaria CIF CIF Varios Social
Correq. (a)

Tractor 11.060 15.462 940 16.402
Automotriz 25.950 36.278 2.206 38.484
Arado 1.010 1.412 86 1.498
Sembradora 1.680 2.349 143 2.492
Enfardadora 3.717 5.196 316 5.512
Rastrillo C1.747 2.442 149 2.591
Chopper 2.290 3.201 ' 195 3.396
Segadora 1.564 2.186 133 2.319
Pulverizador 2.392 3.344 203 3.547
Motobomba Esp. 400 559 34 593
Rastra 1.612 2.254 137 2.391
Carro arastre 778 1.087 v 66 1.153

(a) Gastos Varios = 8,5% valor CIF.



CUADRO N° V.A.3-1-8

TRACTOR: DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ANO 1977 A PRECIOS
DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de Costo Precios de Mercado Precios Sociales
~ Us$ Us$
Costo de capital horario 1,33 ' 1,99
Mantencidn 1,31 1,64
Consumo 2,60 3,63
SUB TOTAL 5,24 7,26
Adminigtracibn (2%) 0,11 0,15
Seguros y Otros (2,5%) 0,13 0,18
COSTO TOTAL 5,48 7,59
Marca y modelo : Ford 6.600 H.P. Diesel
Vvida Gtil : 12.000 Horas (4 anos econdmicos)
Costo Inicial Precio mercado : US$ 13.100 ‘
~Costo Inicial Precios'Sociales: US$ 16.402
Mantencién : Asimilado a 13 Lt./ hora de petroleo
Costo de capital horario precio de mercado: 13.100:3,276 _ uss 1,33
3.000
Costo de capital horario precios sociales : 16.402:2,744 _ Uss 1,99

3.000



CUADRO N° V.A.3-1-9

MAQUINA COSECHADORA AUTOMOTRIZ: DETERMINACION DEL
COSTO HORARIO ARO 1977 A PRECIO DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de Costo Precios de Mercado Precios Sociales
Us$ Us$
Costo de Capital Horario 14,35 24,33
Mantencidn 5,77 7,22
Consumo 1,42 1,99
SUB TOTAL _ 21,54 33,54
Administracidén (2%) 0,43 0,67
Seguros y otros (2,5%) . 0,54 0,84
COSTO TOTAL 22,51 35,05
Marca y modelo : John Deere 320 (4 m. ancho de corte)
vida Gtil : 3.200 horas (9 anos econdmicos)

Costo inicial preeio de mercado : US$ 30.750

Costo inicial precios sociales : USS 38.484

Mantencidn : 60% del costo inicial

Costo de capital horario precio de mercado : 30.750 : 6,121 _ Uss$ 14,35

350

Costo de capital horario precios sociales : 38.484 : 4,455 _ ygs 24,33
355




CUADRO N° V.A.3-1-10

RASTRA OFFSET. DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ANO 1977 A
PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

TIPO DE COSTO Precios de Mercado Precios Sociales
Uss$ ' Uss
Costo de capital horario 0,87 1,49
Mantencidn 0,78 1,15
SUB TOTAL 1,65 2,64
Administracidén (2%) - ‘ 0,05
Seguros y otros 2,5% 0,05 0,07
Costo total 1,70 2,76
Marca + Ransomes 18 4. x 24"
Vida util : 2.500 horas (5 ahos econdmicos)

Costo inicial precio de mercado : -US$ 1.620
Costo inicial precios sociales : US$ 2.391

Mantencidn :+ 120% costo inicial
Costo de capital horario precio de mercado: 1.620 : 3.741 _
_ = US§ 0,87
500
Costo de capital Horar;o Precios Soqlales : 2.391 : 3.201 _ Us$ 1,49

500



CUADRO N° V.A.3-1-11

ARADO DE DISCOS: DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ARO 1977
A PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de Costo Precios de Mercado Precios Sociales
Us$ Uss$
Costo de capital horario 0,65 0,94
Mantencidn 0,58 0,72
SUB TOTAL 1,23 1,66
Seguros y otros (2,5%) 0,03 40,04
Costo total 1,26 1,70
Marca y modelo : Massey Ferguson 6411, 5 discos
vida Gtil : 2.500 horas (5 anos econbmicos)

Costo inicial precio de mercado: US$ 1.200
Costo inicial precios sociales : US$ 1.498

Mantencién : 120% costo inicial
Costo de capital horario a precio de mercado: 1.200 : 3,741 _ 0.65
500
Costo de capital horariﬁ)aprecios sociales : 1.498 : 3,201 _ 0.94
- 14

500



CUADRO N° A.3-1-12

MAQUINA SEMBRADORA: DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ARNO 1977
A PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de Costo Precios de Mercado Precios sociales
Us$ Us$
Costo de capital horario 2,22 3,47
Mantencidn 1,67 ‘ 2,08
Sub-Total 3,89 : 5,55
Seguros y otros 0,09 0,14
Costo total 3,98 5,69
Marca y Modelo : Gherardi S.C.M.G, 34,4 hileras
vida Gtil : 1.200 horas (6 anos econdmicos)

Costo inicial precio de mercado: US$ 2.000 :
Costo inicial precios sociales : US$ 2.492

Mantencién : 100% costo inicial
Costo de capital horario precio de mercado: 2.000 : 4.505 _ ,
: = US$ 2,22
200
i i i i : 2. : 3.
Costo de capital horario precios sociales 492 3.592 _ US$,3,4?

200



CUADRO N° V.A.3-1-13

MAQUINA ENFARDADORA: DETERMINACION DEL.COSTO HORARIO ANO 1977

A PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de costo ‘Precios de Mercado Precios Sociales

Uss , Uss

Costo de capital horario 2,41 4,12
Mantenc¢idn 1,31 1,63
Sub-Total 3.72 ' 5,75
Seguros y otros (2,5%) 0,09 0,14

Costo total ' 3,81 5,89
Marca y modelo : Massey Ferguson 126, alambre
Vida Gtil : 2.700 horas (9 afios econdmicos)
Costo inicial precio mercado : US$ 4.400

Costo inicial precios sociales :US$ 5.512
Mantencidén : B80% costo inicial
Costo de capital horario precio de mercado: 4.400 : 6.101 _
, = US$ 2,41
300 :

Costo de capital horario precios sociales : 5.512 : 4.455
300

Uss 4,12



CUADRO N° V.A.3-1-14

RASTRILLO DESCARGA LATERAL. DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ANO

19772 A PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de Costo Precios de Mercado Precios Sociales
Uss Uss$
Costo de capital horario 1,13 1,97
Mantencidn 0,82 1,04
Sub-Total 1,95 3,01
Seguro y otros (2,5%) 0,04 0,07
Costo total 1,99 3,08
Marca y modelo : New Holland 256
vida Gtil : 2.500 horas (8 anos econdmicos)

Costo inicial precio mercado : USS 2.070

Costo inicial precios sociales:US$ 2.591

Mantencidn : 100% costo inicial

Costo de capital horario precio de mercado: 2.070 : 5,641

312,5

Costo de capital horario precios sociales : 2.591 : 4,211
312,5

Uss 1,13

Uss 1,97



CUADRO N°® V.A.3-1-15

ROTARY CHOPPER. DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ANO 1977 A
'PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de costo Precios de Mercado Precios Sociales
Uss$ Uss$

Costo de capital horario 1,72 2,65
Mantencibn 0,82 1,02
Sub-~total _ 2,54 - 3,617
Seguro y otros (2,5%) 0,07 ‘0,09
Costo total 2,61 3,76

Marca y modelo : Chopper Mainero U-150(1,5 mt. ancho

de corte) _

vida fitil : 2.000 horas (5 anos econbmicos)

Costo inicial Precio de Mercado : UsS$ 2.700

Costo Inicial Precios Sociales : Uss$ 3.396

Mantencidn : 60% costo inicial

Costo de capital horario precio de mercado : 2.700 : 3,941 _ . _

= UsSS 1,72
400

Costo de capital horario precios sociales: 3.396 : 3,201

400

= US$ 2,65



CUADRO N° V.A.3-1-16

SEGADORA DE PASTO: DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ANO 1977

A PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de costo Precios de Mercado Precios Sociales
Us$ Uss$
Costo de capital horario 1,22 1,91
Mantencidn 1,17 1,46
Sub-Total 2,39 \ 3,37
Seguro y otros 0,06 0}08
Costo total 2,45 3,45
Marca y modelo : John Deere 350
vida fitil : 1.900 horas (5 anos econbmicos)
Costo inicial precio mercado : USS 1.850
Costo inicial precios sociales : US$ 2.319
Mantencién : 120% costo inicial
Costo de capital horario precio de mercado : 1.850 : 3,941 _
= Uss$ 1,22
380

Costo de capital horario precios sociales : 2.319 : 3,201
380

= Uss$ 1,91



CUADRO N° V.A.3-1-17

PULVERIZADORA DE BARRA: DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ARO
1977 A PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de costo Precios de Mercado Precios Sociales

Uss Uss
Costo de capital horario 2,98 4,31
Mantencién 2,55 2,96
Sub-Total 5,53 7,27
Seguro y otros (2,5%) 0,14 0,18
Costo total 5,67 7,45
Marca 'y Modelo : Jacto PJ-600 (600 1lts.)
vida Gtil : 1.200 horas (4 anos econbmicos)
Costo inicial precio de mercado : USsS$ 2.928
Costo inicial precios sociales : Us$ 3.547
Mantencidn : 105% del costo inicial :
Costo de capital horario precio de mercado: 2.928 : 3,276 _
= USS$ 2,98
300

Costo de capital horario precios sociales : 3.547 : 2,744
300

= Uss 4,31




CUADRO N°

V.A.3-1-18

CARRO ARRASTRE: DETERMINACION DEL COSTO HORARIO ARO 1977 A

PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de costo Precios de Mercado Precios Sociales

Uss$ Uss$

Costo de capital horario 0,123 0,22
Mantencidn 0,092 0,12
Sub-Total 0,215 0,34
Seguro y otros (2,5%) 0,005 0,01
Costo total 0,22 0,35
Marca y modelo : Mainero 4 toneladas _
Vida Gtil : 10.000 horas (8 anos econdmicos)

Costo inicial precio mercado : USS$ 920
Costo inicial precios sociales: US$ 1.153

Mantencidbn : 100% del costo inicial
Costo de capital horario precio de mercado: 920 : 5,641
1.250

Costo de capital horario precios sociales :1.153 . 4,211

1.250

= USsS$ 0,123

= UsS$ 0,22



CUADRO N° V.A.3-1-19

CORRECCION COSTO HORARIO TRACTOR
PRECIOS DE MERCADO ANO BASE (1977)

Implemento Factor de Costo horario Costo horario .
uso Tractor tractor tractor corregi
(a) . Uss do UssS
Rastra 1,0 5.48 5,48
Arado 1,2 5,48 6,58
Carro 0,5 ‘ 5,48 2,74
Sembradora 0,5 5,48 2,74
Enfardadora 1,0 5,48 5,48
Rastrillo 0,5 5,48 2,74
Chopper 1,2 5,48 6.58
Segadora | 0,5 5,48 2,74
Pulverizadora 0,8 5,48 4,38

(a) Factor de uso: N° Horas hordémetro

N° Horas cronoldgicas



CUADRO N° V.A.3-1-20

CORRECCION COSTO HORARIO TRACTOR
PRECIOS SOCIALES ANO BASE (1977)

Implemento Factor-de_ Costo horario Costo horario
uso Tractor Tractor Tractor corregi
(a) - Us$ do US$

Rastra 1,0 7,59 7,59

~ Arado ' 1,2 7,59 9,11
Carro " 0,5 7,59 ‘ 3,80
Sembradora 0,5 . 7,59 3,80
Enfardadora 1,0 | 7,59 ‘7,59
Rastrillo 0,5 7,59 3,80
Chopper 1,2 ?,59 9,11
Segadora 0,5 7,59 3,80
Pulverizadora 0,8 7,59 6,07

(a) Factor de uso = N° horas horémetro

N°horas cronolbgicas



CUADRO N° V.A.3-1-21

DETERMINACION DEL COSTO DE USO POR JORANDA PARA CADA TIPO
DE MAQUINARIA. PRECIOS DE MERCADO BASE 1977.

Tipo Implemento Tractor Total Costo Total Costo
Maquinaria Costo/hora Costo Hora USS Jornada USS$
Uss$ Hora USS$

TIPO 1. TRACTOR
CON IMPLEMENTO
DE ARRASTRE

Rastra 1,70 5,48 7,18

Arado 1,26 6,58 7,84
Carro 0,22 2,74 2,96
Promedio - - 5,99 47,92

TIPO 2 TRACTOR
CON IMPLEMENTO
CONCECTADO (PTO)

Sembradora 3,98 2,74 6,72

Enfardadora 3,81 5,48 9,29

Rastrillo 1,99 2,74 4,73

Chopper 2,61 6,58 9,19

Segadora 2,45 2,74 5,19
Pulverizadora 5,67 4,38 10,05

Promedioc - - 7,53 60,24

TIPO 3 AUTOMOTRIZ 22,51 180,08




CUADRO N° V.A.3-1-22

DETERMINACION DEL COSTO DE USO POR JORNADA PARA CADA TIPO DE
MAQUINARIA. PRECIOS SOCIALES ANO BASE 1977.

Tipo Implemento Tractor Total Costo Total Costo
Maquinaria ‘Costo/hora - Costo Hora USS Joranada US$

uss$ Hora US$

TIPO 1. TRACTOR
CON IMPLEMENTO
DE ARRASTRE

Rastra 2,76 . 7,59 10,35
Arado 1,70 9,11 10,81
Carro 0,35 3,80 4,15
Promedio = - 8,44 67,52

TIPO 2 TRACTOR
CON IMPLEMENTO
CONECTADO  (PTO)

Sembradora 5,69 3,80 9,49
Enfardadora 5,89 7,59 -13,48
Rastrillo 3,08 3,80 6,88
-Chopper 3,76 9,11 12,87
Segadora 3,45 3,80 7,25
Pulverizadora 7,45 6,07 13,52
Promedio 10,58 84,64

TIPO 3 AUTOMOTRIZ 35.05 280,40




CUADRO N° V.A.3-1-23

MAQUINA TRILLADORA ESTACIONARIA: DETERMINACION DEL
COSTO DE USO POR HECTAREA ARO BASE (1977) A PRECIOS
DE MERCADO Y SOCIALES.

PRECIOS DE MERCADO

Cultivo Costo arriendo Costo arriendo
' (en qq) (UsS)
Trigo 2,5 37,5
Maravilla 1,5 42,15
Promedio 39,83

PRECIOS SOCIALES

Cultivo Costo arriendo Costo arriendo
(en qq) (US$)

Trigo 2,5 48,65

Maravilla 1,5 63,75

Costo promedio

53,20




CUADRO N° V A 3-1-24

MOTOBOMBA DE ESPALDA: DETERMINACION COSTO HORARIO ANO 1977
A PRECIOS DE MERCADO Y SOCIALES.

Tipo de costo Precios de Mercado Precios Sociales
Uss$ uss
Costo de capital horario 1,13 1,50
Mantencidn 0,39 0,47
Consumo 0,30 0,42
Sub-Total 1,82 2,39
Seguro y otros (2,5%) 0,08 0,06
Costo total 1,90 2,45
Marca y modelo : Top Spray III (11 1lts) 4 HP
Vida Gtil ¢ 500 horas (2 anos econémicos)
Costo inicial precio de mercado : Uss 470
Costo inicial precios sociales : Us$ 593
Mantencidn : 40% costo inicial
Costo de capital horario precio de mercado: 470 : 1,771 _ uss 1,13
' 250
Costo de capital horario precios sociales : 593 : 1,586 _ Uss 1,50

250



CUADRO N° V.A.3-1-25

DETERMINACION DEL VALOR DE LA JORNADA
ANIMAL CON IMPLEMENTO A PRECIOS DE
MERCADO Y SOCIALES ANO BASE 1977.

Tipo de Costo _ Uss

Valor 1 caballo 280,00
Aperos 40,00
Arado u otro implemento 80,00
sub - total 400,00
Talaje 96.00

vida Gtil 6 ahos
Jornadas de trabajo efectivos: 90 por ano
Costo de capital por jornada : 400 : 4,554 = 0,98

90

Consumo prorrateado: 1,06

Costo total por jornada 2,04
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V.A.4. Recursos humanos y eguipamiento comunitario.

1. GENERALIDADES.

1.1. Objetivos y metodologia general.

Se ha recopilado y analizado la informacidn disponible relativa
a recursos humanos y equipamiento comunitario con el objeto de

obtener un diagnéstico de la cuenca en esos aspectos que permi

ta servir de referencia general para la formulacibén de las dlfe
rentes alternativas de desarrollo planteadas.

La informacién utilizada b&sicamente es de car&cter general y
principalmente la constituyen antecedentes del Censo de Pobla-
cibén y Vivienda de 1970 que se encuentran publicados por provin
cias y comunas.

El estudio presenta un andlisis de la estructura de poblacién

por sub-cuencas, con el fin de caracterizar el potencial de re
cursos humanos existentes, y luego analiza la realidad de equi
pamiento comunitario disponible, en dichas sub-cuencas. -

Debido a que el estudio se ha efectuado por sub-cuencas y gue
los lfmites de éstas no coinciden con los limites politicos ad
ministrativos comunales se han debido precisar criterios para

poder utilizar en el andlisis por sub-cuencas los antecedentes
obtenidos por comunas. A continuacidén se precisan dichos cri-
terios.

1.2. Criterios empleados para efectuar el anflisis por sub-cuen-
ca a partir de antecedentes comunales.

En primer término, dadas las caracteristicas de la regibén en es
tudio, se estimé para aquellas sub-cuencas cuyos lfimites compren
dfian una menor &rea que la de la comuna (s) réspectiva (s) que
el &rea definida por la sub-cuenca concentra la mayor cantidad
de poblacibn de la (s) comuna (s) en cuesti6n. Este supuesto es
vdlido dado que, comunas como las de San Clemente, Longavi, etc.
incluyen una gran zona cordillerana, en la que por su propia na-
turaleza no existe una gran cantidad de poblaci6n. Lo mismo en
el caso de comunas como la de Empedrado, donde una gran parte
del territorio que queda fuera de la sub-cuenca respectiva, pre
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senta poca dendidad de poblacibn.

Cuando dos o m8s sub-cuencas abarcan proporciones diferentes del
territorio de una misma comuna -ej. el caso de la comuna de Lina
res-, se considera dicha comuna en aquella sub-cuenca que inclu-
ye claramente una pzoporcidn mayoritaria de la misma.

Adicionalmente a estos criterios generales, se hace ajustes me-
nores, ateniéndose a criterios especificos que mantengan al méxi
mo la representatividad buscada. Es asi como las once sub-cuen-
cas consideradas en el estudio, se presentan para los fines del
presente Capitulo en ocho grupos principales, que se indican a
continuacién:

Sub-cuencas Comunas Provincias (1)

Rfo Claro
Pelarco
02 Talca Talca
San Clemente
Maule

Villa Alegre

03 Yerbas Buenas Linares
Colbfin

04 Linares Linares

05 Longavi Linares

06 y 07 Retiro Linares
Parral

09 y 10 San Javier Linares
Empedrado Maule

11 Cauquenes Maule

08 Niquén Nuble

Como puede apreciarse la sub-cuenca 01 no aparece identificada
debido a que por la dispersibdn de los territorios pertenecientes
a ella no fué posible asimilarla a ninguna comuna.

(1) Los liﬁites provinciales corresponden a los del periodo
1970 - 1975.
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En el caso de las sub-cuencas 03 y 09 se utilizd en su definicibn
el criterio general de la cantidad de territorio comunal involu-
crado en las respectivas sub-cuencas. De esta manera, se exclu-
y6 de la sub-cuenca 03 el correspondiente a la comuna de San Ja-
vier, incluyéndose toda la comuna dentro de la sub-cuenca 09.

De igual modo, en la sub-cuenca 05, se incluyd toda la comuna de
Longavi, a pesar que una pequefa proporcidn de dicha comuna per-
‘tenece originalmente a lo que se define como sub-cuenca 04. Lo
mismo ocurrid con la sub-cuenca 10, que es s8lo una pequena par
te.de la comuna de Empedrado, y por tanto se unié a la 09 que
comprende la mayor parte de esta comuna (Empedrado).

En el caso de las sub-cuencas 06 y 07 correspondientes a las co
munas de Retiro y Parral dada la relativa homogeneidad en las
caracteristicas geogrédficas y del suelo-agricola de ambas, asi
-como también; debido a la localizacidén del principal centro ur-
bano (Parral) que ejerce una influencia similar  sobre ambas co-
~munas’, se-consideraron como un solo grupo. Esto-bajo el supues
to que la realidad socio-demogréfica es similar en ambas comunas
¥ por tanto en la- sub-cuenca. B



V.A.4. Recursos humanos y equipamiento comunitario.

2. RECURSOS  HUMANOS. -

2.1. Poblacién total y su distribucién entre sector urbano y sec-

tor rural.

El censo de 1970 presenta para el total de la cuenca una pobla-
cién de 416.875 habitantes; de éstos un 49.7% son considerados
urbanos y un 50.3%, rurales. En esta proporcibn se advierte la
influencia de algunos grandes centros urbanos, tales como Talca,
Linares, Cauquenes, .etc., que funcionan como importantes nficleos
de atraccién de poblacidn rural, principalmente mujeres, tal co-
mo se indica més adelante.

Sin embargo, esta distribucidén relativamente homogénea de la po-
blacién total entre dreas rurales y urbanas, esconde una impor-
tante heterogeneidad entre las diferentes subcuencas, como pue-~
de observarse en los cuadros N° V.A.4-1 y V.A.4-3,

Debe observarse, en primer lugar, que las subcuencas concentran
porcentajes muy diferentes de la poblacién total de la cuenca.
Es asi como mientras la subcuenca (02), representa el 40% del to
tal, las subcuencas (05) y (08) representan un 3,8% y 3.3% de di
cho total. El resto se distribuye relativamente parejo entre
las restantes subcuencas, con porcentajes que fluctfan entre un
8% y un 14%. :

Se observa también que mientras existen algunas poblaciones emi
nentemente urbanas, se encuentra otras en situacidn exactamente
opuesta.

En la primera situacidn se encuentran las subcuencas 02, 04 y 11,
las cuales tienen sobre un 50% de su poblacibén total, definida
como urbana. En contraposicién, se encuentra-el resto, con més
de un 60% de su poblacibn total definida como rural. La sola ex
cepcibn, la constituyen Retiro y Parral, con s8lo un 54% rural.

En estrecha relacién con el fenbmeno descrito anteriormente, se
observa en el cuadro N° V.A.4-4, que la distribucién del total

de la poblacibén urbana se encuentra muy concentrada en una sola
subcuenca. Es el caso de la 02 (Rio Claro, Pelarco, Talca, San
Clemente y Maule), en la cual se encuentra el 50,3% del total de
la poblacibén urbana. Por el contrario, la dlstrlbuc16n de la po
blacibén rural en el mismo cuadro N° V.A.4-4 muestra que ésta se
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encuentra repartida bastante m&s homogéneamente, siendo siempre
dominante la subcuenca 02 con un porcentaje cercano al 30% del
total.;

2.2. Asentamientos poblacionales.

El conjunto de habitantes de la cuenca se encuentra distribuido en
un total de 963 asentamientos poblacionales de diferentes tamanos
y naturaleza, como puede observarse en el cuadro N° V.A.4-5. (1)

Los asentamientos urbanos representan una pequefla proporcibn

del total (sblo 24). De éstos sblo cinco son ciudades (Talca,
Linares, Parral, San Javier y Cauquenes), once pueden calificar
se como pueblos y ocho como aldeas. Entre las ciudades la mayor
es Talca con 94.500 habitantes, la segunda Linares con 37.900
habitantes y la tercera Cauquenes con 21.000 habitantes.

Por contraposicidn, el nfimero de asentamientos rurales de diez

y méds viviendas, era de 939 (2). En general, una pequefia pro

porcién de ellos supera los 500 habitantes, existiendo un gran
nimero con menos de 100 habitantes.

Al analizar la distribucidn por subcuencas de estos asentamien
tos poblacionales, se tiene que del total de veinticuatro asen
tamientos urbanos, seis se encuentran en la sukcuenca 02, en la
cual fuera de la ciudad de Talca existen cinco pueblos interme-
dios (uno en cada una de las comunas de Rio Claro, San Clemente
y- Maule y dos en la comuna de Pelarco). Llama la atencidn, que
en la subcuenca 04, aparte de la ciudad de Linares, no existen
otros centros urbanos intermedios. El caso opuesto es el de
las subcuencas (06) y (07) donde existen asentamientos urbanos
de diversa naturaleza y tamano (una ciudad, un pueblo y dos al
deas). Finalmente, la subcuenca 08, cuenta con sdlo una aldea,
como @inico asentamiento urbano.

(1) En el caso de los asentamientos rurales, se consideraron s&
lo aquellos centros poblacionales de diez y m&s viviendas.

(2) El Censo define asentamientos poblacionales rurales hasta
de una vivienda. En este caso no se incluyeron las con me
nos de diez, por considerarse poco significativo para los
propdsitos del estudio.
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2.3. Densidad de poblacidn por Km2.

En relacidén a la cantidad de poblacibén por Km2 que habita la
cuenca, es importante sefalar que, dadas las caracteristicas
geogré&ficas de la regidn en cuestidn, el c8lculo de la densidad
no puede ser muy exacto. Ello se debe a que algunas comunas

que forman parte de la cuenca, incluyen una gran extensidén de
superficie précticamente deshabitada (zonas cordilleranas). Es
te es el caso de comunas como San Clemente, Pelarco, Colbfin, etc
De acuerdo a los antecedentes que se presentan en el cuacdro N°
V.A.4-2 y con la salvedad antes anotada puede estimarse que la
~densidad poblacional bruta de la cuenca es de 21.6 habitantes
por Km2, en tanto que la densidad rural bruta es de s6lo 10.9
habitantes por Km2. Para calcular la densidad pobla01onal bru
ta se ha dividido el nfimero total de habitantes de la cuenca y
de cada subcuenca por la superficie respectiva. El cdlculo de
la densidad rural se ‘ha efectuado considerando s8lo la poblacibén
rural.

En relacién a las densidades poblacionales en zonas urbanas, es
posible senalar que la medida adquiere una significacién mucho
mis adecuada. En funcidén de ello, es importante destacar que
existen algunas subcuencas que tienen &reas urbanas densamente
pobladas. Es el caso de las subcuencas 02 y 04 que registran
una densidad de 7.400 habitantes por Km2. Debe destacarse que
la primera incluye a la ciudad de Talca y la segunda a la de Li
nares que concentran altos contingentes poblacionales.

De las &reas urbanas, la de menor densidad relativa, es la de
la subcuenca 08 (RNiquén), en la cual encontramos una densidad
poblacional que no sobrepasa los 1.000 habitantes por Km2. El1
resto se ubica en rangos intermedios, como puede observarse en
el cuadro indicado anteriormente (cuadro N°® V.A.4-2).

Debe hacerse presente que debido a la agrupacién de comunas de
diferentes demsidades en algunas subcuencas, como es el caso de
la 9z, 09 y 10, los valores obtenidos deben ser considerados en
forma global y aproximados solamente.

2.4. Estructura de la Poblacidn por Edad y Sexo.

La informacidén recopllada y elaborada sobre la estructura de la
poblacifn por edad y sexo se presenta en los cuadros N°s V.A.4- -6,
V.A.4-8 y V.A.4-9.

Las conclusiones que se pueden obtener del andlisis de los ante
cedentes presentados son las siguientes:
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La poblacidn de la cuenca es una poblacibén joven. Un 42% de la
poblacién total, son ninos y adolescentes de 0 a 14 afios; la po
blacidn adulta, de 15 a 59 anhos representa un 50.2%; y la pobla
cién de 60 y m&s afos, sb6lo un 7.8% del total.

En los tres grupos de edad, la subcuenca 02 concentra alrededor